T S ad

Arbeitskreis Wildbiologie an der Justus-Liebig-Universitat GielRen e. V.

Heft 1

Schriften des Arbeitskreises fiir Wildbiologie und Jagdwissenschaft an der Justus-Liebig-
Universitit Gielen — Lahn




Wert und Bewertungsprobleme be1 Jagdhunden

Bernd Schindler

1976



Arbeit aus dem
Institut fiir landwirtschaftliche Betriebslehre

- Betriebslehre 2 —

Diese Untersuchung wurde im Juni 1976 vom Fachbereich
Nahrungswirtschafts- und Haushaltswissenschaften der Justus-Liebig-
Universitit als Dissertation angenommen.

Dekan: Prof. Dr. H. Seuster
1.Berichterstatter: Prof. Dr. H. Seuster

2.Berichterstatter: Prof. Dr. P. Meimberg



Inhaltsverzeichnis

1, Einleitung
11. Aufgabenstellung
12. Untersuchungsgang und Untersuchungsmethoden

. Die allgemeine Problematik der Feststellung von

Werten und Preisen

Der Begriff "Wert”

Primire Werte

Sekunddre Wertvorstellungen
Die $truktur der Nachfrage
Die Struktur des Angebots
Die Preisbildung

21,
22.
23,
24.
25,
26.

261.
262,

263,

Grundsdtzliche Zusammenhdnge
Der EinfluB der Marktform auf die
Preisbildung

Die Begriffe "Elastizitdt" und "Kurvenver-
schiebhung"” als wesentlicha Elemente der
Preisthecrie

3. Besonderheiten der Wert- und Preisbildung bei Jagd-
hunden

Kenhzeijchen des Marktes fUr Jagdhunde

3l.

3z.

311.

312,
313.

Die Organisation des Jagdhundewesens
3111. Definition des Begriffs "Jagdhund"
3112. Das Vereinswesen der .Jacdkvnolooie
Funktionsgruppen und Teilmédrkte
Marktform und Imperfektionen

Die Nutzenarten des Jagdhundes als Elemente
der Nachfragefunktion

321.

Nutzen als Ertragswert
3211. Der Jagdgebrauchsnutzen

32111. Vielseitige Jagdgebrauchs-
hunde

32112, Spezialisierte Jagdge-
brauchshunde

3212. Der Zuchtwert

Seite

42

47
47
47
47
49
56
61

69
69
i?

74

79
85

3213. Nicht-quantifizierbare Wertkomponenten ¢y

3214. Die Nachfrage zur spdteren Fremd-
bedarfsdeckung

3215. Zusammenfassung der Nutzenarten

100
102



33.

34.

35,

36.

. Die

- II -

322. Die Entstehung der wirksamen Nachfrage

3221. Der Kapitalwert als Entschei-
dungskriterium

3222. Die Gestalt der Nachfragekurven
von Jagdhunden

Die Elemente der Angebotsfunktion von Jagd-
hunden

Bildung und Funktion echter Marktpreise bei
Jagdhunden

341, Das Zustandekommen der Preisvereinbarung
342, Die Funktion echter Marktpreise

Das Problem der Inkorporation der mit dem
Hunde anldBlich der Aufzucht, Ausbildung und
Haltung eingesetzten Zeit in die Koesten- und
Preisvorstellungen

Mégliche Ursachen und Wirkungen von Angebots-
und Nachfrage-Struktur-Verschiebungen

Ermittliung simulierter Marktpreise bei Jagd-

hunden {Taxation}

41,
42,

43,

Anldsse fiir die Taxation

Grundsdtze einer Bewertung von Jagdhunden durch
Taxation

Hilfswert-Rechnungen
431. Die Kestenrechnung bei Jagdhunden

4311. Die Kosten der normalen Haltung eines
Jagdhundes

43111, Futterkosten
43112, Steuern, Versicherungen
43113, Unterbringung, Ausriistung

43114, Medizinische Betreuung und
Sonstige Kosten

43115. Anschaffungskosten und Ab-
schreibungen des Jagdhundes

43116. Arbeitszeit
4312, Die Zlchtungskosten bei Jagdhunden

4313. Die Kosten der Ausbildung eines Jagd-
hundes

43131. Pagatorische Kosten

43132, Bewertung der eingesetzten
Arbeitszeit

4314. Wagniskosten
4315. Bereithaltungskosten

Seite

103
103
105
109
112

112
114

117
127

133
133

134
138
138

142
144
145
146

147

148
155
165

157
157

161
165
167



44,

45.

46,

a7.

- 111 -

432, Der Ertragswert als Hilfswert
4321. Der Ertragswert der Arbeitsfunktion

4322, Ertragswertberechnung des Zucht-
wertes

Der Vergleich - erste und letzte Handlung einer
Taxation

Obersicht der Wertansdtze bzw, Methoden zur
Ermittiung von Taxationswerten

Gegenwdrtige Methoden der Preiseinstufung der
Tier-Versicherer bei Schadensfdllen von Jagd-
hunden

Modellbeispiele der Ableitung simulierter
Marktpreise

471, Auflistung der wertbeeinflussenden
Merkmale eines Jagdhundes

472. Allgemeine Schemata der Rechenvorginge
473, Taxationsbeispiele
474, Auswertung der Evrgebnisse der Beispiele

, Zusammenfassung

Literaturverzeichnis
Anhang

171"
172

174

176

181
183
183
185
189
206
208

221
228



Ubersicht

1 Die im deutschsprachigen Mitteleuropa
gebrduchlichen Jagdhunderassen

2 Teilmirkte des Jagdhundemarktes

3 Voraussetzungen zur Zuchtzulassung der
deutschen Jagdhunde-Zuchtvereine

Ll Schematische Darstallung der Nutzenkompo-
nenten des Jagdhundes und deren Kosten

5 bas Ausmaf der Beschdftigung mit dem Hund

6 Die Kostenarten der Jagdhunde-Haltung,
-Zichtung und -Ausbildung

7 Die verschiedenen Wertansitze der Kosten-
arten bei unterschiedlichen Zwecken der
Kostenrechnung

8 Monatliche Futterkosten von Hunden

9 Hohe der Hundesteuer

10 Durchschnittliche hetriebsnotwendige Kosten
der Haltung von Jagdhunden

11 Die durchschnittlichen betriebsnotwendigen
Kosten der Jagdhunde-Ziichtung

12 Durchschnittliche betriebsnotwendige Kosten
der Ausbildung von Jagdhunden

13 Ausgangsbasis zur Ermittlung eines Taxations-
wertes bei Jagdhunden

14 Allgemeine Liste der wertbestimmenden bzw.
-beeinflussenden Merkmale eines Jagdhundes

15 Generelles Taxationsschema fir Jagdhunde

- Iy -

Yerzeichnis der Obersichten

Seite

51/52
58

92

102
119

139

140

144
145

154

156

159

180

184
192



Verzeichnis der Darstellungen

Darstellung

10

Die Nachfragefunkticn

Die Angebotsfunktion

Die Bestimmung des Preises

Individuelle Nachfrare~ und Anmebotskurve
der Marktform der Unvollsté#ndigen Konkurrenz

Individuelle Angebots- und Nachfragekurve
der Marktform der Vollstidndipen Kenkurrenz

Relative Unterschiede der Preiselastizitdten
der Nachfrage bei vielseitig und einseitig
einsetzbaren Jagdhunden

Verschiebungen der Nachfrage- und Angebots-
kurven

Die Entwicklung des Leistungspotentials und
der Abschreibungen bei Jagdhunden

Der Einfluf der Kosten der Bereithaltung
eines Tieres auf den Absatzzeitpunkt

Grundabiauf des Taxationsverganges hei
Jagdhunden (FluBdiagramm)

Seite

25
30

32
38
39
106
128
151

170

178



- VI -
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und Haarwert)

vorzilglich (Klassifizierungsmerkmal bei Form-
und Haarwert)

Verband fir das deutsche Hundewesen
VYerbands~Gebrauchspriifung
Yerbands-Jugendpriifung
Verbands-SchweiBpriifung
Zuchtprlfung

1) Die Symbole der einzelnen Rassebezeichnungen werden in
Ubersicht 1 dargestellt.
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1. Einleitung

11. Aufgabenstellurg

Jagdhunde, d.h. Hunde, die im Rahmen der Jagdausiibung durch
den Menschen eingesetzt werdenl). missen zu den Nutztiereﬁ
gerechnet werden, denn das wichtigste Ergebnis ihrer Arbeits-
leistungen, die Herbeischaffung von Wild, ist wirtschaftlich
verwertbar (Verkauf von Wildpret). Allein schon aus diesem
Grunde haben sie einen Gkonomischen Wert, der u.a. auch in
den Marktpreisen flir fertig ausgebildete, leistungsfidhige
Jagdhunde, die heute ohne Extremwerte -zwischen 2.000,-- und
4.000,-- DM liegen, seinen Ausdruck findet. Trotz dieser dko-
nomischen Bedeutung ist der Jagdhund als Erkenntnisobjekt
einer vorwiegend wirtschaftswissenschaftlichen Untersuchung
u.W. noch nicht in Erscheinung getreten.

Eine derartige Thematik stellt sich jedoch nicht nur von der
allgemeinen Seite; vielmehr ergibt sich die Notwendigkeit

einer breitangelegten, die Ganzheit des Problems umfassenden
und sachgerechten Untersuchung auch aus dem mittlerweile be-
wuBtgewordenen Fehlen einer Basis, aufgrund derer im Zweifels-
oder Schadensfalle Preise zu ermitteln sind. Se wurde z.B.

in einem bekanntgewordenen Fall, bei dem die Hohe des Schadens-
ersatzes TUr einen versehentlich getdteten Jagdhund zu ermit-
teln war, vom damit befaBten Gericht festgestellt, daR der
Sachverhalt iiber die H8he des Schadensersatzes weiterer Auf-
kldrung bedﬁrfez); das Gericht selbst konnte dieses (Taxations-)
Problem nicht 169en3).

Die bei derartigen Fdllen mitunter zugezogenen Gutachter
gehen oft von unterschiedlichsten Verstellungen aus, die
dann auch zu recht verschiedenen Ergebnissen filhren.

1) Diese zunichst recht weitgehende Definition muB im weite-
ren Verlauf der Arbeit, die im wesentlichen auf Markt-
gegebanheiten in der Bundesrepublik Deutschland Bezug
nimmt, auf Hunde eingeengt werden, die bestimmten forma-
Ten Anforderungen gentigen (vgl. Abschnitt 31);

2) Urteil 1 €. 376/72 vom 21.12.1972 Amtsgericht Walsrode,
kommentiert durch: LINDHORST, Richter am Amtsgericht, in:
Niedersichsische Rechtspflege, 6/1973, 5. 154 ff.

3) Die Parteien einigten sich spdter "ohne weitere gericht-
liche Entscheidung” durch Vergleich., Schreiben Amtsgericht
Walsrode an Verfasser vom 26.6.1974



Mit dieser Arbeit sol] nun erstmalig versucht werden, die
gesamte, mit der Wertermittlung von Jagdhunden verknlpfte
Prblematik so umfassend, wie es seitens der zur Zeit vorhan-
denen Grundlagen méglich ist, zu untersuchen und gegebenen-
falls Vorschidge fUr das methodische Vorgehen bei Taxations-
fallen zu uﬁterbreiten.

Mit der Durchfithrung der gestellten Aufgabe soll allen, die
an Wertfeststellungen von Jagdhunden interessiert sind, wie
z,B. ZUchtern und deren Vereinen, Jigern, Gerichten, Ver-
sicherungen eine moglichst objektivierte Basis an die Hand
gegeben werden. Es mup aTlerdings schon an dieser Stelle ein-
gerdumt werden, daB es momentan noch nicht miglich ist, das
gesamte Problem abschTieBend zu behandeln. Umso notwendiger
erscheint es deshalb, zu einer Objektivierung der Wertproble-
me um die Jagdhunde den wichtigen "ersten Schritt" zu tun.

Allgemeine Normen im Sinne ven vorgegebenen Werten will die
Arbeit jedoch dabei nicht setzen. Dies ist bei Problemen, dies
auf Werturteilen - Preise sind letzten Endes in Geld ausge~
drickte Werturteile - beruhen, generell nicht mdglich. Ledig-
lich bestimmte Zusammenhinge, Techniken, Vorgehensweisen und
Grundsitze, die diskutiert bzw. entwickelt werden, kGnnen
eine direkte praktische Relevanz haben.

12. Untersuchungsgang und Untersuchungsmethoden

Der Titel und die Aufgabenstellung der Arbeit lassen bereits
die zwei Hauptaspekte des Themas erkennen. Im ersten Haupt-
teil sollen zundchst die bei der Feststellung von Werten und
Preisen auftretenden theoretischen Probleme erbtrtert werden,
um anschlieBend bestimmte Einsichten in die Markt- und Preis-
entwicklung von Jagdhunden zu ermdglichen.

Bezlglich der Entstehung und der Verdnderung von Werten wird
eingangs zu priffen sein, ob die Ublichen wirtschaftswissen-
schaftlichen Hypothesen zur Erklirung und Prognose ausredi-
chen oder ob die Erkenntnisse anderer Wissensgehiete {(z.B.
der modernen Psychologie) zu einer zumindest flr den Zweck
dieser Arbeit neuvartigen werttheoretischen Basis zu intégrie—
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ren sind. Letzteres ist zwar gerade in der gegenwdrtigen
deutschsprachigen wirtschaftswissenschaftlichen Literatur
explizit noch nicht Ubiichl), doch filr das verliegende Thema
unumgédnglich, Zeitlich und teleologisch werden diese theore-
tischen Grundlagen deshalb in einem besonderen Abschnitt, d,h.
vor der unmittelbaren Behandlung der Wertprobleme bei
Jagdhunden erarbeitet.

Nach dieser theoretischen interdisziplindren Synthese k&nnen
im Abschnitt 3 die Fragen der Wert- und Preisbildung bei Jagd -
hunden erdrtert werden. Am Beginn dieses Abschnitts werden die
ordnungspolitischen Bedingungen und das Ablaufgeschehen des
Jagdhundemarktes untersucht. Die Analyse basiert ebenso wie
die Untersuchung tiber die Motivation der Jagdhundefiihrer im
wesentlichen auf einer eigenen Befragung einmal aller deut-
schen Jagdhundezuchtvereine sowie exemplarisch einer Reihe von
Hundefilhrern, zum anderen auf dem Studium von Satzungen, Prl-
fungsordnungen und weiteren Verlautbarungen der Zuchtvereine,
anderer jagdkynologischer Organisationen und der fachpresse.

Es handelt sich dabei jedoch nicht um eine bloBe Deskripticn
des Istzustandes, sondern die gegenwdrtig anzutreffenden Ver-
hdltnisse des Jagdhundewesens werden an Normen gemessen, die
aufgrund vorhandener Erkenntnisse zu stellen sind. So ist
z.B. zu priifen, ob die Postulate der Populationsgenetik bed
der Jagdhundezuycht inzwischen erflllt werden, ob die Markt-
transparenz verbessert werden konnte, oder ob bestimmte Zu-
gahgsbedingungen neuer Anbieter zum Jagdhundemarkt sachlich
voll gerechtfertigt werden k&nnen.

Im weiteren Verlauf wird die Frage nach den einzelnen Kempo-
nenten des Nutzens und damit der Nachfrage von Jagdhunden
gestellt. Es wird analysiert, welche Funktionen ein Jagdhund
und auf welche Weisen er sie erflllen kann.

1) Implizit werden allerdings schen von jeher viele Elemente
einer von Nationalfkonomen "eigenproduzierten Psychologie"
in wirtschaftswissenschaftlichen Theorien verwendet,
¥gl. KATGNA, George: Das Verhalten der Verbraucher und
Unternehmer (lUberarbeitete deutsche Cbersetzung der ameri-
kanischen Originalausgabe: Psychological Analysis of Eco-
nomic Behavior}), TlUbingen 1960, Yorwort §. XI



Im ersten Hauptteil wird auch die in der gegenwdrtigen Dis-
kussion umstrittene Frage der geldlichen Bewertung der Arbeits-
zeit bei der Jagdhundezucht und -ausbildung untersucht (Ab-
schnitt 35). Die Analyse basiert auf verschiedenen Kostenkon-
zepticnen und verwendet die Resultate der eigenen Erhebungen.
Diesen Erdrterungen geht eine Untersuchung der Zielvorstel-
Tungen der Anbieter von Jagdhunden voraus., U.a., soll dabet
ergriindet werden, ob die Standardthese der "Gewinnmaximierung"
hier brauchbare Erkldrungen zuldpnt.

Am Ende des ersten Teiles (Abschnitt 36) werden anhand der
bisherigen SchiuBfolgerungen mogliche Preis- und Marktent-
wicklungen und deren denkbare Ursachen dargestellt.

Der zweite Hauptteil der Untersuchung (Abschnitt 4) beschif-
tigt sich mit den eigentlichen Bewertungsproblemen, d.h.

mit der Taxatjon individueller Jagdhunde. Die Erkenntnisse
des ersten Hauptteils der Arbeit sind dort integriert bzw.
dienen als Basis.

In diesem Abschnitt wird zundchst untersucht werden mlissen,
¢b und inwieweit die Ublichen Grundsitze der Taxation bei
Jagdhunden zu beachten sind und welche Konsequenzen sieh
dabed flr den Verlauf eines Taxationsvorganges ergeben.

. Bei einer Reihe von Taxationsfdllen kinnen keine durchschnitt-
lichen Marktpreise zur Schdtzung eines Preises des betref-
fenden Jagdhundes herangezogen werden, weil der zustdndige
Teilmarkt z.B., zu klein ist oder das Tier aufgrund vieler
Besonderheiten kaum eingeordnet werden kann. Dann werden
Hilfswert-Rechnungen notwendig (Kostenrechnung, Ertragswert-
Rechnung). Hinsichtlich der dabei erforderlichen Kostener-
mittlungen wird die Frage untersucht, in welcher HBhe Kosten
flir die verschiedenen Zwecke einer Kostenrechnung angesetzt
werden kdnnen.

Die fiir Taxationsrechnungen maBgebenden "betriebsnotwendigen
kesten" der Haltung, Flitterung und Ausbildung von Jagdhunden
werden ia Anlehnung an entsprechende Methoden zur Ermittlung
von Normkosten in der Ubrigen Tierzucht aus vorliegendem

sekundir-statistischen Material scwie den Angaben der ejgenen



exemplarischen Befragung abgeleitet. In diesem Abschnitt
scllen ebenfalls, basierend auf den theoretischen Erdrterun-
gen des Abschnitts 35, der durchschnittliche Preis einer
eingesetzten Arbeitsstunde deduziert sowie spezielle Probleme
der Wagnis=- und Bereithaltungskosten erdrtert werden.

Am Ende dieser Ermittlungen wird versucht, den Taxationspro-
zef schematisch in Form eines detailiierten Ablaufdiagramms
iberschaubar darzustellen. Anhand der verschiedengelagerten
Taxationsfdlle sind fir die Ermittlung eines Taxationswertes
verschiedene Rechenwege erforderlich, die zu unterschiedlichen
Wertansdtzen fiihren. Die verschiedenen Wertansidtze mit ihren
Voraussetzungen werden in einer Cbersicht zusammengefaBt
{Ubersicht 13}, Weiterhin wird versucht, die verschiedenen
Rechenwege in Form eines Baukastensystems zu schematisieren,
damit sie der Taxator je nach den Gegebenheiten des Falles
zusammenstellen kann, um ejr gegebenes Beispiel richtig zu
berechnen., SchlieBlich sollen die gefundenen Methoden und
WHertansdtze anhand einiger praxisnaher Beispiele demonstriert
werden.

Zusammenfassend soll der Gang der Untersuchung die Komplexi-

tit der Wert- und Bewertungsproblematik um die Jagdhunde,

die im besonderen MafBe die Koordinierung der Erkenntnisse und
Methoden mehrerer Wissenschaftsgebiete erfordert, aufzeigen.



2. Die allgemeine Problematik der Feststellung von Werten
und Preisen

21, Der Begriff "Wert"

In der tiglichen Umgangssprache wie in den verschiedenen
Teilwissenschaften kann das Wort "Wert" unterschiedliche Be-
griffsinhalte besitzen.

In einem allgemeinen mathematischen Sinne steht "Wart" hdu-
fig als anderer Ausdruck fir Zahl {Summe, ZahlengrtiBe),"Zah-
lenwert", "Kostenwert" als Summe der Kosten, der "Wert
eines Bruches, etc.

Weiterhin wird "Wert® - z.B. auch hiufig in der Wirtschafts-
wissenschaft - einfach als Synonym fiir "Preis" angewendet
(z.B. Einkaufswert) bzw. auf einer ersten Abstraktionsstufe
als Synonym fiir eine von echten (gezahlten) Preisen abge-
leitete ZahlengriBe. So bedeutet z.B. "VerHuBerungswert"
meist einen durchschnittlichen Verkaufspreis, "Schdtzwert®
einen geschitzten Preis, "Tauschwert" einen durch-
schnittlichen Marktpreis.

Die Ermittliung solcher "Werte®, d.h. Preise besteht bei
einer Zeitpunktbetrachtung im wesentlichen nur aus einer
mathematisch-statistischen Arbeit {"Bepreisung"). "In je-
dem Fall ist Bewerten in der Betriebswirtschaft ein Yeran-
schlagen der Gliter mit Preisen"l).

Eine prozessuale Betrachtung, d.h. eine Evrkldrung oder
Prognose von Preisentwicklungen im Zeitraum,erfordert hin-
gegen bereits die Einsicht in die Bestimmungsgriinde der
Preise, eben in Bewertungsprobleme im eigentlichen Sinne.

1) BOUFFIER, Willy: Art. “"Wert", in: Handwirterbuch der
getgiibswirtschaft. Bd, IV, 3. Aufl., Stuttgart 1962,
. 6314



"Wert" kann auch eine bestimmte Positicn in einer it Punk-
ten, Noten oder verbalen Ausdriicken gekennzeichneten Inter-
vallskala bezeichnen, wie z.B. der "Formwert" g (fir: gut)
entsprechend der Normen flir bestimmte duBere Merkmale bef
Hunden. '

SchlieBlich wird "Wert" in einem Zusammenhang gebraucht,

der ein subjektives Empfinden eines oder vieler Individuen
Uber eine Sache, Ereignis, Gegenstand oder Erlebnis ausdriickt.
Unter bestimmten Umstdnden bzw. Anldssen wird dieses Wert-
empfinden auch in GeldgrtBen dargestellt.

In der modernen Sozialwissenschaft bedeutet "Wert" Ausdruck
eines BewuBtseinsvorganges, der "vom menschlichen Verhalten
abhangig und mit diesem wande?bar ist. Der Mensch tritt wert-

schdtzend an das 0Objekt heran“l)."Es gent darum, das stellung-
nehmende Handeln von Individuen bzw. Gruppen im Sinne aktuali-

siarter Wertvorstellungen zu erklﬁren“z). Weitergehende Unter-
suchungen iiker derartige Aussagen werden aber von Wirtschafts-
wissenschaftlern nur selter vorgenommen,

BeeinfluBt durch die Kentroverse des "Wertstreites" im Jahre
1906, bei dem sich Tetztlich allgemein MAX WEBERS These, daB
Werturteile - die stets subjektiv sein miissen - nicht in

die Wissenschaft der Nationaldkornomie gehiren, durchsetzte,
ist die Problematik der Entstehung eines Wertes in der wirt-
schaftswissenschaftiichen Literatur seitdem kaum noch be-
handelt worden.

Die werttheoretischen Ausflhrungen sind deshalb im allgemei-
nen in der Wirtschaftswissenschaft bis heute meist vergleichs-
weise einfach geblieben. In der Regel beschrinken sie sich

auf die Unterstellung, daP der "homo economicus® (ARNDT:

"ein Wesen ohne Gewissen") ) stets Gewinn- bzw. Nutzenmaxi-

1} MEINHGLD, Wilhelm: Grundzlige der allgemeinen Volkswirt-
schaftslehre, Minchen 1953, 5. 145%

Z2) WEBER, Wilhelm, ALBERT, Hans, KADE, Gerhard: Art. “Wert",
in: Handwdrterbuch der Wirtschafts- und Sozialwissen-
schaften, Stuttgart, Tibingen und Gdottingen, Bd. 11,

(im folgenden zitiert als WEBER et al), S. 642

3) ARNDT, Helmut: MikroOkonomische Theorie, 2. Bd., Markt-

prozesse, Tibingen 1966, S, 59
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mierung als letztes Ziel anstrebe sowie auf die Aussage,

daB die Bediirfnisse der Individuen voneinander verschieden
gseien. Diese werttheoretische Basis wird dann als vorgege-

ben angenommen, d.h. praktisch als Axiom behandelt:"Bedirfnisse
sind in der herrschenden Tneorie ein Datum. Bei ihrer Analyse
ist auf Erkenntnisse der Psychologie zurﬂckzugreifen”l).

Wird somit das Ziel als gegeben betrachtet, braucht dann
tediglich die NiUtzlichkeit, der Nutzen der Mittel in bezug
auf die Zielerreichung ("wirtschaftlicher Wert eines Mittels"
untersucht zu werden. "Dieser {wirtschaftliche Wert) stellt
im Sinne der allgemeinen Wertlehre einen 'sekundiren' Wert
dar, denn er erscheint stets von einem - rein formal ver-
standenen - priméren Wert abgeleitet“a).

2))

Die Annahme vergegebener primirer Werte hat den praktischen
Vorteil, daPB das System der abgeleiteten, sekunddren oder
"wiptschaftlichen" Werte objektivierbar sowie - wenn ledig-
lich eine einzige Leitmaxime gelten soll - als Maximumproblem
formuliert rechenbar wird {Marginalanalyse) und damit dem
wissenschaftlichen Streben nach empirischer Oberprifbarkeit
zumindest formal entgegenkommt. So versteht sich die Natio-
nalckonomie nur als eine Theorie der Mittel, nicht der Ziele
der Individuen als w1rtschaftssubjekte4).

Um jedoch das stellungnehmende Handeln der Individuen, d.h. ihre
sekundiren Werte, deren Existenz und Hthe eine Funktion
ihrer primdren Werte sind, aufzeigen zu kdnnen, muB zundchst
das Zustandekommen von primiren Werten erkldrt werden.

1) WOLL, Arthur: Allgemeine Volkswirtschaftsiehre, Berlin und
Frankfurt 1865, S. 35 und 37 (Die 1974 erschienene neubear-
beitete vierte Auflage dieses Lehrbuchs zeigt hinsichtlich
deg eben erwdhnten wie der im weiteren Verltauf unserer Ar-
be1t.angesprochenen Aspekte, bei denen das Werk zitiert wor-
den ist, keine wesentlichen inhaltlichen Verdnderungen.)
Berefts der bekannte Yertreter bzw. einer der Viter der mo-
dernen Nationaléikonemie Alfred MARSHALL flhrte aus, daB der-
artige Untersuchungen besser Teil der Philosophie, Soziolo-
gie und Moralphilosophie seien. Zitiert bei GLANSDORFF,
Maxime: Thzorie Genérale de 1a Valeur, Hrsg. Institut de
Sociologie Selvay, Brissel 1954, S, 181

2) WEBER, Wilhelm et al, a.a.0., 5. 643

; ebenda

MARSHALL, Alfred: Principie of Economi it. i
GLANSDORFF, Maxime, a.a.g.. §. 181 nics, zit. bei

R
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22. Primidre Werte

Bereits der griechische Phitoscph ARISTOTELES bemiihte sich,
neben dem Preis beim Tauschvargang (meist als "Tauschwert”
hezeichnet) den den Gitern innewohnenden "Noermalwert" (wirk-
lichen, inneren, natiirlichen Wert") bzw. ein MaB desselben
4T findenl). DAVID RICARDO und spdter KARL MARX wollten die-
sen "Normalwert" arbeitswerttheoretisch definieren; hei ihnen
wurden die Existenz und Hohe des Wertes von der Menge der in
einem Objekt vergegenstidndlichten, gesellschaftlich durch-
schnittlich notwendigen Arbeit {[Arbeitswertlehre) zu erklid-
ren versucht. Abgesehen von der NichtmeBbarkeit dieser vor-
gesteliten ideellen Grife sind im realen Leben zu viele Din-
ge zu finden, deren Preise in keinem Verhdlinis zu ihren
Kosten, noch weniger zu ihren insgesamt darin enthaltenen
gegenwdrtigen und historischen Arbeitswerten als einer von
mehreren Kostenarten stehen ("Wertparadoxone'), so daB diese
Hypothese als falsifiziert gi]ta).

In'der Folge wurde mehr der Nachfrageseite Beachtung ge-
schenkt, womit subjektiv-psychische Elemente zur Erklirung
der Existenz und HEhe von Werten und Preisen Eingang fanden.
Als erster entwickelte GOSSEN eine Grenznutzen-Thecrie, die
bereits eine weitgehende Erkl&rung von Nachfrager-Verhalten
zuldpt, aber nur Teil einer umfassenderen Werttheorie dar-
stellen kann, da sie ebenfalls nur Mittel, nicht aber pri-
mire Werte untersucht.

Wie kommt es nun zustande, daB der Mensch bestimmten Dingen,
Sachverhalten, Ereignissen einen Wert erteilt oder zumiBt,
indem er wertschdtzend an das Betrachtungsobjekt herantritt?
Aus der Formulierung dieser Frage, die die heute allgemein
anerkannte Definition des Begriffes "Wert" widerspiegelt
{vgl. Abschnitt 21.) geht bereits hervor, daR Existenz und
Hohe einer Wertvorstellung stets subjektiv-individuellen
Ursprungs sein werden,

1) WEBER, Wilhelm et al, a.a.0., §. 643
2) ¥gl. WOLL, Arthur, a.a.0., S$. 106
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Als erste notwendige, jedoch nicht allein hinreichende Be-
dingung fiir eine Wertzumessung muB das Individuum ein betref-
fendes Objekt mit seinen Sinnen wahrnehmen und in sefner
{subjektiven) Bedeutung erkennen, also eire kognitive Leistung
vollbringen. Auf welche Weise dies geschieht baw. was ein
Individuum von seiner Umwelt wahrnimmt, ist von der Struktur
seiner Wahrnehmung abhingig. Seine Motive und Einstellungen
(allgemeine Beurteilungsgesichtspunkte) beeinflussen diese
Struktur.

Die Bedeutung eines Ereignisses fiir ein Individuum hingt
von der gesamten Situation ab. Es gibt normalerweise keine
einfache Funktion zwischen Reiz und den sich daraus erge-
benden Wahrnehmungenl).

Das wahrgenommene Objekt 18Rt den einzelnen Menschen indif-
ferent oder erscheint ihm schion, gut, nUtz]ichz), er schdtzt
es, es beeindruckt ihn, es hat dann "Wert" flir ihn; Objekte,
die er negativ einschitzt, bedeuten ihm keinen Wert, sondern er-
héhen eher den Wert der Gegenstdnde, Ereignisse etc., die er

an ihrer Stelle gern s&hes). Dieser motivationale Aspekt (affek-
tive Vision eines Objektes) ist die zweite notwendige Bedinguno
flir die Zumessung von "Wert".

Das simultane Erwecken der beiden Aspekte des BewuBtseins -

die prinzipielle kognitive Wahrnehmung eand die affek-
tive Vision - ist das Charakteristische des psychischen
Phinamens, das Wert genannt wird ). Ber Wert, den das Indi-
yiduum dem Objekt auf diese Weise gibt, ist also nicht nur
Ergebnis einer kognitiven Leistung, sondern besitzt eine
pluralistische Genesea)

Die Frage, weshalb der eine das Objekt A niitzlich, 'schin
oder gut, d.h. wertvoll findet, ein anderer Mensch dasselbe
Objekt aber schlecht, unniitz, unschon oder einfach weniger

1) KATONA, George, a.a.0., S. 38 ff.
2) Eategorien des Werturteils rmach GLANSDORFF, Maxime, a.a.0.,
, B8

3) GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S. 61. Von anderen Autoren wird
fiir Objekte, die ein Individuum negativ einschdtzt, gegen
die es z.B. eine Aversion hat, der Begriff "negativer Wert"
verwendet.

4) ebenda, 5. 55

5) ebenda
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nitzlich etc., ist so alt wie die Zivilisation selbst. Sie
kann auch heute noch nicht endgiiltig beantwortet werden.
Gleichwohl kidnnen die bis heute erreichten und allgemein an-
erkannten £rgebnisse motivationspsychologischer Forschungen
dazu dienen, die Entstehung und Intensitdt ven Motivationen
sowie der daraus flieBenden Handlungen wie z.B. die Bewer-
tung von Dingen, Sachverhalten, Ersignissen usw. zu erkldren.

In einigen waesentlichen Einzelheifen stimmen die drei Haupt-
richtungen der Motivationstheorie (psychoanalytische {FREUD),
behavioristische und kognitive Theorie} nicht gdnzlich liber-
einl), was sich auch in der unterschiedlichen Bedeutung ein-
zeiner Begriffe ausdrﬁcktz). Diese drei Richtungen betonen
bestimmte Einzelmotive unterschiedlich stark und kénnen damit
auch als Teile einer gesamten Theorie betrachtet werden.

Die grundsdtzliche These Tautet: Jedes VYerhalten jst moti-
viert, d.h. es liegen ihm bestimmte Motive,also Bedirfnisse,
Triebe, Ziele, Wiinsche, zugrunde., Die Motivation eines Indi-
viduums {die Gesamtheit der motivationalen Dispositionen) re-
suitiert einmal aus seinen genetischen Faktoren, die ihm von
selnen Yorfahren vererbt wurden (universelle oder allgemeine
Dispositionen, Anlagen, Tendenzen, Neigungen} sowie aus den
Einfllssen seines eigenen externen Mi]ieusa).

Soweit die Mctivation eines Individuums genetischen Faktoren
entspringt, hat sie fhre Ursache letztlich in den Umwelt-
faktoren aller seiner entwicklungsgeschichtlichen Vorfahren.
Dies gilt in erster Linie fUr physiologische Bediirfnisse. Auf
welche Art und Weise die Motivation und damit alles Verhalten
von der augenblicklichen und (weit} zuriickliegenden Umwelt
determiniert wird, ist noch nicht eindeutig aufgekldrt. Obwohi
die naheliegende Hypothese, nach der die Umweltvariablen
physiologische Wirkungen im Individuum hinterlassen, inzwischen
an Tierversuchen verifiziert wurde, ist z.Zt. Uber solche
physiologischen Prozesse noch zu wenig bekannt, als daf be-

reits aligemein zuverldssige Aussagen getroffen werden kbnntend).

1) HILGARD, Ernest, R., ATKINSON, Richard, C., ATKINSCON, Rita,
L.: Introduction to Psychology, 5. Aufl., New York,
Chicago, San Franciscco, Atlanta 1971, S. 316 {(im folgenden
zitiert als: HILGARD, Ernest, et al)

) ebenda, S. 295

) GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., 5. 41 ff,

} SKINNER, B.F.: Kritik psychoanalytischer Begriffe und Theo-
rien, in: Logik der Sozialwissenschaften, Hrsg, Ernst Topitsch, Koln,
Berlin 1971, S. 456

L2 ™
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Jedes Individuum besitzt allgemeine angeborene Dispositionen, die
alten gesunden Yertretern seiner Art gemeinsam sind und

dann darauf aufbauend jene fast unzihibar vielen spezifi-
schen ererbten sowie im externen Milieu des einzelnen Menschen
erworbenen Faktoren der Individuation. Der Umfang, die Stirke
der Dispositionen ist bei den einzelnen Menschen unterschied-
Tich), ,

Obwohl die Dispositionen immer existent sind, manifestieren
sie sich erst dann, wenn geeignete Bedingungen flr eine
mativationelte dufere oder innere Erregung gegeben sindz), wobei das AusmafB
der individuellen Erregung auch vom Grad der Adaption oder
Inadaption des Individuums an die duBere Erscheinungsform

der Erreqgung (Frage der GewBhnung) abhingig 15t3).

Die Gesamtheit der motivationalen Dispositionen bestimmt
die BedUrfnisseq). Der weitere Weg vom Bediirfnis bis zu sei-
ner Befriedigung (dem Ziel) kann beispielhaft wie folgt als
Prozelh des motivatinnalen Verhaltens dargestellt werdenS):
Das Bedlirfnis wird dann als aktiver, zur Aktion beredter
Zustand, der durch Spannung, Energie und meist ZieTgerich-
tetheit gekennzeichnet ist, Drang {engl. "drive"), Zielvor-
stellung empfunden (psychologische Konsequenz). Als nichster
Schritt folgt ein vorbereitender Akt, z.B. beim Durstge-
filhl der Gang zur Wasserstelle. Bei der Wahrnehmung (kog-
nitive Leistung) eines miglichen Zielobjektes (eines Mittels
zur Beditrfnisbefriedigung) ergibt sich ein positiver Anreiz
(motivdtﬁona]er Aspekt}, der zu einer bestimmten Umwelt-
Aktivitdt ("environmental activity", z.B. Aufnahme des Was-
sers}) fihrt,oder das Objekt stellt sich als negativer Anreiz
heraus,und es kommt z.B. zu einer anderen Aktivitit, einer
Aversion. Die Motivation beeinfluBt also bereits die Wahr-
2} Bhenday s 3330t ¢t A1y a0 5. 313
3) GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., 5. 33
4) Ynter"Bedlrfnis" wird das psychisch mit dem Erlebnis eines
Margels verbundene Gefiih1l verstanden, das mit dem Streben
nach der Beseitigung dieses Mangels, der Befriedigung,
verbunden ist.

DORSCH, Friedrich: Psychologisches W8rterbuch, Hamburg
und Berlin 1970

5) Vgl. HILGARD, Ernest,et al, (the need-drive-incentive
formutation), a.a.0., S. 304 ff.
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nehmung. Der positive Anreiz ruft schlielich ein Zielver-
halten (im Beispiel: trinken) hervor, womit das motivationale
Verhalten endet, weil das Bediirfnis befriedigt ist (Bedirfnis-
Reduktien},

Auf allen Stufen gibt es Lernprozesse und u.a. deshalb In-
terrelationen. Diese Thesen sind soweit verifiziert, daB

die Aussage,Verhalten werde in einem Teil von BedUrfnis-
empfinden reguliert, allgemein anerkannt wirdl).

In jingerey Zeit ist von MASLOW, der auf Erkenntnissen von
CARL JUNG aufbaute, eine umfassendere Motivations-Hierarchie
erstellt wnrdenz). Sie beginnt mit bestimmten Bedilrfnissen
(“D-motives"), die dann geweckt werden, wenn es an ihrer
Befriedigung mangelt (D steht fiir deficiency): physiolo-
gischie Bediirfnisse; Sicherheitsbediirfnisse; Bedirfnis nach
Zuygehdrigkeit und Liebe, und enthdlt in einer zweiten Grup-
pe Bediirfnisse, die erst dann geweckt werden, wenn die der
ersten Gruppe befriedigt sind (B-motives): das Bediirfnis
nach Anerkennung; das Bedilirfnis nach Selbstaktualisierung
{B-motive bedeutet being-motive).

Theoretisch sind unendlich viele Kombinationen der einzelnen
Motive miéglich. Berlicksichtigt man ferner die unterschied-
liche kognitive Leistung der Individuen (aufgrund der unter-
schiedlichen Wahrnehmungsstruktur und Lernfdhigkeit) erklirt
sich das breite Spektrum-der voneinander verschiedenen Ziel-
vorsteTlungen und Wiinsche der Individuen.

Die zu einem Zeitpunkt vorhandenern Dispositianen hleiben
nicht ein fir allemal fix, sondern sind im Zeitablauf auf-
grund von Umwelteinflissen {(Lernprozessen) modifizierbar,
d.h. die Vorstellung einer festen Hierarchie der Ziele und
Werte ist eine rein statische Betrachtungsweisea).

1} HILGARD, Ernest,et al, a.a.C., S. 310
2) Vgl. HILGARD, Ernest, et al, a.a,0.,, S. 330
3} GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S. 65
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In der obengenannten Beschreibung des Weges vom Bedirfnis

zu seiner Befriedigung stoBt das Individuum im Beispiel auf
ein Objekt, welches sich als positiver Anreiz beziiglich sei-
nes momentanen Bedilrfnisses erwies. Es hat sozusagen das an
sich neutrale Objekt dem Inhalt seines Bedlirfnisses gegen-
ibergestelit, es mit ihm verglichen und fhm als Ergebnis

des Vergleiches einen Wert zugeteilt, denn es hatte eine
Eignung, einen Nutzen zur Befriedigung seines Bediirfnisses.

Als Folge eines Lernprozesses wird das Individuum spdter
Wiinsche - spezieller Ausdruck von Bediirfnissen, konkreti-
siert durch bekannte Objekte - entwickeln, wenn wieder ein
Bedlirfnis aktwvalisiert wird. Winsche bewegen sich bereits
auf der Ebene der Psyche des Menschenl).

Auf dem Vorgenannten folgt, daB die Menschen allen Objekten,
Sachverhalten, Ereignissen deshalb verschiedene Wertungen
geben, weil ihre primiren Wertvorstellungen, ihre Motiva-
tionen im weitesten Sinne voneinander verschieden sind.

Ats weitere wichtige SchluBfolgerung ergibt sich, dap die
Existenz eines "Wertes", d.h. einer Wertzumessung durch &in
Individuum, nicht notwendigerweise an den Fall einer Aus-
tauschbeziehung von Waren bzw. Ware gegen Geld gebunden ist.
Vielmehr ist "Wert" eine mogliche Eigenschaft jedes Dinges,
Sachverhaltes, Ereignisses, Erlebnisses und berlhrt damit
alle Bereiche der menschlichen Aktivitﬁtz).

Hieraus ist die weitere SchluBfolgerung zu ziehen, dap der
so definierte "Wert" keinerlei logische Beziehung zum Fakt
bzw. zur HBhe der von Dritten zur Produktion eines Objektes
notwendigen oder faktisch getdtigten Kosten hat.

1} GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S§. 53
2} ebenda, 5. 187
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Ein Objekt, das Inhalt ven Zielen und Winschen wird und
deshalb als pesitiver Anreiz hinsichtiich eines {oder meh-
rerer) Bediirfnisse fungieren kann, gewinnt durch diese
Funktion den Charakter eines Instruments oder Mittels.

Wihrend die motivationalen Dispositionen die primdren Wer-
te des Individuums verkBrpern, werden Objekte, wenn sie
einen Mittelcharakter aufweisen, als sekundire Werte be-
zeichnet, Im folgenden Abschnitt wird untersucht, welche
Faktoren die Entstehung und die Hdhe der sekundiren oder
abgeleiteten Werte im einzelnen determinieren bzw. beein-
flussen.

23. Sekundidre Wertvorstellungen

Mittel oder Instrumente sind in der Regel Dinge und Dienst-
leistungen, die dem Individuum bekannt sind und ihm zur Er-
reichung seiner Ziele dienen kdnnen. Das Individuum macht
sich deshalb eine Vorstellung von der Nlitzlichkeit des Mit-
tels, d.h. es miBt dem Instrument eine bestimmte Kapazitidt
zu, seinen Zielen zu dienen.

Der Begriff NUtzlichkeit oder Nutzen impliziert also auf
der einen Seite den Wunsch, ein Ziel (oder ein Zielbiindel)
mittels eines bestimmten Instrumentes zu erreichen, und auf
der anderen Seite die Vorstellung einer diesbezliglichen Ka-
pazitit dieses Instrumentes.

kapazitdt eines Mittels ist hier definiert als Efinschitzung
des Ertrages bei der Anwendung des Instruments als Resul-
tierende aus Einschitzung des Erfolges und Einschdtzung
seines Aufwandes.

Kapazitdt reprisentiert die vermutete Effizienz eines Mittels
oder, im umgekehrten Sinne ausgedriickt: Effizienz ist die
experimentelle Verifikation (ex post) der Kapazitit

{ex ante)”’.

1) GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S. 167
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Kapazitit ist also eine technische GrioBe, Niitzlichkeit oder
Nutzen hingegen eine psycho1ogischel), denn sie bezieht die
kapazitﬁt des Instrumentes letztlich auf die primiren Wert-
vorstellungen eines Individuumsz). Daraus folgt, daB der
(immer subjektive} Nutzen und der daraus im folgenden abzu-
leitende Wert eines Mittels als Resultat eines individuel-
len Bewertungsvorganges eine von primdren Wertvorstellungen
abgeleitete Gréfe ist. Der Wert eines Mittels wird daher
generell als sekunddrer oder abgeleiteter Wert bezeichnet.

Hiufig kommt der Wert eines Mittels als komplexe Grife, d.h.
als Summe mehrerer Wertaspekte zustande, wenn ndmlich ein
Mittel mehrere Zielvorstellungen anspricht. So wird von

dem Anbieter eines Fahrrads in der Regel eine technische
Kapazitdt in seiner Werbung angegeben, z.B. eine mdgliche
Ortsverinderung mit soundsoviel km/h. Das Fahrrad spricht
beim betrachtenden Individuum iiber diesen "instrumentalen" Nutzen hinaus
aber auch noch andere Zielvorstellungen an, wie etwa seine Tendenz zum
Sparen, zur kBrperlichen Bewegung, Vermeidung von Umwelt-
verschmutzungen usw. So bedeutet die vom Anbieter propa-
gierte Xapazitdt hiufig nur einen Teil des gesamten Nutzens
flir das Individuum, weil das Objekt noch weiteren seiner
primédren Werte dienen kann3EDas bedeutet offensichtlich,

der gesamte Nutzen bzw. der Wert eines Mittels steht zwar

in meist enger Beziehung zur technischen Kapazitit - etwa
Einsatz dieser Kapazitidt zur Erzielunyg eines positiven wirt-
schaftlichen Ergebnisses -, es wird aber vielfach noch dari-
ber hinaus durch auBerhalb der technischen Kapazitdt lie-
gende weitere Teil-Werte aufgrund weiterer "Teit-Nutzen"
determiniertq). Das kann dann zur Folge haben, daB eine

1) SAMUELSON spricht deshalb von "psychological utility®™.

SAMUELSON, Paul, A.: Economics, 9, Aufl., New York 1973,

S. 431

GLANSDORFF spricht von "jugement d'utitite", einem prin-

zipiell rationaltem,aber subjektiv determinierten Akt als

spezifischer Grundlage des Wertes von Instrumenten,

GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S, 166

3} Vgl. z.B. STREISSLER, E. und M. in ihrer Einleitung zu: Konsum und
Naghggage, Hrsq. E. und M. STREISSLER, Kiln und Berlin 1966, 5. 22
un

1) '"Die Hutzenfunktion weist dann ein Maximum auf, das nicht mit dem
Rentabilitdtsmaximum zusamnenfallt", ... weil neben Tetzteren "eine
Reihe weiterar, insbesondere auch nicht-quantifizierbarer Ziele" den
Gesamt=Nutzen bestimmen. HEINEN, Edmund: Das Zielsystem der Unterneh-
mung, Wiesbaden 1966, S. 157

2

—
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Entscheidung Uber den Einsatz bzw. die Substitution
eines Mittels nicht nur nach dem Kriterium des erwar-
teten wirtschaftlichen Ergebnisses vorgenommen wird.
Diese Feststellung wird in den folgenden Abschnitten,
die sich unmittelbar auf das eigentliche Untersuchungs-
cbjekt, d.h. auf Jagdhunde, beziehen, von wesentlicher
Bedeutung sein.

Die urspriingtich zuerst von GOSSEN entwickelte Nutzen-
bzw. Grenznutzen-Konzeption wurde oft angegriffen. weil
"Nutzen" selbst nicht meBbar sei, und selbst wenn es
gelinge, einen Mapstab zu finden, ein interpersonelier
Nutzenvergleich aufgrund der unterschiedlichen primiren
Werte der Individuen dennoch nicht méglich erel}. Auf-
grund dieser Kritik wurde die Nutzenanalyse zu einer
Indifferenzkurven-Analyse weiterentwickelt, mit der nun
in einem nur ordinalen MeBkonzept unter restriktiven An-
nahmen drei Determinanten {Bedlirfnisse, Einkommen

und Preise) untersucht werden kidnnen. Die-

ser Ansatz ist aber ebenfalls kaum als Denkmedell ge-
eignet. Neben dev Stringenz der Annazhmen bleibt zu kri-
tisieren, daB in Wirklichkeit Entscheidungen unter Un-
sicherheit gefi11t werden und Indifferenz-Kurven emnpi-
risch nicht nachweisbar sindg).

Einen Ausweg anderer Art versucht ein behavidristischer
Ansatz. Die "Revealed Preference-Analyse" benutzt gar
nicht mehr eine psychologische Konzeption, sondern will
nur noch sozusagen deren Ergebnis, d.h. hier die Kon-
sumenten-Nachfrage, aus dem beobachtbaren Verhalten ab-
leiten. Die Probleme diesar Analyse 11egeh in den Annah-
men,und sie blieb bisher wenig erfolgreichB)

1) woLL, Arthur, a.a.0., 5. 107 f.
2) ebenda, S. 120
3) ebenda, 5. 123
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Neuere enischeidungstheoretische Untersuchungen zeigen
indessen, daB "Nutzen" durchaus meBbar ist. Sie gehen

von der Annahme aus, daB bej jedem Entscheidungsproblem
zwei Parameter beteiligt sind, ndmlich einmal die sub-
jektive Bewertung jeder moglichen Alternative (Nutzen-
Zuordnung) sowie die subjektive Erwartung des Resultats
der einzelnen Alternativen (Eintrittswahrscheinlichkeiten,
Einschitzung des Risikos bzw. Grades der Unsicherheit oder UngewiBheit}
Man hat es immer mit erwartetem Nutzen zu tun, der

vom Individuum mit der Wahrscheinlichkeit seines Eintre-
tens gewichtet wird. Als Resultat ergibt sich dann

ein numerischer Nutzen, der alsoc mefbar ist und in em-
pirischen Tests bestdtigt wurdez). Dieser Nutzen wird

als “"subjektiv erwarteter Nutzen® (SEU) bezeichnets), Wo-
bei es nicht notwendig ist anzunehmen, dag ein Indivi-
duum diese GréBe bewuBt kalkuliert, wenn es vor einer

Entscheidung steht4).

Wenn im folgenden von "Nutzen" bzw. "Grenz-Nutzen" die
Rede ist, wird damit nicht der historische Nutzenbegriff
von GOSSEN gemeint, sondern stets nur der "subjektiv erwar-
tete Nutzen" SEU.

Ein lUbriger Grund, die (neue) Nutzenkonzeption weiter

zu verwenden, ergibt sich aus der heute allgemein wieder
kritischen Stellung gegeniiber dem strengen Behaviorismus,
der nur Aussagen zuldBt, die ein von einem AuBenstehenden
beobachtbares menschliches Verhalten beschreiben und des-
haib auch s¢ grundlegende Begriffe wie Motiv, Antrieb

1) BECKER, Gordon, M., Mc CLINTOCK, Charles, G.: ¥alue:
Behavioral Decision Theery, in/ Annual Review of
Psychology, Bd. 18, 1967, $. 241 f.

2) MORGENSTERN, Oskar: Die Theorie der Spiele und des
wirtschaftlichen Verhaltens, in: Preistheorie, Hrsg.:
§1F£zg E. OTT, K&61n und Berlin, 2. Auflage 1965,

3) Vgi. RAPOPORY, Ammon, WALLSTEN, Thomas, S.: Individual
Decision Behavior, in: Annual Review of Psychology,
Bd. 23, 1972, 5. 134 f.

4) Fur die verschiedenen Miglichkeiten der Nutzenmessung
vgh. auch FISHBURN, Peter, C.: Decision and Value
Theory, New York, London, Sydney 1964, S. 77 ff.
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abiehnt, auf die aber andererseits zumindest als for-
males Kaikll zum Aufbau von Theorien zur Erkl&rung und
Pregnese von Yerhalten offenbar nicht verzichtet wer-
den kann. Formale Kalkiile sind aber meist nicht in einer
empirischen Beobachtungssprache formuliert /.

Endgliltige Aussagen liber die prognostische Relevanz des
Nutzenkalki1s kiénnen noch nicht getroffen werdenz). Ein
neuer theoretischer Ansatz, der zundchst v.a. in dew
Psycholegie und Medizin, z.B. zur Erklérung dsr Intelligenz,
mit Erfolg angewandt wurde, mag auch fiir die Nutzen-Xon-
zeption Klarheit bringen. Die sogenannte Faktoren-Ana-

lyse geht explizit von der Annahme aus, daB das MeRhare

nur eine Erscheinungsform von GroBen ist, die im Hinter-
grund stehen und die man nicht direkt messen kann. Haupt-
ziel dieser Analyse ist die Ableitung solcher hypothe-
tischer GrdRen oder Faktoren aus beobachteten Variab1en3).
Diese aus dem angelsdchsischen Schrifttum bekannte Analyse-
Methode wurde inzwischen bereits auch erfolgreich in deut-
schen agrardkonomischen Untersuchungen eingesetzt4).

Aufgrund der vorgenannten AusflUhrungen ist es berech-
tigt, mit dem Nutzen-Begriff zu arbeiten; ohne ihn lassen
sich keine Wertbildung und das darausflieBende mensch-
Tiche Handeln erkldren oder eine Prognose abgeben,

Mit dem bisher Beschriebenen ist es mbglich zu erkldren,
weshalb das eine Individuum einem Objekt einen bestimm-
ten Wert beimift, das andere Individuum dem gleichen Mit-
te? jedoch nur einen kleineren oder gar keinen Wert. Es
kann bis jetzt also der “Totalnutzen" eines Mittels flr
ein Individuum erklirt werden. Damit kann freilich noch
nicht beantwortet werden, warum das gleiche Individuum,
wenn es zum gleichen Zeitpunkt die Méglichkeit hat, z.B.
9 Mengeneinheiten eines Mittels (etwa 5 Autes) flr den

1} HEINEN, Edmund, a.a,.0., $. 150 f,

2) ebenda

3) OBERLA, K.: Faktorenanalyse, Berlin, Heidelberg,

New York, 2, Auflage 1971, S. 2 f.

4) vgl. z.B. ORT, Walter: Die Ursachen der Einkemmensunter-
schiede in Tandwirtschaftiichen Betrieben und jhre Quanti-
fizierung, Diss. Frankfurt 1968, Volkswirtschaftliche
Schriften Heft Nr. 164, Berlin 1970, insbesondere S. 54 ff.
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eigenen Gebrauchl) zu erwerben, dem ersten Stlick eine deut-
tich hdhere Niitzlichkeit (Wert) beimiBt als etwa dem vier-
ten cder finften, obwohl sie alle funf gieiche Qualitdten,
Kapazitdten und Anschaffungspreise haben. Weiterhin kann
noch nicht eindeutig erkldrt werden, weshalb sich ein In-
dividuum zu verschiedenen Zeitpunkten unterschiedlich ver-
halten kann, auch wenn statistisch gemessene Daten wie per-
sonliches Einkoemmen etc. sowie seine Wertvorstellungen
grundsdtzlich gleich geblieben sind.

In der wirtschaftswissenschaftlichen Literatur wird zur Ep-
kldrung des in o.g. Beispiel scheinbaren Widerspruchs immer
wieder das Wasserbeispie? benutzt. Ohne Wasser kann keiner
Teben, alsc sei sein Totalnutzen, sein Wert tdmmens, Doch
fast alle Leute geben flr Wasser nur recht wenig oder gar
nichts aus, es sei denn, sie haben sich in der Wiste ver-
irrt und lechzeh nach Wasser, messen ihm sozusagen den
hdchsten Wert zu., Offensichtlich begriinden sich Nitzlich-
keit und Wert nicht auf den Begriff Wasser im allgemeinen,
sondern viel konkreter auf die Mengeneinheiten 1 Liter,

Z Liter etc. sowie auf das Verhdltnis der Position der je-
weils betrachteten zu den vorhergehenden Mengeneinheiten.
"So wird dem ersten Liter Wasser in trockener Wiste ein viel
htherer Nutzen (Wert) zugemessen als etwa dem hundertsten,
sofern nur Eigenverbrauch zum Trinken m#glich 1st2}.

1) "Fir den eigenen Gebrauch", das ist hier 2ine notwendige
Einschrdnkung, denn das Individuum kinnte sie sonst z.B.
als Handelsobjekte weiterverfiuBern oder gegen Entgelt ver-
leihen etc., was aber dann andere Hutzen und damit Werte
zur Folge hitte. :

2) In der Grenznutzen- oder Marginal-Theorie wird behauptet,
daf} der Grenznutzen Jeder weiteren Mengeneinheit - aus-
gehend von der allerersten - stets kleiner wird {(vgl.
z.B. LIPSEY, Richard, G.: An Introduction to Positive
Economics, London 1967, 3. 179). Dies trifft auch im obi-
gen Wasserbeispiel zu, jedoch nur dann, wenn lediglich
das physiologische Bediirfnis des Trinkens betrachtet
wird - den hundertsten Liter Wasser kann auch in der
Wiste keiner mehr alleine am gleichen Tage trinken. Wer-
den jedoch ebenfalls die psychologischen Zielvorstellun-
gen des Individuums betrachtet, wie Streben nach Sichepr-
heit, Gewinn, Macht - und das ist unter realistischen
Annahmen wohl notwendig - wird es die Mengeneinheiten
Wasser, die es nicht mehr sofort zum Trinken bendtigt,
aufbewahren wollen, entweder als Sicherheit fiir spiter
oder zum VYerkauf resp. zur Auslibung von Macht. Dann ist
der Grenz-Nutzen weiterer Einheiten - abgeleitet vom

Fortsetzung der FuBnote 7 siehe nidchste Seite
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Die Niutziichkeits- und Wertvorstellungen bauen somit auf
dem "G r e n z-Nutzen" der betreffenden Mengeneinheit
eines Mittels auf, der Grenz-Nutzen wird dabel wiederum
nicht nur auf die Kapazit&t im Hinblick auf eine einzelne
Zielvorstellung bezogen, sondern ist stets als "gesamter
Grenznutzen" in Abhidngigkeit vom Ensemble der primiren
Werte des Individuums zu sehen. Die Vorstellung eines
(abnehmenden) Grenznutzens steht in enger Beziehung zum
Begriff der Bedlrfnisveduktion, die im Prozef des motiva-
tionalen Yerhaltens als Folge der fortschreitenden Befrie-
digung physiologischer Bediirfnisse zur Beendiqung einer
Zielaktivitdt fiihrt., Aus all dem folgt, daR konkrete Dinge,
Sachverhalte etc., deren sich die Individuen als Mittel
zur Erfillung fhrer individuellen Zielvorstellungen bedie-
nen kénnen, filr die verschiedenen Individuen unterschied-
Tiche Werte haben. Diese Tatsache hat wiederum zur Folge,
daB die Reaktionen der Individuen beziiglich fihnen vorge-
legter Mittel unterschiedlich sein werden.

Nun verbleibt noch zu kidren, weshalb mitunter ein Indij~
viduum zu verschiedenen Zeiten ein anderes Verhalten -
aych eine verdnderte wirtschaftliche Verhaltensweise -
zeigt, obwohl solche Gréfen wie Preise, Einkommen, seine
Nutzen- bzw, Wertvorstellungen im Grunde gleich geblie-
ben sein kinnen.

In Abschnitt 22 wurde an einem Beispiel der Weg vom
Bedirfnis zu seiner Befriedigung schematisch aufgezeich-
net. In diesem Falle folt auf die Bewertung eines Ob-
Jektes, erkannt als positiver Anrelz, ein unmittelbares
Zielverhalten., AuBer bei den einfachen physiologischen
Bediirfnissen ergibt sich normalerweise beim Menschen

Fortsetzung der FuBnote 2 von Seite 20

2) Ensemble seiner primdren Werte - nicht notwendiger~
weise abnehmend, sondern kann ebenso gleichbleiben
oder steigen, denn im Gegensatz zu den physiologischen
sind die psychologischen Zielvorstellungen der Indivi-
duen nicht als zu sdttigen anzusehen, sondern eher als
potentiel] "insatiable" und werden damit unendlich vers
folgt (VYgl. GLANSDORFF, M., a.a.0., 5. 217 ff.). Dies
wiederum bedeutet u.a., daB die "Grenzneigung zum Kon-
sum" {bei steigendem Einkommen) insgesamt keineswegs
abnehmend sein mufB, sendern eher als insgesamt gleich-
bleibend angesehen werden kann. GLANSDORFF, M.,a.a.0.,
S. 277
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nicht sofort bzw. automatisch eine bestimmte eindeutige
Reaktion, wenn ein Individuum ein Objekt bzw. ein Ereig-
nis wahrnimmt und in seiner gesamten Bedeutung erkennt.
Derart mechanistische Yerbindungen zwischen Reiz und sei-
ner Erkennung und bestimmten Reaktionen bestehen als ein-
fache Funktionen nur bei automatischen technischen Antagen
und bis zu einem gewissen Grade noch bei Tieren, beim
Menschen hingegen nur in Ausnahmefdllen; das Verhalten ist
nicht Ergebnis des Reizes allein, sondern im Individuum
treten noch "intervenierende ¥ariable" hinzu (Motive, Ein-
stellungen, Gewchnheiten, Strukturen) ‘.

Wie bereits die Wahrnehmung so erfolgt auch die Reaktion,
das menschliche Handeln, nicht im leeren Raum, sondern in
einem subjektiv bestimmten psychologischen Feld. Die Struk-
tur dieses Feldes wird durch seine Komponenten gebildet. Da-
zu gehdrt die Struktur der Wahrnehmung, die Motivation in
ihrer Vielfalt, allgemeine Finstellungen, Emotionen, ein
genereller Bezugsrahmenz).

Das psychologische Feld hat immer einen zeitlichen Horizont,
der sich von der VYergangenheit iiber die Gegenwart bis in

die Zukunft erstreckt, d.h. vergangene und gegenwirtige
Erfahrungen und u.a. als deren Ergebnisse Erwartungen, Hoff-
nungen und Pidne umfaﬁt3).

Das Individuum hat aus einigen Erfahrungen gelernt und wird
sich zu bestimmten AnlHssen, die es als Entscheidungssitu-
ation erkennt, eventuell anders als vorher verhalten. Im Nor-
malfalle wirvd es jedoch habituelle Yerhaltensweisen zeigen,
"d.h. das tun, was es vorher in vermeintlich #hnlichen Situ-
ationen auch getan hat {Routineverhalten).

1) KATONA, George, a.a.0., 5. 37
2) ebenda, 5. 42
3} ebenda, S. 61
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Die Antwort auf die Frage, wann ein Individuum habituell
handelt und wann es echte Entscheidungen trifft, gibt den
Schlilssel fur die Analyse des wirtschaftlichen Verha]tensl).

Neben physiclogischen Bedingungen des Individuums wie Wachs-
tum, Reife, Verfall, Krankheit kann das Verhalten durch einen
LernprozeR verdndert werden. KATONA unterscheidet zwei For-
men des Lernens, einmal Lernen durch Eindruck und Einprégung
sowie Lernen durch Einsichtz). Habituelles Verhalten beruht
entweder auf Lernen durch Eindruck und Einprdgung,oder es

hat friiher einmal eine echte Entscheidung stattgefunden, des-
sen Ergebnis wie ein Eindruck memoriert und nun habituell
benutzt wird.

Echte Entscheidungen erfordern die Wahrnehmung einer neuen
Situation als Prob]emB). Diese subjektive Realisierung neuer
Bedingungen filhrt mit der Ldosung des Problems oft zu einer
verinderten Verhaltensweise. Voraussetzung einer echten Ent-
scheidung ist zundchst eine Wahrnehmung einer verinderten
Lage, woraus sich eine Umstrukturierung des psychologischen
Feldes ergibt. Das verdnderte psychologische Feid erlaubt
bzw. erzeugt eine neue Sichtweise (Einsicht} und neue Er-
wariungen.

Neue Erwartungen, die zu neuen Entscheidungen fiihren, sind
nun kein alltdgliches Ereignis, auch nicht im Wirtschafts-
leben. Die grdperen Zusammenhdnge (Bezugsrahmen), in denen
starke Erwartungen ihren Ursprung haben, dndern sich nicht
sehr hdaufig. Es ist deshalb wohl eher anzunehmen, dap das
wirtschaftliche Verhalten weniger aus einer fortgesetzten
Revision von Erwartungen erfolgt als hdufig mehr aus Routine-
verha1ten4).

} KATONA, George, a.a.0., §. 58
) ebenda, S. 50
% ebenda, S. b7

ebenda, S. 64

) P
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Sofern sich starke Erwartungen nur bei einzelnen Wirtschafts-
subjekten bilden, fallen sie nicht ins Gewicht, hdufig glei-
chen sie sich sogar mehy oder weniger aus, wenn sie verschie-
dene Richtungen aufweisen. Wenn es sich jedoch nicht um sol-
che Zufallsfaktoren handelt, sondern die gleichen Faktoren
sehr viele Individeen zur gleichen Zeit in der gleichen
Richtung beeinflussen, so addieren sich die Wirkungen ',

Erwartungen dndern sich nur selten und nur durch starken
Druck , der dann eben viele Wirtschaftssubjekte gleichzei-
tig und gleichgerichtet befdl1t, so daP sich oft gleich
radikale Yerdnderungen der Erwartungen und auf ihnen basie-
render Verhaltensweisen ergebenz), was oft als "irrationales"
Yerhalten bezeichnet wird.

Als wesentliches Resultat der vorstehenden Erbrterungen
bleibt festzuhalten, daB durch die Einfiihrung des Begriffes
des psychologischen Feldes mit seinen Komponenten und ins-
besondere seiner zeitlichen Strukturierung - damit einer
prozessualen oder dynamischen Betrachtungsweise - eine ab-
gerundete Erkldrung von Yerhaltensweisen bzw. deren Verin-
derungen méglich erscheints).

1) KATOMA, George, a.a.0,, S. 27

2) ebenda, 5. 64
Dieser Zusammenhang ist ebenfalls zur Erkldrung von Kon=
junkturschwankungen von Bedeutung.

3) Im Rahmen dieser Arbeit ist es nicht miéglich, die Wert-
theorie sowie die ihr zugrundeliiegenden philosophischen,
psychologischen und wirtschaftswissenschaftlichen Hypo-
thesen und empirischen Erkenntnisse in aller Ausfihrlich-
keit zu behandeln, Die Darstellung erfaligt nur soweit,
wie es notig ist, um die Beantwortung der im Laufe die-
ser Arbeit zu behandelnden Fragen auf eine geeignete
Basis zu stellen. Eine sehr ausfiihrliche werttheoretische
Auseinandersetzung, besonders mit den Basis-Annahmen
wirtschaftswissenschaftiicher Theorien, von der hier
relevante Ausschnitte benutzt werden konnten, ist in
der zitierten Monographie von GLANSDORFF zu finden.

Fs existieren Uberhaupt nur wenige moderne Quellen, die

sich mit dem Komplex Wertfragen und wirtschaftliches Yer-
halten beschaftigen. Ein neueres, sehr detailliertes Werk,
das eine Erkl&rung des indtviduellen wirtschaftlichen Ver-
haltens zum Ziel hat, ist die erwdhnte Menographie von
George KATONA, der auf wesentlichen Erkenntnissen der
Gestalt- und Feldpsychologie von Max WERTHEIMER aufbaut.
Einige Beitrdge des von E. und M. STREISSLER herausgegebenen
Sammelbandes "Konsum und Nachfrage" sind hier gleichfalls zu
nennen, Die van STREISSLER selbst verfaBte, bereits zitierte
lange Einleitung zu diesem Band wie auch der Beitrag von
Harvey LEIBENSTEIN befassen sich freilich nur mit Teilaspekten
des o.g9. Problems, im besonderen wmit den durch Thorsten
VEBLEN bekanntgewordenen Hypothesen der Fremdbestimmtheit
des Komsums (Mit)&ufer-, Snob-, Veblen-Effekt)
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Mit den vergenannten Hypothesen ist es nun miglich zu zei-
gen, wie die sekunddren Wertvorstellungen eines Individuums
Ausdruck finden im Preis, den das Individuum flir alternative
Mengeneinheiten eines Gutes etc. hiéchstens zu zahlen be-
reit ist (Nachfragestruktur). Dabei sind die HShe seines
Einkommens und seines bereits vorhandenen VermSgens zu be-
riicksichtigen.

Wie in der wirtschaftswissenschaftlichen Theorie Ublich,
erfolgt die Darstellung der Struktur der Nachfrage zweck-
mifigerweise in graphischer Form {Nachfrage-Kurve).

24, Die Struktur der Nachfrage

In einer Geldwirtschaft zeigt der Preis das Tauschverhiilt-
nis einer bestimmten Menge eines Gutes in Geldeinheiten an.
Von der Seite des nachfragenden Individuums gesehen stellt
der Preis, zu dem es zu kaufen bereit wdre, einen verbalen
Ausdruck des Resultates eines geistigen Aktes dar, ndmlich
den Ausdruck des subjektiven Wertes in Geldform, den er
einem Objekt zumiBtl). Die Struktur der Nachfrage wird im
allgemeinen wie folgt dargeste11t2):

Preis/ME
oM N Darstettung 1
p ’ Die Nachiragetunktion

My,
§ 6 7

T - Menge

B

tod

1) GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S. 213

2) Vg1. z.B. SAMUELSON, Paul, A., a.a.0., S. 59
Die in FuBnote 2 auf Seite 20/21 beschriebenen méglichen
Einwidnde gegen die Behauptung fallender Grenznutzen werden
an dieser Stelle nicht beachtet. Im Falle ih: rer Beachtung
wiirde die individuelle Nachfragekurve NN dann z.B. waage-
recht oder ansteigend verlaufen kdnnen,
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Fijr Mengeneinheit 1 {ME 1) wire das Individuum bereit, einen
Preis bis P; zu bezahlen, flir jede weitere ME jedoch weniger,
entsprechend dem geringeren Grenznutzen. Angenommen, auf

dem Markt herrsche der Preis P ME 4 wird es gerade noch
erwerben wollen, jedoch keine weitere darliber hinaus. Fiir

ME 4 1iegt nimlich sein dieser Mengeneinheit zugemessener,

in Geldform ausgedriickter Wert gerade so hoch wie der zu zah-
lTende Preisl). ME 1 bis ME 3 erwirbt es zum Preis Pm natlir-
lich sehr gerne, denn diese friheren Einheiten sind ihm

mehr wert als ihr Preis {die Anzahl der hinzugehenden Geld-
einheiten) bzw. ME 42). Die Mengen ab ME 5 jedoch sind

ihm weniger wert als P, so daB es auf den Erwerb dieser
Einheiten verzichtet.

Die Summe alier individuellen Nachfragekurven ergibi die
Gesamtnachfrage-Kurve. Sie hat prinzipiell die gleiche Form
wie die individuelie Kurve und wird auf graphisch-theore-
tischem Wege erreicht, indem die bei alternativen Preisen
"gefundenen" individuellen Mengen horizontal addiert werden3.
Die Steigung der Gesamt-Nachfragekurve an jedem betiebigen
Punkt ist dann die Resultierende aus den unterschiedlichen
steigungen der individuellen Nachfragekurven. ME 4 wiirde dann
nicht mehr 4, sondern vielleicht 4000 Einheiten eines Gutes
(Mittels) reprisentieren, betrachtete man die Kurve als Ge-
samtnachfragekurve.

1} Diese Aussage der Obereinstimmung zwischen Grenznutzen

und Preis in diesem Punkte finden sich in fast jedem

wlrtschaftswissenschaft11chen Herk. Trotzdem ist sie

nicht ganz exakt. Genauer betrachtet kommt ein Austausch

.nlcht zustande, der geforderte Preis wird nicht akzep-

tiert, wenn der Grenznutzen der betreffenden ME beim

nachfragenden Individuum nicht wenigstens geringflgig

iiber dem Preis, d.h. dem Grenznutzen der hinzugebenden

Geldeinheit liegt. Denn sonst hatte der Austausch fiir

das Individuum keinen Sinn. Es Tiegt also keine Gleich-

heit zwischen Grenznutzen und Preis im Punkte Py sowie

auf allen anderen Punkien dieser Kurve vor, sonﬂern not-

wendigerweise eine - wenn auch geringfligige - Ungleich-

heit. ¥Ygl. GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., $. 190

In Qer graphischen Darstellung braucht dieser Unter-

sghledljedoch nicht aufygezeigt zu werden, da er im Prin-

zip keine anderen Ergebnisse bringt.

3} :g].ESAMUELSDN, Paul, A., a.a.0., S. 437
er Einwand der Nichtadditivitdt, der z.B. bei Einbezi
pes@1@mter sozialabhingiger VYerhaltensweisen, beind:n;ﬁhg?g
individuelle Nachfrage in Abhingigkeit zur Gesamtnachfrage-
entwicklung steht, hervorgebracht wurde, soll hier auBer
gggtg?:;ﬁgseﬂ weEdeni ?:ese Einwdnde kiinnen im Ubrigen in

ischen Darstelluyng he i i i s

sn?erEE§&a5t1zitaten ergebgn. riicksichtigt werden, webei sich
g1. ENSTEIN, Harvey: Mitldufer-, Snob- uynd V - -
te in der Theorie der konsumentennachfrage, in: xgﬁlﬁﬂ EgSEk

g?cgggfggé Hrsg.: E. und M. STREISSLER, Kéln und Berlin 1966,
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Aus dieser Darstellung 18Bt sich als erstes wesentliches Er-
gebnis schluBfolgern bzw. demonstrieren, daB Tediglich

bei der im obigen Beispiel vierten bzw. viertauysendsten ME
(Grenz-Mengeneinheit) eine Wertvorstellung und der Preis
zusammenfailen. Bei allen anderen Mengen davor liegen deren
wertez) hther als der Preis. Das bedeutet generell, daB
Werte und Preise nur in Ausnahmefdllen [Grenzfdllen) lber-
efnstimmen, also zusammenfallen kénnen”’. Der Grund flUr die-
ses Auseinanderklaffens wird n Abschnitt 26 ndher erklirt,
nachdem im ansch]ljePfenden Abschnitt 25 zundchst die Struk-
tur des Angebots beschrieben wird.

Es ist wichtig, auf die einschrdnkenden Annahmen des gra-
phischen Modells hinzuweisen. In der Art dieser Modelldar-
stellung sind Tediglich Menge und Preis eines Gutes zuein-
ander in Beziehung gesetzt, die Menge wird als eine Funk-
tion des Preises betrachtet, Entsprechend der mikrobkonomi-
schen Theorie der individuellen Nachfrage ist die nachge-
fragte Menge eines beliebigen Gutes auPer von seinem Preis
auch noch abhiéngig vom Preis anderer Gliter, Einkommen und
Vermdgen der Haushalte und deren Bedﬁrfnisstruktur4).

1) unter Vernachldssigung des in FuBnote 1) auf Seite 26
gebrachten Einwandes

2) An dieser Stelle seien einige weitere Begriffe erklirt.
Die gesamte Fliche unter der RN-Kurve in Darstellung 1
reprisentiert den gesamten Totalnutzen eines Gutes
{gesamter Nutzen aller seiner ME). Die Fliche des Recht-
ecks OPyXMy wird oft als "tetal economic value" bezeich-
net, d.h. sie reprdsentiert: Umsatzmenge x Marktpreis
= Gesamt~Umsatz
Die Fliche, die sich als Differenz aus der Gesamtfliche
unter der Kurve und dem eben genannnten Rechteck ergibdt,
stellt die Hohe der gesamten "Konsumenten-Rente" dar.
Vgl. SAMUELSON, Pauwl, A., a.a.0., S. 436 f.

3} Dies ist eine ldnger bekannte These. So schrieb bereits
SCHUMPETER 1in einem seiner bekanntesten Werke: "Freiiich

driicken die Preise nicht etwa eine Art soziale Wertschdtzung

eines Gutes aus, Sie sind ja lberhaupt nicht der unmittel-

bare Ausdruck eines bestimmten Wertes, sondern nur Resul-

tate von Vorgangen, die unter dem Druck vieler individuel-

ler Wertungen arbeiten". SCHUMPETER, Joseph: Theorie der

wirtschaftiichen Entwicklung, 5. Auflage, Berlin 1952, S.
4) V¥gl. WOLL, Arthur, a.a.0., S. 73
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Darlber hinaus - und dies ist von wesentlicher Bedeutung -
hat diese Art von Modellen keinen zeitlichen Bezug, und das
individuelle psychologische Feld mit seinen Motivationen,
Erfahrungen aus der Vergangenheit und Erwartungen fiir die
Zukunft findet keine Beriicksichtigung - das Modell hat nur
einen reinen Zeitpunktcharakter und stellt wie erwdhnt nur
einen gewissen Ausschnitt aus der Ganzheit der Nachfrage-
situation dar - den Ausschnitt, der sich allerdings Teicht
graphisch anschaulich darstellen 1dBt.

25. Die Struktur des Angebots

Welche GUter und Dienste und in welchen Mengen angeboten

werden, hingt ab von den Zielen, die die Anbieter verfol-
1)

gen ‘.

In den meisten Modellen wird unterstelit, daB die Wirtschafts-
subjekte - hier: Anbjeter {(Unternehmer) - nach dem erwerbs-
wirtschaftlichen Prinzip in seiner ausgeprdgtesten Form han-
dein, nim)ich nach der Leitmaxime der Gewinn- und Rentabi-
litﬁtsmaximierungz). Eine ganze Reihe von empirischen und -
theoretischen Untersuchungen kam jedoch zu dem Ergebnis,

daB das Gewinnstreben nur eines von mehreren Zielen ists).

GLANSDORFF nennt als die allgemeinen, d.h. bei im Prinzip
jedem Unternehmer anzutreffenden Ziele die der Gewinnerzie-
tung und Domination {Macht) auf der einen und das Ziel der
Sicherheit auf der anderen.Seiteq). Die beiden Seiten be-
grenzen sich gegenseitig. '

Je nach der Ausprdgung der primdren HWerte des Anbieters
werden diese psychologischen Ziele expansiv, d.h. unendlich
verfolgt, oder er gibt sich nach Erreichen eines individueell

verschieden hohen Anspruchsniveaus zufrieden.

1) LIPSEY, Richard, 6., a.a.0., $. 94
2) HEIMEN, Edmund, a.a.0., 5. 28

3) ebenda, S$. 29 T.

4) GLANSDORFF, Maxime, a.a.0., S. 279
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KATONA weist besonders auf diese Vorstellung eines "befrie-
digenden" .Gewinns hin, denn maximale Gewinnerzielung wird
aufgrund von Sitten, tsancen, Gesetzen, Normen, des “"Rufes

in der Uffentlichkeit" und Sicherheitsaspekten wohl kaum sehr
hdufig angestrebt werdenl} {(Anspruchsanpassungstheorie).

Der Inhalt des Begriffes "befriedigend” und seine Hdhe
bleibenim Zeitablauf nicht konstant, sondern sie sind abhdn-
gig von der Struktur des psychologischen Feldes des Unter-
nehmers und dessen Verinderungen. Seine Motivationsstruktur
ist wie die jedes Menschen vielfdltig: es5 ist schon deshalb
unwahrscheinlich, daB er stdndig nur von efnem einzigen
Motiv geleitet wirdz).

Hiufig verfolgen die Unternehmer noch spezielle produktbe-
zogene Ziele. Obwohl diese Teil des psychologischen Feldes
sind, verdienen sie doch eine gesonderte Erwdhnung. Es han-
delt sich um nicht direkt quantifizierbare Ziele, sie stel-
len eher Leitsdtze oder Leitbilder dar {"irraticnale" Ho-
mente)s).

Sie sind allerdings meist mittelbar quantifizierbar, indem
sie z.B. am Verzicht auf sonst miglichen Ertrag gemessen
werden.

insbesondere bei kleineren Unternehmenseinheiten.wie etwa

hei Landwirten, Handwerkern u.d. ist eine solche affektive
Beziehung der Anbieter zu ihren Produkten verbreitet. Es

ist anzunehmen und aus der Erfahrung bekannt, d¢aB es dann

zu schweren Xonflikten zwischen allgemeinen {"wirtschaft-
licher Vernunft") und produktbezogenen Zielen kommen kann,
wenn das Weiterverfolgen produktbezogener Ziele gegeniliber

den wirtschaftlichen Hauptzielen dominant wird, aber am Markt
kein Gewinn (mehr) zu erzielen ist. Diese Zielkonkurrenz

kann dann die Existenz eines Unternehmens nicht nur bedrohen,
sondern am Ende scgar vernichten.

1) KATONA, George, a.a.0., 5. 242

2} ebenda, S. 2456
3} HEINEN, Edmund, a.a.0., S. 114 f.
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Neben den Zielvorstellungen des Anbieters hingt die angebo-
tene Menge eines Gutes im wesentlichen noch ab von seinem
voraussichtlichen Preis, den Preisen anderer Giiter, insbhe-
sondere von Beziehungsglitern (Substitutions- und Komplemen-
tdr-Produkten), von den Produktionsfaktoren und Stand der
Techno]ogielJ.

Bei der graphischen Darstellung der Angebotsstruktur wird
dhntich wie bei der Nachfrage-Struktur eine kurze Periodez),
d.h. eigentlich nur wiederum ein Zeitpunkt betrachtet, so

daB lediglich die Beziehung Menge zu Preis des betreffenden
Gutes untersucht wird und alle anderen EinfluBgriéBen konstant
gehalten werden. Damit kann die Angebotsstruktur wie folgt
allgemein dargestellt werden:

Darstellung 2

Die Angebolsfunklion
Preis/ME

Kosten/ME

}
54
Grenzkosten/ME
Py 5HH--—"—-—--——-"- - - — — 2
Angeboiskurve <——

Durchschniltskosten

= Menge

T =

1; ¥gl. LIPSEY, Richard, G., a.a.0., S. 94 ¥+,

2} “short run"-Betrachtung, d.h. bei konstant bleibender
Unternehmenskapazitit (konstant bleibenden perioden-
fixen Kesten) vgl. LIPSEY, Richard, G., a.a.0., S. 94 f.
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Die Angebotskurve beschreibt dann die Mengen, die der An-
bieter bei alternativen Preises auf den Markt zu bringen be-
reit istl), oder - in umgekehrter Betrachtung - welche Prei-
se er mindestens erzielen muB, um rentabel zu wirtschaften,
wenn er bestimmte alternative Mengen mit seiner Kapazitat
ausbringen kann {(output-Variation).

3ei gegebener Produktionskapazitdt gibt es jeweils ein Mini-
mum der Durchschnittskosten dann, wenn ein: bestimmier out-
put erreicht ist (Punkt B in Darstellung Z). Vorher liegen
die Durchschnittskosten Uber jenem Minimum, bei jeder wei-
teren Ausdehnung des Angebots iiber B hinaus liegen die Grenz-
kosten Uber dem Minimum der Durchschnittskosten, so daf es
sich dann - entsprechend der Logik des Modells - nur noch

zu produzieren Tohnt, wenn der Preis mindestens so hoch wie
die Grenzkosten dieser Mengeneinheit sein wird. Aus Darstel-
lung 2 geht hervor, daB sich das Angebet nach {rechts von B)
nach den Grenzkosten richtet. Um lberhaupt rentabel wirt-
schaften zu kdnnen, mup der Preis zumindest P .. erreichen;
zu diesem Preis kann der Anbieter dann 5 Mengeneinheiten
{Mpin) auf den Markt bringen. Liegt der Preis dagegen bei

Pis dann hat der Produzent seine optimale AusstoBfmenge bei

My (7 Mengeneinheiten in der Darstellung 2) erreicht.

Die Aggregation der individuellen Angebotskurven erfolg:
analog der Nachfragekurven und ergibt deren Gesamt-Ange-
botskurve, d.h. die graphische Darstellung der zu alterna-
tiven Preisen beabsicht1gtén Angebots-Mengen insgesamt.

Wie im vorangegangenen Abschnitt bei der graphischen Dar-
stellung der Nachfragestruktur ist auch bei der hier dar-
gestellten Angebotskurve darauf hinzuweisen, dap SchluBfol-

1) "the quantity willingly suppiied” - also eine ex-ante-
Betrachtung, d.h. "for the future scheduled"
SAMUELSON, Paul, R., a.a.0., S. 63; ex post hat der An-
bieter jedoch u.U. andere Prejse fiir seine angebotene
Menge erzielen kénnen. Auf diesen Unterschied geht der
Abschnitt 26 noch ndher ein.
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gerungen aus diesem Modell nur unter sehr stringenten ceteris-
paribus-Bedingungen getroffen werden, d.h. es ist zu beach-
ten, daf auBer dem gegenwdirtigen Preis des Gutes alle ande-
ren EinfluBgrifen, die normalerweise das Angebot mitbestim-
men, wie die obengenannten markttechnischen Faktoren und die
Struktur des psychologischen Feldes der Anbieter mit ihren
Erwartungen innerhalb dieses Modells keine Rolle spielen.

26, Die Preisbildung

261. Grundsdtzliche Zusammenhiinge

"Markt" bezeichnet als raum-zeit-bezogener Begriff das
Zusammentreffen von Angebot und Nachfrage eines Gutes. In-
folge dieses Aufeinandertreffens biidet sich ein Preis heraus.

Die Preistheorie sucht durch ihre Modelle die Ursachen und
Bedingungen der Preishildung zu erkldren und darauf aufbau-
end zukiinftiges Verhalten zu prognostizieren. In der Regel
arbeitet die Preistheorie mit statischen oder komperatiy-
statischen Modellen, die bereits bestimmte wesentliche Schlijs-
se zulassen. Dies kann an der nachfolgenden Darstellung 3
demonstriert werden.

Parsteltung 3

Pre ;s Die Bestimmung des Preises

Angebotshkurve

Nochiragekurve Np

Nachfragekurve Ny

—>» Menge
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Im Schnittpunkt A treffen sich Angebots- und Nachfragekurve.
Der Preis Pm, der sich dabei ergib{, wird in der Preisthe-
orie "Gleichgewichtspreis" genannt ). Der Gleichgewichts-
preis ist eine theoretische Betrachtung ohne zeitlichen
Bezug; er wird aus den Annahmen des Modells ilber die Wirk-
lichkeit deduziert. Tritt er tatsichlich ein, werden die

in ihn gesteckten Erwartungen der Anbieter wie Nachfrager
erflilit.

Im Punkt A der Darstellung 3 Tallen die Preisverstellungen
von Anbieter- und Nachfragerseite flir eine bestimmte Menge
des Gutes zusammen. Flir die Nachfrageseite bedeutet der
Preis Pm in A gleichzeitig eine Preis-Obergrenze - die
Menge M wird er hochstens zu diesem Preis abnehmen, weil
der Grenznutzen der Mengeneinheit Mm eine hdhere Ausgabe
nicht erlaubt. Fir die sich "rational" verhaltenden, d.h.
nur sein wirtschaftliches Ergebnis betrachtenden Anbieter
stellt Pm eine Preis-Untergrenze dar; dieser Preis bringt
ihm namlich fiir die letzte Mengeneinheit gerade ihre Grenz-
kosten wieder ein.

Links von A besteht ein gewisser Preisspielraum, den Anbie-
ter hdufig zur Preisdifferenzierungz) auszunutzen versuchen,
was besonders dann gelingt, wenn die Nachfrager keine aus-
reichende Infarmation iliber das Marktgeschehen flir das be-
treffende Gut haben. Rechts von A wollen die Anbieter .eine
griBere Menge zu hiheren Preisen als P auf den Markt brin-
gen, doch die Nachfrager wlirden diese Menge nur zu einem
niedrigeren Preis als P abnehmen wollen.

1; SAMUELSON, Paul, A., a.a.0., S. 63

2) Preisdifferenzierung bedeutet Verkauf desselben Produktes
an verschiedene Gruppen von Nachfragern zu unterschied-
lTichen Preisen. Dies setzt eine wirksame Trennung der
Nachfrager-Gruppen voraus, welches oft durch eine tat-
sichliche oder nur veorgegebene Produktdifferenzierung

zu errejchen versucht wird.



- 34 -

Innerhalb der Gleichgewichtstheorie knnen Grenzwertbe-
trachtungen dargestellt werden. Mit einer Grenzwertbetrach-
tung werden die Auswirkungen erkldrt, die sich aus bestimm-
ten Anderungen dey Bedingungen gegeniiber einer Ausgangssi-
tuation ergeben kﬁnnenl).

Wenn z.B. eine neue Nachfragestruktur N2 entsteht, ist

in Darstellung 3 ein Gleichgewichtspreis von P2 und eine ent-
sprechende Gleichgewichts-Menge von My aufgrund des neuen
Schnittpunktes D zu verzeichnen. Gegenliber der Situation A
missen die Anbieter ihre Pline revidieren und nun z.B. eine
Entscheidung Uber die Investition von Kapazitdten treffen, um
die neue Situation D erreichen zu kiinnen.

Bareits bei der Herleitung von Angebots- und Nachfrage-Kur-
ven wurde gezeigt, daf die graphische Darsteliungsweise eini-
ge markttechnische Abhingigkeiten sowie das psychologische
Feld eines Wirtschaftssubjektes mit seinem zeitlichen Bezug
nicht beriicksichtigt. Deshalb kann auch die Kombination die-
ser beiden Kurven in einer Graphik nur einen Teil der umfas-
senderen Gesamtsituation darstellen. Die Motive und Prozes-
se, die als soziale Phinemene die Verdnderungen herbeifiihren,
werden in den komparativ-statischen Modellen der Gleich-
gewichtstheorie nicht untersucht, sie sind jedoch in der
Realitdt von entscheidender Bedeutung. Im wesentlichen aus
diesen Grlinden ist die Obertragung von Gleichgewichtsergeb-
nissen auf prozessuale Yerliufe der Realitdt nicht ohne wei-
teres mﬁglichz). Obwohl1 komparativ-statische und darauf ba-
sierendes mathematisch-perfekte dkonometrische Modelle mit
thren Annahmen (LOWE: "untermenschliche Modelle rein mecha-
nischer Prozesse"a)) eine mechanistische Determiniertheit

der wirtschafttichen Yorgidnge suggerieren, kann dieser

Glaube anhand newerer theoretischer Einsichten und empiri-

1) gACgkgP, Fritz, zitiert bei KATONA, George, a.a.0.,

2} ARNDT, Helmut, a.a.0., S. 81

3} LOWE, Adolph, zitiert bei KATONA, George, a.a.0.,
Vorwort S. XVI
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scher Tests kaum aufrechterhalten werdenl). Diesem jedoch
noch oft anzutreffenden Fehlglauben schreibt LOWE es zu,
dap die Okonometriker die UmbrlUche in der Entwicklung der
US-amerikanischen Wirtschaft nach dem Kriege in keinem Fall

richtig vorausgesagt haben2

Aus dem Vorgenannten ergibt sich u.a. die Forderung, den
"gleichgewichtspreis® als hypothetischen Begriff auf der
einen und auf der anderen Seite "echter Marktpreis" bzw.
vpusgleichspreis” als Ergebnis tatsichlicher prozessualer
Verldufe zu unterscheiden3}. Der prozessuale Preis ist in
stindiger Bewegung, er kommt als empirische GrdBe unter den
tdglich wirksamen markttechnischen und psychologischen
Bedingungen der Formation und Verinderung zugrundeliegender
Wertvorstellungen der beiden beteiligten Seiten zustande.
Dadurch nimmt er in der Regel andere Zahlenwerte an, als

gin Gleichgewichtsmodell obiger struktur erwarten liefe.

Die notwendige Unterscheidung zwischen den beiden Begriffen -
filr eine Prognose realer Entwicklungen unabdingbar - wird
freilich deshalb nicht leichter, wenn beide - Gleichge-~
wichts- und prozessualer Preis - oft undifferenziert als
"Tauschwert®, "Verkehrswert", "gemeiner Wert, "ohjektivier-
ter Wert", "gesellschaftlicher Wert" und “Marktzeitwert®
bezeichnet werden, wie dies hiufig in der Literatur zu fin-
den ist.

Es wurde oben gezeigt, daB im Schnittpunkt A der Darstel-
lung 3 die Wertvorstellungen der Nachfrager flr die Grenz-
Mengeneinheit Mm sowie die Grenzkosten zu Produktion jener
Mengeneinheit zusammenfallen - oder in anderer Formulierung
ausgedriickt: dort stimmen die Wertvorstellungen des Grenz-
Konsumenten mit den Grenzkosten des Grenzanbieters liberein.
Gleichzeitig bildet dieser Schnittpunkt den Gleichgewichts-
preis4

; MDRGENSTERN, Oskar, a.a.0., 5. 458
2} LOWE, Adolph, zitiert bei KATONA George, a.a.0.,

Yorwort S. XIV

3} ARNDT, Helmut, a.a.0., 5. 22
4) ¥gl. LIPSEY, Richard, 6., a.a.0., S. 302 ff.
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Nur in diesem Schnittpunkt der Nachfrage- und Angebotskurve
gilt: Kosten = Wert bzw. Preis. In den beiden vorangegange-
nepn Abschnitten sind die Bestimmungsgriinde flir Angebot und
Nachfrage dargelegt worden; daraus geht bereits hervor, daf
zwischen Kosten und Preisen bzw. Werten kein direkter Ursa-
chen-Zusammenhang bestehen kann.

Iwischen Kosten und Preisen bzw. Werten besteht jedoch ein
markttechnischer Zusammenhang. Theoretisch bestimmt die Sum-
me der Wertvorstellungen ("gesellschaftliche Nitzlichkeit")
hinsichtlich eines Gutes das AusmaB der gesamien zu seiner
Produktion anfallenden Kosten. Obersteigen diese Kosten jene
Limitation, kommt es bei Konstanz der Wertvorstellungen
ceteris paribus zu Preis- oder Mengenrilickgingen oder beiden
{Probiem bei Konjunkturverl&ufen). Die Regulative dieses An-
passungsmechanismus sind in einer marktwirtschaftTichen Ord-
nung die Flexibilitdt des Gewinns, der Preise und des lnter-

nehmers.

Die Preise bringen den Ausgleich zwischen den sekundiren
Hertvorstellungen und den Kosten zustande, sie werden somit -
die echten Markt- wie die Gleichgewichtspreise des Modells -
von beiden Seiten determiniert. In den meisten Fillen dist es
theoretisch nicht méglich zu sagen, ob das Hauptgewicht

dabei von der Seite der Kosten oder der der Preise kommtl}.

Eine andere, jedoch praktisch relevante Frage bezieht sich
auf die tatsdchlichen Verhaltensweisen bei der Festsetzung
der Preisvorstellungen, mit denen die Anbieter an den Markt
gehen. Diese Frage kann jedoch nicht generell beantwortet
und soll erst am praktischen Beispiel der Preisbildung bei
Jagdhunden untersucht werdan.

1) vgl. auch SAMUELSON, Paul, A., a.a.0., 5. 390
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Das Zusammenfallen der drei GriBen Wert, Preis und Grenz-
kosten im Punkt A der Darstellung 3 ist nur unter bestimm-
ten weiteren Annahmen moglich, die unter den Bedingungen
der Marktform der polypolistischen Konkurrenz gegeben sind.
Da - um ein Teilergebnis dieser Untersuchungen hier vorweg-
zunehmen - auf dem Markt fir Jagdhunde diese Voraussetzungen
im wesentlichen verhanden sind, werden die Marktform der
polypolistisch-homogenen und die der polypolistisch-hetero-
genen Konkurrenz nachfolgend in ausreichender Ausfibrlich-
keit dargestellt, wogegen auf eine ebenso aus fiihrliche Be-
schreibung der anderen, hier nicht relevanten Marktformen
verzichtet werden kann.

262. Der EinfluB der Marktform auf die Preisbildung

Die Art und Weise der Preisbildung, wie sie Darstellung 3
zeigt, die auf den Erkldrungen zu Darsteliung 1 und 2 auf-
baut, ist so nur unter den folgenden "markttechnischen" Ge-
gebenheiten méglich, die als Kriterien der Marktform der po-
lypolistisch-homogenen Konkurrenz (hdufig auch genannt:
Isopol, vollstdandige Konkurrenz) bekannt sind. Als Haupt-
bedingungen sind zu nennen1 :

1. Im Verh&ltnis zur gesamten Umsatz-Menge des betreffenden
Gutes innerhalb eines operationalen Zeitraumes sind
kleine BetriebsgrtBen rentabel, d.h. der Umfang dieses
Marktes erlaubt die Existenz vieler kleiner Anbieter
{Polypolisten), deren output-Anderung dann einen ver-
nachldssigbaren Einfluf azuf die Gesamt-Umsatzmenge und
damit auf den Marktpreis hat.

2. Es herrscht ein Wettbewerbsdenken vor, d.h. die Anbieter
haben in ihrer groBen Mehrheit nicht das Bestreben, sich
zum Zwecke der Preisanhebung zu organisieren.

3. Das entsprechende Produkt aller Anbieter wird aufgrund
seiner annihernd gleichen Eigenschaften von den Nach-
fragern als hinreichend gleich angesehen (“homogenes Gut").

1) vgl. z.B. LIPSEY, Richard G., a.a.0., S. 295 ff.
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4. Ein freier Marktzu- und -abgang ist jedem erlaubt, d.h.
insbesondere, es gibt keine kiinstlichen Beschrinkungen
fiir den Markteintritt neuer Anbieter.

5, Es herrscht freie Preisbildung, d.h. den Marktbeteilig-
ten sind undehinderte und rasche Informationen sowie
Aktionen bzw, Reaktionen miiglich.

6. Die Gesamtnachfrage setzt sich aus vielen kleinen Nach-
fragern zusammen, die einzeln am Markt auftreten.

Bestehen eine oder mehrere dieser Bedingungen nicht (mehr),
wird als wahrscheinliche Konsequenz auf dem Markt generel]
eine geringere Menge als Mm aus Darstellung 3 angeboten
werden, was dann entsprechend dem Verlauf der Nachfrage-
Struktur einen hdheren Preis als Py zur Folge hat.

Da es wohl keinen Markt gibt, auf dem diese Ideal-Bedingungen
voll verwirklicht sind - auch nicht auf dem Jagdhunde-Markt -,
wird es erforderlich, die Ursachen und Wirkungen von Imper-
fektionen im einzelnen zu untersuchen:

T Zu 1
Setzen sich die Anbieter statt aus vielen kleinen aus nur

einem (Monopol) oder mehreren GroRen, d.h. wenigen Anbie~
tern (01igopolisten) zusammen, wird es sich fiir sie nur so
lange lohnen anzubijeten, wie ihy Grenz-Ertrag (der fallend
ist, weil sie einen Gropteil der Nachfrage (fallende Kurve}
auf sich vereinigen) hBher als ihre Grenzkesten Tiegt.

Darstellung 4 © Individuelle Nachfrage- u. Angebotskurve

Kgggiz der Marktlorm derlinvolistandigen Konkurrenz
A
L S
N\ Grenzicosten
\
Nachirage
| \6renzerirag
0 | = Menge
Moy

1) Vgl. z.B, LIPSEY, Richard G., a.a.0., S. 319
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In der Marktform der unvellstindigen Konkurrenz findet sich der hypo-
thetische Gleichgewichtspreis nicht mehr wie bei vollstin-
diger Konkurrenz im Punkt des Zusammentreffens zwischen
Grenzkosten des Produzenten und Grenznutzen bzw. Wert des
Grenznachfragers (Punkt A von Darstellung 3}, sondern im
Schnittpunkt der Grenzkosten-Kurve mit einer (geneigten}
Grenzertragskurve {Punkt C = Cournotscher Punkt in Darstel-
Tung 4). Bei ausschlieflicher Verfolguny des Gewinnprinzips
hat dies eine geringere Angebotsmenge und damit entspre-
chend der zugehtrenden Nachfrage-Kurve einen hidheren Preis
Zur Fo]ge2 .

Méglich wird eine solche Wirkung aber erst dann, wenn ein
Anbieter mit seiner cutput-Verdnderung den Preis beeinflus-
sen kann und damit Uber Marktmacht verfligt, d.h. er muf

Uber einen genligend gropen Anteil an der Gesamt-Angebots-
menge bestimmen kénnen. Der Polypolist hingegen kann mit
seiner im Verhdltnis geringen Menge bzw. Mengendnderung
keine Preiswirkung auslésen, er hat seine individuelle Nach-
frage-Kurve als eine Waagerechte zu betrachten ("Preisneh-
mer", Mengenanpasser), wie dies in Darstellung 5 gezeigt
wird,

Darsteltung §
Individuells Angabois- u. Nachlragekurve

Preis der Marktiorm der Volistéindigen Konkurrenz

Koslen

/

/ Grenzkosien
Py / Nachfrage
o

I
= Menge
o M

1; Vgl. z.8. LIPSEY, Richard G., a.a.0., $. 302
Z2) ebenda, 5. 319
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Zu 2:

SchlieBt sich ein Polypolist mit mehreren gleich-kleinen
Anbietern zusammen, so daB deren gepooltes Angebot dann
aufgrund des griiBeren Umfanges Preiswirkungen hat (weil 1hre
zusammengefafte Nachfrage-Kurve dann geneigt ist), kinnen

Je nach Zielvorstellungen der Anbieter prinzipiell gleiche
Preis-Mengen-Effekte, wie oben beschrieben, auftreten. Schlie-
Ben sfich viele kleine oder mittlere Anbieter zusammen, so
daB deren zusammengefaBtes Angebot einen wesentlichen Teil
des Gesamt-Angebotes darstellt, wird im allgemeinen von
einem Preis-Kartell gesprochen,

Zu 3:

Besteht eine vermeintliche oder tatsichliche Produktdifferen-
zierung, d.h, die Erzeugnisse der einzelnen Anbieter werden
wohl fiir den gleichen Zweck {technische Kapazitit zur Nutzen-
erzielung} angeboten, haben jedoch hinsichtlich z.B. Farbe,
Grope oder einiger "Extras" Unterschiede oder auch nur ein
unterschiedliches Image (vermeintliche Produktdifferenzierung
durch verschiedene Werbung, Verpackung, Bezeichnung), wird
die Gesamt-Nachfrage auf mehrere Teilmirkte aufgeteilt. In
der Regel geht damit eine Preisdifferenzierung einher. '

Die dann auf die Teilmdrkte aufgeteilte Nachfrage ist dort
also jeweils kleiner als die Gesamtnachfrage, und es stehen
ihr weniger Anbieter, die jedoch spezialisierter sind, ge-
genitber, d.h, die Chance, daB einzelne Anbieter aufgrund
fhrer im Verh&ltnis zum nunmehr Teilmarkt eine relativ gri-
Bere Bedeutung resp. Uberhaupt einen Aktionsraum erhalten,
den sie analog wie die Oligopolisten zur individuelten Wer-
bung, Mengenbeschrinkung und damit Preisanhebung ihres spe-
"zialisferten Produktes benutzen kinnen, ist dann vorhanden
(Merkmal der Marktform der polypolistisch-heterogenen Kon-
kurrenz)l).

1) WoLL, Arthur, 2.a.0., 5. 163
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Zu 4.

Der Aktionsraum wird umso grider, je mehr Eintrittsheschrén-
kungen ("barriers to entry", d.h., sachiich nicht oder nicht
in dem Ausmafe erforderliche Eintrittsbedingungenl)} gegen-
iber neu auf den Markt drdngenden Anbietern ven den bishe-
rigen Anbietern durch z.B. faktische oder administrative
bzw. formaljuristische MaBnahmen aller Art, wie etwa liber-
spitzte Qualitdtsnormen, Mitgliedschaft in bestimmten Or-
ganisationen etc., errichtet werden kdnnen.

iu 5;

Den Marktbeteiligten muB eine vollkommene Information iber
das Gut mit allen seinen Eigenschaften sowie lber die An-
gebots-Mengen und -Preise auf allen erreichbaren Markt-
orten mdglich sein; ihre darauf aufbauenden Reakticnen dir-
fen nicht durch administrative Forderungen, wie Preisbin-
dungen, Hochst- bzw., Mindest-Preis- und -Mengen-Vorschrif-
ten,eingeschrinkt werden.

fu 6:

Wenn sich die Nachfrager zusammenschlieBen, kdnnen sie ana-
log wie die Anbieterzusammenschllisse Marktmacht zu ihrem
geldlichen Vorteil ausiiben. Dieser Fall (Monopson) ist je-
doch beziiglich Jagdhunden auch nicht in Ansdtzen gegeben
und braucht deshalb hier nicht weiter verfolgt zu werden.

Im folgenden Hauptabschnitt 3. wird der Markt flr Jagdhunde
auf das Vorhandensein dieser Bedingungen und Imperfektionen
untersucht; dabei wird auch gezeigt werden, welche konkreten
Wirkungen aufgrund einzelner Imperfektionen gegenliber den
Idealbedingungen entstehen. Yorher sind jedoch noch zwei we-
sentliche theoretische Begriffswerkzeuge zu erdrtern, die
der Beschrejbung und Erkldrung von wichtigen Vorgiéngen am
Markt dienen.

1) LIPSEY, Richard G., a.a.0., 5. 296
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263. Die Begriffe "Elastizitiit" und "Kurvenverschiebung"
als wesentliche Elemente der Preistheorie

In der Gleichgewichtstheorie werden Verdnderungen von Ange-
bots- und Nachfrage-Mengen, von Preisen sowie Kosten meist
in graphischer Form mittels komparativ-statischer Darstel-
Tungen behandelt. Die ist zur Einfibrung und zur allgemeinen
Erkidrung der Problematik aus operationalen Griinden nicht
anders miglich (vgl. Abschnitt 261).. Basierend auf erstell-
ten -~ z.B. aus der Realitét abgeleiteten Annahmen - werden
dann logisch Resultate deduziert uwnd in Form neuer Punkte
und Kurven in die Graphik eingebracht.

In der Realitdt handelt es sich freilich,wie schon dargelegt,
um dynamische Prozesse, d.h, sie laufen in einem Zeitraum

ab. Komparativ-statische Modelle sind jedoch fiir die Dar-
stellung gewisser Ursachen-Wirkungs-Zusammenhénge geeignet,
d.h. flir die logische Ableitung und Oberpriifung vieler
Theorien., Fortgeschrittenere Modelle benutzen Differential~-
gleichungs-Systeme und kdnnen auch den Zeitfaktor formal
berticksichtigen.

Beziiglich AusmaB und Geschwindigkeit der deduzierten Resul-
tate in Vergleich zur Ausgangssituation lassen sich eine
Reihe von Yerh&ltniszahlen errechnen, wie etwa Multiplika-
toren, Akzelleratoren, Input-Output-Retationen, Elastizi-
titen.

Mangels weiterer Kenntnisse wird vielfach in Modellen ange-
nemmen, daf die VYariablen in der Zukunft etwa gleich groB
sind und die Reaktionsgeschwindigkeiten kaum wesentlich ge-
dndert werden, etwa bei der Ableitung der Multiplikator-
Wirkung bei konjunkturellen Eingriffen. Die Unvollkommenhedt
solcher Vorstellungen wurde bereits in Abschnitt 261 aufge-
zeigt.
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Es bleibt festzuhalten, daf die Variablen Ausdruck motori-
scher Krifte sind und nur deshalb und in einer bestimmten
Intensitdt wirken - und nur dann - wenn die ven der Summe
der individuellen Wertvorstellungen der Wirtschaftssubjekte
induzierten Aktionen dies sc wellen. In diesem Sinne gibt
es keinerlef Automatismen von Bedeutung im wirtschaftiichen
Leben. Um jedoch bestimmte theoretische Instrumente erst
einmal darstellen zu kdnren, muB angenommen werden, daf an-
dere in der Realitdt und in aussagefdhigen Modellen wirk-
same EinfluBgbrRen des psychologischen Feldes, wie die
Wertvorstellungen, Einkommens-Kdhe und -Verteilung, Infor-
mationsstand und Reaktionsgeschwindigkeit der Wirtschafts-
subjekte konstant bleiben.

Fine dieser Relationen wird mit dem Begriff "Elastizitdt”
umschrieben. Relative {prozentuale) Mengenverdnderungen wer-
den zu relativen Anderungen vor Preisen desselben oder eines
Beziehungsgutes {"Preiselastizitéit") oder Kosten oder Ein-
kinften ("Einkommenselastizitdt"} in Beziehung gesetzt. Eine
Elastizitit drickt ein MaB der Reaktion einer Gripfe in bezug
auf eine andere ausl); sie erklirt damit allerdings nicht
unbedingt die Reaktion selbst. Es handelt sich stets um eine
Punktetastizitit, die also an jedem Punkt einer Kurve ver-
schiedene Gridfien aufweist. Eine Elastizitdt kann theoretisch
alle numerischen Werte zwischen Null und unendlich an-
nehmenz). Werden die Preise durch z.B. einseitigen Akt

der Anbieter um 20 % angehoben, dann kann die Nachfrage-
menge nach diesem Gut stdrker oder schwicher als 20 % zu-
riickgehen, je nach dem wie die Nachfrager reagieren. Die
Elastiz5tdt hat den Wert 1, wenn die relative Mengendnderung
gleich groB wie die relative Preisdnderung ist. Die Nachfra-
ge wird in jenem Bereich als "ynelastisch" bezeichnet, in
dem die Elastizitit kleiner als 1 ist, d.h. weniger stark

1) LIPSEY, Richard G., a.a.0., 5. 112: elasticity = measure
of responsiveness
2} ebenda, 3. 113
Die Differentialgieichung der Preis-Nachfrage-Elastizitit
z,B. hat die Formel
d

. . dp - g °
wobei p den Preis, g die Menge (Quantitdt) und gﬂ den Dif-
ferentialquotienten darstellt. P
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@ls die Angebotsdnderung., Hier ist eine Preisanhebung fiir
die Anbieter immer lohnend, da dann das nominale Einkommen
trotzdem steigt, die Kosten aber sinken. Die Nachfrage wird
als "elastisch” bezeichnet, wenn die Elastizitit grbBer ais
! ist, wenn z.B, bei einer 20 %igen Preiserhthung die nach-
gefragte Menge um 50 % zuriickgeht,

AuBer den bereits genannten Einflissen sind es besonders
dié Existenz, Zahl und Art von Substitutionngternl) sowie
die Linge der betrachteten Periode, die den numerischen
Wert der Elastizititen, insbesondere der Preiselastizitat,
der Nachfrage determinieren.

weitere wesentliche, meist ldngerfristige Zusammenhinge zwi-
schen Yolkseinkommens-Anderungen und Anderungen der Nach-
frage nach einzelnen Giitern oder Giitergruppen dargestellt.
So wurde z.B. in entwickelten Industrie-Lindern fijr die Ge-
samtheit landwirtschaftiicher Produkte empirisch eine Efn-
kommenselastizitdt der Nachfrage von weniger als 1 gemessen,
fiir Produkte des tertiiren Sektors der Volkswirtschaft (GU -
ter und Dienste des Freizeit-Angebots) von griéBer als 1.

Fiir einzelne Glter innerhalb der Gltergruppen ebenso wie fur
die verschiedenen Nachfrager-Gruppen, z.B. soziale Gruppen,
sind natirlich von den aligemeinen Durchschnittswerten ab-
weichende Griden zu erwarten und ermittelt worden,

1) Substitutionsgiiter sind GUter mit einer ihnlichen tech-
nischen Kapazitdt flr viele Nachfrager, wie z.B. Butter
und Speise-Margarine, Roggen- und Weizenbrot. Mit diesam
Begriff werden Gliter bezeichnet, zwischen denen die
"Substitutionsliicken" {ROBINSON) nur gering sind, die
e¢ben leicht gegeneinander austauschbar sind, weil sie
eine dhnliche Kapazitdt zu &hnlichen Preisen aufweisen,
d.h. in wesentlichen Eigenschaften einander entsprechen,
Aus dieser Definition folgt auch, daR man sich vorher
auf den betreffenden Gutsbegriff einigen muB, Die Elasti-
zitdt flUr z.B. ddnische Butter hat vermutlich einen an-
deren numerischen Wert als die fiir Butter insgesamt.

2) vgl. LIPSEY, Richard 4., a.a.0., S. 118
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Die Reaktion der Nachfrager bei Preisverinderungen eines
Gutes, meBbar mittels der Preis-Elastizitdt der Nachfrage,
repridsentiert sczusagen eine Bewegung von einem Punkt zu
einem anderen auf derselben Nachfragekurve, denn die Nach-
fragekurve beschreibt ja gerade die Nutzenvorstellungen be-
zliglich alternativer Mengeneinheiten des Gutesl).

Davon zu unterscheiden sind die Reaktionen der Nachfrager

aus anderen Motiven als einer Preisverdnderung des betref-
fenden Gutes selbst. So wird z,B., eine sich allgemein ausbrei-
tende Mode- oder Geschmacksverfinderung oder, generell gesagt,
Verdnderung verbreiteter Wertvorstellungen,oder ein héheres
Durchschnittseinkommen, dessen EinfluB dann durch die o.qg.
EinkommenseTastizitdt der Nachfrage dargestellt werden kann ,
oder der Preis von Beziehungsgiitern, die die nachgefragte
Menge solcher Giter trotz (zunidchst) gleichbleibender Preise
beeinflussen, in der graphischen Darstellung durch eine neue
Nachfrage-Kurve dargestellt, die die bei den alternativen
bisherigen Preisen neuen Nachfrage-Mengen zeigt. Steigt 2.B.
die Voriiebe fiir Hunde allgemein, so werden bei gleichen Prei-
sen mehr Hunde nachgefragt werden, in Darstellung 3 ist eine
neve Nachfrage-Kurve N, rechts von der bisherigen einzu- '
zeichnen.

Ob eine Verschiebung der Nachfrage-Kurve nach rechts auBen
auch im Falle nur nominaler Einkommenssteigerungen {(also in
Pericden der Inflation) erwartet werden kann, soll hier
nicht untersucht werden., Allgemeine Inflatienserwartungen,
der Informationsstand der Wirtschaftssubjekte etc., die bei

1) Die o.4. Bewegung auf der kurzfristig gegebenen Nachfra-
gekurve stelit lediglich den Substitutionseffekt dar.
Jede Preisveré@nderung eines nachgefragten Gutes verdndert
Jedoch bei gleichem Budget die Restgrife, also den noch
nicht ausgegebenen Betrag, d.h. es entsteht bei Preis-
dnderungen ebenfalls ein Einkommenseffekt. Letzterer
hat dann ebenfalls eine Wirkung auf die nachgefragte
Menge auch des im Preis gestiegenen Gutes (Einkommens-
effekt).
¥gl. LIPSEY, Richard G., a.2.0., S. 195 ff.



- 46 -

verschiedenen Nachfrager-Gruppen zu unterschiedlich starken
und schnellen Reaktionen fiihren, spielen hier eine Rolle.
Obwoh1 & priori nicht v611ig negiert werden kann, daB ein
Jagdhund - wie andere wertvolle Jagdwerkzeluge, etwa Jagd-
waffen - in Zeiten einer Inflation in gewissem Simne auch
als Wertaufbewahrungsmittel angesehen werden kann, dessen
Preis stdndig steigt, und auch aus diesem Grunde ein Nachfra-
ge-Mengen- und -Preis-Effekt entstehen kann, soll die Pro-
blematik der Inflation hier nicht ndher betrachtet werden.
Denn m.E. kann jener o.g. Effekt hichstens fiir die ersten

2 bis 3 Jahre nach beendeter Ausbildung des Junghundes ein-
treten und damit in Perioden vergleichsweise moderierter
Inflation wie seit Jahren in Deutschland als nur von gerin-
ger Bedeutung angesehen werden,

Eine Kurven-Verschiebung der Angebots-Seite wird analog
graphisch dargestellt. Migliche Ursachen und Wirkungen sol-
cher Angebotskurven-Verschiebungen kiinnen besser direkt

am Jagdhunde-Beispiel im folgenden Hauptkapitel 3 gezeigt
werden.
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3. Besonderheiten der Wert- und Preisbildung bei Jagdhunden
31, Kennzeichen des Marktes fiir Jagdhunde
311. Die Organisation des Jagdhundewesens

3111, Definition des Begriffs "Jagdhund"

In der Einleitung wurden Jagdhunde zundchst allgemein als
Hunde definiert, die im Rahmen der Jagdauslibung durch den
Menschen eingesetzt werden {vgl. Abschnitt 11 ). Unter an-
derem aufgrund formalrechtlicher Anforderungen muB der Be-
griff "Jagdhunde® nun genaver spezifiziert werden. Hierbei
wird nur auf entsprechende Bestimmungen innerhalb der BRD
Bezug gencmmen.

Jagdethische Prinzipien, wie das der Waidgerechtigkeit, aber
auch ZweckmiBigkeits- und Effizienzerwdgungen bedingen, daB
nur Hunde mit einer gewissen jagdlichen Eignung zur Jagd
eingesetzt werden sollen. Diese Vorstellungen wurden u.a.

im deutschen Sprachraum in den letzten Jahrzehnten mehr und
mehyr auch kodifiziertes Recht, In den meisten Landerausfiih-
rungsgesetzen zum BJG ist heute eine Bestimmung zu finden,
nach der fir bestimmte Jagdarten brauchbare Jagdhunde zu
verwenden sind, und die Untere Jagdbehidrde kann als Xontroll-
organ den Jagdberechtigten verpflichten nachzuweisen, daB

er liber einen solchen Hund im Bedarfsfall verfﬁgtl}. Wann

ein Hund im Sinne der Gesetze als brauchbarer Jagdhund gilt,
wird weiter in Rechtsverordnungen festgelegt. In Hessen 2.B.
gilt ein Hund als brauchbar und erst damit als Jagdhund,

wenn er eine Jagdeignungs- {JEP) bzw. Leistungsprifung min-
destens vergleichbaren Inhalts bestanden hat und die Landes-
vereinigung der Jiger die Brauchbarkeit schriftiich bestdtigt
hat“’/, Die entsprechenden Regelungen weisen in den einzelnen
Bundesldndern lUnterschiede auf3).

1) ¢z.B, bestimmt § 22 (1) des BJG - Hess. Ausf. G, dal bei
Such-, Drlick- und Treibjagden, Nachsuchen, Bejagung von
Waldschnepfen und Wasserwild brauchbare Jagdhunde zu ver-
wenden sind,

§ 13 Abs. (1), (2} DV0 zum BJG - Hess. Ausf, G.

Ygl. dazu z.B. BLASE, Richard: Die Jdgerpriifung, 18. Aufl.
Melsungen 1973, $. 343

In einipen Bundeslindern ist die JEP eher unter der
Bezeichnuna "drauchharkeitsprilifung" bekannt,

o ™
——
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In bislang erst wenigen Bundeslindern (Hessen, Bayern,
Schleswig-Holstein) wird weiterhin bestimmt, daf ein Hund
prinzipietl nur dann zur JEP zugeTassen und damit seine
Brauchbarkeit unter Beweis stellen kann, wenn er nachweis-
lich bei einem devtschen Zuchtverein, der dem JGHY angeschlos-
sen ist, eingetragen wirdl).

Aber nicht erst seit der EinfUhrung dieser Bestimmungen wer-
den primdr nur eingetragene Hunde zur Jagd eingesetzt, Ras-
senreine, eingetragene, entsprechend jagdlich veranlagte

~ Hunde reprdsentieren schon seit ldngerem den wesentlichen
Anteil an der Gesamtzahl der Jagdhunde in Deutschland. Die
neuen Bestimmungen folgen lediglich einem allgemeinen Trend.
Diese zusdtzliche Forderung nach rassereinen Tieren, die

von ebensolchen Elterntieren abstammen miissen (Jagdeignung
und Rassereinheit), basiert auf der altbekannten Erfahrung,
daf im Durchschnitt eine gute Qualitdt der jagdlichen Anlagen
bei Nachkommen.solcher Hunde mit einer erheblich griBeren
Wahrscheinlichkeit erwartet werden kann.

Dem Jagdausilbungsberechtigten ist es jedoch - nachdem er
diese gesetzlichen Forderungen erfiillt hat - unbenommen,

z.B. als Zweithunde auch Hunde zur Jagd einzusetzen, die

zu keiner der obengenannten Prlfungen zugelassen worden sind,
aber - wie jedem Jdger bekannt st - im Einzelfall durchaus
ebenso gute Leistungen erbringen und dann mitunter zu entspre-

chenden Werten und Preisen AnlaR geben kénnen.

1) bas Vorgehen im Detail hat z.B. der Gesetzgeber in Hessen
im weiteren Uber § 40 .1 BJG - Hess. Ausf.G. und § 29 DVO
zum BJG - Hess. Ausf.G. dem Landesjagdverband Hessen e, V.,
Frankfurt, libertragen. Aus den entsprechenden Bestimmun-
gen dieses Verbandes geht hervor, daff ab 1.8.1973 "zucht-
buchmifBig nicht eingetragene Jagdhunde" nicht mehr zur
JEP durch die Jagdvereine zuzulassen sind.

Vgl. § 1 (1) der "Bestimmungen Uber die Abnahme der Jagd-
eignungspriifung und Bestidtigung der Brauchbarkeit von
Jagdhunden", herausgegeben vom Landesjagdverband Hessen

e. V., Frankfurt 29.3.1971, erschienen in: Staatsanzeiger

fiir das Land Hessen Nr. 25/1971, S. 1028

In Bayern dirfen nicht-reinrassige Hunde nur im Einzel-

fall avusnahmsweise zur JEP zugelassen werden. V¥gl. § 56 (2}
der Landesverordung zur Ausflihrung des Bayrischen Jagdge-
setzes, abgedruckt im Bayrischen Gesetz- und Verordnrungs-

blatt 1968, 5. 253 - 254
In Schleswig-Holstein "sollen nur nech eingetragene Hunde

zur PrUfung zugelassen werden", auf der Gehorsam des Hundes
und bestimmte Fdhigkeiten in allein nach den speziellen
Revierverhdltnissen des Hundehalters auszuwihlenden Pril-
fungsféchern (z.B. bei reinen Schalenwildrevieren nur Schweif-
(Fortsetzung der FuBnote sidhe nichste Seite
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Aus dem in diesem Abschnitt bisher Erwdhnten kann eine ein-
heitliche Definition des Begriffes "Jagdhund" nicht abgelei-
tet werden, es sei denn, man begniigt sich mit der allgemei-
nen Definition aus Abschnitt 11. Flir praktische Zwecke kin-
nen deshalb im einzelnen nur ad hoc-Pefinitionen benutzt
werden, Ahnliches gilt fiir den Begrifl "Jaodeebrauchshund",
der in diescr Arbeit als Synonym fiir "Tagdhund"” benutzt wird,
Die folgende Obersichtl gibt einen Uberblick Uber die im
deutschsprachigen Bereich Mitteleuropas gebrduchlichen Hun-
derassen, die zu Jagdzwecken genutzt werden.

3112. Das Vereinswesen der Jardkvnolorio

Entsprechend der Tier-Systematik werden ebenso bei der Tier-
Art Hunde Rassen und Schlidge ("Unter-Rassen”) unterschieden.
Beide Begriffe stellen keine konstanten biologischen Ein-
heiten dar, weil die Rassestandards von den Ziichtern im
Zeitablauf geindert werden. In Rassen werden Tiere gleicher
Art zusammengefaBt, die sich aber in einzelnen {rasse-typi-
schen) Merkmalen stirker voneinander unterscheiden™ /. Die
Rasse-Unterschiede werden an Merkmalen des Exterieurs wic
z.B. Grope, Farbe, Form, Haar festgestellt,.

Eng verkniipft mit physiologischen Unterschieden sind unter-
.schiedliche Fihigkeiten in bestimmten Yerhaltensweisen bzw.
bei Nutztieren Leistungen. Jagdhunde, deren Hauptfunktion
jagdiiche Arbeit jst, sind deshalb zu den einzelnen Jagd-
arbeitsarten unterschiedlich gut geeignet. Entsprechend die-
ser Unterschiede konnen die Jagdhunde in Funktionsgruppen
kiassifiziert werden.

1) vgl. HERRE, Wolf, RUHRS, Manfred: Die Entwickiung der
Haustiere, in; COMBERG, Gustav {Hrsg.), Tierzichtungs-
lehre, 2. Auflage, Stuttgart 1971, S. 39 (im folgenden
zitiert als; COMBERG 1971)

Fortsgtzingbder FuBnote 1) von Seite 48
arbei » bei Revieren ohre Schalenwild ledi lich d -
Jg;engringen xgn Nutzwild) zu testen sind.g as Yer

. gr "Prifungsbestimmungen iber die Brauchb i
von“Jagdhunden",'Bekanntmachung des Landesministgrsa;5$1t
Ernthungf Landwirtschaft und Forsten vom 9.11.1960, er-
schienen in: Amtsblatt fur Schleswig-Holstein 1960,’5. 575/576



- 50 -

In der Obersicht 1 (erste Spalte} werden die im deutsch-
sprachigen Bereich Mitteleuropas gebriuchlichen Jagdhunde-
rassen und -schldge den Ublichen Funktionsgruppen zugeord-
netl) Dabei f#l11t auf, daPp auch die Kérpergrife (Widerrist-
hishe) der Tiere dieser funktionalen Einteilung weitgehend
entspricht.

Zahlreiche Zlichter und viele Liebhaber der einzelnen Hunde-
rassen haben sich in Rassezuchtvereinen zusammengeschlossen.
Um hesonders die jagdlichen Anlagen und Fihigkeiten bestimm-
ter Hunderassen zu fordern, bestehen inzwischen im deutschen
Sprachraum bei den meisten Hunderassen, die verwiegend oder
teilweise zur Jagd eingesetzt werden, eigene dJdagdhunde-Zucht-
vergine, In der Tat begann die Geschichte des Hundevereins-
wesen in Deutschland 1839 in Hannover mit einer Vereini-
gqung flir die Reinzucht von Jagdhundenz). Die meisten der
Rassevareine sind jedoch erst um die Jahrhundertwende ge-
grindet worden.

SatzungsgemdBer Zweck der (Jagd-)Hunde-Zuchtvereine ist es,
durch Gebrauch, Zucht, Prilfungen und belehrende THtigkeit
zur Jagd geeignete Hunde ihrer Rasse heranzubilden und den
Gedanken der Jagdhundehaltung in der Jagerschaft allgemein
zu férdern.

In der Jetzten Spalte der Obersicht 1 werden die Zuchtvereine,
die dem (deutschen} JGHY angeschlossen sind, aufgeflhrt.

Bei wohl allen Jagdhunderassen gibt es sogemannte "kalte
Schldge", d.h. Zuchtlinien oder Zwinger, deren Hunde jagd-
lich nicht geflihrt bzw. geprilft werden, Besonders bei "schin
aussehenden" bzw. aufgrund fhrer geringen GriéBe flir eine

1) Flrdiesewissenschaftliche Untersuchung ist eine Beschrin-
kung auf die politischen Grenzen der BRD nicht sinnvoll.
Bei der Hundezucht und Jagdhundefilhrung kann die Abgren-
zung nach Hiufigkeit der Kontakte und Einflisse unter-
einander eher nach Sprach- und geographischen Begrenzun-
gen getroffen werden.

2) KLEXE;, Uirich: KNAURS Hundebuch, Minchen und Ziirich 1959,
5. 10 i



Ubersicht 1; Die

im deutschsprachigen Mittelaurapa gebriuchlichen Jagdhunderassen

Funktions~ | 8réfs 2) gruppentypische Rassebezefchnung und —syubu]” Hame des Zuchtwereins, dep
aruppe 1 Fihigkeiten dam JSHY angeschlossen isth
Vorstehhunds | greB Ruad macht Jiger
auf Wild durch
3] Devtscha fastes Stahonbei- Beutsch-Drahthaar oD VEREIH DEUTSCH-DRAHTEAAR P¥
ben vor dem Wild | Deutsch-Kurzhaar DK Deutsch-Kurzhaar-Verband
WD;“EHE) ?:f' Kleiner Kinsterlindsr KW | Yerband fiir Kieine Minster-
morksam, UMY | yorstehbund Tinder Yarstehhunde e,V
Jiger schuBferlig
auf Schrotschuf | Deutsch-Langhaar 0L DEUTSCH-L ANGHAAR-VERBAND
en:f:r:::g.hsran- Brofler SchyarzveiBer Min- | Verband GrofBe Minster)inder
gaten kaan; sterlinder Yorstehtund  6WY | Vorstehhunde a.V,
Sttbern, Buschieren
a1le Arbeiten nach ; Pudelpointer pp Verein Pudelpointer o,V,
d',w Scl_wfli . Weimaranar ¥ Weinaraner Ktub eV, =Fuldas
~¥ielseitigheit «
friffon Gr GRIFFON CLUB E,V,
(Griffon & peil der - Korthels
Deutsch=St1chelhaar DSt | Club Stichelhaar
b} Britische Pointar
| English (oder Laysrack-) Satten Vorein fir Pointer
leish Sstter uad Setter .V,
Scottish {oder Gordon } Setter
¢} Ungarisch Magyar Rbvidsziri Yizsla In der 8RD noch kein eiganar)
{¥urzhaariger Ungar, Yorstehh,) tuchtverein, der dem JGHY
L angeschlossen ist, jedoch
Hagyar [lrn{.'szor'u Vizela in Ostarreich, sffiliiart
(Drahthaariger Ungar, Voretehh, ddn Gisy 9)
d} Franzgs, fpagnee? Breton ) Kein Nitgliedsverain 4, JGHY
Stéberhunde kigin | Stsbern, Deutscher Jagdterrier  DJT  |Deutscher Jagdtarrier Ciub
.his Arbeitan nach Dentscher Wachie] DK Vorein fir Devtscha Wachtel-
nittel~ | dem Schul;
. h : hunds eV, 1903
grofi 1 bei Terriern zu- . .
sitzlich Bavarbelt [ Springer Spaniel Jagdspaniel-Klub e.V.
. Mehrsettiokeit - Cocker Spaniel Jagdspaniei-Klub oY,
Foxtarrier Dautschar Foxterrier-Yerband
Erdhunds Klelge | Bau-, Schwaid- Tecke1 {Dachshund) als
bis und Stdberarbait Hormalteckel
Iverg= |_ iakolt « wergteckal
hunds Hehrset tigke{t Kani:nhentecks] Devtscher Teckelilub
1808 o, V.
in den Haarerten;
Ravhhaar
Kurzhaar
Langhaar
Apportfar- | groS  |Arbeiten nach Labrador Retriaver Peutscher Rotrievar-Club g,V
hunde den Sehud
= Hehrssitigkeit ~ | Galden Retrisver Ssutscher Retriever-Club o,V

{Fortsstzung n

ichste Seita)



Fortsatzing der Ubersicht 1

grol)

Bragke treibt 2,8,
Hasen, bis diess
gewohnheitsndig
wiedar ihrer Sasse
zustraben

b) Meutejagd 8]
Die Meute jagt das
bestiamte Stlck
spurlaut und stellt;
s, um nachfnlgen-
den Jagern das fr-
logen zv ermigli-
chen

Funktions- firgfia | qruppentypisthe Ragsebezaichrung und -syabol | Hame des Zuthivereins, der

gruppe Fahigkeiten den JGHY angeschlossen fst

Schweif- wittel- | SchwelBarbelt Hannoverscher Schveifhund HSH | Yerein Hirschmann e.¥,

h

hunds arad Bayrischar Gebirgsschueife Klub fir Bayrische Ge-
hund BGSH | birgsachweiBhunda o,¥,1972

Lauthunde klein a) Brackieren 7 Deutsche Bracke

s big Dautscher Brackan-

(Mastfitische, Olpar oder Sauer]
Téndsche Brackeg
Saver1dndische Dachshracke
Rate Dachshracke
(Alpenidndische, Erzgebirgs-)
Brand1-Bracke

Tiroler Bracke
Steirische Ranhhaarbracke
Basset
Einteilung enisgrachesd dor
FCl+Klassifikation:

a) GroBe franzésische Laufh,
b} Hittalgrofie franz, Laufh,
t) Englische Laufhunde

d) Englisch-franzisische Laufh

Club e, V,

VERE [K DACHSBRACKE EV

Dautschar Bracken
VYerein e, ¥,

Mitglfedsversin in GU5v 5)

In der BRD sind dia Meuted
halter in Schleppjagd- und
Heutevereinen organisiert,
die in der Vereinigung der
Meutehalter in Deutschen
Reiter und Fahrerverband
zvsamnengefalt sind,

1) Die Einteilung der Rassen nach diesen Funktionsgruppen wird wie hier in gleicher ader Ehnlicher Form ilb-
licherweise in der deutschen Literatur benutzt, Vql, z. B, BLASE, a, a, 0., S, 301, und SCHOTT, Moys: Die
Jagdgebrauchshunde, Hinden 1972, S, 9

?) Dig GroBenkategorien folgen dar allgemeinan GrioBeneinteilung fir Hunds, Die Angaben gelten jeweils fir die
Widerristhéhe hain Riden (bei dor Hindin meist niedriger):

Zverg= byw, Kleinsthunde :

Klefna Hunde
Voi, SCHNEIDER-LEYER, Erich: Die Hunds der Weli, Ziirich, Stuttgart, Wien 1560, 5, 28
Entsprechend dieser Eintsilung gelten die beiden Vorstshhundrassen KM und Gr als mittelgrod.
3) Von einfgen Autoren werden die hier und fa anderen Werken zls Rasse gefihrien Hunde als Schiige [Unter.
rassen)bezeichnet, Ygl, 2. B, BLASE, a, a, 0,, S, 301
4) bus praktischen Grinden wird davon abgesehen, Anschriften der Vereine anzugeben, Viele der Zuchtvereine
haben keine feststshends Anschrifi, sondern wechseln diese mit dem Wachsel ihrer Yorsitzenden, Schriftflin-
rer und Zuchtwarie. Verschiedene 7uchtveraine sind durch mehrere ihrer Landes- baw. Regionalgruppen inm

: Y

bis 24 ¢

Mittelgrofe Hunde :
[} tirofie Hunde

42 - 67 ¢n
lber 62 cn

JGHY vertreten,

5} KETTHER, |.-H., Artikel; Das Jagdhundwesen in Osterreich, in: Dor Jagdgebrauchshund, 11. Jg., Hr, 901975, 5.1

6} Dap Epagneu? Bretan gilt als der Hauptvertreter der franzosischen vislseitigan Jagdgebrauchshunde, Urspriing=
Tch eine Spanielrasse, besitzen heute viele sefner Schldge durch Einkreuzung Vorstehfihigkeiten, so dal er
oft als Vorstehhund bezeichnet wird, Vgt, z, B, SCHNEIDER-LEYER, a, a, 0., 5, 245

7)0as Brackieren ist hevte in der BRD auf Flachen von weniger als 1.000 ha verboten {§ 19, 2, 19 BJG) und bei
grofBer Wilddichte avch auf groBerea Flichen wohl nur schwierig einvandfrsi durchzufihren, Big Bracken sinc
dempeniB in Deutschland selten gewocrden, finden aber neverdings wieder als SchwaiBbunde verstirkies Inter-
esse. Ygl. SCIOTT, a, a, 0., S, 34

8) Die Mevtejagd i. e, S. {Parforce-Jagd; der in Frankreich Bbliche Ausdruck lautet: La Chasse 4 Gourre) ist in
der BRD verboten, Die wenigen in Dewtschland verhardanen Meuten werden meist nur zu jagdsportlichen Zvecken
geputzt, Mitunter werden jedoch Meuten, die dann freilich oft aus Hunden aller mbglicher Provenienz bestehen,
zur Schwarzwildiagd ("Sausprangen”) eingesetzt,
In zunehmender Vorbreitung befinden sich die brackenartigen Hunde im heute meist vildarmen Frankreich, dew
Land, in dem disse Form der Jagd thre iteste und bedeutendste Tradition hat, ks sind jedoch auch da nur
noch wenige der alten Lavfhundrassen vertreten, Vg1, YIORON, Frangnis: La Chasse 4 Courve, Faris 1365, 5, 10

9) Eine sehr ausfihrliche Liste und Beschreibang der Laufhundrassen ofbt GONDREXON, Anna: Hunderassen der Well,
Miinchen, Bern, Wien 1974, 5, 38 ff,
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Haltung in Stadtwohnungen “praktischen" Rassen liegt die
Zah1 der jagdlich geflhrten Tiere hdufig sogar unter der
Halfte der Gesamtpopulation dieser Rasse.

Diese "kalten Schlige" sind bei einer jagdlich .orientierten
Zucht in der Regel ohne ziichterischen Nutzen. Bei einigen
Rassen sind noch immer Zwinger bzw. Ziichter der "kalten"

und jagdlichen Schidge im selben Zuchtverein zusammen
organisiert (z.B. Teckel, Spaniels, Setter). Bezigiich der Zuchtpla-
nung und -auswahi, defén hohe Anforderungen ndher im Ab-
schnitt 3212 dargestellt werden, missen bei diesen Ver-
einen noch besonders groRe Probleme liherwunden werden, wenn eine
hohe jagdliche Leistungsfdhigkeit gewdhrleistet werden sol?l.

Die deutschen Zuchtvereine sind auf Bundesebene in der Regel
eingetragene Vereine, die auf regionaler bzw. lokaler Ebene
in Gruppen bzw. Untergruppen gegliedert sind. Die Zucht-
vereine sind antweder als Ganzes oder bei einigen Rassen
(DD, DK, DL, KIM ) z.T. zysdtzlich durch ihre regicnalen
Glieder, die dann selbst keine eingetragenen Vereine sind, im Jagd-
gebrauchshundverband (JGHY) crganisiert. Der JGHY besteht
noch aus zwei weiteren Kategorien von Verbandsvereinen, nidm-
lich regionalen Priifungsvereinen ("Jagdgebrauchshundever-
eine"; inklusive einiger sdchsischer Vereine wurden per
September 1974 60 solcher Vereine als Mitglieder gezdhlt)
sowie einer Anzahl (30) von Kreisgruppen der DJV.

Der JGHY ist seinerseits zusammen mit den anderen Zucht-
vereinen der nicht-jagdlich gefilhrten Hunde Mitglied im
1949 gegriindeten "Verband flir das deutsche Hundewesen"
(VDH)I) und durch dessen Zugehtirigkeit Mitglied in der
"Fedération Cynologique Internaticnale" (FCI)

1) Neben dem VYDH gibt es noch den weniger bedeutsamen
"Yerband deutscher Rassehund- und Gebrauchshundver-
eine - Deutsche Hunde-Union", Frankfurt
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Neben der Forderung des Gedankens der Jagdhundefiihrung

im allgemeinen ist es das praktische Ziel des JGHV als
Dachverband, gemeinsame Prilfungsordnungen zu erarbeiten und
das Devtsche Jagdgebrauchshund-Stammbuch (DGStB) als Lei-
stungsbuch zu fUhrenl).

Hinsichtlich der Prifungsordnungen bleiben die Verbandsver-
gine in ihren Entscheidungen grunds&tzlich frei, der JGHV hat
im Prinzip lediglich ein Vorschlagsrecht. Bei den VYoerstehhun-
den kennt man Verbandspriifungen fiir alle Rassenz).

Als pubtizistisches Organ bedient sich der JGHV seiner Fachzeit-
schrift "Der Jagdgebrauchshund".

Die regionalen Glieder des. JGHY sind als Priifungsvereine
nicht auf bestimmte Rassen festgeleagt. Sie befassen sich
u.a. mit der Vorbereitung und Durchfilhrung von VYerbandsprl-
fungen als Leistungspriifungen, der JEP und Abrichter-{Aus-
bilder-)Lehrgingen.

Damit die Zuchtvereine ihre Aufgaben verfolgen und ihre Zie-
le erreichen kidnnen, haben sie im Laufe der Zeit eine Reihe
organisatorischer Regelungen geschaffen. Hierbei handelt

es sich neben der Aufstellung von Rassestandards und Prii-
fungsinhalten im wesentlichen um Organisationsanweisungen,
die von der Mitgliederversammlung bzw. dem Yorstand der Ver-
eine beschlossen wurden und sich auf die Gewinnung, Auswahl,
Sicherheit und Verarbeitung von Daten beziehen, die flr eine
Zuchtplanung und -durchflhrung im Yerein als erforderlich
angesehen werden. Diese Regelungen dhneln sich prinzipiell
bei allen Zuchtvereinen, ebgleich sich hinsichtlich Umfang
und Auswahl des Datenmaterials und "Strenge" bei der not-

1} Das DBGSiB wird einmal jdhrlich erstellt. In seinen Abtei-
lungen T - IV werden die Ergebnisse der in dem betref-
fenden Jahre abgehaltenen Verbandspriifungen {(HZP, YGP,
VSwP + Zusatzprlfungen) - im wesentlichen flr Hunde der
devtschen Vorstehhunderassen - aufgenommen, wihrend die
Resultate der Priifungen von Jagdhundrassen, die nicht
nach den Priifungsordnungen des JGHV gepriift wurden, in
Abteilung V enthalten sind.

2) Entsprechend den Verbandsprlifungsordnungen dirfen zu Verbandsprilfungen
nur salche Hunde zugelassen werden, die in einem Zuchtbuch eines vom
JGHY anerkannten Zuchtverbandes oder -vereins eingetragen sind. Die vom
JGHY anerkannten Zuchtverbinde oder -vereine sind aus dem Verzeichnis
der Mitg]jedvereine in Abt. ¥I des DGStB zu ersehen. Hunde aus dem
Austand missen in einem von der FCI anerkannten Zuchtbuch eingetragen
gein. Diese Bestimmungen treffen auch zu fiir Efnzelpriifungen wie Laut-
jagernachweis, Yerlorenbringer-Priffungen u.a.
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wendigen zlichterischen Selektion Unterschiede feststellen
lTassen - dabei spielen auch die GriBe und der damit in Zu-
sammenhang stehende Umfang der finanziellen Mittel des Ver-
eines eine Rolle.

Eine der wichtigsten Mapnahmen eines Zuchtvereins bedeutet
die Aufstellung, laufende Oberprifung und Anpassung des
Rassestandards, d.h. einer recht detaillierten Beschreibung
von Normvorstellungen hinsichtlich des Exterieurs ("Form-
wert", "Haarwert"} des Hundes der betreffenden Rasse. Fiir
Jagdhunde werden auBerdem je nach Rasse bestimmte Féahigkei-
ten gefordert, z.B, Vorstehen, Spurlaut, Wesensfestigkeit,

Hunde, die dem in der Zuchtordnung des Zuchtvereins genau da-
finierten phénotypischen Merkmalsbild nicht genligen, gelten
nicht als zuchttauglich, flr sie wird ein Zuchtverbot bzw.

eine Zuchtsperre ausgesprochen. Die meisten Vereine haben da-

zu einen Katalog der unmittelbar zuchtausschiieBenden Mingel
aufgestellt (z.B. GebiBfehler, Rutenfehler, Hiiftgelenkdysplasie,
Einhodigkeit, etc.).

Als Organe der ZuchtUberwachung bedienen sich die Vereine ihrer
stets ehrenamtlich t¥tigen Zuchtwarte sowie ihres Zuchthuch-
amteswelches das VYereins-Zuchtbuch fiihrt. Im Zuchtbuch wird
ein Zwingername fUr jeden Zlichter auf VDR-Ebene geschitzt,
Die einzelnen Ziichter {Eigentiimer der Mutterhiindin) Ubergeben
nach der Geburt der Welpen die in der Zuchtordnung beschrie-
benen Wurfunterlagen dem zustindigen Zuchtwart, der sie nach
Prufung auf Richtigkeit, Vollstandigkeit und Einhaltung der
Zuchtbedingungen sowie meistens der Besichtigung des Wurfes
ans Zuchtbuchamt {Zuchtbuchfithrer) weiterleitet. Dort werden
dann fir jeden Hund Ahnentafeln (Abstammungsnachweise iiber
mehrere Generationen) ausgestellt und die wesentlichen An-
gaben ins Zuchtbuch Ubernommen.

Um die Identifizierung der Hunde zu erleichtern, werden sie
in den meisten Zuchtvereinen im Welpenalter tdtowiert. Der
Zichter erhl1t die Ahnentafeln, die er beim Verkauf des Wel-
pen dem neuen Eigentlimer {bergeben mup.
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Un in bezug auf den Rassestandard und typische Leistungsan-
forderungen vorrangig nur beste Hunde zur Zucht anzubieten,
flhren die Jagdhunde-Zuchtvereine Anlagepriifungen (wie VIP,IIZP)
und Zuchtschauen duvrch, Die Zuchtpriifungen gelten als Prlfun-
gen der natlrlichen Leistungsanlagen des Junghundes fUr den
Jagdgebrauch, Wihrend einer Zuchtschau werden dagegen nur
Merkmale des Exterieurs (Rassestandard) begutachtet. Einige
Zuchtvereine verwerten bestimmte Sonderleistungenwie Harte-
nachweise, Auslesepriifungen zu einer zweistufigen Zuchtwert-
Hierarchie {"Leistungszucht", besonderes “Zuchtregister“)l),
ohne daB man jedech hier bereits von Zuchtwertklassen im
eigentlichen Sinne sprechen kann.

312, Funktionsgruppen und Teilmidrkte

Bedingt durch die Art und Weise, die HHufigkeit und das
Ziel der Kontakte der Ziichter einer Rasse untereinander,
die noch dazu in Zuchtvereinen organisiert sind, kanm man
zundchst versucht sein, von einem Teilmarkt fir jede Jagd-
hunderasse zu sprechen. Aufgrund der rassetypischen Unter-
schiede des Exterieurs der Hunde Tassen sich die einzelnen
Rassen deutlich voneinander unterscheidan,

Das wesentliche Beurteilungskriterium eines Jagdhundes be-
steht jedoch in seinen Leistungen. Eine gewisse rassebezo-
gene Gleichartigkeit {Homogenitdt) wie beim Exterieur ist
beziiglich der Leistungen hingegen nicht mehr gegeben. Auf-
grund der Leistungen der zur Jagd geeigneten erwachsenen
Jagdhunde lassen sie sich zweckmd8iger in Funktionsgruppen
gliedern. In einer Funktionsgruppe werden Jagdhunde{~rassen)
zusammengefaft, die erfahrungsgemif eine bestimmte gruppen-
typische Kombination von Funktionen (Arbeitsarten) vollbrin-
gen kénnen. In der dritten Spalte der Obersicht list deshalb eine
Kurzbeschreibung dieser Funktionskombinationen gegeben.

1) Ndheres zum Inhalt der Zuchtbedingungen wird in Abschnitt
3212 gebracht. Hier soll hingegen nur die formale Orga-
nisation dargestellt werden.
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Die Leistungen der Hunde innerhalb einer Funktions-Gruppe sind
aber dennoch nicht homogen. Diese individuellen Leistungsunter-
schiede sind weniger mit der Rassezugehtirigkeit als eher mit
den verwandtschaftlichen Beziehungen zu Zuchtlinien, Zwingern,
Schligen oder der Qualitdt der Ausbilder bzw. Filihrer korre-
1iert oder eben einfach individuell im einzelnen Hund begrin-
det.

Es st darum wohl berechtigt anzunehmen, da ein Nachfrager
nach Jagdhunden - es sei denn, ein Jdger will sich als Zichter
einer ganz bestimmten Rasse bethigeﬁ - zundchst die Letistun-
gen des Hundes betrachtet, d.nh. dessen gruppentypische Lei-
stungskembinationen mit seinen perstnlichen Miglichkeiten

und den Erfordernissen seines Jagdreviers vergleicht. Erfah-
rungsgemd spielen unterschiedliche Unterbringungsméglichkei-
ten und Kostenbelastungen {groBe, mittelgroBe, kleine Hunde}
hdufig ebenfalls eine wesentliche Rolle. Meist werden die
Nachfrager der Jagdhunde erst danach rassetypische Merkmale
betrachten und aufgrund ihrer Wertvorstellungen (bzw. der

der Jiger-Familie) eine Entscheidung treffen. Allerdings kommt
es auch Bfter vor, daB hinsichtlich der Rasse beim Kdufer
(Jdger) eine subjektive Pridferenz besteht.

Weil gerade in Deutschland Jagdhunde seit Jahrzehnten auf
Mehyr- bzw. Vielseitigkeit geziichtet wurden, steht dem ein-
zelnen Nachfrager hierzulande eine groBe Palette voneinan-
der verschiedener Kombinationen in bezug auf Leistungen,
GroBe, Rassen zur Auswahl zur Verfiigung. Auch hinsichtlich
einer Untersuchung des Marktverhaltens lassen sich diese
Unterschiede sinnvoll nur gruppentypisch k]assifizierenf An-
bieter und Nachfrager von Jagdhunderassen, die einer be-
stimmten Funktiensgruppe zugeordnel werden, kidnnen deshalb
als Anbieter und Nachfrager eines bestimmten Teilmarktes be-
zeichnet werden. Teilmdrkte sind Teile eines grdBeren Mark-
tes. Sie sind deshalb eben nur teilweise gegeneinander abgrenz-
bar, weil zwischen ihnen zahlreiche Interdependenzen be-
stehen, d.h. fUr viele Nachfrager bestehen Substitutions-
méglichkeiten zwischen diesen Teilmdrkten, weil sie die Sub~-
stitutionsliicken zwischer ihnen aufgrund ihrer speziellen
Bediirfnisse als klein betrachten.
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Ein anderer Gesichtspunkt, der bei Anbietern und Nachfragern
voh Jagdhunden gleichermaBen, wenn auch aus teilweise unter-
schiedlichen Motiven, von Bedeutung ist, fihrt zu einer
weiteren deutlichen Aufteilung des Marktes. Aus Zeit- und
Kestengriinden oder mangelnder Erfahrung wollen zahlreiche
Nachfrager anstatt "roher" Welpen nur fertig ausgebildete
bzw. in der Ausbildung stehende Junghunde erwerben. Diese
Tiegen bereits in einer deutlich hbtheren Preiskategorie als
Welpen. Gegeniiber ausgebildeten Junghunden sind wiederum
aufgrund unterschiedlicher Marktbedingungen im Einsatz ste-
hende erfahrene und d1tere Jagdhunde zu unterscheidan, bei
denen Eigentumsliberginge vergleichsweise seltaner varzeich-
net werden,

Die deutliche Aufteilung in Teilmdrkte flr Welpen, in Aus-
bildung stehende und ausgebildete Junghunde sowie erfahrene
d1tere Jagdhunde kann prinzipiell innerhalb jeder der vor-
genannten sechs Funktionsgruppen festgestellt werden. Da-
mit kdnnen, wie das in der folgender Dbersicht 2 geschieht,
insgesamt 30 Teilmirkte des gesamten Jagdhundemarktes unter-
schieden werden. Die Gréfe der einzelnen Teilmirkte wird

von der sehr unterschiedlichen Zahl der Eigentumsiiberglinge
auf den Teilmidrkten bestimmt. Diese Zahlen kiénnen nicht
angegeben werden, sie stehen aber in einer engen Korﬁelation
zur Zahl der in einer Zeitperiode in die Zuchtbiicher einge-
tragenen Welpen der Rassen, die den einzelnen Teilmirkten
zugeordnet werden. In der Vorspalte der nachfolgenden Ober-

sicht 2 werden deshalbt die von der Zuchtvereinen angegebenen
Zahlen der in 1975 eingetragenen Welpen zitiert,

Erfahrungsgemdp werden die meisten Jagdhunde als Welpen ge-
handelt. Relativ zahlreiche Eigentumsiiberginge sind noch

bei gerade ausgebildeten, etwa 2jdhrigen Junghunden zy ver-
zeichnen.



Ubarefcht 2: Teilwirkte das Jaudhundguarktss

Alter bz, Ausbildungs- -
stand ¥alpan Junghund 2jdhrige ?-4jahrige, | Ettere
(bis zv in ausgebildets| Tm Efnsatz | Jagdhunde
. 4 Hon,) Ausbildung | Jagdhunda  {stohends (>4 .)
Funktions] Rense- |Zah) der in | ¥ Jagdrunda
oruppe syubol | 1975 ainge-
trag.Nelpan
Vorsteha ) 3,607 1,1
hunda 0K 2.2v0 20,1
qan | 1as |
oL 630 5,8
GHY 205 27
PP 254 23
¥ 150 Tk
[ 100 0,9
st 2 0;h
ritische | 152 | 1,0
E 0.6% | he
£ | staber- | 01 85 K
5 | hunde DH 5% i
£ spantel | 1533) | 1
= Foxtarrier]  4? 4) i
= Liga | 15,5
-
A erdunda [ Yockel | 315) | 3,2
2 Apporttar| Labrador
hunde Gpld.Retr, .._2_5. ;.LE
Schwef- BGSH jo 0,4
hunde HSH 26 0,2
[ bt
- 6 0,6
%
s o | Laufhunde| Dachsbr, A 0,4
=g Dautechelr} 77 0,7
B {Osterr,8r, 20 0,2
A% & [
fragosaat : .97 Too ¥,

Teiludrkta nit 7 Teilnirkio nit Teiladrkte uit
& zahlreichen / '1% sinigen & wenfgan
Teuschakten P Tavschaktan .

Tauschaktan

1) Sowsit aichts anderes angegeben ¥ird, sind dia in dieser Spalts wiedergegobenen Zahlen dan Antworten
dar Zuchtvereine auf Frage 4 das Fragebogens |i entnowssn,
Un die relative Grifla dar Rassen der efnzelnen dew JGHV angeschlessenen Veraine aufzuzeigen, aubte
die Zah] dar aingetragenen Woipen banutzt werden, Der Gesamtbestand je Rasse und denit auch der Teil-
wirkte kaan Teider nicht angegeben werden, da dfe Zuchtvereine kefne Sterba-bzw. Bestandsstatistik
fhren, und es bel ainigen Rassen zudem noch kleinere soganannte Dissidenz-Yereine gibt, die den
JGHY nicht angaschiossen sind,

2) 2ah1 der 1975 in dla "Leistungsliste® (HIP,YGP; Ga Tiore) und die "Aniaganbesertungs)iste® (YJP; 55 Tiers)
des Veraing e7ngatragenan Hunda (Doppelzihlungen teilveise msglich}

3) Zahl dar in 197% 1n die “Gebrauchshundliste® des Vereins eingstragenan Tiera (12) sowle der Hunde, die
in 137 dfa erveiterto Anagenpriifung bestenden heben (141) « nach Angaben des JGHY -
Nach Angaber des Zychtverains sind 1975 insgesant atwa 5,000 Helpen der Spanialrassen ins Stammbuch
singatragen worden,

k? Znh] der Hunda, die 1974 eine Gebrauchsprifung ebgelegt haban - mach Angaban das JGHY -

51 Eintraqungen ina Gebrauchsteckei-Stanmbuch das Verains; dia Zahl der Hefnensintraqunqeﬂ Teckal {nsgesant
belief sich 1975 auf 23 427 - nach Angaben des Vereins
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Heist nur relativ wenige Kdufe/Verkiufe finden dagegen in den
Altersgruppen "Junghund in Ausbildung" (Spalte 2) und
2-4jdhrige Jagdhunde (Spalte 4) statt, so daB man in den
Funktionsgruppen mit einer niedrigen Gesamtzahl , z.B.

bei SchweiBhunden oder Bracken (Teilmirkte T42 oder Teq n
Ubersicht 2} nur noch mit Mihe von einem Markt sprechen

kann, weil dort nur sehr wenige Eigentumsiiberginge registriert
werden kinpen.

Noch geringer wird die Zahl der Tauschvorginge z.B. auf dem
Teilmarkt Tgg (Bracken ab 4 Jakre) sein. Der Preis, der

dann bei diesen wenigen Kdufen/Verksufen zustandekommt, kann
kaum als Marktpreis im eigentlichen Sinne bezeichnet werden,
denn ein Marktpreis im "klassischen" Sinn ist immer ein durch-
schnittlicher Preis einer grifieren Zahl von Tauschvorgingen.
Auch innerhalb der definierten Teilmdrkte ist das Leistungsan-
gebot keineswegs als homogen zu betrachten, weil die Qualitit
der Leistungen der einzelnen dJagdhunde recht unterschiedlich
gut ist. ZweckmiBige Beurteilungskriterien der Leistungen sind
das Bestehen und die dabei aerreichten unterschiedlichen Be-
wertungen von Anlagen-, Leistungs- und Sonderprifungen. So
wird z.B. ein 2jshriger DD auf dem Markt Tq3 hther bewertet,
wenn er die VGP mit einem zweiten Prais sowie die Bring-
treuepriifung als nur die HZP mit einem I. Preis bestanden

hat. Das Schema der Teilmirkte soll jedoch damit nicht wei-
ter untergliedert werden, solche Unterschiede sollen viel-
mehr als qualitativ unterschiedliche Leistungen innerhalb
eines Teilmarktes bezeichnet werden.

Das Erkennen von Teilmirkten sowie deren unterschiedliche

GriBe hat zur Folge, daB die existierenden Imperfektionen

an Bedeutung gewinnen, weil sdie das Marktverhalten und die
Marktform wesentlich mitbestimmen.
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Anhand der in Abschnitt 26 erfolgten allgemeinen Darstellung
sgllen im felgenden Abschnitt die Marktform und ihre Auswir-
kungen bei Jagdhunden hestimmt werden.

313. Marktform und Imperfektionen

Die Existenz von Teilmdrkten wurde bereits im vorangegange-
nen Abschnitt festgestellt. Die Frage nach der Marktform und
des damit in Zusammenhang stehenden Marktverhaltens ist des-
halb nicht nur an den Gesamtmarkt, sendern vielmehr an die
Jagdhunde-Teiimdrkte zu richten. Im folgenden werden die

in Abschnitt 262 beschriebenen Kriterien zu einer Beurtei-
Jung der Marktgegebenheiten verwendet.

Die erste Frage gilt der Zahl der Anbieter. Die Ziichter von
Jagdhunden ziichten meist nur mit einer Rasse und efner bzw.
nur wenigen Hindinnen, GréBere Zuchtstdtten mit vielen Hiin-
dinnen kommen bhei den Jagdgebrauchshunden nur als Ausnahmen
vor. Die Zucht von Jagdhunden mit einem hohen Leistungsstan-
dard erfordert ndmlich sehr viel Aufmerksamkeit, Geschick
und auch Zeit, so daB es dem Zichter normalerweise gar nicht
méglich ist, eine griPere Anzahl qualitativ hochwertiger
Zuchthiindinnen zu halten und zur Zucht heranzuziehen. In
gréBeren Jagdhundezwingern kann die Quantitdt nur auf Kosten
der Qualitit erstelit werden, wenn nicht im Einzelfalle ein-
mal besonders giinstige Umstdnde vorhanden sind, wie z.B.
mehrere versierte Ausbilder in einer Familie. Hier Tiegt
eine &hnliche Situation vor wie in der Rinderzucht; die
sogenannten Kochzlichter haben meistens nur eine mittelgrofe
Herde,

Aus den einzelnen Wirfen wird eine unterschiedliche Zahl von
Welpen zum Verkauf angehoten. Die Unterschiede héngen in
erster Linie mit der GroBe der Jagdhunderassen und dann noch
mit dem Alter der Hindinnen zusammen, Wahrend z.B. bef
Teckeln ein Wurf durchschnittiich vier bis fiinf Welpen
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{Zwergteckeldrei bis vier)' umfaBt, bestehen die Wirfe ger
groBen Hunderassen sehr oft aus acht bis zwdlf Welpen™'.

Wer in Ausbildung stehende hzw. ausgebildete Junghunde oder
erfahrene Jagdhunde verkaufen will, bietet wegen der mit der
Aushildung verbundenen Arbeit nicht mehr als ein bis zwei
Tiere in einem bestimmten Zeitraum an. Auf denjenigen Teil-
mirkten, bei denen eine grofe Zaht von Kidufen/Verkdufen
registriert werden kann, wie z.B. auf den Teilmdrkten fir
Welpen der Vorsteh-, Stober- unq Erdhunde {Teilmdrkte T11 -
T31 aus Obersicht 2} konnen die einzelnen Anbieter als im
Yerhdltnis zum gesamten Teilmarktumfang "kleine Anbieter”
{Polypolisten) bezeichnet werden, deren individuelle Men-
genvariation keinen Einfluf auf den Marktpreis dieses Teil-
marktes hat; sie sind damit Mengenanpasser bzw. Preisnehmer.

Je geringer die Zahl der Anbieter im Verhiltnis zur Gesamt-
zah] der Anbieter auf dem betreffenden Teilmarkt wird, desto
grifer wird ihr Aktionsraum auf dem Markt, weil es ihnen
dann mgglich ist, durch eine Anderung ihres Marktverhaltens
die Reaktionen der anderen Marktteilnehmer und damit den
Marktpreis zu beeinflussen. Eine solche Situation ist z.B.
auf dem Teilmarkt Ta3 (ausgebildete Schweifhunde)} denkbar.
Bei wenigen Anbietern wird der Markt entsprechend der Markt-
formenlehre als oligopolistisch bezeichnet. 0b sich die
Dligopolisten dann auch "oligopolistisch" verhalten, d.h.
ihre Moglichkeiten zur Entfaltung von Marktmacht zur Gewinn-
maximierung benutzen (Darstellung 4 in Abschnitt 262), hingt
von der Struktur jhrespsychologischen Feldes, insbesondere
thren Zielvorstellungen ab.

1) Die bis vor kurzem noch iibliche Beschrinkung der Zahl der
aufziehbaren Welpen pro Wurf bei den meisten Zuchtvereinen
ist durch die im Gefolge des neuen Tierschutzgesetzes vom
24.dJu1i 1972 entstandene Rechtsprechung hinfdllig ge-
worden.

Demnach sollen jetzt alle gesunden Welpen aufgezogen werden,

und sie sind auf Antrag auch alle in das Stammbuch des
Zuchtvereins einzutragen.
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Hinzu kommt noch, daB auf dem Markt flir Jagdhunde keine
strenge und permanente Trennung von Kdufern und Verkdufern
gegeben ist. Sehr aft handeln die ZlUchter ihre Hunde aus
zichterischen Grlnden auch untereinander, wobei dann Ziichter X
einmal als Kiufer vom Zlichter Y ,ein anderes Mal Ziichter X

als Verkdufer an Zlichter Y und Z auftreten mag.

Als zweites Beurteilungskriterium der Marktform wurde in Ab-
schnitt 262 das Vorhandensein von Anbieterzusammenschllissen
erwdhnt. Wie auf den vorhergehenden Seiten beschrieben wurde,
hat sich ein groBer Teil der Apbjeter von Jagdhunden in mehr
oder weniger straff organisierten Zuchtversinen zusammenge-
funden, Der Zweck der Grindung dieser Verefne war jedoch die
Firderung jagdlicher und kynologischer Interessen, nicht

die Preisanhebung oder Einschrdnkung des Wettbewerbs - wie
Uberhaupt Bkonomische Zielsetzungen expressis verbis nie im
Vordergrund der offentlichen Betrachtungen von Jagdhundezﬁch;
tern und ihrer Vereine standen.

Diese Zurlickhaltung bei der Verfolgung der mit der Jagd und
Jagdhunden denkbaren Gkonomischen Zielsetzungen, die noch
heute nicht nur verbal, sondern auch faktisch verbreitet ist -
obgleich "Aufweichungstendenzen" solcher normkonformen Ver-
haltenswefsen nicht zu Ubersehen sind -, hat seine Ursache

in einem besonderen psychologischen Klima in der deutschspra-
chigen Jdgerschaft. Aufgrund der besonderen jagdlichen Tra-
‘ditionen, dem Brauchtum sowie einem starken GruppenbewuBtsein
unter den Jigern im mitteleuropdischen Raum sind die produkt-
bezogenen Ziele der Jagdhunde-Zlchter als Teil der Jiger-
schaft heute ebenso wié friiher stark ausgeprdgt. Bei vielen
Anbietern dominieren sie liber die allgemeinen wirtschaftli-
chen Ziele. Dies hat zur Folge, daf das wirtschaftliche Kon-
kurrenzverhalten als Ausdruck ureigenster Motivationen hdufig
nur schwach ausgebiidet oder nur in besonderen Situationen,
wie z,B. starkem Uberangebot, feststellbar ist.

Aufgrund dieser deutlichen charakteristischen Merkmale kann
die Gruppe der Jéger als zielgerichtetes, sich selbst regulie~
rendes soziclogisches System angesehen werden, deren Zielzu-
stand die Normkonformitdt darstellt™’, wobei die einzelnen
Mormen und Zijele im Zeitablauf inhaltliche Verdnderungen er-
fahren kénnen.

1) Zur Miglichkeit dieser Definition vgl. SCHOTTE, Hans:(Ober einige Probleme
sozioTogischer Systemtheorien, in: Bleicher, K. (Hrsg.}: Organisation als
System, Wiesbaden 1972, 5. 143
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Daher ist auch auf kleinen Teilmarkten selbst bei oligopolistischer
Situation, auf denen die Verinderungen im Verhalten eines

oder weniger Zlichter unmittelbar Schwankungen ihrer Yor-

und Nachteile erscheinen lassen kénnen bzw. wo jeder seinen
Gewinn maximieren kann, wenn er den der anderen minimiert
(Grundregel der Theorie der Spiele als Model1 wirtschaft-
lichen Verha1tensl)), eine Konkurrenz im iiblichen S$inne meist
wenig ausgeprigt.

Dieser Konsens kann aber nicht.nur zwischen den Ziichtern, son-
dern ebenso zwischen ihnen und den nachfragenden Jégern
festgestellt werden. Dieses Faktum gilt als eine charakte-
ristische Besonderheit des Jagdhunde-Marktes; es hestimmt
ganz wesentlich das psychologische Feld der wohl meisten
Jiger. Auf fast jedem anderen Markt stehen sich Anbieter

und Nachfrager formlich gegenlber und versuchen stets, ihre
Vorteile auf Kosten der anderen Seite auszubauven bzw. bei
Konkurrenzdruck mindestens zu halten. Eine Frontstellung
zwischen Anbietern und Nachfragern,wie auf anderen Mirkten
ilblich,ist bei Jagdhunden nicht gegehben. Wenn auch fm
Kaufzeitpunkt die Anbieter und Nachfrager entsprechend ihrer
individuellen primdren Wertvorstellungen durchaus wirt-
schaftliche Gesichtspunkte nicht unbeachtet lassen, seo

muB doch das GeflUhl einer Keooperation der Handels-Kontra-
henten aufgrund der Kenvergenz ihrer Werte, Normen und Ein-
stellungen als stark ausgeprigt angesehen werden. Dazu trigt
aupPer den vorgenannten, allen Jigern gemeinsamen Wertvorstel-
lungen sicherlich auch die Erkenntnis bei, daB Anbieter und
Nachfrager von Jagdhunden oft - allerdings zu verschiedenen
Zeitpunkten - ein und dieselbenPersonen sind, die "Hunde-
minner" sich hdufig untereinander kennen (zahlreiche Inter-
aktionen) oder dem gleichen bzw. befreundeten Zucht-/Jagd-
verein angehtren, und ein guter Jagdhund die Reputation des
Flhrers bzw. Ausbilders wie die des Zichters gleichermaBen
hebt.

Da die produktbezogenen Ziele bei Anbietern wie Nachfragern
von Jagdhunden auf allen Teilmdrkten als von wesentlicher,

1) MORGENSTERMN, Oskar, a.a.0., S. 440 ff.
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wenn nicht dominierender Bedeutung angesehen werden kinnen
und damit cligopolistische und monopolistische Verhaltens-
weisen kaum wirksam werden kinnen, brauchen die beiden
letztgenannten Marktformen hier nicht weiter behandelt zu
werden.

Ein drittes Merkmal mit zentraler Bedeutung fiir die Beur-
teilung eines Marktes ist die Feststellung der Homogenitdt
bzw. Heterogenitit des Gutsbegriffes. Wie bereits die Un-
tersuchungen aus Abschnitt 312 ergeben, ist dér Gesamimarkt
aufgrund der unterschiedlichen Leistungskombinaticnen zweck-
miBigerweise in Teilmirkte zu gliedern. Wegen der verschie-
denen hohen Leistungsniveaus und Unterschiede des Exterieurs
der Hunde auf den Teilmirkten existiert eine natlirliche
Produktdifferenzierung mit der dann tiblichen Folge einer
Preisdifferenzierung

Innerhalb eines Teilmarktes kann die individuelie Nachfra-

gekurve eines Anbieters dann in bestimmten Bereichen geneigt

sein, d.h. er erhdlt damit einen cligopolistischen Aktions-
2

raum” ‘.

1} Anbieter, die aufgrund ihrer individuellen primiren Hert-
vorstellungen einen méglichst hohen Gewinn realisieren
wollen, werden dann versuchen, die Unterschiede der . na-
tiirlichen Produktdifferenzierung durch weitere "Kinstliche"
{artificial) Produktdifferenzierung auszuweiten, um die
Wirksamkeit der Preisdifferenzierung zu erhBhen. Das ge-
schieht durch Image-Pflege {des Anbieters) und Irradiation
{des Nachfragers)., Die Image-Pflege férdert die Irradia-
tion, bei der die Nachfrager die Tendenz haben anzunehmen,
daR alle Produkte eines “guten Hauses" (welches ein quali-
tativ hochwertiges bekanntes Predukt herstellt oder hepr-
gestellt hat) entsprechend dhnlich gut sein weren.

2) Unter bestimmten Annahmen konnen bei den Anbietern mit
geneigter Nachfragekurve nicht genutzte ObeeschuB~-Kapazi-
titen entstehen {excess capacity theorem}, wenn neue
Anbieter auf dem Markt auftreten, d.h. die Anbieter pro-
duzieren dann nicht mehr im Kosten-Minimum und haben da-
mit hohere Preisforderungen (vgl. LIPSEY, Richard G., a.
a.0., S. 336 ff.)

Diesem Problem soll hier jedoch nicht weiter nachgegangen
werden, da es im Falle der Jagdhunde, bei deren Produk-
tion - wWie noch zu zeigen sein wird - nicht ausschliefitich
nach wirtschaftlichen Effizienz- und Gewinn-Gesichtspunk-
ten vorgegangen wird - keine nennenswerte Rolle spielt.
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Der Markteintritt als viertes Beurteilungskriterium aus Ab-
schnitt 261 wird auf der Anbieterseite in gewissem Um-
fang administrativ und formaljuristisch gerege]t. Wie schon
in Abschnitt 311 ausgefiihrt wurde, muB ein Hund in der
Regel bestimmten Bedingungen geniigen, ehe er als Jagdhund
angesehen werden und damit auf dem Markt fiir Jagdhunde ep-
scheinen kann.

Aus sachlichen und ethischen Erwigungen wird das Postulat
der Brauchbarkeit von Jagdhunden hergeleitet. In einigen
Bundesldndern (vgl. im einzelnen Abschnitt 311 ) kommt hin-
zu, daB die Hunde in deutschen Zuchtvereinen eingetragen
sein missen. Diese letzte Bedingung stell1t eine Eintritts-
beschridnkung im Sinne des Abschnitts 261 dar, denn die
Brauchbarkeit ist aus sach]ichen Griinden nicht notwendiger-
weise an die gleichen Voraussetzungen wie die Eintragung in
die Zuchthiicher dep Zuchtvereine gebunden.

Nachdem ein Anbieter die bestehenden genannten Normen er-
fullt hat, ergeben sich keine weiteren Beschrinkungen fUr
sein Angebot. Er muB sich allerdings durch die Leistung sei-
ner Hunde, d.h. durch seine zilchterischen und ausbilderi-
schen Fihigkeiten, das Vertrauen der Nachfrager sichern,

was ein hohes ziichterisches und ausbilderisches Yermigen
verlangt.

Die JHdger-Nachfrager nach Jagdhunden sehen sich hingegen
keinerlei Markteintrittsbeschrﬁnkungen gegenliber. Allerdings
geben viele Ziichter/Ausbilder ihre Hunde lTieber an erprobte
Hundefithrer als an Unerfahrene.

Als weitere wesentliche Kriterien der Beurteilung eihes
Marktes sind die Markttransparenz und die damit in Zusammen-
hang stehenden Aktionen und Reaktionen der Marktbeteiligten
genannt worden.
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Im allgemeinen verfiigen die Jdger als Nachfrager iibar einen
hohen Kenntnisstand des Gutes Jagdhund. H&ufige Jagdgeiegen-
heit, die allgemeine Jagdpresse, Tradition und Brauchtum

wie die Grundsdtze der Waidgerechtigkeit, die speziellen
Organe der einzelnen Zuchtverbinde vertiefen die Kenntnisse
und Erfahrungen auf diesem Gebiete; auBerdem ist Hunde-Kun-
de {Kynologie) heute ebenfalls Fach der Jung-J&gerprlifung

in Deutschland, Diese Produktkenntnis, die eine vergleichbare
Tiefe sonst nur auf Investitionsglitermédrkten hat, erflllt
damit die erste notwendige Bedingung fUr eine vollstidndige
bzw. weitgehende Markttransparenz,

An dieser Stelle ist auch zu erwdhnen, daf ein Eigentumsiiber-

gang bei Jagdhunden hiufig erst unter einer aufschiebenden Be-
dingung zustandekommt, z,B, erst nachdem der betreffende Hund

eine Probezeit beim neuven Fithrer bestanden hat.

Die zweite notwendige Bedingung ist eine umfassende Kennt-
nis der Marktbeteiligten Uber Markt-Angebot und -Nachfrage.
Sie steht in enger Abh&ngigkeit zur Art und Zahl der in dem
individuellen Informationsbereich des Marktbeteiligten be-
kanntwerdenden Angebote, Kdufe/Verkdufe und Interessenten.

Da der Jagdhunde-Mark:t vergleichsweise wenig organisiert ist -
es gibt z.B. weder einen Zwischenhandel, Umsatzstatistiken,
Auktionen, Messen - muB es flir den einzelnen Jiger als Nach-
frager recht schwierig sein, eine ausreichende Marktiber-
sicht zu erlangen. Der individuelle Informaticnsbereich be-
schrinkt sich hdufig primér auf die Mund-zu-Mund-Informa-
tionen seiner Umgebung. Es Finden sich jedoch immer hiufiger
Anzeigen von Zlichtern und Ausbildern inciusive Preisforde-
rungen in der einschldigigen Jagdfachpresse und den Verbands-
zeitschriften der Zuchtvereine.

Fast alle Zuchtvereine geben neuerdings lber ihre Yereinsorgane
und/oder lUber besondere Vermittlungsstellen Auskiinfie iiber Kauf-
bzw. Verkaufsgesuche und teilweise auch iber durchschnittliche
Preise filr v.a. Welpen, die dann zu einer Marktlibersicht be-
nutzt werden kinnen ‘.

1) Zusammenfassung der Antworten der Zuchtvereine auf Fragen
9 ynd 10 des Fragebogens 11
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Angesichts des noch zu geringen Organisationsgrades ist der
Gedanke an eine Art zentrale Informationsbdrse, die die An-
gaben aller wichtigen Merkmale angebotener und nachgefragter
Jagdhunde enthdlt, sicherlich verfriht - obwohl eine derar-
tige Einrichtung allen Marktbeteiligten recht nlitziich widre.

Die Bedeutung der Schwierigkeiten der Informationsgewinnung
ist bezliglich der einzelnen Tellmdrkte verschieden. Auf den
Tejlmirkten mit zahlireichen Eigentumsitbergdngen in einer
Periode ist hinsichtlich der vereinbarten Preise eine Art
gleichférmiges Verhalten festzustellen. So werden z.B. Wel-
pen der Gruppe Vorstehhunde heute fphne Extremwerte) mit

300 bis 400 DM gehandelt, offenbar ohne dall dabei die un-
terschiedlichen Elternleistungen eine wesentliche Preisdif-
ferenz hervorrufen, es sei denn, die Unterschiede sind
auBergewthnlich, z.B. bei Welpen "aus auf Form und Leistung
gepriiften Eltern", die dann oft 30 bis 50 DM teurer sind.
Salche Preise gelten dann als allgemein akzeptiert und ver-
indern sich nur zdgernd. Sie flukturieren nur wenig um die-
sen Durchschnitt und kidnnen daher als habituell bestimmte
Ausgleichspreise {vgl. Abschnitt 261.) angesprochen werden.

Zusanmenfassend kann der Markt flr Jagdhunde wie folgt be-
schrieben werden: Die Anbieter sind zu einem wesentlichen
Teil in Rasse-Zuchtvereinen organisiert, die jedoch nicht direkt
in das laufende Marktgeschehen eingreifen. Der Gesamtmarkt
148t sich aufgrund phinotypischer Merkmalskombinationen
(Leistungsarten, Exterieur, Alter bzw. Ausbildungsstand) in
unterschiedlich groPe Teilmdrkte gliedern, auf denen eine
natirliche Produktdifferenzierung und daraus folgend eine
Preisdifferenzierung zu verzeichnen sind. Diese Kriterien
bilden das wesentliche Merkmal der Marktform der polypo-
Tistisch-heterogenen Konkurrenz.

Eine vollkommene Markttransparenz ist den Marktteilnehmern
aufgrund eines schwachen Organisationsgrades des Marktes
nicht méglich. Als besonderes Charakteristikum zeichnet den
Jagdhundemarkt eine vergleichsweise schwache Ausprigung
wirtschaftlicher Zielsetzungen und Verhaltensweisen und
eine betonte VYerfolgung produktbezegener Maximen aus.
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32. Die Nutzenarten des Jagdhundes als Etemente der Nach-
fragefunktion

321, Nutzen als Ertragswert

Die Antwort auf die allgemeine Frage, warum Jiger Jagdhunde
wiinschen, wird mit der Beschreibung der Funktionen gegeben,
die der Jagdhund erflillen kann. In erster Linie soll

der Hund als Jagdhelfer dienen (Hauptaufgabe), wobei er je
nach Bedarf, Anlagen und Ausbildung zu Arbeiten vor oder/und
nach dem SchuB herangezogen wird (Arbeitsfunktion). Daneben
erfiil1t er noch andere Funktionen. So wird ihm die Aufgabe
des Schutzes von "Herr und Haus" zugewiesen. Weiterhin er-
fiil1t er beim Jdger - und oft in noch stidrkerem MaBe bei
seiner Familie - eine Funktion als "Jagd- und Freizeitkame-
rad" {Sozialfunkticn) sowie ganz allgemein eine Funktion als
Ausdrucksmittel der Zugehdrigkeit des Herrn zur soziologi-
schen Gruppe der Jager (Zugehdrigkeitsfunktion). Neben die-
sen tdglichen Aufgaben dient der dafir besonders geeignete
Jagdhund zur gelenkten Fortpflanzung seiner Art, d.h. zur
Zucht (Fortpflanzungsfunktion).

Eine (Zwischen-)Nachfrage insbesondere nach Welpen ist eben-
falls aus wirtschaftlichen Motiven zu finden; nicht der Eigen-
bedarf, sondern der Fremdbedarf soll spdter -u.U. unter Reali-
sierung eines Gewinns - gedeckt werden. Auf diese Motiva-

tion deutet weniger der gelegentliche WeiterverkKauf von Wel-
pen bzw. eines vorher erworbenen Hundes hin, sondern ein syste-
matischer und wiederhol ter Verkauf von Welpen bzw. Ausbildung
derselben und Fiihrung auf Prifungen, um sie dann regelmifig

als ausgebildete Jagdhunde zum Verkauf anzubieten.

Der Nachfrager hat grundsdtzlich drei Mdglichkeiten, seinen

Wunsch nach einem Jagdhund zu erflillen:

1. durch eigene Zlchtung (Welpenerzeugung),

2. durch Erwerb eines Welpen und eigener (bzw. fremder
Lohn-)Ausbildung oder

3. Erwerb eines fertig ausgebildeten Jagdhundes.
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Die zweite und dritte Art der Erfiillung seines Wunsches
wird auf dem Markt wirksam,

Wie bereits in Abschnitt 321 dargestellt, wird die Aus-

wahl des Hundes entsprechend der Moglichkeiten seines Ein-
satzes im Revier {Wild- und Bejagungsarten) und seinen da-
fiir notwendigen Fihigkeiten (gruppenspezifischer Képazitﬁten)
sowie unter duPeren Aspekten,wie der Grtfe des Hundes, ge-
troffen. Werden z.B. vorwiegend Federwild und Hasen im Feld-
revier bejagt, wird ein Vorstelihund erforderlich sein, fir
die Baujagd ein Erdhund, fiir reine Schweifarbeit ein Nachsuchen-
spezialist, Ausgesprochene Schtnheitsmerkmale wie Form, Far-
be, Art des Haarkleides haben ebenfalls einen verschieden
starken EinfluB auf die Wahl.

Damit sind gleichsam die Arten des Totalnutzens eines Jagd-
hundes beschrieben worden, Wie in Kapitel 23 erarbeitet

worden ist, bezieht sich die Entscheidung, ob ein Objekt,

hier: ein Jagdhund - evtl. ein zusitzlicher zu bisher be-

reits verngharén - angeschafft werden soll, jedoch auf den
Grenznutzen des betreffenden Objektes beim Nachfrager; da-

bei geht es um den Grenznutzen hinsichtlich jeder einzelnen
Nutzenart. Es sind also mehrere Grenz-Nitzlichkeiten, wel-

che vom Jidger dem fiir die Beschaffung, Ausbhildung und Unter-
halt erforderlichen Aufwand an Geld und Zeit gegenilberge-
stellt werden. Dies stellt eine Anwendung der Grenznutzen-Theorie
im praktischen Fall dar. Es ist danach logisch, daB in der Rege!l
der erste Jagdhund dem Jdger mehr wert ist als z.B. der dritte,
wenn lediglich der Jagdgebrauchsnutzen des Einzeljagdhundes {d.
h. er ist nichtTeil einer Meute)} betrachtet wird. So ist ihm
ein ersfer Jagdhund weniger wert, wenn er bereits iiber einen
anderen Jagdhund im Bedarfsfalle verfiigen kann, z.B. Uber den
des Jagdaufsehers, es sei denn, der erste Hund ist ein Vorsteh-
hund und der zweite ein Bauhund. Taucht z.B. das Problem der
Tollwutbekdmpfung durch Baujagd auf, dann kann der Grenznutzen
des zweiten Hundes durchaus pl@étzlich griBer als der des ersten
sein.

Wihrend die Leistungen {(der Grenznutzen} der Schutz-, Sozial-
und Zugehdrigkeitsfunktion nicht direkt quantifizierbar sind,
macht sich der Jdger hingegen auch gquantitative Varstellungen
Uber den Grenz-Jagdgebrauchsnutzen (Arbeitsfunktion) sowie
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gegebenenfalls den mdglichen Zuchtwert des Hundes. Obwohl
praktisch nie exakt, sondern mehr oder weniger grob, 158t

sich bei diesen beiden Nutzenarten der Nutzen quantifizieren.
Ebenso wird derjenige Jdger, der stindig mehrere Welpen auf-
zieht und ausbildet, um sie spiter an Dritte weiterzuverduBern,
die Vorstellungen Uber das AusmaP seines Nutzens zu berlck-
sichtigen wissen.

Die Vorstellungen iiber die Hohe des Nutzens der drei letzi-
genannten Nutzen-Arten begrlnden sich auf die erwarteten
Zahlen von erjagtem Wild (Jagdgebrauchsnutzen bzw. -wert),
Summe der Welpen bzw. Deckgelder (Zuchtwert) oder-Einnah-
men aus aufgewendeter Zeit und Geld wHhrend der Ausbiidung
bzw. dem Verkauf des ausgebildeten Junghundes, Die Zahl

der Welpen ebenso wie die des mit Hilfe des Hundes erjagten
Wildes 1Bt sich prinzipiell in Geldgrbfen ausdrlcken, um
eine gemeinsame Recheneinheit zu finden. Der erwartete
Jagdgebrauchsrutzen bzw. sein Geldwert und der Zuchtwert
ktnnen damit wie der Ertrag aus einer beabsichtigten Fremd-
bedarfsdeckung als Ertragswert dafiniert
werden, Diese Definition erlaubt grundsdtzlich die Betrach-
tung des Jagdhundes als Investitionsobjekt und die Anwen-
dung der entsprechenden Methoden der Wirtschaftlichkeits-
rechnung zur Ermittlung von Ertragswertenl).

Mit "Ertragswert" ist das wirtschaftliche Ergebnis, der Er-
folg einer Investition gemeint, also Ertrag minus Aufwand.
Fir die {noch) zu erwartende Lebens- bzw. Leistungsdauer
des zu erwerbenden Objektes soll ein "Totalgewinn" {bwz.
-verlust) als Differenz zwischen "totalen Entgelteinnahmen"
und "totalen Entgeltausgaben" ermittelt werdenz).

1) Die Wirtschaftswissenschaft setzt sich aus einer Vielzahl von Einzel-
theorien zusammen. Objekts, bei denen ein Ertrag erzielt und quantifi-
ziert werden kann, gelten als Erkenntnisobjekt der Investitionstheorie.
Dagegen sind Objekte, die nicht direkt bzw. nicht ohne weiteres quan-
tifizierbare Nutzen abgeben, Erkenntnisobjekte der Nutzen- bzw. Konsum-
theorien. Jagdhunde erbringen nun beides, aus diesem Grunde erscheint
es sinnvoll, im weiteren den Ertrag aus der Investition fiir den Jagd-
hund als eine seiner - allerdings direkt quantifizierbaren - Nutzenar-
ten anzusehen. Die theoretische Moglichkeit einer solchen ganzheitli-
chen Sichtweise wurde bereits im Abschnitt 23 bej der Behandlung des
Gesamtnutzens bzw. seiner Komponenten angedeutet,

2) Kggg. Helmut: Grundlagen der Wirtschaftlichkeitsrechnung, Wiesbaden
1970, 5. 51
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Die zukiinftigen Einnahmen, die Ausgaben sowie die (noch)

zu erwartende Leistungsdauer miissen bei diesem Rechenver-
fahren prognostiziert werden. Somit sind die ex-ante-Wirt-
schaftlichkeitsrechnungen bei Jagdhunden prinzipiell mit
den gleichen Problemen behaftet wie derarvtige Kalkulationen
bei anderen Investitionsobjekten auch, Darlber hinaus ist
dieses Verfahren bei Jagdhunden aber noch erheblich schwie~
riger in den Griff zu bekommen als etwa bei industriellen
Investitionsgiitern, bei denen "lediglich" die allgemeinen
Probleme und Unsicherheiten hinsichtlich einer Prognose von
zukiinftigen Preisen und Kosten zu bewdltigen sind, wohin-
gegen die mit dem Investitionsobjekt erzielbare Menge {out-
put) aufgrund gegebener technischer Kapazitdten hinldnglich
genau bekannt ist. Bei dem hier anstehenden Untersuchungs-
objekt sind also alle EinfluBfaktoren zu schatzen und des-
halb auch & priori mit Schitzfehlern behaftet,

Eine genaue Analyse der Ertragswert-Betrachtung, die von vie-
len Nachfragern meist nur unbewuBt vorgenommen wird, ergibt
vor allem beziiglich der einzelnen Nutzen-Arten gerade bei
dJagdhunden erhebliche Unterschiede in der Anwendbarkeit

und im Genauigkeitsgrad dieser Methode.

3211. Der Jagdgebrauchsnutzen

Der Rohertrag aus der Arbeitsfunktion resultiert aus der
erwarteten Menge des mit {(notwendiger) Hilfe des Jagdhundes
wihrend seiner voraussichtlichen Leistungsdauer erjagten
Wildes, multipiiziert mit den auf dem Markt fiir Wilderzeug-
nisse herrschenden Preise. Das gilt vor allem fiir das Wild-
pret. Bei einer Reihe von Wildarten werden daneben aber van
der Jigerschaft verschiedene HuBere KBrperteile des Wildes,
2.B. der Kopfschmuck minniicher Cerviden als Trophde recht
hoch geschdtzt. Dieses Faktum muB jedoch noch prizisiert
werden. Normalerweise hat eine Trophde nur fiir den Erieger
einen besonderen Wert, nimiich einen Erlebnis~ oder Lieb-
haberwert. Auf dem allgemeinen Mabkt flir Wilderzeugnisse
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erzielen z.B, Geweihe und Gehdrne jedoch nur einen relativ
bescheidenen Marktpreis als Rohmaterial fir die weiterverap-
beitende Industrie bzw, flr nichtjagende Liebhaber dieser Gii-
ter (z.B. Hotels und Gastwirtschaften).

Fur Bilge, Decken und Schwarten des Haarwildes gilt im Prin-

zip #hnliches. Zwar wurden gerade in der letzten Zeit filr
verschiedene gegerbte Wildbdlge, -decken und -schwarten viel-
fach hohe Preise gezahlt, doch kamen diese Einnahmen nur teilwei-
se den JH#gern selbst zugute, da Haarwild Ublicherweise als
Ganzes frei Haus Abnehmer geliefert wird, sofern es als Nahrungs-
mittel verduRert wird,

Da die Jiger mit den Trophden sowie dem Haar- und Federkleid

des Wildes alsc in der Regel im Verhdltnis zum Wildpret

keine hohen Einnahmen erzielen, kann s gerechtfertigt wer-

den, &als Rohertrag der Arbeitsfunktion lediglich den Erids

aus dem Verkauf von Wildpret zu verwenden.

Von diesem Rohertrag sind die Taufenden Kosten aus dem jagd-
lichen Arbeitseinsatz zu subtrahieren, um das wirtschaft-
1iche Ergebnis zu erhalten.

Die Preise des Marktes flr Wilderzeugnisse fir die n#chsten
Jahre vorauszusehen, wird noch der relativ Teichtere Teil
der Aufgabe sein., Die Preisentwicklung flir Wildpret zeigt
ndmlich eine bestimmte enge Koerrelation zur allgemeinen
Preisniveauentwicklung sowie anderen EinflufigriBen, im we-
sentlichen zum Volkseinkommen und den Preisen fiir normale
Fleischerzeugnisse. Wihrend die Einkommenselastizitdt der
Nachfrage fiir landwirtschaftliche Produkte insgesamt gering
ist (Engelsches Gesetz), zeigt sie flr einzelne Giiter wie
hochwertiges Fleisch, zu dem auch Wildpret gehiirt, hichste
Nertel).

Die besonderen und eigentlUmlichen Schwierigkeiten ergeben
sich erst bei der Feststellung des "Mengengeriistes" (SCHMA-
LENBACH), n&mlich den Teil der erwarteten erjagten Gesamt-

1) Vg1. BRANDES, Wilhelm, WOERMANN, Emil: Landwirtschaftliche
Betriebslehre, Bd. 2, Hamburg und Berlin 1871, 5. 25
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strecke, die ohne die Mitarbeit des Hundes vor und/oder nach
dem Schuf nicht oder sonst nur mit unverhiltnismiBig
viel hoherem Aufwand hidtte erzielt werden kBnnen, zuy bestimmen.

Das Hauptproblem, die dem Hunde anteilig zuzuschreibende Teil-
strecke zu beziffern, liegt darin, zu unterscheiden, ob das
Stifick Wild ohne Mithilfe des Hundes nicht erlegt bzw. gefun-
den worden wire.

32111, Vielseitige Jagdgebrauchshunde

Bei vielseitig arbeitenden Hunden ist diese Schitzaufgabe
mit ganz besonderen Schwierigkeiten verbunden. Zunichst mup
die Leistungsfihigkeit des Hundes in den einzelnen Arbeits-
arten beurteilt werden, wobei dem mit den Problemen der
Jagdhundefiihrung vertrauten Jdger bekannt ist, daf die ge-
zejgten Leistungen nicht nur anlage~ hzw. dressurbedingt
sind, sondern auch von der momentanen Umwelt und dem Ver-
h&lthis Hund und Fihrer abhingen,

Der potentielle Nachfrager wird sich zweckmifigerweise an
den Ergebnissen der Antage-, Leistungs- bzw. Jagdeignungs-
priifungen corientieren, die der Hund erreicht hat. Im Durch-
schnitt aller Fdlle wird die tats@chliche jagdliche Leistung
umso hiher sein, je bessere Ergebnisse auf den einzelnen

" Prilfungen erzielt worden sind.

Die erste Anlagenpriifung,die liblicherweise im Frihjahr des
auf die Geburt der Welpen folgenden Jahres stattfindet, ist eine
filr einige Rassen bzw. Zuchtvereine unter den Bezeichnungen
"Derby" (DK), Verbands-Jugendpriifung {VJP bei allen anderen
Yorstehhunden}), Spurlautprlfung {(Erdhunde) bekannte Jugend-
resp. Anlagenprlfung.

Die zweite Priifung soll die Anlagen des Hundes zum viel-
~seitigen Gebrauchshund im prektischen Jagdketrieb testen.
Aufgrund des Alters der daran teilnehmenden Junghunde {etwa
anderthalb Jahre) sind die gezeigten Leistungen hiufig jedoch
schon mehr dressur- als anlagebedingt bzw. schwer auseinan-
derzuhalten., Diese Prifung wird bei den Vorstehhundrassen
allgemein als VYerbands-Herbstzuchtpriifung (HZP) bezeichnet.
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Einige Zuchtvereine geben ihr jedoch eigene Namen, so heift
sie {bei geringen Unterschieden in einigen Prifungsfichern)
z.B. Hegewald-Zushtprifuag bai 0D, Prinz=Sclms-Zuchtpriifung bei
DK und Schorlemer-Zuchtprifung bei DLLJ.

Die Leistungspriifung (Vielseitigkeitsprifung) des erwachse-
nen und ausgebildeten Jagdhundes wird bei Vorstehhunden Ver-
bands-Gebrauchspriifung (YGP) genannt. Sie erfordert bereits
hohe Fertig- und Fihigkeiten des Hundes auf allen im prakti-
schen Jagdbetrieb vorkommenden Arbeitsarten. Sie wird h¥ufig
als "Meisterprlifung der Jagdhunde" bezeichnet, wihrend die
erste und zweite Anlagenpriifung {auch Zuchtpriifungen genannt)
dann analog "Lehrlings"- und "Gesellen-Prifung" genannt
werdenz).

Da der Anteil der Vorstehhunde an der Gesamtzahl der Jagdhun-
de in der BRD etwa vier Flinftel betrdgt (vgl. Ubersicht 2),
wird dieser Funktionsgruppe hier ein besonders breiter Platz
gewidmet,

Bei allen drei genannten Priufungen (VJIP, HZPF, VGP) wurden
bisher die Hunde, die die Priifung bestanden, je nach ihrem
gezeigten Leistungsniveau mit I, bis II[. Preisen pramiert.
Die Leistungen in den einzelnen Prifungsfichern wurden ein-
mal verbal {ungentigend - bis sehr gut bzw. hervorragend} und
gleichzeitig mit entsprechenden Leistungsziffern {0 bis

4 bzw. 4h) bewertet. Die Leistungsziffern wurden anschlieBend
entsprechend der Bedeutung und Schwierigkeit der einzelnen
Arbeitsficher fir den praktischen Jagdbetrieb mit Fachwert-
ziffern gewichtet. Dadurch erhielt man sogenannte Urteils-
ziffern, deren Summe die Gesamtpunktzahl des Hundes in einer
Priifung ergab. Flr die Zuerkennung eines [., II. oder III.
Preises waren laut PrUfungsordnung jeweils eine Mindest-
Gesamtpunktzahl sowie gleichzeitig Mindestpunktzahlen in
einzelnen ArvbeitsfHchern bzw, Fachgruppen (Zusammenfassung
mehrerer Arheitsficher in Wald, Wasser, Gehorsam ete.) zu
erreichens).

1} V¥g!. BLASE, Richard, a.a.0., §, 335 ff.

2} ebenda

3} JGHY: Ordnung fUr Verbandgebrauchsprifungen vom 15.3.1964,
gultig bis 1983
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Pieses Prlfungsbewertungs-System gilt inzwischen nur noch

fir die VGP, fur die Zuchtpfﬁfungen wurde es,einer Forderung
aus Wissenschaft und Praxis folgend, medifiziert. Seit 1.4.1975
werden auf der VJP und HZP die gezeigten Leistungen von den
Richtern wie bisher verbal, jedoch nun mit einem Punktesystem
von 0 - 12 bewertet. Diese gr6fere Differenzierung TiBt

eine viel detailliertere Beurteilung der Anlagen zu. Die
Punktezahlen in den Prifungsfichern werden wie vorher mit
bestimmten Fachwertziffern gewichtet und anschliefend zu
einer Gesamtpunktzahl addiert. Den Hunden, die in allen ein-
zelnen FHchern die Mindestpunktzahl erreicht haben, wird dann
das Priifungszeugnis "bestanden mit x Punkten" zuerkannt; Die
Einteilung in I, bis III. Preise entfillt dabeil).

Um spezielle Leistungsarten bzw. aukergewthnliche Leistungen
zu testen, gibt es eine Reihe von Sonderprifungen,wie die
Verbands-Schwaifiprlifung (VSwP), die SonderschweiB-Prifung,
eine ‘erschwerte SchweiBpriifung, Verlorenbringerpriifung,
Bringtreuepriifung, Auslesepriifungen (z.B. "Dr.-Kleemann-
Priifung" bei DK-Riiden; "Diana-Priifung" bei DK~HiUndinnen),
Hirte - bzw. Schédrfenachweis. Die Erasbnisse

solcher bestandenen Sonderpriifungen werden ebenfalls in -den
Ahnentafeln, Zuchtblichern und im DGStB dokumentiert. Das
gleiche gitt fiir anliBlich der Priifungen festyestellte wei-
tere Besonderheiten, wie die Bestitiguny als Lautjager,
Wirger, Totverbeller, Totverweiser, die mittels bestimmter
Symbeie in die obengenannten Unterlagen aufgencmmen werden.
Die bestandenen Jagdeignungspriifungen (JEP} werden hingegen
nicht auf diese Weise registriert, denn es handelt sich nicht um Verbands-
bzw, Vereinspriifungen. In #hnlicher Weise wie lber die
positiven Seiten wird sich der potentielle Nachfrager iiber
eventuell vorhandme jagdgebrawchsmindernde Eigenschaften
bzw. Verhaltensweisen des Hundes informieren wollen, Hier
sind Totengriber, SchuBscheue, SchuBempfindTichkeit, SchuB-
hitze, Handscheue, Blinken, Bienden, Knautschen, Schwdrmen,

i) JGHV: Ordnung flir Verpanuszuchtprifungen, gliltig ab 1.4,1975
Der Deutsch-XKurzhaar-Verband hilt z.7Zt. jedoch noch an der
friiheren Prifungsordnung filr VJP und HZP fest,
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Anschneiden, Rupfen, Nachprellen, Stlrmen und ungehorsames
Hetzen von v.a. Hasen, fAngstlichkeit und Nerven- bzw. We-
sensschwiche. sowie Fehlbildungen und Krankheiten zu nen-
nen.

Soweit diese Mingel wdhrend der erwdhnten Prlifungen als
hochgradig vorhanden festgestellt werden, werden diese Hun-
de entsprechend den Bestimmungen der einzelnen Prifungs-
ordnungen in der Regel von der weiteren Teilnahme ausge-
schlossen.

Cbwohl diese "Untugenden" den Jagdgebrauchsnutzen z.T. ganz
erheblich mindern, ist doch eine gewisse Versicht bei deren
Bewertung angebracht., Eine Reihe ven Autoren sind der Ansicht,
dap die Griinde sclchen Fehlverhaltens des Hundes in den
meisten FE1len in falscher Haltung und Ausbildung zu suchen
sind (z.B. TABEL, HASENCLEVER)!!. Senr oft kann nach ihrer
Meinung ein verdorbener Hund in der Hand eines verstandnis-
vollen, geeigneteren Abrichters bzw., Fihrers in kurzer Zeit
davon wisder geheilt werdenz). Bevor ein Hund bai sonst guten
Leistungen wegen solcher Mdngel verworfen wird, ist es des-
halb angezeigt, zundchst einen Fihrer- bzw. Ausbilderwechsel
vorzunehmen, Ein potentieller Nachfrager wird seine dieshe-
zilglichen Fahigkeiten dementsprechend einzuschdtzen haben.

Beim beabsichtigten Erwerb eines Welpen oder eines am Be-
ginn der Ausbildung stehenden Junghundes, bei denen noch
keine Ejgenleistungen bekannt sind, wird der Jager zur Be-
urteilung auf die Leistung der Vorfahren und eventuell der
Geschwister zurlickgreifen, um die Unsicherheit hinsichtlich
der spiteren Nutzlichkeit beim Jagdgebrauch 2inzu grenzen.
Bei {in ein Vereins-Zuchtbuch) eingetragenen Hunden sind
diese Informationen leicht und zuverldssig zugdnglich. Der

1) HASENCLEVER, Hans: Abrichtung und Fihrung des Jagdhundes,
Minden, S, 71
TABEL, Carl: Der Jagdgebrauchshund 3. Aufl, Minchen,
Bern und Wien 1973, §. 251 .

2) ebenda, §. 251
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Nachfrager wird bestrebt sein, vorzugsweise einen jungen
Hund auszuwdhlen, der von Elterntieren abstammt, die gute
jagdliche Leistungen mit einer gewissen Kontinuitdt an ihre
Nachfahren weitervererben.

A1l diese Einzelinformationen wird der Jdger als potentieller
Nachfrager sammeln und entsprechend seiner individuellen
Wertvorstellungen, jagdlichen Einsatzmiglichkei ten bzw.
~erfordernisse und Budgethegrenzungen einordnen und bewer-
ten.

Der Jiger wird sich also ungefidhre Yorstellungen iiber die
Kapazitdten des Hundes in den einzelnen Arbeitsarten machen
und ihnen Eintrittswahrscheinlichkeiten und damit Nutzen-
und Wertgriéfien zuordnen,

Fiir die Arbeit var dem Schup wird es dabei kaum vorstell-
bar sein, die Wildpretmengen verldflich anzugeben, die nur

wit Hilfe des Hundes erzielt werden kGnnen; flr die Arbeit
nach dem Schuf scheint dies dagegen eher mdglich.

Nach TABEL kann bei viel- bzw. mehrseitig eingesetzten Jagd-
hunden im allgemeinen davon ausgegangen werden, daP etwa je-
des finfte getroffene Stlick Niederwild (auBer Rehwild) nur
mit Hilfe des Hundes zur Strecke kommtl), wobei der Prozent-
satz bei Federwild etwas dariiber, bei Haarwild entsprechend
darunter Tiegen wird, Es ist jedoch sehr schwierig, derar-
tige Angaben zuverlidssig zu verifizieren. Die sehr unter-
schiedlichen Qualitdten der Jagdhunde erschweren zudem eine
Interpretation solcher Tests, wenn sie nicht in gréBerem
MaBstabe und unter gleichen Bedingungen vorgenommen werden,
was Jjedoch praktisch kaum realisierbar ist.

Eine solche Entscheidungssituation T4Rt sich formal in einem
recht komplizierten stechastischen Entscheidungsmodell si-
mulieren, dessen Entwicklung aber den Rahmen dieser Arbeit
~sprengen wlrde. Da die Quantifizierung der einzelnen Infor-

1) TABEL, Carl: Art.: Weiche wirtschaftlichen Werte an Wild~
pret rettet der Jagdgebrauchshund? in: Die Pirsch, 25. Jg.,
Heft 20/1973, 5. 588,
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mationen aufgrund der unterschiedlichen individuellen Wert-
vorstellungen bei jedem Jdger verschiedene Ergebnisse bringt,
kann efn derartiges Modell auch nur einen beschrdnkten prak-
tischen Nutzen haben.

Aufgrund dieser theoretischen und praktischen Schwierigkeiten
soll deshalb im Rahmen dieser Arbeit davon abgesehen werden,
fiir viel- bzw. mehrseitig eingesetzte Jagdhunde allgemein-
gliltige Ertragswerte abzuleiten,

32112. Spezialisierte Jagdgebrauchshunde

Eher 1dBt sich ein Ertragswert mit einer relativ guten Si-
cherheit bei bestimmten spezialisierten, d.h. einseitig ein-
gesetzten Jagdhunden ermitteln, wie z.B. bei Bauhunden und
vor allem bei den Nachsuchenspezialisten. Bei letzteren bie-
tet sich sogar bereits die rechnerische Moglichkeit an, da
liber den Einsatz der zur reinen SchweiBarbeit gefiihrten Hunde
meist recht zuverlidssige Aufzeichnungen vorliegen, die sich
bei einem erprobten Hund dann fir seine zukiinftigen Einsatz-
jahre extrapolieren lassenl).

Doch auch bei den spezialisierten Hunden sind noch erheb-
liche Bewertungs- und Zurechenprobleme zu i8sen. Hund und
Flihnrer arbeiten in der Regel zusammen. Fiy eine Zuteilung

der gemeinsam erbrachten Leisfung 186t sich ein Verteiler-
schliissel nicht exakt ermitteln. Aufgrund dieser Sachlage
verbleibt lediglich, verschiedene Argumentationsmiglichkei~
ten zu diskutieren und sich letztlich fiUr eine zu entscheiden,.

[n Berechnungsbeispielen rechnete SEUSTER (1972) den Gesamt-
wert der erfolgreichen Nachsuchen nur dem SchweiBhund und
seinem Fiihrer zu, und zwar zu gleichen Tei]ene).

1) Vgl, SEUSTER, Horst: Die Bewertung des Jagdhundes, Ma-
nuskript, GieBen 1972, S, 45 {im fclg. ref. als SEUSTER,
Die Bawertung ...)

Z) ebenda, 5. 46
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Eine zweite theoretische Mdglichkeit besteht dirin, den Schiitzen in der
Rechnung zu berlicksichtigen und jedem dieser drei. Partner
ein Drittel zuzurechnen. Fiir diese Version spricht, daB

der SchweiBhund gar nicht eingesetzt worden wire, wenn das
Tier iiberhaupt nicht getroffen (bzw. bei Kontrollsuchen zu-
mindest beschossen) worden ware. AuBerdem sind die Nachsu-
chen bei gutsitzenden Schiissen oft nur kurz, und das Stlick
wdre vielleicht auch chne Hund gefunden worden.

Fiir die erste Methode spricht hingegen, daBf der SchuB fir

den Zeitpunkt der Entscheidung lber den Einsatz des SchweiB-
hundes bereits ein historisches Datum ist, und nur noch zu
entscheiden ist, ob das Wild gefunden werden sol1l1 oder nicht,
d.h. ob ein SchweiBhund eingesetzt werden so11 oder nicht.
Das Ergebnis ist nach dieser Argumentation voll dem Gespann
SchweiBhund/FUhrer zuzurechnen.

Die Aufteilung auf drei Beteiligte legt eine Art Kooperation
unter diesen dreien nahe, In Wirklichkeit tritt das Problem
und die Entscheidung, ob ein Schweiﬁhund1ﬁingesetzt werden
sotl, aber immer erst nach dem Schuf auf. Es ist nun weiter=-
hin besonders in der Wirtschaftswissenschaft Ublich, Gesche-
henes als Datum zu betrachten. Deshailb wird fiir die Auftei-
lung des wirtschaftlichen Ertrages in der Ertragswert-Rech-
nung flr Taxationszwecke prinzipiell die erstgenannte Methode
verwandt, d.h, es erfolgt eine Zurechnung ausschlieflich auf
das Gespann Fllhrer/Hund, wobei das Zurechnungsverhdltnis aber
noch zu bestimmen ist,

Gegen die vorgenannte Zurechnung des Nachsuchen-Erfolges zu
gleichen Teilen an Filhrer und Hund lassen sich verschiedene
Argumente einwenden. Bei manchen Schweifhunden hat die Per-
sinlichkeit des Fithrers eine groBe Bedeutung, andere kinnen
wiederum einem fremden Fithrer anvertraut werden und zeigen
dabei gleiche Leistungen. SchweiBhundefiihrer halten die Qua-
1itdt der MNase und den Finderwillen des Hundes flUr die wich-
tigsten Yoraussetzungen des Erfolges einer Nachsuche.

1) Der Begriff Schweifhunde ist in diesem Falle nicht auf
Tiere der beiden traditionellen SchweiBhunderassen HSH
und BGSH (vgl. Obersicht 1) beschrinkt, sondern gilt fUr
alle spezialisiert auf der Wundfihrte arbeitenden Jagd-

hunde. Der Begriff SchweiBhund wird in der Praxis in diesen
beiden Bedeutungen benutzt.
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8ei der oft auf die eigentliche Suche folgenden Hetze Tiegt
der Anteil des Hundes an der gemeinsamen Leistung auf jeden
Fail iiber 50 % bzw. 1:1.

HOPP errechnete den Anteil der Hetzen an den erfolgreichen
Nachsuchen aufgrund einer Leistungsstatistik drejer von ihm
auf Schweip gefihrter Hunde (1.4.1962 bis 31.3.1978) mit

39 %, Nur bei 61 % aller Nachsuchen handelte es sich um
reine Totsuchenl).

Obwehl es naturgemdB sehr schwierig 1st; eine Aufteilung die-
ses gemeinsam erzielten Erfolges vorzunehmen, scheint das
einfache Verhdltnis von 1:1 der Sachlage dech nicht gerecht
zy werden. In einer mindlichen Unterredung vertraten HOPP

und sein Mitarbeiter BLUMEE) den Standpunkt, dem Hund den
groBeren Anteil am gefundenen Wildpret zuzurechnen, ohne
diesen Anteil jedoch genau beziffern zu kbnnen., lUnter Be-
ricksichtigung dieser Argumente soll in den spdter folgen-
den Beispielen mit einem Hund-Flihrer-Anteil von 2:1 gerech-
net werden.

£s ist offensichtlich, dap neben den individuellen Fihig-

keiten des Hundes und Flihrers die Art und HEufigkeit des

Jagdeinsatzes sowie der Verteilung der Wildarten einen we-

sentlichen Einflup auf die mit seiner Hilfe erzielbare Strek-

ke und die Ertrige hat. Dies trifft bel vielseitig wie ein-
seitig'eingesetzten Hunden gleichermagen zu. HOPP gibt

als Durchschnitt Tangj&ghriger Aufzeichnungen einer als

Schweifhund gefithrten Wachtelhiindin 22 Nachsuchen pro Jahr

incl. 6 Kontrollsuchen und 6 Fehlsuchen mit einer Stracke

von 10 Stick und 465 kg Wildpret ans). BARTH berichtet von
einem durchschnittlichen Ergebnis von 9 Stéck Hochwild mit

546 kg Wildpret als Durchschnittswert einer Jahres-Nachsu-

chen-Strecke fiir 3% Hannoversche SchweiBhunded).

1} HOPP, Paui-Joachim: Leistungsnachweis dreier Nachsuchen-
Speziatlisten 1261 - 1976 (private Statistik)

2) Besprechung am 29.4.1576 im Hessischen Forstamt Burgjop
zwischen FOR Dr., HOPP, FA BLUME, Prof. SEUSTER und dem
Verfasser

3) HOPP, Paul-dJoachim: Das magische Gespann, Hamburg-Berlin,

1973, 5. 152
4) BARTH, zit. nach HOFP, Paul-~dJoachim, a.a.0., $. 158
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Die Nachsuchen-5tatistik fiir 73 Hunde des Vereins Hirschmann
(Rasse HSH) zeigt fir das Jahr 1975 ein durchschnittliches
Ergebnis von 10,6 erfolgreichen Nachsuchen je Hund mit 568 kg
wi1dpret1)

Das Leistumgsniveau einres Schweiffhundes kann an der Relation:
Anzah1 der erfolgreichen zu Anzahl der Nachsuchen insgesamt
{ohne Kontrollsuchen) gemessen werden. In seiner Statistik
berichtet HOPP flir drei Hende und insgesamt 240 Nachsuchen
von einem durchschrittlichen Erfolgsgrad von 68 % bei einer
nur geringen Streuung der dindividuellen Erfo]gsgradez).

Der auf der gleichen Basis fortgefiihrte Leistungsnachweis
jener drei Hunde zeigt his zum Ende des Jagdjahres 1975/76
(31.3.1876} mit 351 Machsuchen {ohne Kontrollsuchen) einen
durchschnittlichen Erfolgsanteil von 69 %3 .

In einer Reihe eigener Interviews mit SchweiRhundeflUhrern
wurde diese Relation als zu fordernder allgemeiner Durch-
schnitt bestdtigt. Als durchschnittlicher allgemeiner Beurtei-
lungsmafistab kann deshalb eine entsprechende Relatien von

2:3 (erfolgreiche zu gesamte Nachsuchen ohne Kontrollsuchen)
zugrunde gelegt werden.

Da es eine ganze Reihe von Einfliissen sind, die diese Rela-
tion neben der Qualitdt des Hundes mitbestimmen, wie z.B,
auch der Schwierigkeitsgrad der Nachsuchen, kann Uber die
Leistungsfihigkeit eines SchweiBhundes eine verl&Bliche Aus-
sage kaum vor seinem zweiten Leistungsjahr getroffen werden,
nachdem er also zu einer grdBeren Zahl von Nachsuchen ein-
gesetzt worden ist.

1) Die Statistik wurde auszugsweise wiedergegeben in: 0ffi-
zielles Mitteilungshlatt fiir Hessische Jager, 20. Jg.,
Nr. 3/1976, 5. 42 (In der o.g. Zahl sind kurze Totsuchen
am Riemen von 100 - 200 m nicht mit berlicksichtigt.)

Z) HOPP, Paul-Joachim: Das magische Gespann, S. 152

3} HOPP, PauT-Joachim: Leistungsnachweis dreier Nachsuchen-
spezialisten (schriftliche Mitteilung vom ..... )
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Wenn eine ldnger geflhrte Nachsuchen-Statistik einen Erfolgs-
anteil von mehr als 67 - 75 % aufweist, kanh es sich entweder
um einen einmalig veranlagten Hund handeln, oder aber die be-
treffende Statistik ist auf einer anderen Basis erstellt worden,

Obwoh1 bei spezialisierten Hunden, wie z.B. SchweiBhunden, die
Zurechnungsprobleme einigermafen ldsbar sind, bleiben bis zur
Ermittiung eines Eriragswertes noch weitere EinfluBgréBen zu
bestimmen,

Der Ertrag aus Jagdgebrauch stellt zundchst einen allgemeinen
dkonomischen Wert der Leistung des Hundes unter seinen speziel-
len Einsatzbedingungen dar. Wird die Leistung ausschlieBlich
im Revier des Hundefiihrers erbracht, bedeutet diese Zah] Er-
trag fiir den Fihrer, Wird die Leistung aber,wie bei SchweiB3-
hunden sehr oft, in fremden Revieren erbracht, so daf das
Wildpret nicht vom Hundeflihrer selbst verwertet wird, ergibt
sich dann ein wesentlich geringerer oder u.U. gar kein materi-
eller Ertrag fiir ihn. Der private Jagdgebrauchsnutzen im Sinne
eines wirtschaftlichen Wertes kann dann theeretisch Null be-
tragen, weil privater und gesamtwirtschaftlicher Ertrag aus-
efnanderklaffen bzw. der Ertrag 2zu einem bestimmten Anteil
nicht dem Halter, sondern Dritten zukommt.

Wo der Fremdeinsatz erhohte Ausgaben fiir z.B. Transpert, Aus-
fall von Arbeitszeit, Telephon etc. erfordert, kann dem Fiihrer
sogar ein wirtschaftlicher VYerJust entstehen, wenn ihm nicht
wenigstens seine Auslagen entschidigt werden. Solche Auslagen-
Entschadigungen werden zwar z.T. empfoh]enl), mitunter auch
vorher festgelegt, sie sind aber keineswegs Ublich, zumindest
nicht unmittelbar $n Form einer Art Lohnzahlung.

Dies zeigt u.a. die Schwierigkeiten, im Bereich der Jagd bzw.
Jagdhunde mit den liblichen Begriffswerkzesugen und Yorstellungen
der Wirtschaftswissenschaft zu arbeiten. An dieser Stelle wird
wiederum sichtbar, daB es hHufig andere als dkonomische Wert-
bzw. Nutzen-Vorstellungen sind, die ein Yerhalten bestimmen,

1) Obere Jagdbehidrde beim Regierungsprisidenten des Regierungs-
bezirks Darmstadt: Richtlinien flir den AbschuB von Rotwild
im Rotwildgebiet Spessart, §. 8
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$tets handelt es sich um den individuell zu bestimmenden
Grenznutzen des Hundes., den ein potentie]ler'Nachfrager egr-
mitteln muB. Diesen Nutzen wird er auf die voraussichtliche
{Rest-)Leistungs- bzw. -Lebensdauer des Hundes bei jhm bezie-
hen. Dabei kann er entweder mit einer durchschnittlichen bio-
Togisch-mégiichen oder mit einer durchschnittlichen effekti-
ven Lebens- bzw. Leistungsdauwer rechmen. (In der letztgenann-
ten Zahl sind friihzeitiges Ausscheiden durch z.B. Unfallted,
Abhandenkommen u.d. mit berﬂcksichtigt.)l)

Nachdem einmal Ertrag und Leistungsdauer des Investitions-
objektes Jagdhund ermittelt sind, ergibt sich der wirtschaft-
liche Erfolg aus dem Jagdgebrauch als Differenz zwischen Er-
trag und direkten Kosten des Jagdeinsatzes, d.h. den direkt
durch den Jagdeinsatz entstehenden Kosten der Kommunikaticon,
des Transports und der Arbeitszeit des Hunderhrersz). Die-
se direkten Kosten sind nur bei SchweipBhunden vergleichswei-
se leicht feststellbar.

Dagegen sind alle anderen Kosten der Jagdhundhalttung, die
gemeinsam fir alle Nutzenarten und damit unabhdngig vom
jagdlichen Einsatz anfallen, als indirekte- bzw. Gemeinkosten
zu bhetrachten. Sie konnen in der Regel auf die einzelnen
Nutzenarten nicht sinnvoll verteilt werden und werden des-
haib dem Deckungsbeitrag aus Rohertrigen der einzelnen
Nutzenarten minus deren variable direkte Kosten gegenliber-
gestellt (vgl. Abschnitt 3215} (Deckungsbeitragsrechnung).

Wenn die jagdliche Arbeitsfunktion jedoch die Bedeutung der
anderen méglichen Funktionen erheblich iiberragt bzw. das
einzige Motiv der Haltung des Hundes ist, kann es vertreten
werden, die gesamten Kosten der Haltung und die des unmit-
telbaren Jagdeinsatzes zusammenzunehmen, wie dies im spd-
teren Abschnitt 4311 geschieht (Vollkostenrechnung).

1) Zur Lebens- bzw, Leistungsdauer vgl. auch Darstellung 8
2) Das Problem der Arbeitszeit als Kostenart wird im ein-
zelnen im Abschnitt 35 hehandelt,
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3212, Der Zuchtwert

Eine weitere Nutzen- bzw. Werikomponente stelit das bescon-
dere ziichterische Potential dar, welches bestimmte Jagdhun-
de besitzen. Fir einen Jagdhund mit guten bzw. sehr guten
eigenen Leistungen und entsprechendem Exterieur, besonders
wenn ETtern- und frihere Vorfahren mit ebenfalls solch guten
Leistungen nachgewiesen werden ktnnen, kann zundchst ein
Zuchtwert vermutet werden.

Um wie beim Jagdgebrauchsnutzen die {zuklinftig) zu erwarten-
de Zuchtleistung sicherer beurteilen zu kdnnen, wird die
tatsdchliche Zumessung eines Zuchtwertes jedoch erst nach
der Beachtung mehrerer Bedingungen erfolgen konnen.

Unter Zuchtwert wird ganz allgemein der Nutzen eines Tiares
fiir die Zucht verstanden, Der Begriff will nicht das bloBe
Vorhandensein genetischer Anlagen aligemein definierter Eigen~
schaften beschreiben, sondern bezieht sich auf solche Eigen-
schaften des Tieres, die marktrelevant sind, bzw. dies 1in

der Zukunft sein werden, d.h. die mittel- und langfristig

von den Nachfragern gewlnscht werden, weil sie ihnen Nutzen
stiften werden. Der Zuchtwert ist damit nicht nur ein bio-
togischer, sondern auch ein betriebswirtschaftlicher Begriffl).
Eine bloBe Fortpflanzungsfdhigkeit stetlt noch keinen Zucht-
wert dar.

Man kann den Zuchtwert definieren als Ausdruck einer Bewer-
tung des fir den zukiinftigen Bedarf im Tier gespeicherten
marktrelevanten Leistungsangebots oder genetischen Dispo-
sitionen (Genbestand filr die betreffenden Eigenschaften,be-
zeichnet als Genctyp). Diese Definition impliziert, daB

als Zuchtziel die "zuklinftige Bedarfsdeckung" anzusehen ist,
denn Zlichten heiBt "Denken in Generationen" (FRUHLICH).

1) GRAVERT, Hans-0tto: Zuchtwertschitzung, in: COMBERG 1971,
S. 365
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Die Art und das Niveau der zukiinftigen Anforderungen miissen
vorausgesehen werden; sie kiénnen von gegenwartiggn Leistungs-
und Exterieur-Normen verschieden sein. Nachdem die mittel-
und Tangfristigen Zuchtziele einmal definiert sind, gilt es,
das diesen Zuchtzielen - die von den Zuchtvereinen als Nor-
men oder Standards in ihren Zucht- und Priifungsordnungen
festgehalten werden - entsprechende im einzelnen Tier ge-
speicherte Leistungsangebot zu ermitieln und im Hinblick auf
die Zuchtziele zu bewerten.

Die Auspridgung der einzelnen Leistungen, die bei einem Tier
festzustellen sind, ergeben sich wie allgemein sein gesam-
tes Erscheinungsbild (Phdnotyp) als eine Funktion des Geno-
typs sowie der Umwelt des Tieres /. Die Umweltbedingungen
werden dabei als der modifizierende Faktor des genetisch
bedingten leistungsniveaus angesehenz).

Fiir den Wert alyg Zuchttier ist nur der Genotyp ausschlagge-
bend, der nun aber - da er niemals direkt gemessen werden
kann - aufgrund des Phdnotypes des betreffenden Tieres selbst
sowie mdglichst der Phidnotypen seiner Verwandten zu bestim-
men 1st3). 7

Da also die erste Bedingung fiir einen Zlichtungserfolg darin

zu sehen ist, die genetische Veranltagung eines Tieres mit

genligender Sicherheit zu erkennen, und die genetischen Un-

terschiede zwischen den Tieren bei verminderter Umweltvarianz

starker in Erscheinung treten4), wird postuliert, die den

Genotyp verschleiernden Umwelteinfliisse zuriickzudrdngen.

Erst bei gleichen Umweltbedingungen kann mit einiger Sicher-

heit von unterschiedlichen Phinatypen auf genotypische Dif-

ferenzen geschlossen und damit ein Zuchtwert ermittelt werden.

1) GRAVERT, Hans-Otto: Einflhrung in die Populationsgenetik,
Kiel 1960, S, 52

2) LE ROY, Henri Louis: Elemente der Tierzucht, Miinchen,
Basel, Wien 1966, 5. 207

3) JOHANNSON, Ivar, RENDEL, Jan, GRAVERT, Hans-0Otto: Haus-
tiergenetik und Tierziichtung, Hamburg uand Berlin 1966,

5. 46
4) FEWSON, Dietrich, in: COMBERG 1371, S, 176
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In der Tierzucht haben sich verschiedene Methoden der Zucht-
wert-Schitzung herausgebildet, die flir die einzelnen Nutz-
tierarten unterschiedliche Badeutung erlangten. Die Zucht-
wert-Schdtzung soll eine Ganzheitshetrachtung sein. Bei
Tieren mit vielseitigem Gebrauch, wie z.,B, bei (warmbiutJ)
Pferden, Hunden, z.T. auch noch Rindern ist dies besonders
schwierig. In der Praxis steht die Zuchtwert-3chdtzung des
Gesamtwertes deshalb hdufig noch am Anfangl). Man geht dann
so vor, daB dep zlichterische Wert der einzelnen Eigenschaf-
ten geschdtzt wird, um diese Einzelinformationen dann opti-
mal miteinander zu kombinieren. Liese Vorgehensweise bietet
sich auch deshalb an, weil sich einmal die geldliche Bewer-
tung einzelner Eigenschaften rasch veridndern, zum anderen
durch Zichtung jede Eigenschaft meistens nur separat ver-
dndert werden kann.

Die Zuchtwert-5chétzung anhand des Phinotyps des Probanden
(Eigenleistung, Exterieur) gilt im Prinzip als eine gesicher-
te Methode. Eine zusdtzliche Information, die den besten
Sicherheits~- und Genauigkeitsgrad des geschidtzten Zuchtwer-
tes erlaubt, liefert die Einbeziehung der PhiEnotype der
Nachkommen des betreffenden Tieresz).

Bei Jjungen Tieren, deren Leistung noch nicht selbst beup-
teilt werden kann, kann nur ein "erwarteter Zuchtwert" an-
hand der Angaben ilber ihre Vorfahren geschidtzi werden. Der
dafiir benotigte Abstammungsnachweis muB deshalb ausfihrlich
Uber die Phdnotypen der VYorfahren berichten; die angegebe-
nen Werte werden dabei entsprechend der geringer werdenden
Bedeutung jeder weiter zurubk11egenden Generation jeweils
halbiert gewogen {abnehmender Verwandtschaftskoeffizient)s).

Daneben wird nach Moglichkeit noch der Phinotyp der Halb-,
Yol1- und Wurfgeschwister flr die Zuchtwert-Schatzung eines

1) GRAVEET, Hans-0tto: Zuchtwertschdtzung, in: COMBERG 1971,
5. 39

2) ebenda, S. 378

3) ebenda, S. 368
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Tieres herangezogen, denn durch mehrere getrennte Informa-
tionsquellen wird der Sicherheitsgrad der Schdtzung grépfer.

Um bei der Zuchtwert-Schitzung den EinfluR der Umweltvarianz
moglichst zu eliminieren, d.h. die tatsdchlich vorhandenen
genotypischen Unterschiede systematisch zu priifen, werden seit
langem lLeistungsprifungen benutzt, die unter gleichen Aus-
gangshedingungen vorgenommen werden. So existieren fiir Schweine,
Pferde, Rinder besondere Prlfanstalten, in denen Tiere unter
gleichen Bedingungen gehalten, bei Pferden dabei ebenfalls aus-
gebildet und spidter die relevanten Eigenschaften geprift werden.
Meistens erstrecken sich diese Prifungen jedoch ausschlieBlich
auf die Vatertiere (Bullen, Hengste).

Leistungspriifungen werden ebenfalls zum Zwecke der Erfolgs-
kontrelle im landwirtschaftlichen Betrieb vorgenommen, an
die aber dann z.T. andere Anforderungen gestellt werden als
an Zucht-lLeistungspriifungen, weil erstere die genetisch
bedingten Unterschiede nicht getrennt erfassen wollen, d.h.
ein Heritabilitdtskoeffizient, der angibt, welcher Anteil
des Phanotyps durch den Genotyp bedingt ist, kann bei einer
reinen Erfolgskontrolle nicht ermittelt werden.

Soweit die Nachkommenpriifung zur Zuchiwert-Schitzung eines .
Elterntieres, z.B. des Rilden herangezogen wird, wird der
Schitzwert umso genauer, je groBer die Zahl der geprlften
Nachkommen ist, weil dann einmal einzelne Zufallswerte den
Durchschnittswert nicht mehr so stark verzerren kdnnen, und
zum anderen - wenn mehrepre Muttertiere benutzt wurden - der
EinfluB des Vatertieres eindeutiger determiniert werden kann.
Dies folgt aus den bekannten Yererbungsregeln und den Ge-
setzen der Wahrscheinlichkeitsrechnung, die die Grundlagen
der Populationsgenetik darste11en1). Daraus ergibt sich eben-
falls, daR alle Nachkommen zu priifen und deren Ergeb-
nisse fir die Zuchtwertermittlung zu registrieren sind, in-
klusive derjenigen Tiere, die wegen nicht bestandener Pri-

1) GRAYERT, Hans-Otto: Einfihrung in dfe Populationsgenetik,
Kiel 1960, S, 17
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fung, Fehlbildungen, Wesensmdngel etc. von der (Weiter-)Zucht
ausgeschlossen werden, weil sich anderenfalls ein verzerrter
Zuchtwert ergibt ("biased average").

Der Zuchtwerischitzung des Vatertieres wird gréBere Aufmerk-
samkeit zu schenken sein, da sich seine Anlagen aufgrund
sainer griBeren Reprodukticnsfihigkeit in einer umfangrei-
cher?? Nachkommenschaft finden (kénnen) als bei dem Mutter-
tier /.

Bei den anderen Nutztierarten Pferd, Rind, Schaf, Ziege und
Schwein werden die mdnnlichen Tiere anerkannter Rassen, die
zur Zucht verwendet werden sollen, bereits im Jugendstadium
gektrt, d.h. ein erwarteter Zuchiwert wird anhand der Lei-
stungen seiner Vorfahren scwie seines eigenen Exterieurs
geschdatzt. Fir die einzelnen Merkmale miissen dabei bestimm-
te Mindestwerte erreicht werden, die Uber dem Populations-
durchschnitt ]1egen2), zuchtausschliepBende Fehler und Mingel
diirfen nicht vorhanden sein. Nur gekdrte Tiere diirfen zum
Decken zuchtfihiger Muttertiere eingesetzt werden.

Eine erste Auswahl erfolgt damit bereits durch diesen ge-
schatzten "erwarteten Zuchtwert". Mit einem anschlieRenden
(Probe-)Einsatz und der Nachkommenprlifung wird dann spiter
ein tatsdchlicher Zuchtwert ermittelt bzw. der erwartete
Zuchtwert nun genpauer hestimmt,

Eine Nachkommenprifung mit eindeutigen Ergebnissen, die
daran anschlieBende Modifikation des erwarteten Zuchtwer-
tes des Vatertieres sowie die daraus fclgende Entscheidung
iber Selekticn oder Weiterzucht mit diesem Tier kann eigent-
lich erst bei einer gropBen Zahl der Nachkemmen erreicht wer-
den, d.h. beim Einsatz der instrumentellen Sameniibertragung.
Diese Befruchtungsmethode ist jedech nur bei groBen Popula-
tionen anwendbar, weil sonst die Gefahr der ungeplanten

1} SEUSTER, Horst, Die Bewertung ..., a.a.0., S. 9O

2} GRAVERT, Hans-COtto: Zuchtwertschitzung, in: COMBRERG 1971,
5. 374
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Inzuchtiepression und der oft damit verbundenen Schwichung

der Konstitution, insbesondere auch der Resistenz gegen Krank-
heiten und Fehlbildungen gegeben ist. Die Zuchtbasis wirde
damit bes: iders bei kleinen Populationen wie bei den meisten
Jagdhunderassen stark eingeengt.

Die instrumentelle Samenlibertragung kann jedoch im Einzelfall
auch bei Jagdhunden durchaus vertreten werden, z.B. wenn dadurch
eine sonst notwendige weite Reise und ein Aufenthalt am Deck-
ort kostengiinstig vermieden werden kann.

Insbesondere bei vielseitig einsetzbaren Jagdhunden {z.B. Vor-
stehhunden} werden aber an das genetische Potential, d.h. den
Zuchtwert, durchweg hthere Anforderungen gestellt als bei den
meisten anderen Tierarten. Wihrend z.B. beim Milchvieh fast
ausschlieBlich die Hilchleistung (kg Milch/Jdahr),u. U. noch
die Milchfett- bzw. MilcheiweiB-Leistung, und bei Rennpferden
(engl. VYollblut) alleine die Schnelligkeit als LeistungsmaB-
stibe gelten, sind bei Jagdhunden nebhen den allgemeinen Kri-
terien wie Farm, Gesundheit, Konstitution usw. gleich eine
ganze Peibe von Eigerschaften in die Leistungskontrolle ein-
zubeziehen; um hier die wichtigsten zu nennen: Nasenleistung
{Riechleistung), Finderwille vor und nach dem Schuf, Wesens--
festigkeit, Harte, Gehorsam usw., Da zudem die genannten Eigen-
schaften mehr oder weniger groBe Komplexe von Untereigen-
schaften darstellen und diese Eigenschaften bzw. Untereigen-
schaften meistens von mehreren Genen bestimmt werden, tritt
speziell bei Jagdhunden ein weit iliber dem Durchschnitt an-
derer Tierarten liegendes zlichterisches {genetisches) Problem
auf. Bei der ungeheueren Vielfalt von Kombinationsmogtich-
keiten der Erbgut- bzw. Leistungspotentialtriger (Bene} taucht
sogar die Frage auf, ob es liberhaupt mdoglich ist, alle Lei-
stungseigenschaften in einem Individuum (Jagdhund) optimal

zu kembinieren.

Da es sich hierbei jedoch um tierzichterische Probleme han-
delt, kann diese Frage im Rahmen einer vorwiegend dkonomi-
schen Arbeit nur aufgeworfen werden; beantworten kann sie
letztlich nur die Populationsgenetik.
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Bei Jagdgebrauchshunden wird ein Zuchtwert grundsdtzlich
nach den gleichen Prinzipien und Methoden wie bei den Ubri-
gen Nutztierarten zu schatzen sein. Erst mit zuverldssigen
Zuchtwarten kann eine Zuchtplanung (Paarungs-System) aufge-
stellt werden, mit derenp Hilfe ein gquter Zuchterfeolg er-
wartungs- und plangemdp realisiert werden kann.

Aufgrund eines unterschiedlich hohen Informationsniveaus in
den Entscheidungsgremien der einzelnen Zuchiverblnde, ihrer
verschiedenen Organisationsgrade sowie vor allem ihrer unter-
schiedlichen Grope und der jhnen zur Verflgung stehenden
Mittel werden die derzeit in praxi bestehenden Bedingungen
der Zuchtzulassungen der einzelnen Zuchtvereine den allge-
mein zu stellenden Postulaten in unterschiedlicher Hohe
gerecht.

Obersicht 3 gibt die wesentlichen zur Zeit von den einzel-
nen Zuchtvereinen geforderten Bedingungen der Zuchtzulassung
schematisch wieder.

Als schematische Darstellung kann sich Ubersicht 3 nur auf
die wichtigsten Zuchtvecraussetzungen beziehen. Fir Details
sowie eine Reihe von Ausnahmevorschriften und Sonderbedin-
gungen muB auf die Zuchterdnungen der einzelnen Zuchtver-
gine verwiesen werden.

Aus dieser Ubersicht geht jedoch bereits herver, daB die
Zuchtvoraussetzungen bei Jagdhunden im Vergleich zu anderen
Nutztieren relativ weniger grindlich, dabei aber doch stark
unterschiedlich zwischen den Vereinen sind. Ebenso wie for-
melle Yoraussetzungen sind die angewandten Zuchiverfahren
voh entscheidender Bedeutung.



suLgJes ug

pustiediag &

“JUYERM JY2LU BEPISSAE LAPJAA LONED Nawy

L}
y “juueush

G peg

e BunupJolyany eip &) Leael saii|te)
LIYDLA 61D PUB.GLELIeWeY0S YO1{Dipa; upJIn 5] *UBNNOULLS SUlausaiipa;

ueysh

gp juusu uebunbuipeg Jep ylayisessg ayg

uepie; 04180 S9p bunupJoiyzng Jep puis “Azq || suaBogadeay $ap (g 9 pun (e g ueBeJy 4R QULBJBAIYIRT Jap HelJeNIUy UED usyIsJdsIue usqESUY a)g (L

uebun)p.cabunuh |3 b BunypadsbunubiLy, L b ULSJRA-URNIRYY JEYIEIAE]
1nb Jyag "Jdsyanetgey bs og b Jyag*hJdsijdnedqan be | [ BYIBIGRYING ULiD8Y
. *1{p;B%ERY Gaq0uD suLE)y JESYINEIQ8Y JApD -abE Uy Jo[Qeiessey ueqodb suimy|  qnp)-usyoRdy BRI RY
BunynJg-snesJey-*Jn  *huoey-s11exfLysa senyog 5 ] [] *nYyaey~e} 18461199 88RSg & | [ 0| ]=d9ad |10y oLt}
_buninJdidney pus -uok bs Bunjnddidney pub ~Jey [ HSBg Jn) it
S LPAGIRY LI
-sBOR}SLET “Bunineddoy b _ Bs  Tydsusbunysia) ‘GunjmJdiey Bs M be HSH uiae
LIACENR] G- | @)0a}sNoneqay uaydazebumysre euyd § [ 31e puebpus usyaazsbenis1s]  suyo bs/ 3iw puebnuabl qn|a|ByI8] Jay3synag
~gpysnesqebpber ") JejsBeusyanedqer 47 47 'Buninddneg 43 [ JJB] RO JOHDIELNS
(78 PRI ITEL! — b
8331 | pungsLanzigen [ Bunypadshunys1ey Leg ] git[y=| o tuedsphue
[iosbuauE3 Japo -puabny B b |DyJdsbunub{y Japa =puabiap B 5 Jeyoey eyosineg "1 utsdsy
staed {17 47 [] T [Jdneg =Jneprdg —sqJey ‘g7 [H Bs | qn|oueidlaypber Jeyssynsg
SpUn$iPNBIqebpEEr Jnj WIsL| apunysyane.Jqabpber Ja}jeg pun
~tbunyJenaquabejuy + 81s)|sbunisiay - ] dnj BunjnJdepuequsy | ] JBYULE4 "4 ULEdEy
d9A BP0 474 b B ddA 48R0 474 ] b it | oo o 2 £k
dZ 8g Bs doA 48p9 47 ba bs GRLJ-U04) t4g
dw:_md-un
Lrid b b ~Bnazqney*n -vuey + 47K B ] qoLy Jauedew|oy
34711 4T SERIEETaLIEY
IR0 EL844 || 47H + 4fh| pusbruel b + 81944 *|| d7H + drh| Ppuebnusb 6 d8juyediapng ureley
dB) JAPe 47F + 4P 5 b d3A J9pa g7H + dfA b bs AWD "3 puegJap
*RYTBUBLIRUOG pun —ine| € [BRYDBLS JJEag puUn ~3ne|
+ Bungnddspueqaa) | 53 5 + bBunjpJdspuegusy | bs [ puBqJBA-JeRYBURY YIEneg
d3j Jspo J3A I5pC
Jyonzsbunysia [Jncsussey 1 J7H + dra{ puabnuab puaSnuel | andsuesey 1tw 47y + 4rn| pusbnuab pusbnuab WL <04 puBGaRp
MJTd4-JEELINy o [BUO}BUJBLU]
bunyndj-ase | sny-uuenea|y=*Jg Bunynaduabeyuy | - i3 *Biudaueyos + ~uabejuy | - 5 PUEQUBp-JeRYZINY LISINA[
bSungnudspuegaay | [8Buey uspuss] Bunznadspuzgasp | |eBugy uapues
Jeys1Bautyony PN ELBMUIBUBYJEYL -S3L)Y788NLINITT BLiL3Y PUR  SLIAYIRUSIJEY| =581 |JISSREIUONT BULAY | JEEYJUBJ(-YOSING(] ULBJA)
94 g N1 o
uabunyng-253 sny usbunysiaq 1w“mx |wr_$ usbunysia |wwmI nw..au_
pun -2Bun}E 7] Bya||TiEsnz Bu{88A3YINZ
fugiLolieByyony dJapuosag 0 usuupuny 1ag uabunziassnedoalsaputy (0 uspay 12 vaBunziesSMRJUOAYSEDRLLY

BULAJSATYINT=APURYPRRT UBYISINAP JOP BUASSE{NTINIRT N7 LABUNTIOEENEION 3f juolsJegy




- 93 -

Iwar gibt es gerade auch bei Jagdhunden noch kein allge-
meingiiltiges, einen sicheren Erfolg verbiirgendes Zuchtver~
fahren~’,doch kann anhand der allgemein beschriebenen Postu-
late der zu erwartende Erfolgsgrad der zur Zeit angewandten
Zuchtsysteme durchaus hinrgichend beurteilt werden.

Da die Umweltvarianzen bei Jagdhunden wie wehl bei keiner
anderen Nutztierart derartig grof, d.h. ihre Lebens-, Hal-
tungs-, Ausbildungsbedingungen sehr unterschiedlich sind,
mup es deort besonders schwierig sein, Erkenntnisse lber den
Gerotyp aus den phinotypischen Werten abzuleiten. Wie die
flbersicht zeigt, setzen die meisten Zuchivereine als Zucht-
voraussetzung hinsichtlich der Leistung - wichtigstes Kri-
terium der Beurteilung eines Jagdhundes - die bestandene

HZP cder YGP fest. Die Resultate auf einer VYGP sowis zu
einem {verschieden) groBen Teil die einer HZP sind im ein-
zelnen jedoch hdaufig mehr von der Ausbildung und Fiihrung des
Hundes als seinem Genotyp abhingig. Ganz besonders trifft
dies auch flir Nichtbegehen, schlechtes Abschneiden, die
arwihnten "Untugenden® {(vgl. Abschnitt 3211 ) zu. VYGP und

zu einem gewissen Grade auch HZIP sind deshalb eher als
Leistungsprifungen zur Erfolgskontrolle anzusehen., Es mul
ein hohes Geschick, theoretisches Wissen und lange Erfahrung
erfordern, wenn ein Richter auf diesen Priifungen bestimmen
will, welcher Anteil an der gezeigten Leistung genotypisch
bedingt ist. EinigermaBen sicher kinnen die Anlagen des Hun-
des wohl nur anldBlich der Jugendprifungen (erste Anlagen-
priifung) getestet werden.

Bei anatomischen und physiologischen Merkmalen kann die
Heritahilitat verhdltnismiaBig leicht fTestgestellt werden. Im
Gegensatz dazu sind die genotypischen Anteile der einzelnen
Leistungsarten sehr viel schwieriger zu bestimmen. Das den
Leistungen zugrunde liegende Gengefiige kann heute auch noch
nicht offengelegt werden.

1) HERZOG, A.: Grundzlige moderner Zichtungsmethoden und
Leistungsprifverfahren und ihre Anwendung in der Jagd-
gebrauchshundezucht, in: Der Jagdgebrauchshund, 5. Jdg.,
Nr. 8/1969, 5. 148
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Aufgrund dieser Schwierigkeiten beziiglich der_zUchterischen
Bewertung der Eigenleistung des Probanden ist jede zusatz-
lTich verflgbare Information, die zur Einschitzung der tat-
sdchlichen Veranlagung des Tieres beitragen kann, von beson-
derem Wert,

Bei den meisten Jagdhundrassen besteht nur eine relativ klei-
ne Population. Um die Zuchtbasis miglichst breit zu halten,
wird oft die Zahl der Deckakte pro Ride und Jahr beschrinkt.
Aufgrund dieser Situation und Qer Erfahrung, daf gerade auch
bei Hunden die Nachkommenpriifung am besten geeignet ist, den
zilchterischen Wert eines Probanden zu bestimmenl),ist es von
besonderer Wichtigkeit, dap alle Nachkommen hinsichtlich
ihres Zuchtwertes zu priifen sind und diese Information flr
die Zwecke der Zichtung {Selektion, Paarung) festgehalten
werden?}Das DGStB, das als Leistungsbuch gefihrt wird, ist
insofern fir ziichterische Zwecke zu unvellkommen, denn es
enthdlt Tediglich Angaben iiber die auf Prlifungen vorgestell-
ten und dort erfolgreich abgeschlossenen Tiere.

Aus den gleichen Griinden ist es ebenfalls notwendig, die re-
levanten Informationen Hber alle Voll-, HaThb- und Wurfge-
schwister zu sammeln und auszuwerten,

Aufgrund der Art der gesammelten Informationen und der Weise,
wie diese zur Exterieur- und Leistungsbewertung benutzt wer-
den, der Beriicksichtigung nur eines Teils der Nachkommen und
Verwandten der Seitenlinien, der sehr starken Umweltvarian-
zen kann eine Zuchtwert-Schitzung, wie sie heute bei Hunden
vorgenommen wird, eigenttich nur zu verzerrten, im allgemei-
nen Burchschnitt wahrscheinlich zu hohen Werten besonders
bezliglich der Leistungsanlagen filhren. Dies hat vor allem
seine Ursache in der Nichtberiicksichtigung der Informationen
iber Ttere, die die Zuchtbedingungen der Zuchtordnungen nicht
bestehen bzw. an ihnen gar nicht gemessen werden. Mangelhaft

1) HERZIOG, A.,, a.a.0., §. 149

Z) Das ist natilirlich kein neues Postulat, STRUSSE stellte
eine solche Forderung sinngemifB bereits vor 70 .Tahren
auf, Vgl, STROSSE: Der praktische Wert der Beurteilunes-
lehre des Vorstehhundes, in: Mitteilungen des Vereins
Deutsch-Drahthaar, Nr, 11/1907, 2, Bd,, 5. 155-8
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zu bewertende Anlagen wie Wesenschwdche oder gar Fehlbil-
dungen werden auperdem - eventuell mit bedingt durch das
Sammein nur positiver Informationen -~ hdufig erst zu spit
als soiche ernst genommenl}. Eine echte Zuchtzulassung,
wie sie bei den anderen Nutztieren in Form der Kérung er-
folgt, miBte alle diese Erfordernisse berlicksichtigen. Wenn
aber der Genotyp und damit der Zuchtwert nicht zuverldssig
genug geschitzt werden kanh, ist as schwierig, ein erfolg-
versprechendes Zuchtsystem zu planen, Die erprobten Zucht-
methoden,wie die Fremdzucht, Linienzucht und Inzucht, wer-
den dann oft nicht die sonst mdglichen Resultate bringen
kénnen.

Nach Angaben einiger Vereinszuchtwarte werden sie selbst in
nur etwa 50 - 70 % der Fdlle vor dem Deckakt liber die Wahl
der Zuchtpartner befragt. Um einen vellen Zuchterfolg si-
cherzustellen, miiBte der Zuchtwart alle Informationen iber
den Genotyp der potentiellen Partner besitzen und am Paa-
rungsziel messen, d.h, die genotypischen Merkmale sind op-
timal miteinander zu kombinieren. Sehr erfahrene Zuchtwarte
haben daflr im Laufe der Zeit eine gewisse Geschicklichkeit
entwickelt. Sie kinnen aber dennoch nur eine bestimmte An-
zahl von Daten heachten, auBerdem stehen ihnen in der Re-

1) In diesem Zusammenhang ist das Problem der Hiiftgelenk-
Dysplasie {HD) zu erwdhnen., Als Zusammenfassung einer
Untersuchung von 35.285 Hunden verschiedenster Rassen
wurden von RISER und LARSEN (USA) eine Statistik erstellt,
die das Vorkommen von HD nach Rassen in der Stichprcbe
zeigt. Dabei wurde darauf hingewiesen, daB die wirklichen
Prozentsitze vermutlich hdher liegen, da z.T, positive
Befunde nicht vorgelegt wurden.

Die Hiufigkeit der HD Tag bei den einzelnen Rassen zwi-
schen 4,2 und 43,2 %, wobei einige der ebenfalls in
Deutschland gefihrten Jagdhunderassen im unteren wie im
oberen Bereich zu finden waren. Freilich ging aus der
Untersuchung nicht herver, welcher Anteil dieser Hunde

zur Jagd benutzt worden sind.

¥gl. RISER, K. und LARSEN, J.5.: Artikel: Fragen um die
Hiftgelenk-Dysplasie, in: Der Jagdgebrauchshund, 11, dJdg.,
Nr. 6 vem 10,6.1975, S. 101 - 104

Zumindest bei Jagdhunde-~Riiden wird aufgrund des bisheri-
gen Erkenntnisstandes deshalb gefordert werden missen, daB
HD als zuchtausschiieBender Mangel von den Zuchtvereinen
angesehen wird, denn letzten Endes ist das Verhindern der-
artiger Fehlbildungen nur durch die Selektion als zlch-
terische MaBnahme miglich.
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gel nur die Daten der Hunde in Ihrer Region (Landeszucht-
warte) zur Verflgung. Sie wdren ilberfordert, alle registrier-
ten Daten aller vorhandenen mbglichen Partner miteinander

2Uu Ver§1eichen und coptimal zu kombinieren. In jedem Falle
wire das Resultat eines solchen immensen Aufwandes nur eine
Suboptimierung, weil die vorhandenen Daten, wie oben ausge-
flhrt wurde, eine zuveridssige Zuchtwertschitzung nicht zu-
lassen. Eine planvolle Ziichtung, die zu einer Qualititsver-
besserung filhren soll, kann heute praktisch nur noch mit Hil-
fe biometrischer Methoden1 erfolgversprechend vorgenommen
werden, die wiederum aufgrund der Vielfalt und groBen Zahl
der zu registrierenden und miteinander zu kombinierenden Da~
ten nur mit Hilfe der EDY zu bewdltigen fst. Dies wird be-
refts bei den anderen Nutztierarten praktiziertz).

Gegenilber diesen Mdglich- und Notwendigkeiten miissen die

heute in der Hundezucht iiblichen Vorgehensweisen noch als weitgehend

vorwissenschaftlich bezeichnet werden. Der informierte Hun-
demann muB aufgrund dieser Sachlage dem propagierten Zucht-
wert efnes ihm angebotenen Hundes recht kritisch gegeniiber~
stehen. Um den Zuchtwert zu verifizieren, wird er sich mit
viel Mihe alle notwendigen Informationen beschaffen miissen.

“ Wenn die Frage, ob ein Zuchtwert zugemessen werden soll bzw.
kann, jedochH positiv beantwortet wird, sind alsdann Ertrag,
Leistungsdauer und direkte Kosten der Zlichtung zu ermitteln.

1) HERZOG, A., a.a.0., 5. 150

2) In diesem Zusammenhang ist ein Versuch des Deutschen
Jagdterrierclubs e.V. zu erwihnen, mit dem angestrebt
wird, eine Zuchtplanung beim Deutschen Jagdterrier mit-
tels EDV vorzunehmen.
Die Versuche werden z,Zt. im Institut fiir Tierzucht und
Haustiergenetik im Fachbereich Tierzucht und Veterindy-
medizin der Justus Liebig-Universitit begonnen. Seit eind-
gen Jahren wird in der EDV-Stelle dieses Instituts das
Zuchtbuch dieser Rasse geflihrt, so daB dort sEmtliche
Daten flr eine Zuchtplanung und die Miglichkeiten der
spdteren statistischen Oberpriifung dieser Planung ge-
geben sind.
Wie vor allen in Erwdgung gezogenen organisatorischen Ver-
dnderungen wird man auch hierbei diefgegebenenfal)slentu
stehenden spéteren zusdtzlichen laufenden Kosten 'sowie die
Kosten der Umstelllng des Systems d&W Zusdtz[Tthen Nitzen
und eventueller Nebeneffekte der neuen Verfahrensweise
gegentiberstellen,
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Bei Riden ergibt sich der Zucht-Ertrag als Produkt aus Deck-
gebiihr und erwarteter Zahl der noch zu belegenden Hindinnen;
ket einer HUmddn. als Produkt. als Welpenrpreis und Zahl der
noch zu erwartenden We]penl).

Bei Hiindinnen kann aber ein deutlicherer Unterschied zwischen
Lebens- und Zuchtleistungsdauer beobachtet werden als bei
RUden. Im allgemeinen werden Hindinnen nicht lber das achte,
Ruden oft nicht iiber das neunte Lebensjahr hinaus zur Zucht
benutztz}.

Dia direkten Kosten, die bei der Zlchtung zusdtzlich zur
Hzaltung anfallen, sind beim Riiden vernachldssigbar, bei der
Hindin entstehen jedoch eine Reihe spezieller Kosten, die im
einzelnen in Abschnitt 4312 dargestellt werden.

3213. Hicht-quantifizierbare Wertkomponenten

In diesem Abschnitt sind einmal die vom Hund ausgelbten Funk-
tionen zu nennen, deren Nutzen ({Ertrdge) nicht direkt mep-
har sind, wie die Schutz-, Zugehtrigkeits- und Sozialfunk-
tion. Diese Funktionen haben andererseits keine nennenswer-
ten direkten Kosten zur Folge.

Es kann zur Zeit noch keine exakte Aussage getroffen werden,
wie intensiv diese Komponenten an der Wertentstehung des Hun-
des bei den Jigern beteiligt sind. Nur empirische psycholo-
gische Untersuchungen konnen hier eine Aufhellung bringen.
Sie wirden aber einmal den Rahmen dieser Arbeit sprengen,

zum anderen ist es aus den schon in der Einleitung genann-
ten GrlUnden nicht mdglich gewesen, eine Zufallsstichprobe

zur Untersuchung auszuwdhlen.

Obgleich diesen Faktoren also keine quantitative Gewichtung
gegeben werden kann, wird ihr Einfiup wohl von keiner Seite
bestritten. Fir die Gesamtheit der Hundehalter in der BRD

%; im efnzelnen Abschnitt 4322

val.,
SEUSTER, Horst,
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sind dariber teilweise neueste Angaben verfﬁgbar, aber eine
Analogie zu den Gebrau&hs-, speziell Jagdhundehaltern ist
nicht direkt méglich. Dies liegt im besonderen in der Tat-
sache begrindet, daf als Hauptaufgabe eines Jagdhundes seine
jagdtiche Arbeitsfunktion geéehen wird, die beim Nichtge-
brauchshund vollkommen entf&11t. Darliber hinaus besteht bei
Jagdhunderieine enge Interdependenz zwischen der Arbeits-

und der Sozialfunktion. Durch den Erlebniswert, der wHhrend
der Jagdbegleitung des Hundes entsteht, erfihrt die Sozial-
funktion des Jagdhundes einen zusdtzlichen Inhalt. Diese be-
sondere Komponente wird in g1é1cher Richtung wie der Jagd-
gebrauchsnutzen verstidrkt, wenn der Hund auBergewtdhliche
Jjagdliche Leistungen, wie z.B. gute SchweiBarbeit, Totver-
bellen etc. {vgl. Abschnitt 3211 ), vollbringt; sie wird
geschwdcht, wenn der Hund "Untugenden® (vgl. Abschnitt 3211 )
zeigt.

Aus einer im November 1975 in der BRD durchgefihrten Repri-
sentativumfrage geht hervor, daB 79 % der insgesamt gehal-
tenen Hunde in Deutschland (ca. 4 Millionen) "einfach als
Haus- und Familienhund" fungiertenl). Es darf deshalb ange-
nommen werden, daf der allgemeine Teil der Sozialfunktion,
d.h. die Existenz als Freizeitkamerad, auch bei Jaadhunden
eine nicht geringe Bedeutung besitzt.

17°% der in der obengenannten Stichprobe Befragten gaben
an, daB sie ihren Hund speziell als Wach-, Schutz- und Hof-
hund halten.

Als weitere Motivation, die flir das Halten eines Jagdhundes
eine gewisse Bedeutung hat, g¢ilt der Wille zum Ausdruck der
Zugehtrigkeit seines Herrn zur Gruppe der "waidgerechten" Jiger.
Ein Jdger, der niemals einen Jagdhund hdlt bzw. halten will,
wird von vielen seiner Gruppen-Mitglieder als deviant im

1) IFAK Institut fur Absatzforschung Andreas Ketels:
Der Deutsche und sein Hund, Reprdsentativ-Erhebung, im
Auftrag des SPIEGEL-Yerlages Hamburg, Wiesbaden 1975,
5. 6 (im folgenden zitiert als: IFAK-Studie)
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Hinblick auf die Gruppennorm angesehen, die besagt, daf
zum waidgerechten Jagen ein brauchbarer Jagdhund gehtrt.
Das voribergehendp Nichthalteri#ines Jagdhundes aufgrund
ungeeigneter #uBerer Umstinde wird dagegen eher noch tole-
riert. Die Intensitit dieses Motivs ist schwer zu bestim=
men, empirische Forschungen deuten jedoch darauf hin, daB
Motive ganz allgemein in starkem AusmaBe gruppenbedingt
sindl), auf jeden Fall einen erheblichen Einflup auf das
psychclogische Feld eines Individuums besitzen.

Wie bei den im vorhergehenden Abschnitt behandelten mep-
bzw. quantifizierbaren Nutzenarten versucht der potentielle
Nachfrager auch bei den hier ais nicht-meBbar bezeichneten
Komponenten nicht deren Total-, sondern stets den subjektiv
zu erwartenden Grenznutzen festzustellen. Es ist evident,
dap der Grenznutzen eines zweiten, dritten usw. Hundes auch
beziiglich der nicht-meSbaren Funktionen nur ausnahmsweise
gleich groB wie der des arsten Hundes eines Jigers sein
wird (vgl. hierzu Abschnitt 23 },

Weiterhin stellen bestimmte Merkmale des Exterieurs dann
eigenstindige Wertkomponenten dar, wenn eine Vielzahl von
Nachfragern auyf das Vorhandensein 50laher meist rassetypischen
Kennzeichen "Wert" legt. Daflr sind in der Regel von den
Zuchtvereinen bestimmte Standards definiert worden, Dies
betrifft im wesentlichen die Faktoren Formwert, Haarwert
und Farbe - kurz: das duBere Erscheinungshild des Tieres.

Diese HuBeren Merkmale sind - wie die Eignung des Hundes hin-
sichtlich der vorher erwdhnten Funktionen - Eigenschaften

des Hundes, die allgemein geschdtzt und deshalb auch nachge-
fragt werden. Der Grad ihres Vorhandenseins bzw. Fehlens

ist damit preiswirksam.

1) KATONA, George, a.a.0., S, 130
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Yon den bisher in diesem Abschnitt genannten Wertkomponenten
ist der sogenannte Liebhaberwert zu unterscheiden. Er beruht
nicht oder nicht in dem AusmaBe auf einem allgemein geschitz-
ten Merkmal des Objektes, sondern vielmehr auf einer beson-
deren affektiven Beziehung eines Individuums gegeniiber einem
bestimmten Hund {subjektives Affektionsinteresse).

Zur Unterscheidung des Liebhaber-Wertes von den anderen
Wertkomponenten ist u.a. der Zeitpunkt der Betrachtung wich-
tig. Der Liebhaber-Wert kann erst - um einen Begriff aus

der Investitionstheorie zu verwenden - im Zeitpunkt t+l ent-
stehen, nachdem also ein bestimmter Hund perstnlich bekannt
ist; die anderen Wertkomponenten hingegen sind bereits im
Zeitpunkt t, vorhanden, wenn dieser ganz bestimmte Hund noch
nicht bekannt ist. Diese anderen Wertkomponenten werden -

im Gegensatz zu einem individuellen Affektionsinteresse -
eben allgemein bzw. von einer Mehrzahl von Nachfragern ge-
schitzt und sind damit auch nachfrage- und preiswirksam.
Gleichwohl kann auch die Komponente "Liebhaber-Wert" nach-
fragewirksam werden und sich in der Zahlung eines liberhih-
ten Preises niederschlagen, wenn der Betreffende sein Lieb-
lings=Stlick nicht zum normalen Preis erhalten kann.

3214, Die Machfrage zur spateren Fremdbedarfsdeckung

Bei der Aufzucht und Ausbildung des Jagdhundes ist mituntar
eine Arbeitsteilung anzutreffen. Der Jdger, der wegen Mangel
an . Zeit oder Erfahrung seinen Hund nicht selbst ausbilden
kann oder will, kann ihn entweder von Dritten ausbilden las-
sen (als Lohnarbeit) oder sich einen fertig ausgebildeten
dJunghund kaufen. Im letztgenannten Fall entsteht eine zu-
shHtzliche marktwirksame MNachfrage, indem der Fremd-Ausbii-
der einen bzw. mehrere Welpen zum Zwecke der Ausbildung und
spadterem Weiterverkauf erwirbt, ohne daB dér in der Regel zu
jedem Zeitpunkt bereits den Kiufer kennt. Es handelt sich
hier um eine Zwischennachfrage.
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Der Ertrag ergibt sich aus voraussichtlichem VYerkaufspreis
des Hundes minus Aufwand aus den Kosten fiir Anschaffung,
Ausbildung, Unterhalt und Gebiihren wghrend der Ausbildungs-
zeit. Dazu wird der Ausbilder in diesen F&llen sein allge-
meines unternehmerisches Risiko aus der Verdnderung von Ko-
sten und Verkaufspreisen sowisz spezielle Einzelrisiken, die
sich beim heranwachsenden Hund wegen z.B. ungeniigender Yer-
anlagung, Fehlbildungen, Krankheit und Tod, ergeben kdnnen,
einschatzen miissen.

Wird ein Welpe bzw. heranwachsender Hund dem Ausbilder vom
Eigentlimer nur zum Zwecke der Abrichtung zeitweilig Uberlas-
sen, braucht der Ausbilder hingegen kein Risike zu tragen -
dies verbleibt vell beim Eigentumer. Derartice Bedincungen
sind fOblicherweise in den Abrichtunos-Vertricen enthalten,
Als charakteristisch ist flr beide Arten der Fremd-Ausbil-
dung anzusehen, daB die auszubildenden Hunde bei ihren Ab-
richtern in der Regel keine Funktjonen wie die 3ozial-,
Zugehtrigkeits~, Schutz- oder auch Arbeitsfunktion zu er-
fiiTlen haben. Der Ausbilder betrachtet den Hund als Aushil-
dungsobjekt, das Aufwand verursacht, Den Verzicht auf Frei-
zeit bzw. sonst in dieser Zeit mdgliche andere Beschdfti-
gungen wird er leisten, wenn der Nutzen aus der (Fremd-)
Ausbiidung - der hier prinzipiell nur aus seinem geldlichen
Ertrag bestehen kann, weil andere Nutzenarten weitgehendst
gntfallen - eine bestimmte Mindesththe erreicht. Das zur
Zeit verlangte Abrichtehonorar liegt demgemdB recht hoch.
Neben verauslagten Kosten fir Haltung und Betreuung, Ge-
biihren etc. beinhaltet es im wesentlichen den Arbeitsauf-
wand des Ausbildeprs. Entsprechend hoch 1iegen auch die Preis-
ferderungen der Ausbilder, die die Abrichtung als unterneh-
merisches Handeln betreiben. Zu einem gewissen Teil sind
soiche Preisforderungen sicherlich auch als eine Art Erfolgs-
honorar anzusehen, das dem Fremdausbilder gern zugestanden
wird, denn bekanntlich ist der Zejteinsatz jedes Ausbilders
nicht gleich wirkungsvoll.
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Zusammenfassung der Nutzenarten

Nechdem der potentielle Nachfrager die quantifizierbaren
und nicht-quantifizierbaren Ertrige bzw. Nutzen sowie die
den einzelnen Nutzenarten direkt zurechenbaren Kosten ge-

schdtzt hat, kannh er den

erwarteten

Grenznutzen,

den ihm das Tier in allen seinen Funktionen insgesamt
stiften wird, einschitzen., Von dieser Gréfe, die in der
Direktkostenrechnung als Deckungsbeitrag (Bruttoertrige
»/« funktionsabh&ngige Kosten) bezeichnet wird, bleiben
dann noch diejenigen Kosten zu subtrahieren, die fir alle
Funktionen sozusagen gemeinsam anfallen (indirekte Kosten)
und deshalb den einzelnen Leistungsarten bzw. Funktionen
nicht direkt zurechenbar sind.

Dieser Zusammenhang kann durch das folgende theoretische
Schema dargestellt werden.

Obersicht 4: Schematische Darstellung der Nutzenkomponenten
des Jagdhundes und deren Kosten

Nutzenkomponente | Brutto- direkte funktionsbezo-
Ertray Kosten geher Deckungs-
beitrag
Jagdgebrauch quantifizierb.] quantifizierb.| quantifizierh.

Sozialfunktion
Schutzfunktion

Zugehtrigkeits-
funktion

Zuchtwert
Extericur

nicht direkt

quantifizierb.

nicht direkt

quantifizierb,

nicht direkt

guantifizierb.
quantifizierb.

nicht direkt

guantifizierd,

keine (oder
geringe)

keine (oder
geringe)

keine (oder
geringe)

quantifizierb,

keine {oder
geringe}

nicht direkt
quantifizierb.

nicht direkt
quantifizierb.

nicht direkt
quantifizierb.

quantifizierb,

nicht direkt
quantifizierb,

1) Es handelt sich hier um die allge-
meinen Kosten der Haltung. Wie in
Abschnitt 3211,

erwahnt,

konnen diese

Gesamtdeckungs-
beitrag 1
Indirekte Kosten

(et

gesamter Netto-

unter die direkten Kosten des Jagd-
gebrauchs subsumiert warden, wenn
diese Funktion die wichtigste ist,
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In vorstehender Ubersicht 4 wurde der Probiemkreis der Fremd-
ausbildung (Abschnitt 3214.) nicht mit berlicksichtigt, da es
sich nur um eine Zwischennachfrage handelt, bei der sich
prinzipiell keine weiteren Nutzenkomponenten als die der Ge-
winnerzielung des Ausbilders ergeben.

322, Die Entstehung der wirksamen Nachfrage

3221, Der Kapitalwert als Entscheidungskriterium

In Abschnitt 321 wurde bereits festgestellt, daB ein Jagd-
hund als Investitionsobjekt betrachtet werden kann. Zum Er-
tragswert im eigentlichen Sinne gelangt man dann, wenn die
fifr die zuklinftigen Perioden geschétzten gesamten Nettoer-
trdge auf den Zeitpunkt der Bezahlung (Anschaffung) des
Jagdhundes diskontiert werdenl). Der Nachfrager, der die
Verteilhaftigkeit einer Investition fiir seine Absichten
errechnen will, subtrahiert vom so gefundenen Ertragswert
die Anschaffungsausgaben des Jagdhundes. Verbleibt nach
dieser Rechnung eine positive Differenz - die als positiver
Kapitalwert bezeichnet wird - Tohnt sich fir
inn die einzelne Investition®).

Nun ist aus mehreren Grinden kaum anzunehmen, daB jeder po-
tentielle Kiufer vor jedem méglichen Kauf eines Jagdhundes
die Zahlenwerte auf die beschriebene Weise mathematisch-
exakt, d.h. als Mittelwerte alternativer Erwartungen
ermittelt, sie in ein Schema oder eine Formel einsetzt

und alsdann aufgrund dieses rechnerischen Resultats

1} Da der Ertragswert sinnvollerweise nur fiir bereits arfah-
reng spezialisierte Jagdhunde errechenbar ist, d.h. die
anzusetzende (Rest-)Leistungsdauver kaum mehr als 5-6 Jahre
betragen kann, wird man - unter der Annahme eines normalen
Diskontierungs-ZinsfuBes = (etwa dem Marktzins fiir mittel-
fristige Anlagen) - auch im theoretischen Fall wegen der
chnehin grofen Unsicherheit der Ertragswerte - auf diese
relativ unbedeutende Teilrechnung verzichten kinnen.

2) Der Kapitalwert stellt damit das Entscheidungskriterium flir

eine Investition dar - hier flir den Kauf eines Jagdhundes.

Mathematisch 148t sich der Zusammenhang wie folgt darstellen:

n wobei K = Kapitalwert,
K, =Z E-A, . E; = Ertrige der Periode i (i=
=1 4 AO = Anschaffungsausgaben
q =1+ Tgﬁ {p= Kalkulations=
zinsfup)

sind.
Vgl. SCHNEIDER, Erich: Hirtschaftlichkeitsrechnung, Tibingen
und Zlirich 1966, S. 15 ff.

.n}
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die Entscheidung trifft, - er macht dies woh! ebenso selten wie
der Haushaltsvorstand oder der kleine Gewerbetreibende.

Wie aus der Ubersicht 4 hervorgeht, ist der gesamte Er-
tragswert bei Jagdhunden nur mit groBen Schwierigkeiten di-
rekt quantifizierbar., Trotzdem wird der potentielTe Nachfra-
ger - wenn er eine echte Entscheidung zu treffen hat - einen
gedanklichen ProzeB in der beschriebenen Sequenz, der zumin-
dest als Resultat den Ertragswert in Form einer ungefihren
ZahlengridBe hervorbringt, vornehmen. Dieser dabei erzielte
Wert kann nur zufillig mit einem tatsHchlichen Ertragswert
bereinstimmen, liefe sich ein solcher ex ante fberhaupt
exakt ermitteln. '

Echte Entscheidungen werden jedoch nur gelegentlich gefdllt;
meistens trifft man auf Routine- oder habituelles Verha]tenl),
d.h. die Wirtschaftssubjekte tun das, was sie vorher in ver-
meintlich #hnlichen Situationen auch schon getan haben.bzw.
sie verhalten sich so, wie sich andere Mitglieder ihrer Grup-
pe in dhnlichen Féllen verhalten, denn habituelles VYerhalten
kann auch gruppenbestimmt seinz).

So wird z.B. als Preis flir das Decken der Hindin Ublicher-
weise 1 Welpe bzw. ein Entgelt in HBhe eines Welpenverkaufs-
erltses vom Anbieter (Ridenbesitzer) verlangt und vom Nach-
frager (Besitzer der Hiindin) anstandslos bezahlt. Fast ge-
nauso verhdlt es sich beim Preis eines Welpen. Preisverhani-
lungen im eigentlichen Sinne finden dabei kaum statt. Es wer-
den in gewohnter Weise Faustregeln als typisches Merkmal ha-
bitueller Yerhaltensweisen angewandt.

$011 hingegen ein fertig ausgebildeter, teurer Jagdhund an-
geschafft werden, verdndert sich die Struktur des psycholo-
gischen Feldes des potentiellen Kiufers eher. Aus empiri-

1) KATOMNA, George, a.a.,0., S. 57
2) ebenda, 5. 80
3} ebenda
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schen Untersuchungen geht herver, daB echie Entscheidungen,
d.h. auch systematische Kosten-Nutzen-Analysen, bei Objek-
ten mit grbferen Ausgabensummen haufiger anzutreffen sindl).

Als Normalfall komplexer Entscheidungssituationen darf wohl
angenommen werden, dap bestimmte Teilaufgaben habituell,an-
dere hingegen als echte Entscheidungen reflektiert geldst
werden. So wird wohl in den meisten Fdilen, wenn iber eine
migliche Anschaffung eines Jagdhundes befunden werden soll,
eine Art Kapitalwert geschdtzt, d.h. der potentielle Kdufer
versucht, den Gesamtnutzen des betreffenden Hundas - bzw.
mehrerer alternativer Hunde - zu schdtzen und ihm die not-
wendigen Anschaffungskosten gegenliberzustellen, um zu sehen,
ob"es sich flir ihn lohnt",

Wie bereits im Abschnitt 321 ausgeflhrt wurde, soll hier un-
ter dem Begriff Gesamtnutzen eines Jagdhundes die Zusammenfas-
sung der Nutzenstiftungen aus seinen verschiedenen Funktionen
(Nutzenarten) einschlieBlich seines direkt quantifizierbaren
Ertragswertes (Grenzproduktes) verstanden werden.

Im Preis-Mengendiagramm (Darstellung 1)} determiniert dann der
Gesamthutzen eines bestimmten Hundes z.B. den Punkt E1 auf der
Nachfrage-Kurve, der aussagt, dap der Nachfrager fir den ange-
botenen Hund aufgrund seiner individuellen Wertvorsteliun-
gen, Einsatzmiglichkeiten, Budgets und, weil er z.B. bereits
einen Hund hat, hSchstens 500 OM auszugeben bereit ist, aber -
da sein Vorteil dann noch griéBer wird - miglichst wendger,
Kestet der Hund mehr, wird er ihn nicht mehr erwerben wellen.

3222. Die Gestalt der Nachfragekurven von Jagdnunden

In Abschnitt 24 wurden bereits die allgemeinen Voraus-
setzungen fiir die Entstehung einer Nachfrage erbrtert. In
den diesem Abschnitt vorausgehenden Abschnitten des Haupt-
kapitels 3 sind dazu spezielle Faktoren beschrieben, die
die Nachfrage ven Jagdhunden bestimmen bzw, wesentlich be-
einflussen.

1) KATONA, George, a.a.C., S. 80
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Weitere Einfliisse ergeben sich aus den Entwicklungen des
Budgets der Nachfrager im Zeitablauf, aus den Faktoren also,
deren Wirkung mit der Einkommenselastizitdt ausgedrilckt wer-

den kann.

Zundchst soll jedoch auf die kurzfristige Nachfragestruk-
tur Bezug genommen werden. Empirische Untersuchungen liegen
freilich nicht vor, so daB die Form einer Nachfragekurve
auf den einzelnen Jagdhunde-Teilmirkten nicht exakt zu er-
mitteln ist, sondern nur anndhernd eingegrenzt werden kann.

Da die Substitutionsllcken zwischen den Funktibnsgruppen
(Teilmdrkten) Vorstehhunde, Stéber- und Buschierhunde, so-
wie fiir viele Jdger auch Erdhunde aufgrund der meist vor-
handenen Viel~ bzw. Mehrseitigkeit der Anltagen und Leistungen
relativ klein sind, ist zu vermuten, daf die Prejs-Elasti-
zitdt der MNachfrage im relevanten Bereich auf diesen Teil-
mérkten vergleichsweise grdBer ist als die zwischen z.B.

den Gruppen Vorstehhunde und SchweiBhunde. Auf kleineren
Markten, wie dem der SchweiBhunde, wird die Nachfrage daher
weniger elastisch sein. Neben der Mdglichkeit, statt eige-
ner im Bedarfsfalle die Jagdhunde Dritter einsetzen zu kén- .
nen, haben die potentiellen Nachfrager auf allen Teilmdrkten
die Wahl zwischen Kauf, "Eigenproduktion" oder Fremdnutzung
eines Jagdhundes, so dal obere Preisgrenzen angenommen wer-
den kidnnen, d.h. bei sehr hohen Preisen eine sehr hohe
Preiselastizitdt.

Darstelfung 6§
Relative Unterschiede der Preiselastizitdten
der Nachirage belvielseitig und einseitigeinsetz._

Prais baren Jagdhunden

spezialisierte Jogdhunde

~
“~ {i.efseirige Jagdhunde
Y

[} = Menge
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Nur hoch in seltenen F&llen wird die Jagdauslibung heute 1in
Deutschland eine im betriebswirtschaftlichen Sinne rentier-~
liche Tdtigkeit sein. Normalerweise liegen die gesamten Auf-
wendungen und Ausgaben fiir die Jagd weit Uber den betriebs-
wirtschaftlichen Ertrigen aus dem Absatz von Wild,

So gibt WEIGER &ls geschdtztes durchschnittliches Verhdltnis
zwischen Ertrag und Aufwand zus der Jagdwirtschaft in Deutsch-
land die Relation 1:6 anl).

SEUSTER beschreibt eine iiber 23 Jahre gefihrte Jagdkosten-
Rechnung eines Niederwildreviers, bei dem wihrend der letzten
Pachtperiode bis 1974 die aufgeflhrten Ausgaben noch knapp
zur HE1fte durch den Erlts aus Wildpret gedeckt werden konn-
te, Dabei wurden der Aufwand flr Transport und Zeit noch
nicht berUcksichtigtz). Das bedeutet, daB der durchschnitt-
liche Jiger als Revierinhaber einen Teil des Einkommens,

das er aus anderen Quellen erzielt, flr den Jagdbetrieb aus-
geben mug - dfes wird in der deutschen Jigerschaft durchaus
anerkannt, denn schon seit Tangem gilt hierzulande die Jagd
nicht als Beschdftigung zum Erwerb von Wildpret bzw. Er-
ldsen aus dessen Verkauf.

Damit hesteht eine Beziehuny zwischen Jagd-Ausgaben und
disponiblen persinlichen Einkommen3 des Jégers. dJe hbher
dieses Einkommen, umso hdher kdnnen ceterts paribus die Aus-
gaben fir die Jagd insgesamt werden.

Steigt das allgemeine VYolkseinkommen, ergibt sich tei einer
Einkommenselastizitdt der Nachfrage nach Freizeitangeboten
von groBer als 1 ein auch relativ groBeres Teil-Budget fiir

1) WEIGER, Eberhard: Artikel: Jagd, in HDSW, Bd. &, Stuttgart,
Tiibingen, GBttingen 1956, S. 409 - 413

2} SEUSIER, Horsi: Kestenrechnung (Einnahme-Ausgabe-Rachnung)
fiir ein: Niederwildrevier, Manuskript 1575, 5. 8

3) Unter disponiblem Einkommen wird der Teil des Bruttoc-Ein-
kummens einey Ferson ciw. eines Haushaltes verstanden,
der als Residualgridpe aus der Differenz von Netto-Ein-
kommen und fiy die Haushaltsflhrung notwendigen Ausydben
ibrig bleibt.
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die Jagd-Ausgaben., Die Ausgaben fir den Jagdhund sind Teil
der gesamten Jags-Ausgaben.

Un die Frage der Einkommenselastizitdt genauer beantworten
zu k@innen; mipten allerdings empirische Studien dber die
soziologische Struktur der Jégerschaft als Teil der gesam-
ten Gesellschaft sowie lUber deren spezielles Nachfragever-
halten vorliegen. Solche Untersuchungen sind derzeit leider
nicht verngbarl); es liegen lediglich Statistiken idber die
Zugehdrigkeit von JHeern zu pestimmten Berufsaruppen vor,
Wihrend das disponible perstnliche Einkommen bej gegebenem
Brutto-Einkommen kurzfristig als relativ konstante Grife
angesehen werden kann, bleibt die Aufteilung dieses dispo~-
niblen Einkommens in seine Teil-Budgets (z.B. fUr Jdagd, Auto,
Urlaub ete,) selbst in kurzfristiger Sicht nicht notwendi-
gerweise konstant. Aus den in den vorhergehenden Abschnitten
beschriebenen Grinden kinnen sich bereits kurzfristig &n-
derungen ergeben. Langfristig dndern sich mit grifter Wahr-
scheinlichkeit hingegen fast alle Parameter, die in einer
kurzfristigen Betrachtungsweise aus methodoloegischen Griin-
den konstant gehalten werden (ceteris paribus-Klausel).

GemdB einer plausiblen Hypothese verwendet der Mensch sein
Einkommen deravt, daf er damit den gréRtméglichen Nutzen
erzielen kann, d.h. er wird es so auf jede seiner Ausgaben-
Kategorien aufteilen, bis der Grenznutzen flir jede aufge~
wendete Geldeinheit gleich grop 1st2). Solche Entscheidun-
gen werden dann getroffen, wenn das Individuum eine neue
Lage empfindet, so daf sich sein psychologisches Feld verin-
dert {(vgl. Abschnitt 23 ). Das heiBt, auf 1%ngere Sicht

1) Obwohl keine exakten empirischen Untersuchungen Uber die
Einkommenselastizitit der Nachfrage flr Jagd-Ausgaben vor-
lTiegen, kann wohl dus dem deutlichen Unterschied des rela-
tiven Anstiegs der meisten Jagdpachtpreise und dem des
Volkseinkommens eine Einkommenselastizitdt der gesamten
Jagdausgaben von griBer als 1 vermutet werden. Potentiell
ist damit ebenfalls eine solche flr Teil~Auysgaben wichti-
ge Art mbglich, bei Jagd-Hunden wird dies durch die tat-
sichliche Preisentwicklung jedoch nur teilweise bestitigt.
Vgl. TABEL, Carl: Artike!: Die Gestehungskosten eines fer-
tigen, vielseitigen Jagdgebrauchshundes, in: Der Jagd-
gebraschshund, Nr. 11, November 1973, 5. 211

2) Denn sonst wilirde es sich fir ihn lohnen, eine Mark aus Ver-
wendung 1 abzuzweigen, um damit in Verwendungsmdglichkeit
2 zu gehen, weil er dort einen Grenznutzen pro Mark z.Zt.
noch groger als in 1 einschditzt. Vgl. LIPSEY, R.6., a.a.0.,
$. 182 f, (Hypothese der Totalnutzen-Maximierung).
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sind Substitutionen, wie sie bereits oben bei der Preiselasti-
zitit erwdhnt wurden, eher zu erwarten - und von depr Angebots-
seite auch {leichter) zu realisieremals kurzfristig. Eine
jangfristige Machfragekurve bei Jagdhunden wird daher auf-
grund der griBeren Substitutionsmdglichkeiten ceteris paribus

flachar verlaufen.

33, Die Ejemente der Angebetsfunktion von Jagdhunden

Die aligemeinen Ziele, die einem Marktangebof zugrundeliegen
bzw. mit ihm verfolgt werden, wurden bereits in Abschnitt

25 beschrieben. In Abschnitt 31 wurde dargestellt, welche
Beweggrlinde zy einer in der Gruppe der Jdger charakteristi-
schen Einstellung hinsichtlich der VYerfolgung Gkonomischer
Zielsetzungen bei der Jagd und damit in Zusammenhang stehen-
der Tétigkeiten baigetragen haben. Daraus ergab sich die Fol-
gerung, daB produktbezogene Zielsetzungen beim Angebot ven
Jagdhunden eine besondere Bedeutung haben.

Letzteres wird noch deutlicher, wenn man sich die urspriing-
Jichen Motive eines Jigers, der Hundezuchi betreibt, in Evr-
innerung ruft: Ein Jiger betreibt die Zucht und Ausbildung,
um stindig einsatzfihige und brauchbare Hunde zum Jagdein-
satz zur Verfigung zu haben. Bei der Zucht fallen aber in
der Regel mehr geeignete Welpen an, als der Zlichter selbst
ausbilden und halten will. AuBerdem wird meist nicht nur eine
reine Nachzucht als Selbstzweck betrieben, sondern es wird
beabsichtigt, mit der Zucht eine Qualitdisverbesserung des
Exterieurs und der jagdlichen Anlagen und Leistungen zu er-
zielen. Dies erfordert u.a. Beobachtung der Nachkommen und
selektion, Die Abgabe von Welpen an andere Jéger dient ein-
mal den Zwecken der Beobachtung der Nachkemmen aus ziichteri-
schen Griinden, zum anderen erlaubt das dafir eingenommene
Entgelt einen gewissen Kostenausgleich,
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Im Gegensatz zur Herstellung gewerblicher Giiter war also
das urspringliche Ziel der..eigentlichen Zichtung

von Jagdhunden nicht primsr das Einkommensmotiv - das geht
aus allen Oberlieferungen hervor.

Im Laufe der Zeit entwickelte sich jedoch auch bei Jagd-
hunden eine zunehmende Arbeitsteilung. Heute kann zumindest
d priori nichts genaues darliber ausgesagt werden, ob und
wie bedeutsam eoder eventuell gar dominant das Gewinnmotiy
bei den Zichtern ven Jagdhunden ist, Die eigene, nicht als
repridsentativ geltende Befragung mehrerer ZUchter erbrachte
hier eine Streuung liber die volle Breite der Miglichkeiten.
Eine Mehrheit war jedoch der Ansicht, daB das Gewinnmotiv
bei ihnen durchaus eine Roile spiéle. Bei denjenigen Jigern,
die Jagdhunde fiir Dritte ausbilden, wird angenommen werden
kénnen, daB die Gewinnmotivation hingegen in aller Regel die
dominante ist (vgl. Abschnitt 3214 ).

Das offene Verfolgen gewinnorientierter Zielvorstellungen
wird jedoch in der deutschsprachigen Jigerschaft aufgrund
des dort herrschenden spezifischen psychologischen Klimas
nicht unbetrdchtlich erschwert.

Wenn nun produktorientierte Ziele einen bedeutsamen, falls
nicht dominanten EinfluB auf das Angebot von Jagdhunden ha-
ben, kann eine eindeutige Beziehung zwischen (Grenz-}Kosten
der Produktion eines dagdhundes und der angebotenen Zahl

der Welpen und Junghunde zu bestimmten alternativen Preisen
zumindest nicht mehr in dem MaBe bestehen, wie es flr ein
normales Anbieterverhalten in Abschnitt 25 dargelegt wurde.
Daraus ergeben sich mehrere Konsequenzen:

- Die Preisuntergrenze kann nicht mehr aufgrund von Kosten~-
grdpPen ermittelt werden.

- Die angebotene Zahl der Jagdhunde kann nicht wie in Dar-
stellung 2 durch Obereinstimmung von Grenzkosten und
Preis bestimmt werden, selbst wenn die Kosten der Er-
zeugung, Aufzucht und Ausbildung genau bekannt sind.
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- Das Angebot kann bereits bei sehr niedrigen Preisen be-
ginnen.

- Die Wirkung der sonstigen EinfluBgrofen auf den Preis
und die angebotenan Mengen eines Gutes,wie die Preise
yon Beziehungsgiitern, Produktionsfaktoren wird geringer
sein,als es bei betriebswirtschaftlicher Betrachtungs-
weise erwartet werden kann.

Die Struktur des Angebots von Jagdhunden muf damit als thiao-
retisch nicht eindeutig bestimmbar gelten, wenn das Ubliche
Instrumentarium wirtschaftswissenschaftlicher Theorien be-

nutzt wird. Das Verhalten der Anbieter von Jagdhun-

dan wird daher in bescnderem MaBe durch habituelle Verhal-
tunsweisen geprégt sein. Es wurde bereits im vorangegangenen
Abschnitt erwiihnt, daB die Anbieterpreisforderdngenz.B. bej Wel-
pen relativ starren Gewohnheitsregeln folgen.

Auf den Teilmirkten der ausgebildeten und #lteren Jagdhunde
sind habituelle Verhaltensweisen ebenfalls verbreitet, doch
erfolgt hier hdufig eine deutliche Spezifizierung, indem die
Situation zumindest iiberschldgig beurteilt wird.

Trotzdem kSnnen,ihnlich wie bei der Herleitung der Nachfrage-
Kurve im vorhergehenden Abschnitt, BegrenzungsmaBe einer
wahrscheinlichen Struktur der Angebots-Kurve abgeleitet wer-
den, ohne daB freilich eine Beziehung zu Kosten hergestellt
werden kann. Diese Kurve kann danp nur noch als aneinander-
gereihte Sammlung alternativer Angebotsmengen bei unter-
schiedlichen Preisen interpretiert werden.

Die Prejselastizitdt des Angebots ist kurzfristig auf allen
Teilmdrkten relativ gering, weil das Angebot im Grunde nur
durch die VYermehrung vergrdBert werden kann.

Die biologische Vermehrungsrate bestimmt dann zusammen
mit den Normen der Zuchtordnungen die obere Grenze der
Elastizitit des Angebots, d.h. der mégiichen Angebotsaus-

weitung bei einer [erwarteten) PreiserhShung auf mitt-
lere und Tadngere Sicht.
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34, Bitdung und Funktion echter Marktpreise

341. Das Zustandekommen der Preisvereinbarung

Nachdem der Nachfrager entsprechend seiner Wertvorstellungen
und Budgetbegrenzungen eine bestimmte Kategorie Jagdhunde
ausersehen hat, wird er sich iiber das verfigbare Angebot in-
formieren. Werden mehrere ihm gleichwertig erscheinende Hun-
de angeboten, wird er den preiswertesten Hund auswihien.

Dies ist zundchst eine theoretische Hypothese. Es wurde be-
reits beschrieben, daB die Homogenitdt des Gutshegriffes

auf dem Jagdhundemarkt nicht gegeben ist, sondern eine natiir-
liche Produktdifferenzierung vorherrscht. In diesem Sinne

ist kaum ein Hund einem zweiten vé1lig gleichwertig. Homo=
genitdt ist aber durchaus ein relativer Begriff. Wenn ein
Nachfrager z.B. einen durchschnittlich veranlagten Welpen
erwerben will wund auBer dem erwarteten Jagdgebrauch keine
andere migliche Funktion oder Eigenschaft des Hundes bewer-
tet sowie hinsichtlich duBerer Merkmale indifferent ist,

d.h. die natirlichen individuellen Unterschiede beeinflussen
seinen Wahlakt nicht, wird er die entsprechenden Angebote

als homogen betrachten., In dieser Sichtweise wire die Markt-
form dann als die der "Vollkommenen Konkurrenz" zu beze1chnen,
denn ihm gegenlber konnen die Anbieter nur noch mit fhrem
Preis konkurrieren. Ein sich so verhaltender Nachfrager wird
aber wohl eine Ausnahmeerscheinung sein.

Der Anbieter miBt seinerseits den thm vom Nachfrager gebote-
nen Preis an seinen Vorstellungen. Stehen ihm mehrere Nach-
frager gegenlber, die er hinsichtlich ihrer Eigenschaft ais
jagdliche FUhrer seines 'Hundes als gleich gut betrachtet
(produkthezogenes Ziel), wird er mit dem Meistbietenden
handeiseinig. ‘
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Das Verfahren des Zuschlages an den Meistbietenden wird prak-
tisch nur in eingeschrinktem MaBe angewandt, weil die pro-
dukthezogenen Ziele eine starke Rolle spielen. Die Zichter
sind in der Regel daran interessiert, ihre eingetragenen
Weipen nur an gute Flhrer abzugeben, damit das Image inres
Iwingers erhalten bleibt bzw. verbessert werden kann, d.h.
die Eundeflihrer werden eben oft nicht als von gleicher Quali-
tit angesehen, so daB unterschiedliche Preisgebote der Nach-
frage oft nur einen geringen EinfluB auf die Entscheidung
ausiiben {vgl. auch Abschnitt 3i2}.

Die Anbieter beachten hier meist auch in stdrkerem MaBe als
auf anderen Mirkten das Prinzip der Sicherheit vor dem der
Gewinnerzielung. Auf evtl. mégliche hthere Einnahmen wird.
verzichtet, um sich nicht der Kritik dev Devianz von den
Normen seiner Gruppe (der Jdger)auszusetzen. Die Norm besagt
in diesem Falle, dap die Jagdhunde-Zucht Teil der Jagd blei-
hen soll, und wie bei dieser ein rechter Jéger nicht primér
nach Gewinn streben sollte (vgl. Abschnitt 33)., Diese Tat-
sache beeintrichtigt wohl das AusmaB der effektiven Wirksam-
keit, jedoch nicht die prinzipielle Giiltigkeit des erwerbs-
wirtschaftlichen Prinzips, welches besagt, daB ein Ertrag
mit méglichst geringem Aufwand zu erzielen versucht wird,
bzw. ein bestimmter Aufwand eiver hichstmiglichen Ertrag
bringen soll.

bs es auf dem Jagdhunde-Markt keine Zwischenhandeisstufe
gibt, erfolgen die Verhandlungen zwischen Produzentund Nach-
frager direkt. Besteht zwischen den Preisvorstellungen ein
Spielraum, hdngt der endlich gefundene Ausgleichspredis umso
mehr vom jeweiligen Verhandlungsgeschick der Beteiligten ab,
je enger der Markt flUr die betreffende Kategorie Jagdhunde
bzw. je abweichender die Individualleistung des Hundes vom
Durchschnitt ist.

Wie in Abschnitt 261 ausfihrlich dargelegt wurde, besteht
kein ursdchlicher Zusammenhang zwischen Kosten und Wertvor-
stellungen.
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Eine Preisvereinbarung kann lberhaupt nur zustandekommen,
wenn sich die Héhe der Preisvorstellung eines Anbieters mit
der des MNachfragers trifft. Wenn ein Individuum aufgrund
seiner sekunddren Wertvorsteilungen, seines Budgets und der
Struktur seins psychologischen Feldes fiir einen Jagdhund

im Zeitpunkt 1 nur einen Betrag bis zu x DM ausgeben will,
und der Anbieter filr diesen Predis nicht zur Abgabe bereit
ist, kommt ein Austausch nicht zustande. Eventuell wird eine
der beiden Seiten oder auch beide ihre Pldne revidieren,

wenn sich keine alternativen Verkdufer/Kdufer finden 1assenlh

Die Hohe der Wertvorstellungen des potentiellen Kdufers be-
stimmen nicht den Angebotspreis des Verkaufers, wie die
Existenz und HBhe der Kosten des Anbieters nicht die sekun-
ddren Wertvorstellungen eines Nachfragers bestimmen (vgl.
Abschnitt 32 ).

Diese grundsdtzlichen Gesichtspunkte sind zu beachten, wenn
die Frage betrdchtlicher Preisanhebungen eines bestimmten
Gutes untersucht werden soll. Je nach den gegebenen Verhalt-
nissen des betreffenden Falles kdnnen dabei verschiedene
Wirkungen entstehen.

Die nachfolgenden Abschnitte 35 und 36 werden auf diese
derzeit aktuelle Problematik Bezug nehmen. Verher soll je-
doch noch die Funktion echter Marktpreise beleuchtet werden.

342. Die Funktion echter Marktpreise

In einer Marktwirtschaft erfiil1t der Preis eine ATlokations-
funktion, d.h, die Produktionsfaktoren werden von den nach
Gewinn strebenden Anhietern so eingesetzt, daf als gesamt-
wirtschaftTiches Resultat die aktuellen Bedirfnisse wnd Win-
sche der Nachirager bestmogTich befriedigt werden kénnen.

1) Die Problematik der "Vorrats"- bzw. "lLagerhaltung®
K1rg 1m Abschnitt 4315 - Lagerhaltungskosten - be-
andelt.
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Die Marktpreise werden durch die sekundgren Wertvorstel-
Tungen der (Grenz-)Nachfrager und den Grenzkosten der {Grenz-)
Anbieter gemeinsam determiniert {vgl. Abschnitt 26 ). Grenz-
nachfrager und Grenzanbieter sind Teile ihrer jeweiligen Ge-
samtheit. Die Wirksamkeit dieser Zusammenhidnge ist im Fall
der Jagdhunde wohl prinzipiell ebenfalls gegeben, jedoch
durch die starke Produktbezogenheit und noch weitere psy-
chelogische Nebenbedingungen lUberlagert. Wie sich gerade am
Beispiel der durch eine Heterogenitidt gekennzeichneten Jagd-
hunde zeigt, muf der Begriff des "Gutes" operational defi-
niert werden, d.h. die Unterschiede sind zu systematisieren,
zu klassifizieren und entsprechend typischer Merkmalsunter-
schiede - gemessen mittels Substitutionsliicken - in Gruppen
bzw. Teilmdrkte zusammenzufassen, um zu aussagefdhigen Kon-
kiusienen gelangen zu k@nnen. Erst nach einer solchen funk-
tionalen Katalogisierung kann untersucht werden, welche
Funktienen die Preise bzw. Preisverinderungen auf den ein-
zelnen Teilmirkten ausiiben.

Nicht jedem einzelnen effektiv gezahlten Preis kann dabei
jedoch eine Alleckationsfunktion zugesprochen werden. Wie
wohl auf jedem griferen Markt sind gelegentlich vom allge-
meinen Durchschnitispreis immens starke Abweichungen fest-
ste1Ibér; dabei handelt es sich entweder um kurzfristige
Schwankungen auf dem Gesamtmarkt oder solche fiir einzelne
Geschifte. Kurzfristige Schwankungen grinden sich praktisch
nie auf Qualitdtsunterschiede oder Unterschiede in der Be-
wertung der Produkte durch die Ublichen {End-)}Abnehmer, son-
dern spiegeln die Auswirkungen von spekulativen Geschidften
wider; jhnen kommt keine Allokationswirkung zu.

Bei Jagdhunden gibt es vor allem eine andere Art errativer
Preisausschlige. Gelegentlich werden, ohne daR die Unter-
schiede in der Qualitdt des Hundes dies (oder nur zum Teil)
- im Yergleich zu anderen Tieren dhnlichey Qualitit - recht-
fertigen kdnnen, flir einzelne Tiere Summen gezahlt, die ein
Mehrfaches durchschnittlicher Preise betragen. Eine echte
Alleckationsfunktion kann von solchen Auspahmefdllen nicht
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ausgehen, wenn ein so hoher Preis offensichtlich nicht durch
die Eigenschaften des Hundes gerechtfertigt werden kann,
sondern z.B. Ausdruck eines “Liebhaber-Wertes" istl).

Es ist in diesem Zusammenhang interessant, daB Jagdhunde-
Versicherer Tiere in der Regel nur zu allgemein Ublichen
Durchschnittspreisen versichern, selbst wenn ein Kdufer einen
mehrfachen Preis gezahlt hatz).

Obwohl ein Preis von z.B. 20.000,-- DM ein tatsdchlich fir
einen Jagdhund gezahlter Preis sein mag , kann dennoch in
o.g. Fail nicht von einem Marktpreis gesprochen werden, denn
dieser Begriff impliziert bereits das Verhandensein efner
Allokationsfunktion, die eine vereinzelte errative Preiser-
scheinung nicht haben kann.

Eine Allokationswirkung und damit ein Marktpreis-Charakter
kann solchen Spitzen-Preisen erst dann zugesprochen werden,
wenn sie hdufig und wihrend eines ldngeren Zeitraumes re-
gistriert . und auf bestimmte Eigenschaften, dufiere Merkmale
oder Leistungen des Hundes zuriickgefilhrt werden kinnen -
und damit einzelne ZUchter zum Wechsel ihrer Hunderasse,
Ausbildungsweise, Zuchtziele veranlaPft werden bzw. entspre-
chende neue Ziichter auf dem Markt auftreten. Eine empirische
Priufung der Allokationswirkungen wird sich bei Jagdhunden
sehr schwierig gestaiten, weil sich besonders wegen der be-
tonten Verfolgung produktbezogener Ziele die einzelnen Ent-
scheidungsfaktoren nur schwer isolieren lassen.

Echte Markipreise unterscheiden sich von "simulier-
t en" Marktpreisen, die im Abschnitt 4 behandelt werden,
dadurch, dapB echte Marktpreise einmal gezahit worden sind,
wihrend simulierte lediglich anhand marktorientierter Kri-
terien geschdtzt werden. Beide sind jedoch - im Gegensatz

zu Gleichgewichtspreisen preistheoretischer Modelle - Markt-
preise im Sinne von Ausgleichspreisen.

1) Die Definition des "Liebhaberwertes" wurde in Abschnitt
3214 gegeben.

2) ¥gl. im einzelnen Abschnitt 45
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36. Das Problem der Inkorporation der mit dem Hunde an-
143Tich Aufzucht, Aushiidung und Haltung eingesetzten
Zeit in die Kosten- und Preisvorstellungen

Wie eben gezeiglt, hat die Wertvorstellung eines Individuums
bezlglich eines Gutes keine notwendige Beziehung zur Hihe
bzw. zum Fakt der darin enthaltenen Kosten; damit ebenso-
wenig dann zu einzelnen Kostenarten, wie z.B. Kosten fir
Kapitaleinsatz, Arbeitskraft, Management usw.

Die Aussage, daB ein Preis alle Vorleistungen (laufende Aus-
gaben} decke, aber nicht die aufgewendete Arbeitszeit, ist
also nichdt aus den Preisen bzw. Wertvorstellungen

zu deduzieren, sondern kann Jediglich als Ergebnis einer
Kostenanalyse auf der Anbieterseite interpretiert werden.

Der Nachfrager bezahlt nicht einen Preis bestimmier Hbhe,

weil in ihm bestimmte Kosten dieser und jener Art enthalten
sind, sondern weil er sich das nachgefragte Gut entsprechend
seiner Wertvorstellungen und den Eigenschaften des Gutes als
fiir ihn niitz1ich verstellt. Anderenfalls wlirde der Grenz-Nach-
frager dem Anbieter einen geringeren Kostensatz zubilligen

als z.B. ein Nachfrager, der sich in der graphischen Darstel-
Tung der Nachfragestruktur gemdpf Darstellung 1 1inks von ihm
befindet und z.B. den doppelten Preis zu bezahlen bereit wire.
Unterstellt man dann noch realistischerweise unterschiedliche
Kosten bei den verschiedenen Anbietern, ergfben sich ebenfalls
verschiedene Relationen. Der Nachfrager stellt soclche Ober-
legungen iiblicherweise nicht an.

Normalerweise bleibt es dann die Aufgabe der Anbieter, bei
einer gegebenen Marktlage ihre Probleme der Kostendeckung

zu ldsen, wenn sie auch oft mittels "moral suasion" versuchen,
die Nachfrager auf eine betriebswirtschaftlich schwierige Si-
tuation und die daraus folgende Notwendigkeit von Preisan-
hebungen hinzuweisen. Der einzelne Mengenanpasser hat nur die
Menge als Parameter, nicht den Preis, d.h. er kann nur ent-
scheiden, ob er zu einem gegebenen Preis anbieten will oder
nicht.

Der Jagdhunde-Markt weist jedoch einige Besonderheiten auf,
die diese deutliche Gegeniiberstellung von Anbietern und Nach-
fragern nicht zulassen. Der J&ger, der heute einen Jagdhund
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nachfragt, kann morgen als Anbieter des fertig avsgebildeten
erwachsenen Jagdhundes oder durch Ziichtung als Anbieter von
Welpen auftreten und vice versa. Die Beziehungen zwischen
Produzenten und {End-)Abnehmer werden hier immer gleich di-
rekt hergestellt. Ein Zwischenhandel ist im allgemeinen

nicht vorhanden. Die Jiger stellen weiterhin, besonders im
deutschen Sprachraum, eine relativ geschlossene soziolagische
Gruppe mit Zugangsbedingungen (Jdgerpriifung) und aus auf Tra-
dition, speziellen Erkenntnissen und Einsichten gegriindete
Normen dar.

Diese in den vorangegangenen Abschnitten ausflhrtich beschrie-
benen charakteristischen Merkmale sowie die weitverbreitete
betonte Verfolgung produktbezogener Ziele, die letztlich ge-
wissen Normen der Gruppe entspricht, filhren zu einer weit-
gehenden Verwischung der normalerweise entgegengesetzien
Nachfrager- und Anbieter-Interessen.

Wie die Ergebnisse empirischer Kostenrechnungen zeigenl),
erhalten die Anbieter von Welpen und Junghunden gemeinhin
einen Preis, mit dem der durchschnittliche Erzeuger/ARusbil-
der zundchst einmal alle pagatorischen Kosten decken kann,-
dariiber hinaus bleibt gewthnlich noch ein individuell ver-
schieden hoher Residualbetrag, den er als Lohn fiir seine
bei der Zichtung und Aushildung eingesetzte Zeit und Kennt-
nis betrachten kann.

Dividiert der Anbieter diesen Restbetrag z.B. durch seine
eingesetzte Zeit, so ergibt sich gemeinhin ein Stundenlohn-
satz, der in der Regel weit unter normalen Arbeitslihnen
liegt.

Diese Diskrepanz kann zwei Ursachen haben., Einmal

kann die tatsichlich aufgewendete Zeit nicht effizient im
betriebswirtschaftlichen Sinne sein, zum anderen kann der
Stundenlohn niedrig sein.

1) Beispfele und empirische Untersuchungen von Kostenrech-
nungen werden im Abschnitt 4 oegeben
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Un die KonkTlusion bezlglich des ersten Punktes vorwegzu-
nehmen: Bie im Durchschnitt aufgewendete Zeit bei der Hal-
tung, Aufzucht und Ausbildung kann in der Regel nicht als
effizient in einem betriebswirtschaftlichen Sinne angesehen
werden.

Die nachstehende Tabelle, die der bereits erwdhnten IFAK-
Studie iber Hunde in Deutschland entnommen ist, gibt sine
Obersicht lber die fiir Hunde aufgewendete bzw. mit dem Hunde

verbrachte Zeit.
Obersicht 5: Das AusmaB der Beschdftigung mit dem Hundl)

Tdgliche Beschdftigung ' Hundehalter
mit dem Hund %
Weniger als 1/2 Stunde 7
Etwa 1/2 bis 1 Stunde 13
1 Stunde 23
Etwa 2 Stunden 31
Etwa 3 Stunden 16
Etwa 4 Stunden 6
Etwa 5 Stunden 2
Mehr als & Stunden 3
Keine Angaben 0
Basis % 100
absolute Zahl der Befragten joz

Danach gaben 70 % der Hundehalter bei dieser Reprisentativ-
Befragung an, flir den Hund tdglich zwischen 1 bis 3 Stunden
Zeit zu verwenden (Filttern, Pflegen, Spazierengehen),

Da nur 4 % der befragten Hundehalter angaben, sje halten

den Hund speziell fir die Jagdz), kinren diese Angaben si-
cherlich nicht ohne weiteres als fir Jagdhunde vollgiiltig
Ubernommen werden. Der vergleichsweise hohe Zeiteinsatz zeigt
eher die Bedeutung der im Abschrnitt 3213 behandelten nicht-

1) IFAK-Studie, S. 48
2) IFAK-Studie, 5, 6
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quantifizierbaren Funktionen, insbesondere der Spzialfunk-
tion an. Da bei Jagdhunden die Arbeitsfunktion als dje be-
deutendste Funktion.angesehen wird (vgl. Abschnitt 321 )},
konnen die anderen Funktionen dann nur relativ untergeord-
nete Rollen spielen. A priori kann jedoch hier eine relative
Gewichtung nicht angegeben werden.

Aus der eigenen exemplarischen Befragung ergibt sich, daB
eine "betriebsnotwendige" Zeit im Sinne einer auf die Ubli-
che Art der Haltung bezogenen Effizienz von tiglich 10 Minu-
ten/Hundl) durchaus ausrefcht, wenn der Jagdhundehalter iber
ein am Hause gelegenes genligend groRes Geldnde verflgt, so
daB er den Hund allein auslaufen lassen kann. Wohnt er je-
doch inmitten der Stadt und muB deshalb erst eine mehr oder
weniger grofe Entfernung zurlicklegen, wird der Zeiteinsatz
ungleich hdoher.

Dieses plausible Resultat wird durch die IFAK-Umfrage ten-
denzmiBig bestdtigt. Bei der Aufgliederung der Hundehalter
nach der GroBe ihrer Wohnorte sowie des Besitzes eines Gar-
tens ergibt sich ein ganz erheblicher Unterschied zwischen
den Gliederungsgruppen. Der Mitteiwert der aufgewendeten

Zeit lag z.B. in Orten bis zu 5,000 Einwohner bei 1,43 h/Tag,
in Orten Uber 100.000 Einwohner hei 2,22 h/Tagz).

Der betriebswirtschaftlich notwendige Arbeitszeitbedarf wird
deutlich unterhalb der eben erwihnten Zeiten liegen, in der
sich die Halter mit den Hunden "beschidftigen". Der "betriebhs-
notwendige" Arbeitsaufwand kann bei Jagdhunden theoretisch
in Anlehnung an entsprechende Arbeitsbedarfe Tandwirtschaft-
Ticher Wutztiere ermittelt werden. In diesem Sinne gibt
SEUSTER z.B. den Zeitbedarf bei normaler Haltung mit 10 Minu-
1) Dabei ist die Frage 15.2. des Fragebogens I von allen Be-
fragten negativ beantwortet worden, d.h. die Ziichter/Hal-
ter hielten die filr die Aufzucht, Fiitterung und Ausbil-
dung des Jagdhundes bei ihnen angewandten Methoden fiir

nicht effizient im betriebswirtschaftiichen Sinne.
2) Errechnet aus den Angaben der Tabelle 22 der IFAK-Studie,
5. 51 .
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ten Je Tier/Tag anl). Dies ergibt 60 Stunden pro Jahr. Als
Vergleich wird angefihrt, daB z.B. der Arbeitszeitbedarf
flr ein Mastschwein in kleinen Bestdnden mit relativ ein-
facher Technik mit knapp 2 Minuten je Tier und Tag ange-
setzt wird, wobei zu beachten ist, daB in der Schweinehal-
tung gropere Futtermengen als bei Jagdhunden zu bewdltigen
sind.

Dem tdglichen Aufwand an Zeit und Geld aus der Haltung bzw.
dem Fihren des erwachsenen und auch schon des heranwachsen-
den Hundes steht ein tdgTicher Nutzen aus den beschriebenen
Funktionen gegeniiber, der dem Halter unmittelbar zugute
kommt. Er wird den Bund nicht halten, wenn er diesen Nutzen
nicht hat.

Anders hingegen ist der Aufwand flr die Ausbildung und Ziich-
tung zu betrachten. Der erwartete Nutzen entsteht im Ver-
gleich zum Aufwand erst in spdteren Perioden. Wer diesen
zusdtzlichen Aufwand betreibt, wird dies nur dann tun, wenn
er spiater einen zusdtzlichen Nutzen erzielen zu kbnnen glaubt,
Der Zichter bzw. Ausbilder wird den Aufwand an Geld und Zeit
nicht vornehmen, wenn seine Erwartung hinsichtlich des daraus
entstehenden zukinftigen Nutzens bzw. Ertrages zu gering

ist.

Wenn Tediglich flr den Fremdbedarf gezlichtet bzw. ausgebil-
det wird, kann angenommen werden, daB der Ertrag lediglich
als pekunidre Grife verstanden wird, weil die sonst Ubli-
chen Funktionen flir diese Zlichter bzw. Ausbilder kaum von
Bedeutung sind {vgl, Abschnitt 3214 ).

Aufgrund dieser zeitlichen Differenhz wird erwartet, daB der
Aufwand an Geld und Zeit, der flUr Zichtung und Fremd-Aus-
bildung betrieben wird, erst spiter im Falle eines Verkau-
fes in Geld entschadigt wird.

1) SEUSTER, Horst: Die Bewertung ..., 5. 35
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Das Ausmaf des "betriebsnotwendigen" Zeitaufwandes wird
ndher in den spéteren Abschnitten 4311 bis 4313 unter-
sucht. Wie bei der Haltung ist auch bei der Aushbildung und
Ziichtung ein "betriebsnotwendiger" vom tatsachiichen, bei
manchen Ausbildern/Zlchtern méglicherweise dariiberliegen-
den Aufwand zu unterscheiden.

Dieser betriebsnotwendige Aufwand bezieht sich auBerdem je-
weils nur auf eine gegebene Unternehmenseinheit. Dies ist
nicht notwendigerweise eine im betriebswirtschaftlichen Sin-
ne aufgrund letzter Erkenntnisse technischer, organisato-
rischer und biologischer Art effiziente oder gar die effi-
zienteste Erzeugungs- bzw. Haltungsweise; diese wird ohne-
hin in der Regel erst bei griBeren Unternehmenseinheiten

und nur unter giinstigen Standortbedingungen mglich sein.

Als zweiter Punkt ist die Hohe des Stundenlohnsatzes zu
erdrtern. Neben verschiedenen M8glichkeiten der Bemessung
eines solchen Stundenlohnes erhebt sich zunichst die grund-
sdtzliche Frage, ob ein Lohn Uberhaupt berechnet werden kann.

Aus der Tradition und den Grundsitzen der Waidgerechtigkeit
sowie den vorherrschenden Normen der Gruppe 1HBt sich darii-
ber keine eindeutige Aussage ableiten. Die Berechnung des
Arbeitslohnes, schon der Begriff selbst, 14Bt bei einigen
Jdgern die Vorstellung entstehen, daf der Anbiecter "etwas
verdienen” will. Dies wird jedoch, obwohl es die Gruppen-Nor-
men prinzipietl zulassen, nicht als Ziel dep Jagdausilbung
und der damit verbundenen Jagdhunde-Zucht angesehen. Auf

der anderen Seite wird meist anerkannt, dap besonders der
Ziichter/Aushilder Zeit und Wissen einsetzt, die - wenngleich
dieser es als seine schionste Freizeitbeschiftigung betrach-

ten mag - der Kiufer des Welpen bzw. fertig ausgebildeten
Jagdhundes eben einspart.
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Bej der im Rahmen dieser Arbeit durchgefiihrten Befragung
(Frage Nr. 15.4., Fragebogen 1) gaben 100 ¥ der Antworten
ah, daB nach ihrar Meinung der Kdufer einen Anteil des
Arbeitsaufwandes mithezahlen sollte; die Htthe des Anteils
wurde allerdings unterschiedlich beziffert.

Filr eine Antwert auf die Frage der Berechnungsmiglichkeit
der eingesetzten Zeit ist zundchst zu untersuchen, auf wel-
che Weise und gegebenenfalls zu welchem Anteil dies ge-
schehen kann. Grunds&tzlich kann die Zeit mit einem allge-
mein Gblichen,effektiv gezahlten Stundenlohnsatz oder mit
den Opportunitdtskosten des Jagdhundehaliters/-zlichters be-
wertet wird. Der Ansatz mit Opportunitdtskosten bedeutet,
die Zeit z,B. mit dem Stundenlohnsatz zu multiplizieren,

den der betreffende Ziichter wihrend seiner normalen beruf-
lichen Tdtigkeit erreichen wlrde, gébe or diese betreffenug
Zeit anstatt flir die Jagdhunde fiir seine berufliche THtig:
keit hin, oder mit einem anderen Einkommen, daB er sonst

mit einer alternativen Tatigkeit in dieser Zeit erzielen
wirde. Diese in der modernen Wirtschaftswissenschaft tibiiche
Betrachtungsweise flUhrt zu der SchTuBfolgerung, dap ein kal-
kulatorischer Lohn iiberhaupt nur dann angesetzt werden kann),
wenn eine alternative einkommenbringende Verwendung dieser
Zeit einmal vorhanden ist und - wiirde keine Jagdhunde-Hal-
tung betrieben - diese Zeit dann auch so eingesetzt wiirde,
Wenn die Zeit sonst nicht zu alternativer Einkommenserzie-
lung genutzt wird, sondern z.B. flir 2in anderes Hobby, be-
tragen die Cpportunitdtskosten, die als kalkulatorische Ko-
sten in die Kosten-Rechnung eingesetzt werden konnen, nul
Ein beim Verkauf des Hundes liber die Ausgabe-Kosten ohne
Arbeig)hinaus eingenommener Betrag ist dann als Gewinn anzu-
sehen

1) Die im Fragebegen I enthaltene Frage 15.3.: "Haben Sie we-
gen des flr IThre{n) Hund{e) erforderlichen Zeitaufwandes
(in dieser Zeit) auf andere THtigkeiten, die Ihnen scnst
ein (zus&tzliches) Einkommen erbracht hdtten, verzichtet?",
wurde von allen Befragten verneint.
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Geht man nun davon aus, daf sdmtliche Zlichter, Ausbilder
und Halter von Jagdhunden Opportunititskosten von Null in
ihre Kostenrechnunrg flr Jagdhunde einzusetzen hdtten, kinn-
ten sie logischerweise Xeinen Aufwandsausgleich flir ihre
mit dem Hund verwaendete Zeit fordern.

Es ist aber unwahrscheinlich anzunehmen, daB gar keine der
Personen, die Jagdhunde flihren, ausbilden und ziichten, Uber
andere Einkommensmiglichkeiten in dieser Zeit verfiigen. Die-
jenigen, die flir den Fremdbedarf zlchten und ausbilden, wiir-
den sich wohl anderen m¥gtichen Einkommensquellen zuwenden,
sobatd es fiir sie dort lohnender wird (vgl. auch Abschnitt
3214). Wer nur fir sich selbst ziichtet und ausbildet und
dies als Arbeit empfindet, hat Opportunitidtskosten in Hthe
der entgangenen Freizeit - diesen Verzicht auf Freizeit wird
ey nur fir einen bestimmten Mindestlohn vornehmen, dessen
Héhe freilich individuell verschieden sein wird, u.a. auch
deshalb, weil es wohl kaum einen Jiger geben wird, der die
Ausbildung, ZUchtung und Fihrung ven Jagdhunden ausschlieB-
Tich als Arbeit empfindet.

Die Opportunitatskosten werden also im Durchschnitt atler
Hundemdnner einen bestimmten positiven Zahlenwert haben, der
jedoch niedriger sein wird als der Durchschnitt ihrer Stunden-
ldhne der normalen Beschdftigung, denn sonst wirden sie lieber in
dieser Zeit ihren {jblichen bzw. sonstigen Beschdftigungen
nachgehen

Diesen in den einschldgigen Kreisen wahrscheinlich nur unter-
schwelligen Erwdgungen ist es wohl zuzuschreiben, dap in
verschiedenen Artikeln, die sich mit den Kosten der Jagdhun-
dehaltung befassen, die Arbeitsstunden jeweils nur mit Stun-
denlohnsdtzen gerechnet werden, die weit unter normalen
Stundenldhnen liegen. So rechnete SEUSTER mit 7 DM/KY), ZIM-
MERMANN mit & DM/hz), wobei jeweils zu verstehen gegeben

1) SEUSTER, Horst: Kosten der Haltung, Ausbildung und Wel-
penerzeugung bei Jagdhunden, in: Deutsch-Drahthaar-Blit-
ter, Bd. 51, Nr. 5/1973, 5. 93

2) ZIMMERMANN, Ernst: Art.: Zu Kosten der Haltung, Aus-
bildung und Welpenerzeugung bei Jagdhunden, in Deutsch-
Drahthaar-Blatter, Bd. 51, Nr. 9/1973, S. 206
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wird, daB es sich "eigentlich"” um zu niedrige Sdtze handelt.
A priori kann keine Aussage Uber die genaue Hohe der durch-
schnittlichen Opportunititskosten der Jagdhunde-Halter,
-Ziichter und -Ausbilder getroffen werden; der Wert verdndert
sich auch mit den Einstellungen und Zielen im Zeitablauf,
Wie hoch diese GrdBe zu einem gegebenen Zeitpunkt tatsdch-
Tich 1ist, kann nur mit einer exakten detaillierten Erhebung
aus einer reprdsentativen Befragung ermittell werden. Aus
den bereits erwihnten Griinden konnte eine reprdsentative
Teilmasse jedoch nicht bestimmt werden.

Aus den z.Zt, vorhandenen Daten 183t sich jedoch bereits ein
Anngherungswert durchschnittlicher Opportunitdtskosten pro
eingesetzter Stunde ermitteln, Da der Zeitaufwand fir die
Ausbildung des Jagdhundes den grdBten Teil des gesamten
Zeitaufwandes ausmacht, wird ein solcher Anndherungswert aber
erst im Abschnitt 43132 erarbeitet.

Der oben erwihnte Gewinnbegriff hai Ahnlichkeit mit der Defi-
"nition des steuerrechtlichen Einkommens. § 18 EStGl) he-
schreibt, welche Einnahmen als "Einkiinfte aus selbstdndiger
Arbeit" (Rubrik Sonstige selbstdndige Tatigkeit) an das
Finanzamt zur Ermittlung der Bemessungsgrundlage flr die
Einkommenssteuer zu erkldren sind. Neben der selbstdndigen,
auf eigene Rechnung und Gefahr ausgelibten eigenen Arbeit, zu
der die Befdhigung gegeben sein mul, kommt als weiteres
Kriterium noch die Dauerhaftigkeit hinzuz). Der Ziichter,

der z.B. seine Hundezucht stédndig betreibt, am wirtschaft-
tichen Verkehr durch wiederholte Angebote/Verkdufe teilnimmt,
kann damit u.U. mit dem Einkommen aus dieser Tdtigkeit steu-
arpflichtig werden, wenn er bestimmte Freibetrige ilberschrei~
tet. Dabei darf er zur Ermittlung des wirtschaftlichen Er-
gebnisses keinen {eigenen) ArbeitsTohn berechnen. ler Lohn
bzw. Gewinn ergibt sich als variable Residualgrdfe in Form
des Einkommens aus Hunde-Zucht, -Aushildung und -Verkauf.

1) Einkommenssteuergesetz 1.d.F. vem 25,3.1964, BGB1. I,
S. 317

2) Vgl. LITTMANN, Eberhard: Das Einkommenssieuerrscht -
Kemmentar zum EStG, Stuttgaet 1972, S. 1494 ff,
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Fehlt jedoch die Absicht, das Unternehmen Jagdhunde=-Zich=~
tung als Einkommensquelle auszunutzen, bzw. wird es nicht
nach betriebswirtschaftlichen Gesichtspunkten gefiihrt und
erscheint zur nachhaltigen Gewinnerzielung nicht geeignet,
wird steuerrechtlich von "Liebhaberei" gesprochen, dessen
Zufllisse als nicht steuerbare Einnahmen betrachtet werden.
Die Gesamttatsachenwilrdigung ist in solchen Fdllen freilich
snhwierigl}.

Als Fazit der Erlrterung der Frage ergibt sich: Aus den ge-
gebenen Yoraussetzungen kann nicht deduziert werden, daB
eine mit einem bestimmten Lohnsatz berechnete Arbeitszeit
in die allgemeine Preiskalkulation bei Jagdhunden aufzuneh-
men ist, wenn die Jagdhunde-Zucht bzw. -Ausbildung nicht
als Gewerbebetrieb mit Lohnarbeitern, saondern primir als
Freizeitbeschdftigung betrieben wird.

Der einzelne Ziichter muf diese Frage aufgrund seiner indivi-
duellen Wert- und Zielvorstellungen jeweils fir sich selbst
entscheiden. Wenn aufgrund seiner Einstellungen die Einkom-
menserzielung ein wesentliches Motiv der Jagdhunde-Zucht

bzw. -Ausbildung darstellt, kann die Zeit als Arbeitszeit
angesehen werden, wobei der einzelne Ziichter/Ausbhilder die
betriebsnotwendige Arbeitszeit mit setnen Opportunitdtskosten
bewertet. Diese Rechnung ergibt seinen perséinlichen Renta-
bilitdtsmaBstab im Vergleich zu anderen MSglichkeiten der
Einkommenserzielung der entsprechenden Zeit. Will der Ziichter
seinen Aufwand z.B. mit anderen Ziichtern/Ausbildern verglei-
chen {einen harizontalen Betriebsverglaich vornehmen), wird
er seine Arbeitszeit mit einem allgemeinen MaBstab bewerten.
Diese Art und Weise der Bewertung mit einem allgemeinen Map-
stab wird ebenso notwendig, wenn ein Jagdhund zu Schaden
kommt, Schadensersatz zu leisten ist, aber aufgrund seiner
Seltenheit ein durchschnittlicher Marktpreis nicht bekannt
ist, so dafl Hilfsrechnungen angestellt werden missen, Dieser
Problemkreis wird ndher im Kapitel 4 behandelt.

Es muB letztTich der Entwicklung der Wertvorstellungen einer
Mehrheit der Jager Uberlassen bleiben, d.h. kaonkreter dem

1) Vgl. LITTMANM, Eberhard, a.a.0., S. 111 f,
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"Spiel" von Angebet und Nachfrage, ob und in welchem Aus-
maB expressis verbis ein Arbeitslohn im Preis von Jagdhunden
alTgemein anerkannt werden und in die Kalkulation und Preise
eingehen soll. :

Im folgenden Abschnitt werden mégliche Auswirkungen solcher
von einey der beiden Marktseiten hervorgerufenen Anderungen
untersucht,- '

36. Mogliche Ursachen und Wirkungen van hngebnts- und Nach-
frage-Struktur-Verschiebungen bei Jagdhunden

Im Abschnitt 263 wurden Kurvenverschiebungen bereits allge-
mein behandelt; hier sollen die moglichen Ursachen und Wir-
kungen solcher Verschiebungen auf dem Jagdhundemark: aufge-
zeigt werden.

Die Wirkung einer Verdnderung der Daten wird zundchst in

. einem komparativ-statischen Gleichgewichtsmodell dargestellt,
wobei die ceteris-paribus-Klausel anfangs aufrechterhalten
wird, um bestimmte Schllsse ziehen zu kiénnen. Die Klausel
wird daran anschlieRend aufgegeben, wodurch die anderen Ein-
fiuRfaktoren beriicksichtigt werden kinnen. Die Evrklarung

geht von der Annahme aus, daB zeitliche Zwischenrdume auf-
grund verschiedener Faktoren der Verziigerung der Anpassung
der Anbieter zwischen den einzelnen Reaktionen der Anbieter
bestehen. GemdB der wirtschaftswissenschaftlichen Fachsprache
handelt es sich deshalb bereits um ein {einfaches) "dynami-
sches" Modell. Modelle dieser Art sind in der Preistheorie
unter der Bezeichnung "Cobweb-Theorem" bekanntl).

i) Vgi. die Darstellung bei WOLL, Arthur, a.a,0., S. 86 ff.
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"Darsteltung 7

Verschiebungen der
Nachfrage - und
Angebofskurve

" In der Darstellung 7 wird als ausltsendes Moment der Ver-
schiebung der Angebotskurve nach 1inks olien eine Kosten-
stejgerung der Einsatzfaktoren von 50 % angenommenl).

Ay bezeichnet die neue Angebotskurve. Weil die urspringliche
Menge M1 nun nur noch zu einem Preis von PZ’ der gegeniiber
dem Preis Py um 50 % hBher T1iegt, zu erhalten ist, ziehen
sich die Nachfrager entsprechend der in der Nachfragekurve
ausgedrlckten Prdferenzen auf eine geringere Menge zurlick.
Im Schnittpunkt der Nachfragekurve Ny und der neuen Ange-
botskurve Ay ergibt sich dadurch ein neuer Preis von P, bei
der Menge M,. Dieser neue Preis Py ist als Gleichgewichts-
preis der nach der Kostenerhdhung entstandenen neuen Lage

1} Es wird zundchst eine Steigerung der pagatorischen Kosten
angenommen, in einem anschlieBenden Fall solten nur kal-
kulatorische Kosten steigen - dabei ergeben sich andere
Wirkungen.
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anzusehen. Er resultiert aus den Annahmen des Modells, ins-
besondere wenn der Output des Produzenten an den Grenzkosten
ausgerichtet wird, d.h. die Anbieter ihren Absatz Tetztlich
tatsdchlich auf die geringere Menge Mj beschridnken.

Ist diese Beschrinkung realistisch anzunehmen? In den Ab-
schnitten 23 bis 26 wurde bereits verdeutlicht, da@ Ange-
bots- wie Nachfrage-Kurven Jeweils nur ganz bestimmte, gra-
phisch leicht anschaulich darstellbare Ausschnitte aus der
Gesamisituation der Anbieter bzw. Nachfrager zeigen,

Ob nun ein bzw. alle Anbieter ihren Angebots- bzw. Produk-
tionsumfang tatsichlich verringern, héngt gerade wesentlich
von den konstant gehaltenen modellexogenen Faktoren ab, ins-
besondere der Struktur des psychologischen Feldes des ein-
zelnen Anbieters mit seinen Erfahrungen, Ergebnissen von
Lernprozessen und Erwartungen. Eine prozessuale Betrachtungs-
weise fordert zutage, daB der Anbieter zun&chst versucht,
untar Vernachlissigung ven Kostengesichtspunkten eher den
“bisherigen Umsatzumfang zu halten sowie MarkteinfluB- und
Liquiditdtserwdgungen anstellt™’.

Bei Anbijetern von Jagdhunden ergibt sich als zusdtzliche
Kritik des Modells, daB die lLage des neuen Gleichgewichts
P;M, noch aus den besonderen Bedingungen, die das psycho-
Togische Feld der Jiger prigen (vgl. Abschnitte 322 und 33)
wenig wahrscheinlich ist. Das Angebot an Jagdhunden ist nur
in eirgeschrinktem Mape als an Kosten orientiert festge-
stellt worden, d.h. ein neues "Gleichgewicht" wird nach
eihem wahrscheinlich langen AnpassungsprozeR ceteris paribus
eher zwischen den beiden Schnittpunkten der Nachfragekurve
N, mit den Angebetskurven Ay und A, zu finden sein.

1) ARNDT, Helmut, a.a.0., 5. 81
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Komplizierter und weniger eindeutig werden die Wirkungen,
wenn die Kosténerhﬁhung nur bei den kalkulatorischen Kosten-
arten,wie z.8. bei der Arbeitszeit des Ziichters bzw. Halters,
auftritt. Es sei angenommen, alle Anbieter beschlissen, daB
die von ihnen aufgewendete Zeit jetzt mit zeitgemifem Lohn-
satz voll in die Kostenrechnung aufzunehmen sei und sich

der Angebotspreis dadurch um 50 % erhdhe. In Darstellung 6
ergibt sich dann der Preis von PZ'.

Bet gleichgebliebener Nachfragestruktur ziehen sich die Nach-
frager sehr stark zurlick (dies ist im einzelnen von der in
der Elastizitdt der Nachfrage (Abschnitt 263) ausgedrlickten
sekunddren Wertvorstellungen abhiingig) - in Darstellung 6

bis auf M2'. Ist es sinnvoll anzunehmen, daB die Anbieter

von Jagdhunden fhr Angebot auf die Menge Mz' zurlcknehmen,
d.h. u.a. Destnvestitionen und Einschrinkungen ihres Qutputs
vornehmen?

Entsprechend der neuen Angebotsstruktur wurden die beim
Preis Py' lieber die Menge M{ verkaufen. Da es sich ent-
sprechend der Annahme nur um eine kalkulatorische Kosten-
erhthung handelt, ist gegenlber der Situation My viel eher
eine Mengenausweitung als eine -einschrinkung zu erwarten.
Trotz z.B. eines Beschlusses, ihre eingesetzte Arbeits- bzw.
Freizeit bei der Hundezucht und -ausbildung als voll zu
verrechnende kalkulatorische Kosten zu deklarieren, werden
die Anbieter das dafiir erzielte Entgelt gegeniiber der bis-
herigen Situation doch als zusdtzlichen Ertrag ansehen, den
sie bei alternativer Verwendung dieser Zeit offenbar nicht
bzw. nicht in der Hdhe erzielt hdtten.

Da nun Tendenzen bestehen, die Zlchtung bzw. Ausbildung auch
unter Aspekten der Gewinn- bzw. Einkommenserzielung zu be-
trachten (vgl. Abschnitt 33), ist anzunehmen, daB eine Epr-
hthung des Stundenlohnsatzes einmal die bereits vorhandenen
Ziichter stimuliert, ihre angebotene Menge zum hiiheren Preis
auszuweiten und weiterhin neue Anbieter auftreten werden -
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sofern dort erwartet wird, daB der neue hdhere Preis Bestand
hat. Es kanh deshalb angenommen werden, daB die beim Preis
Pz' in der Folgeperiode neu entstehende Angebutsmenge gridjer,
z,B. Mg sein wird - d.h. aus Griinden der Erleichterung der
Erkldrung wieder der friUheren Kurve der pagatorischen Kosten
folgt.

Entsprechend der Struktur dev Nachfrage Ny mlssen bei dieser
Menge die hohen Preiserwartungen der Anbieter enttHuscht
werden, denn die Menge M3 sind die Nachfrager nur bereit,

zum Preis Py abzunehmen. Durch die Konkurrenz der Arbieter
untereinander kommt dann innerhalb des Modells der Preis Py
auch zustande. Das veranlaBt die Anbieter, in der Folgeperio-
de nur noch die Menge Mg anzubieten, wodurch der Preis je-
doch auf Ps steigen wird, Auf diese mechanistische Weise wird
schlieBlich die alte GTeichgewichtssituation M;P; nach meh-
reren Schritten wieder erreicht.

In Wirklichkeit ergeben sich auf jeder Stufe verdnderte Si-
tuationen, auf die entweder habituell oder mit echten Ent-

scheidungen reagiert wird, Vom dabei relevanten psychclogi-
schen Feld mit seinen Erfahrungen, Lernprozessen und Erwar-
tungen wird im Medell abstraniert (ceteris-paribus-Klausel),

A priori kann auf der anderen Seite nicht gesagt wérden,
wie die modellexogenen Faktoren wirken, d.h., in welchenm
AusmaR sie die Modellergebnisse verdndern. Es kann aber wohl
angenommen werden, daf das Cobweb-Theorem zumindest tendenz~
midRig. flir die Realitdt richtige Schllsse erlaubt, sofern die
modellexogenaen Faktoren mit beachtet werden. Denn wohl nur
ncch selten ergeben sich so anndhernd "reine" Wirkungen wie
friher beim bekannten Beispiel des Schweinezyklus, der mit
diesem Theorem erkldrt werden kann.

Die Anbieter ktnnen heute im Durchschnitt als e’'rigermaBen
Uber betriebs- und volkswirtschaftliche Grundzu:ammenhinge
aufgeklirt angesehen werden. Sie werden z.B., kaum wesentliche
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Preiserhtihungen vornehmen, chne die Nachfrager auf die be-
triebswirtschaftliche Notwendigkeit solcher Preisanhebungen
vorzubereiten. Diese immer wieder zu beobachtende Art von
"moral suasion" soll bewirken, daB - in der Modellbetrachtung -
die Nachfrage-Kurve nach rechts oben verschoben wird, d.h.
tetzten Endes wird versucht, den Nachfragers zu verdeutlichen
daB das ObJjekt damit einen htheren Wert habe , denn sonst
wird der Nachfrager es nicht akzeptieren kbnnen. Diese Aus-
sage ¢ilt bei stabilem Preisniveau. Bei Inflation (nominale
Budgetausweitung) mup das Kriterium dann nicht einfach ab-
solute Preiserhdhung, sondern Preissteigerung, die iiber der
allgemeinen Inflationsrate liegt, heifien. Der EinflupB der In-
flation soll aber hier nicht weiter untersuchi werden.

Es muB der Entwicklung der sekunddren Wertvorstellungen der
Jdiger als Abnehmer der von ihren Kellegen angebotenen Hunde
Uberlassen werden, welche Wirkungen sich tatsichlich zeigen
wirden. In einer wissenschaftlichen Arbeit kiénnen normative
Aussagen aus Fakten nicht abgeleitet werden - sie kann Ve~
digfich mdgliche Wirkungen aufzeigen.

Aufgrund QEs besonderen psychoiogischen Klimas innerhalb der
deutschsprachigen Jigerschaft (vgl. Abschnitt 31) ist es
Jedoch méglich, dap sich im Zeitablauf - wenn die Situation
von einem grofen Teil dieser Gruppe als echtes Entscheidungs-
preblem wahrgenommen wird - ein echter Ausgleich der In-
teressen ergibt, d.h. eine stirkere Berlicksichtigung der
eingesetzten Zeit als Kostenfaktaor Anerkennung findet. Pa-
durch kann z.B. eine Nachfragekurve {N, in Darstellung 7)
entstehen, die die Preisvorstellungen der Anbieter voll ep-
fullt.
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4, Die Ermittlung simulierter Marktpreise bei Jagdhunden
(Taxation)

41, Anlisse flr die Taxation

In den vorgerannten Kapiteln wurden die Krifte beschrieben,
die den Wert von Jagdhunden sowie davon abgeleitet seine
echten Marktpreise bestimmen.

Neben Eigentumsiibergdngen gibt es aber noch andere Anlisse,
die die Kenntnis von Preisen erfordern, z.B. wenn bei Scha-
densfdllen Ersatz zu leisten ist. Schadensfdlle sind bei
Jagdhunden hdufig anzutreffen. Nach Angaben von Versicherun-
gen sterben etwa 80 % der Jagdhunde vor ihrem biologisch-
méglichen Lebensa]terl).

Sofern der Schadensfall ven Dritten verursacht wurde, sind
diese gemdB § 249 BGB gegeniiber dem Geschédigten zur Na-
turalrestitution bzw. Schadensersatz in Geldferm verpflich-
tet. Naturalrestitution, d.h, Wiederherstellung des alten
Zustandes, wird bei Jagdhunden in der Regel nur im Welpen-
alter miglich sein. Bei dem sonst zu erfolgenden Schadens-
ersatz in Geldform ist der Betrag des Verlustes zZu ersetzen,
den der Hundehalter durch die EinbuBe des Hundes bzw. dem
dem Hunde zugeflgten Nachteil erleidet. In der Regel stellt
dieser Betrag den Wiederbeschaffungswert des Jagdhundes 1in
seiner zuletzt befindlichen Beschaffenheit {Leistungsver-
mogen, Exterieur, Alter) daﬁ),d.h. den Preis, den jener
Hund beim Verkauf durchschnittlich erzielt hatteB).

1) Nach Unterlagen der Vereinigten Tierversicherung a.G.,
Wiesbaden

2) Mit dieser Definition wird ein Schadensersatz fiir einen
eventuell verhandenen Liebhaber-Wert wie allgemein iiblich
ausgeschlossen.

3) Ein hbherer Schadensbetrag als der Wiederbeschaffungswert
eines solchen Hundes wlrde z.B. beim Verlust einer Hindin
entstehen, deren Welpen nur wenige Tage alt sind, oder
z.B. beim Verlust des Leithundes einer Meute - d.h. wenn
der Schaden an einem Hund die Qualitdt bzw. Leistungsfi-
higkeit der anderen mit ihm gehaltenen oder arbeitenden
Jagdhunde nachteilig beeinfluBt.
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Nur in dem Ausnahmefali, dap der betreffende Jagdhund gera-
de kurz vorher kduflich erworben und ein seinen Leistungen
und Eigenschaften entsprechender Preis gezahlt worden ist,
kann auf einen echten Marktpreis zuriickgegriffen werden.

Normalerweise muf der Preis jedach geschitzt werden, den
jenes Tier zu diesem Zeitpunkt erzielt hdtte, wire es ver-
kauft worden, d.h. der Marktpreis muB simuliert werden.

Diese Tatigkeit ist allgemein unter der Bezeichnung "Taxa-
tion" bekannt. Der Taxator eines Jagdhundes - ganz allgemein
jedes Tieres - muB eine griindliche Kenninis der besonderen
marktrelevanten dufieren und Leistungswmerkmale dieser Tier-
art sowie ihrer Gruppe und Rasse verfligen, damit er das
betreffende Tier entsprechen einstufen kann.

Er muB ebenso eine profunde Obersicht iiber das Marktgeschehen
(Markttransparenz), liber die Existenz von Teilmdrkten, Qua-
litatskategorien, Rassestandards der Zuchtvereine, Hunde-
prifungswesen und jeweiligen Durchschnittspreisen besitzen,
um das Tier entsprechend einordnen zu k8nnen. Derartige
Schitzungen werden sinnvollerweise von Sachverstdndigen
{Taxatoren) vorgenommen, die die erwdhnten Kenntnisse aus
stdndiger eigener Anschauung besitzen.

42, Grundsitze einer Bewertung voh Jagdhunden durch Taxation

“Taxieren heiBt ... nichts anderes als die Eingliederung
des zu bewertenden Gegenstandes in die Marktlage mit all
ihren zeitlichen und &rtlichen Schwankungen" ). Der Taxator
vergleicht also die auf dem Jagdhunde-Markt als wesentlich
und wertbestimmend. bekannten Eigenschaften, Leistungsmerk-

1) AEROBOQE, F., zit, bei BUSCH, Wilhelm: Taxationslehre fiir
Langwirtschaft und Gartenbau, Hamburg und Berlin 1969,
5. 15
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male, Alter, mit denen des betreffenden Jagdhundes, "Der Ver-
gleich ist die Grundlage der Taxation"l). LiBt sich als Re-
sultat Jieses Vergleichs depr betreffende Jagdhund in eine
existente Grupps {Teilmarkt) einordnen, auf dem in der niher
zurlickliegenden Vergangenheit eine Mehrzahl (dhnlicher)
Jagdhunde gehandelt wurden, so kann der Durchschnitt dieser
Marktpreise als "Taxationswert® (simulierter Marktpreis)

flir den betreffenden Hund angesehen werden.

Dieser Fall ist in der Regel bei Welpen und Junghunden der
gédngigen Jagdhunde-Rassen gegeben. Bei fertig ausgebildeten
jungen vielseitigen Gebrauchshunden mit einem groPen Markt,
z.B, Vorstehhunden der verbreitetsten Rassen kann dieser
Weg ebenfalls beschritten werden, wenn die individuellen
Eigenschaften und Leistungen des betreffenden Hundes als
durchschnittlich angesehen werden kfnnen.

Bei der zuletzt genannten Kategerie von Hunden wird die Ein-
¢rdnung aber bereits problematisch, wenn der Hund hinsicht-
lich einer cder mehrerer Leistungsarten, Eigenschaften Be-
sonderheiten aufweist, die bei ainem Eigentumsiibergang den
Preis beeinfluBdt h&tten. Wenn solche besonderen individuellen
Gegebenheiten bei einer gesamtheitlichen Betrachtung ergeben,
dafl das Tier einer bestimmten Gruppe (Teilmarkt) wohl prin-
zipiell zuzurechner ist, jedoch individuelle Besonderheiten,
wie z.B, Sonderpriifungsergebnisse, "Untugenden" {Abschnitt
3211), wertverdndernd ins Gewicht fallen, kann der o.g.
durchschnittliche Marktpreis jener Kategorie nur noch als
Hauptwert benutzt werden; der Taxator wird diesen
Preis entsprechend der Eigenschaftsunterschiede dann modi-
fizieren miissen.

FET11t das Taxobjeki wegen seiner vielen Bescnderheiten je-
doch aus dem Rahmen der Kategorien, fur die ein durchschnitt-
Ticher Marktpreis bekannt ist bzw. ermittelt werden kann, ist
eine Simulation seines findividuellen Preises ghne
Hi1fswer t- Rechnungen night menr msglich?’.

1; BUSCH, Withelm, a.a.0., §5. 52
2) Vgl. BUSCH, Wilhelm, a.a.0., S, 16
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Bei der Ermittlung von simulierten Marktpreisen flir Jagd-
hunde, die" in das allgemeine Preisgefiige hineinpassen sol-
len, sind ebenso, wie bei dhnlichen Bewertungsprobiemen im
wirtschaftlichen Leben einige aligemeine Bewertungsgrundsdtze
Zu beachten.

§ 40 (2) HGB bestimmt in Verbindung mit § 39 (2}2 HGE, dap
ein Vermtgensgegenstand mit dem Wert anzusetzen ist, der
ihm in dem Zeitpunkte beizulegen ist, fiir den die Bewertung
stattfindet. Dies bedeutet, daB ein Marktpreis flr den Tag
zu simulieren ist, an dem ein Schadensereignis stattfand
(Stichtag), wobei der Zeitpunkt der Taxation selbst keine
Bedeutung hat.

Im § 153 AktG wird festgelegt, Gegenstidnde des Anlagevermd-
gens mit begrenzter Leistungsdauer zu Anschaffungs- oder
Herstellungskosten vermindert um Abschreibungen zu bewerten.

§ 154 {2) AktG fordert dazu noch, daf bei voraussichtlich
davernder Wertminderung dieses Anlagevermtgens mit dem niedri-
geren Wert, der ihnen am Stichtag beizulegen ist, zu bewer-

" ten ist (Niederstwertprinzip).

Diese fiir bestimmte Wirtschafts- und Tatigkeits-Bereiche de-
taillierten Vorschriften kdnnen prinzipiell als von generel-
ler Bedeutung angesehen werden; sie sind spezifischer Aus-
druck solcher allgemeinen Bewertungsgrundsitze wie dem Prin-
zip der vorsichtigen Bewertung, dem Grundsatz der Vergleich-
barkeit der angewandten Bewertungsmethuden, dem Prinzip der
Bewertungssicherheit (d.h. moglichst Ableitung aller Wert-
grifen von und Anpassung an echte Marktpreise).

Das Befolgen dieser Grundsitze wird dann besonders wichtig
und schwierig, wenn zur Taxation Hilfswerte zu errechnen
sind. Simulierte Marktpreise, basierend auf Hilfswerten,
erhdlt man mittels Kosten- und Ertragswert-Berechnungen.
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Der folgende Abschnitt 43 beschdftigt sich if wesentlichen
mit der Darstellung von Prinzipien, Methoden und Beispielen
flir die Kosten- und Ertragswert-Berechnungen bei Jagdhunden.
Sie sind auf den Erkenntnissen des vorangegangenen Teils der
Untersuchung aufgebaut. Obwohl die Kosten- und Ertragswert-
Rechnungen hier im Rahmen der Taxation behandelt werden,

ist nicht zu Ubersehen, daB diese im industriellen Bereich
als instrumentale Rechnungen bezeichneten Methoden durchaus
auch fiir einen Jagdhundeziichter und -halter eine eigenstén-
dige Bedeutung haben kidnnen. Einzelne Ziichter und Halter
mégen ein Interesse haben, einmal genader Zu ermitteln, wel-
chen finanziellen Ertrag ihre Jagdhunde eigentlich erbringen
hzw. wie hoch die damit entstehenden Kosten sind. Aus diesen
Erwdgungen werden die Methaoden und Beispiele der Kosten- und
Ertragswert-Berechnung im folgenden auch mit unter diesan
Aspekt, d.h., umfassender behandelt werden.

Aus den obengznannten Bewertungsgrundsitzen ergibt sich, dap
fir Taxationszwecke Kosten nur in Hohe gines "betriebsnot~
wendigen Aufwandes" angesetzt werden diirfen. Aufgrund im be-
triebswirtschaftlichen Sinne wenig effizienter Haltungs-,
Zucht~ und Avsbildungsmethoden kidnen bei einer Reihe van
"Hundeminnern" jedoch hbhere tatsichliche Kosten entstehen,
die sicherlich in ihrer privaten Kostenrechnung berlcksich-
tigt werden missen,

Da - wie bereits dargelegt - zur Ermittlung von Ertragswer-
ten eine Kostenrechnung vorliegen muB, wird diess zuerst
behandeit.
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43, Hilfswert-Rechnungen

431. Die Kostenrechnung bei Jagdhunden

Im Rahmen einer Betriebsaufbauanalyse werden die Kosten in
Kostenarten erfaﬁtl). Die Summe jeder Kostenart wird pro
Abrechnungsperiode auf Kostenstellen aufgeteilt und diese
Betrdge werden wiederum auf die Kostentrdger verrechnet
(Betriebs—Ab]aufanalyse). Die je Kostentrdger angefallene-
Suymme wird durch die Anzahl dieser Kostentriger (erzeugte
Menge) dividiert und ergibt damit die ¥esten der in der
Periode erzeugten Mengeneinheiten {output). Dieses dreistu-
fige Verfahren ist immer dann notwendig, wenn die angefal-
lenen Kosten nicht vollstdndig direkt zugerechnet werden -
kdnnen.

Die Haltung, Aufzucht und Ausbildung von Jagdhunden stellt

in alier Regel den typischen Fall efiner Einprodukt-Unterneh-
mung dar. Die mathematisch-statistischen Probleme einer
Kostenrechnung vereinfachen sich dadurchencrm. Eine Zwischen~
. verrechnung liber Kostenstellen ist bei Einproduktunterneh~-
men lberfllssig, die einzelnen Kostenarten ktnnen den Kosten-
trigern - in diesem Fall den Jagdhunden - direkt zugerechnet
werden.

Auch die Problematik der Aufschliisselung von Fixkosten ver-
einfacht sich weitgehend. Wird der "gperational cycle" be-
trachtet, verbleibt Jediglich die Verteilung der Anschaffungs-
kosten eines Zwingers auf mehrere Generationen won Hunden -
dies ist aber wegen der Ublicherweise kapitalextensiven Hal-
tung bzw. Produktion von Jagdhunden, d.h. der relativ gerin-
gen Betrége ohne groBe praktische Bedeutungz). Aufgrund ihrer
relativ geringen Betrdge sind diese Kostenarten aber auch in
einer periodischen Kostenrechnung als periodenfixe Kosten’
nicht von grofer Bedeutung.
1) SEUSTER, Horst: Landwirtschaftliche Betriebslehre, Stutt-
gart 1966, S. 82
2) Die hier gemeinten Fixkosten des "gperational cycle" sind

solche, die die Lebens- bzw. Einsatzzeit des Hundes beim
Halter iiberschreiten.
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Fiir den Zweck der Ermittlung von Hilfswerten aufgrund einer
Kostenrechnung wird die Rechnung normalerweise mit betriebs-
notwendigen Kosten vorgencmmen (Standardkestenrechnung). Bei
der Ermittiung des Ertragswertes sind zukinftige Kosten zu
verrechnen (Plankostenrechnung). Flr die private Kostenrech-
nung sind hingegen die Ausgabe-Kesten bzw. Opportunitidts-
kosten anzusetzen (Istkostenrechnung}.

Die Kostenrechnung bei Jagdhunden verbleibt als System auf
einer vergleichsweise einfachen Stufe; die Probleme ergeben
sich erst bei der Kostenerfassung.

bersicht 6: Die Kostenarten der Jagdhunde-Haltung, ~Zlchtung
und -Ausbildung

Haltung Zlichtung Ausbildung

kos tenart paga~ |kalkula-]paga- |kalkula-([paga- [kalkula-

torisch|torisch {torisch{torisch [torisch|torisch
Futter X {x) X (%)
Steuern/Versicherung X
Unterbringung/Aus-
riistung X (x) X {x)
Medizinischa Be-
treuung X X
Anschaffungskosten
bzw. Abschreibung X
Wagnis X X X
Arbeitszeit x 1) X % %
Administrat. Kosten X X

Die mit (x) gekennzeichneten Felder sollen Kosten bezeichnen, die Ublicher-
weise Ausgabe-Kosten sind, aber bei Eigenherstellung des Futters, Unter-

bringung und Ausriistung auch kalkulatorische Kosten darstellen konnen.

1) In Einzelfdllen kidnnen die Kosten der Arbeiiszeit auch als
pagatorische Kosten auftreten, wie z.B. wenn fiir eine Aus-
bildung durch Dritte als Lohnarbeit ein Arbeitsentgelt zu
zahlen ist, coder bei angestellten Kriften in griBeren
Zwingern.
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In Obersicht 5 (Abschnitt 3215) ist ein theoretisches

Schema der Kosten und Ertrdge der einzelnen Funktionen des
Jagdhundes gegeben, Wie dort angeflihrt, verursachen einige
der Nutzenarten keine (oder fast keine) direkten Kosten.
Lediglich die Nutzenkomponenten Zuchtwert und Jagdgebrauch
weisen direkte Kosten auf; bei letzterer werden sie zweck-
maBigerweise in Kosten der Haltumg und Kosten der Ausbildung
aufgeteilt, wie es die Obersicht auch zeigt.

In der obengenannten UObersicht 6 werden jeweils pagatorische
und kalkulatorische Kosten unterschieden, Flr pagatorische
Kosten wurde eine Zahlung getdtigt {"Ausgabekosten"), fir
kalkulatorische Kosten jedoch nicht bzw, nicht in der hetref-
fenden Abrechnungsperiode. Die Einvernahme kalkulatorischer
Kosten gehdrt jedoch in eine ordentliche Kostenrechnung als
Instrument unternehmerischey Entscheidungen, weil der Auf-
wand dieser Kostenarten - ohne Zahlungsvorginge in der be-
treffenden Periode - entweder tatsdchlich entstanden ist,
wie z.B. flr Futter aus der Eigenproduktien, oder mit derar-
tigen Kosten iiblicherweise zu rechnen Wagnis-

kosten. In Ausnahmefdllen migen auch noch andere als die in
der Obersicht aufgeflihrten Kostenarten auftreten.

ist, wie z.B.

Fir jede Kostenart ergeben sich grundsitzlich in allen drei
Bereichen Haltung, Ziichtung und Ausbildung die bereits aben
genannten verschiedenen Wertansitze, je nachdem, welcher
IZweck mit der Kostenrechnung verfolgt wird. Die nachfolgende
Obersicht zeigt die Mdglichkeiten schematisch auf:

Die verschiedenen Wertansitze der Kostenarten

Obersicht 7:
bei unterschiedlichen Zwecken der Kostenrechnung

Zweck | Ermittlung eines Taxationswertes |Persidnliche Kostenrechnung

durch: Kostenrech-" | Triragswert |Betriebser- Eriragswert
Kostenarts nung gebnis

1 betriebsnotwendige | betriebsnot-|tatsidchliche | (subjektiv)

. historische Kosten | wendige zu- |historische erwartete

. kiinftige Kosten zukiinftige

. Kosten Kosten

n
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Die Kosten innerhalb jeder Kostenart kdnnen alsc je nach dem
Ziel, dem die-Kostenrechnung dienen soll, mit vier verschie-
denen Wertansitzen bewertet werden. Die Notwendigkeit unter-
schiedlicher Wertansitze fiur die Ermittlung von Hilfswerten
zu Taxationszwecken gegenliber einer fir die privaten Zwecke
des "Hundemannes" aufgestellten Kostenrechnung wurde bereits
mehrfach begrlindet.

Fiir jede der beiden Hauptzwecke der obengenannten Obersicht
sind dann jeweils noch unterschiedliche Kostenwerte anzu-
wenden, je nachdem, ob bereits entstandene (historische) Ko-
sten oder die zuklinftigen Kosten flvr die Ermittlung eines
Ertragswertes benbtigt werden.

Iwischen historischen und zukiinftigen Kosten - gleich, ob

in betriebsnotwendiger oder tatsdchlicher Hdhe - kinnen je-
doch Unterschiede hinsichtlich der Zusammensetzung der Kosten
sowie vor allem aufgrund unterschiedlicher Preise bestehen.
In Perioden inflationirer Entwicklungen kommt dies regel-
miBkig vor, Aber auch bei stabilem Preisniveau verdndern sich
die relativen Preise der Glter untereinander Taufend.

Bei der nachfocigenden Besprechung der einzelnen Kostenarten
sowie in den Beispielen des Abschnittes 47 so0ll der Einflup
von Preis- und Preisniveauverschiebungen jedoch aus Grlnden
der Klarheit der Darstallung nicht beriicksichtigt werden =

es Uberstiege auch den Rahmen dieser Arbeit, Begriindungen

fiir die Annahmen konkreter Preisverdnderungsraten zu liefern.

PDashalb wird im folgenden nur noch zwischen betriebshotwen-
digen und tatsdchlichen Kosten unterschieden, d.h. es wird
angenommen, daf zukUnftige und historische Kosten gleich
groB sind,
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4311. Die Kosten der normalen Haltung eines Jagdhundes

Fiir Taxationswerte, die auf Kostensummen als Hilfswert ba-
sieren, sind lediglich die laufenden Haltungskosten des
heranwachsenden Hundes hedeutsam, weil nur sie zu einer
Wertsteigerung beitragen bzw. dies erst durch die Ausbildung
ermgglichen. Beim erwachsenen ausgebildeten Jagdhund hinge-
gen steht den Haltungskosten bereits eine laufende Nutzen-
abgabe aus der Hauptfunktion des Hundes gegeniiber, und es
erfolgt keine weitere nennenswerte Wertsteigerung. Flr eine
Ertragswertberechnung werden hingegen in erster Linie die
Haltungskosten des erwachsenen Hundes bentGtigt.

Bestimmte Grundsidtze der Tierhaltung sind gesetzltich vorge-
schrieben. Zwangslaufig ergibt sich schon daher ein gewis-
ser Mindestaufwand, der jedoch fir die meisten Tierhalter

ohnehin selbstverstindlich sein wird., § 2 (1) des Tierschutz-
gesetzes bestimmt: "Wer ein Tier hdlt, betreut oder zu be-
treuen hat,

1. muB dem Tier anygemessene artgemiBe Nahrung und Pflege
sowie eine verhaltensgerechte Unterbringung gewdhren,

2. darf das artgemipe BewegungsbedUrfnis eines Tieres
nicht dauvernd und nicht so einschrinken, daB dem Tier
vermeidbare Schmerzen, Leiden oder Schdden zugefligt
werden"l).

Demnach darf ein Jagdhund also z.B, nicht nur mit den am
Mittagstisch iibriggebliebenen Kartoffeln gefiittert werden,
und vor allem der grafe Hund muB genilgend Auslauf erhalten.
Die inhaltliche Ausfiihrung dieser allgemeinen Normen muB

den Aussagen der Tiererndhrung, Tierzucht und Verhaltens-
forschung im einzelnen lberlassen bleiben; dies kann nicht
Ziel der folgenden AusfUhrungen sein.

1} Tierschutzgesetz vom 24. Juli 1972 i.d.F. vom Mai 1975
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Ubersicht & zeigt, welche Kostenarten bei der Haltung

als pagatorische und kalkulatorische Kosten entstehen.

Die dortigen Angaben sind als grundsitzliche Aussage zu verstehen. Da es die
Hauptabsicht dieses Abschnitts sein soll, eine generelle
Basis flir Taxationszwecke zu schaffen, werden auch die als
pagatorische Kostenarten bezeichneten Aufwendungen nicht
notwendigerweise in ihrer tatsdchiichen, sondern nur in
ihrer betriebsnotwendigen Hohe angesetzt, Wenn z.B. jemand
5,-~- DM/Tag fir die Fltterung eines mittelgroBen Hundes aus-
gibt, dies aber normalerweise unter betriebswirtschaftlichen
Effizienz-Gesichtspunkten (erwerbswirtschaftliches Prinzip,
Minimalkosten) mit z.B. DM 1,50/Tag getan werden kann, wer-
den eben nur 1,50 DM/Tag als NormgriBe benutzt.

Bei Jagdhunden liegen bislang leider keine zweifelsfreien Erhebungen, z.B.
aus Versuchszwingern vor, aus denen derartige Norm- oder
Vorgabe-Kosten, wie sie z.B. in gewerblichen Betrieben mit
REFA-Methoden ermittelt werden, entnommen werden kénnen.

Fir Jagdhunde Tlassen sich solche Normwerte derzeit nur schdt-
zen, wobei eine Anlehnung an die gewerbliche Tierhaltung

der anderen Nutztierarten erfolgt. Dies gilt in Hhnlicher
Weise filir die beiden anderen Berejche Ziichtung und Aus-
bildung.

Fiir die private Kostenrechnung wird jeder Halter, Ziichter,
Ausbilder seine perstinlichen Auszahlungen und kalkulatori-

schen Kosten in der ihm richtig erscheindnden Héhe einsetzen.
Allgemeine Wertansitze und Zahlenbeispiele kiinnen daher fiir eine
private Kostenrechnung nicht bzw. nur bedingt gegeben werden; dafiir sind
dje Absichten und Daten zu unterschiedlich, die mit einer -
privaten Rechnung verfolgt werden mbgen.

Am Ende dieses Abschnitts werden die erarbeiteten durch-
schnittlichen betriebshotwendigen Kosten, die bei der Hal-
tung von Jagdhunden anfallen, in der Obersicht 8 zusammen-
gefaft.
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Die Zahlenwertansdtze der einzelnen Kostenarten der Haltung
werden im folgenden begrlndet.

43111. Futterkosten

Hie  genannten Betrige der betriebsnotwendigen Futterko-
sten stellennur Durchschnittswerte dar . Aufgrund einer Viel-
zah]l von Faktoren wie physiologischer Unterschiede, Futter-
verwertuny, Gewdhnung, Arbeitseinsatz des Hundes usw. kgnnen
die Futterkosten selbst unter betriebswirtschaftlichen Mi-
nimalkostengésichtspunkten im Einzelfall sicheriich einen

bis zu ¥ 20 % verinderten Zahlenwert annehmen.verelichen

mit den Basiswerten der Ubersicht 10,

Die tatsichlichen privaten Ausgabe- bzw. Opportunitdtskosten
fir das Hundefutter hingegen k&nnen in praxi Werte von Null (bei
voller Eigenversorgung) bis zu einer nach dem individuellen
Budget des Halters bestimmten Obergrenze apnehmen. Die nach-
stehende Tabelle zeigt die monatlichen Futter(Ausgabe-)kosten
aller Hundeziichter, die in der bereits zitierten IFAK-Studie
ausgewiesen sind.

)

Obersicht 8: Monatliche Futterkosten ven Hunden1

Hundehalter insgesamt ’
Vorhandener Hund sty

Rude Hbndin Kleinerer Mittlerer Groller
Hund Hund Hund

Monatliche Futterkosten % % % % %
Nichts, so gut wie nichts 7 4 ) 7 4
Unter DM 20, - 18 19 24 16 14
DM 20,~b.u, DM 30, - 20 22 24 22 17
DM 30, - b.u. DM 40, - 18 16 16 20 17
DM 40,-b.u. DM 50,- 13 17 14 13 17
DM 50,~b.,u, DM 60, - 10 7 7 9 10
DM 60,- b.u, DM 70, - 4 4 3 3 6
DM 70,~ b,u, DM 80, - 4 4 3 3 5
DM B0,- b.u. DM 100, - 3 2 - 3 4
DM 100, - und mehr 2 5 2 3 6
Keine Angaben 0 0 0 0 -
Bdsis % 100 106 100 100 100

abs, 403 300 270 230 204

1) IFAK-Studie, 5. 26
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Danach lagen selbst bei groRen Hunden die Ausgaben bhei 80 %
aller Hundehalter unter DM 2,-- tdglich. Der Anteil des eigen-
erzeugten Futters st jedoch nicht angegeben, er muB aber

in eine instrumentelle Kostenrechnung als kalkulatorischer
Anteil mit in die betriebsnotwendigen Kosten einbezogen wer-
den, wie es in der Obersicht 10 auch geschieht. In jener Ober-
sicht wird ebenfalls zwischen Welpen und erwachsenen Hunden
differeénziert. Die Futterkosten eines heranwachsenden Hundes
kdnnen nur theoretisch durch Intrapolation errechnet werden,
denn es ist zu beachten, daB heranwachsende Hunde schneil
das Futtervolumen erwachsener Hunde erreichen hzw. flir eine
gewisse Zeit auch iiberschreiten. sSetzt mwan den durchschnitt-
lichen Futterbedarf eines erwachsenen Hundes mit 100 % an, dann
miissen fiir einen heranwachsenden Hund als grober Durchschnitt
folgende Werte angenommen werden: im dritten und vierten
Lebensmonat 50 %, im fiUnften und sechsten 100 %, im siebenten
his acht zehnten 150 %, ab nheunzehnten 100 %.

4311Z. Steuern, Versicherungen

Die Hohe der Ausgaben fir Hundesteuern sind recht unterschied-
lich, weil die Gemeinden hier lber die Steuerhoheit verfligen,
Die nachfolgende Obersicht zeigt die Streuung der Werte an.

Ubersicht 9 : Hohe der Hundesteuer!)

Hundehalter insgesamt
Vorhandener Hund ist:
Rude Hundin | Kieinerer  Mittlerer  Groller
Hundesteuer Hund Hund Hund
- %oo% | % ® %
Bis unter DM 20, - 7 a ? 5 13
DM 20,-b.u: DM 30, - 15 19 16 17 18
DM 30,-b,0, DM 40, - 12 12 10 12 13
DM 40, -b,u, DM 50, - 9 13 1 13 9
DM 50, -b.u, BM 70, - 17 14 19 15 12
DM 70,-b.,u, DM S0, - 8 8 8 9 9
DM90,-b.u. DM 120, - 7 '3 & 6 4
DM 120, ~ und mehr 2 22 20 2] 21
Kelne Angaben 3 2 2 3 ?
, % 100 100 100 160 100
Basls s, 403. 300 270 230 204

1) IFAK-Studie, S5. 33
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Aus den Angaben der Obersicht 10 kann eine flr die Berechnungs-
beispiele (Taxationsfdlle) dieser Arbeit gerundete Jahressteuer
von DM AN -- ermittelt werden. Die Steuwerpflicht fiir junge Hun-
de beginnt z.B. in Hessen mit einem Alter von vier Monaten? .
Augerdem ist zu berlicksichtigen, daB fiir grtBere Hundehaltungen
auf Antrag eine Zwingersteuer erhoben wird, die eine geringere
Steuerbelastung je Hund ergibt.

Gemdf den Haftpflicht-Bedingungen der Versicherungsgesellschaf-
ten gilt ein Jagdscheininhaber filr Schdden, die von bis zu

zwei seiner Hunde wdhrend der JagdausUbung und anderswo began-
gen wurden, als versichert, sofern diesc entweder eine jagd-
liche Prlifung bestanden haben oder ihre Jagdgebrauchsféhig-
keit bzw. -tdtigkeit von dazu befdhigten Hundeminnern besta-
tigt -wird.

Die freiwilligen Hundelebens~ und -haftpflichtversicherungen
fiihren nicht zv einer substantiellen Werterhhung beim Hund,
sondern bhedeuten lediglich eine finanzielle Sicherung des Hal-
ters fir den Fall, daB der Jagdhund vorzeitig nicht mehyr flr
die Jagd eingesetzt werden kann. Sie kbnnen deshalb nicht

~in eine Kostenrechnung aufgenommen werden, die zum Zwecke der
Ermitttung eines Taxationswertes aufgestellt wird. Hundelebens-
versicherungen versichern jedoch u. V. den Halter gegen be-
stimmte Einzelrisiken, wie z.B. flir den Fall des Todes bei
einem heranwachsenden Hund., Diese Gesichtspunkte werden im
spateren Abschnitt 4314 erdrtert.

43113. Unterbringung, Ausriistung

Die Kosten der Unterbringung und Ausrlistung betreffen meist
Gegenstdnde, die ihr Leistungsvermbgen iber mehrere Jahre hin-
weg allmdhlich abgeben. In periodischen Ergebnisrechnungen
werden sie deshalb als (perieden-)fixe Kosten bezeichnet, weil
ihre Wertabnahme weniger durch die Nutzung selbst als viel-
mehr durch das zunehmende Alter der Gegenstéinde hervorgerufen
wird.

1) § 4 Hessisches Hundesteuergesetz i.d.F. vom 17,12,1973,
VerdffentTicht im Gesetzes- und Verordnungsblatt I des
Landes Hessen vom 20.12.1973, S. 467
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In dieser Kostenart werden die Kosten fir die allgemeinen
Ausrilistungsgegenstinde eines Jagdhundes wie Leinen, Schweip-
riemen, -halsung, Nipfe, Blirsten etc. sowie die Kosten flr
IZwinger, Hiitte oder Hundestall registriert., In einer perio-
dischen Kostenrechnung werden disse Kosten dann in Form von
kalkulatorischen Abschreibungen festgehalten.

Die tatsdchlichen Ausgaben flr diese Gegenstindz fallem in

praxi sehr weit auseinander - von 100,-- DM als einmalige Ausga-
ben fir die Anschaffung eines Korbes und einiger Leinen bzw.
Riemen bis zu lUber DM 2.00C,-~ flir den Kauf eines tempe-
rierten Hundestalles. Bei Annahme einer 10j&hrigen Lebens-
dauer dieser Gegenstdnde betragen die jihrlichen kalkulato-
rischen Abschreibungen dann zwischen DM 10,-- und mehr als

DM 200,--,

Die in Obersicht 10 zu findenden Zaklenwerte entsprechen den
Durchschnittswerten der eigenen Befragung (Fragen 13 und 14
des Fragebogens I). Es ergab sich dabei jedoch der Fall, dapg
alle dort Befragten die Anlagen der Unterbringung im Eigenbay
erstellt haben.

43114, Medizinische Betreuung und sonstige Kosten

Hierunter werden einmal die bei der Haltung anfallenden lau-
fenden Kosten der medizinischen Betreuung (2.8, Jahrliche Wie-
derhelungsimpfungen) sowie die Ausgaben fiir Tierarzt und Me-
dikamente in Sonderfillen gesammelt.

Sonstige und auBerordentliche Ausgaben kBnnen in dieser Ka-
tegorie mit zusammengefaBt werden, da sie in der Hohe meist
unbedeutend sind oder nur in besonderen Fillen entstehen.

Die eigene Befragung ergab als Durchschnittswert (Frage 12
des Fragebogens I) einen Betrag von jdhrlich etwa DM 60,--.

An dieser Stelle kdnnen auch die kalkulatorischen Zinsen des
eingesetzten Kapitals erwdhnt werden, die in einer ordnungs-
gemdB gefiihrten Kestenrechnung Beachtung finden. Analog einer
mittelfristigen Anlage sind die dort erreichbaren Verzinsun-
gen als Opportunitdtskosten zu berlicksichtigen. Filr eine Ko-
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stenrechnung zu Taxationszwecken kann darauf jedoch verzich-
tet werden, denn die Eigenkapitalverzinsung stellt Teil des
Residualeinkommens (@ewinn) dar, d.h. es handelt sich nur
dann um eine Kostenart im eigentlichen Sinne, wenn der Hal-
ter eines Jagdhundes zum Kauf desselben einen Kredit auf-
nimmt und dann dafiir Zinsen zu entrichten hat. Dies ist aber
bei Jagdhunden auBergewdhnlich sowie nicht wertsteigernd,
d.h. es kann in einer allgemeinen Hilfswert-Rechnunyg zu
Taxationszwecken auch dann nicht Berlicksichtigung finden.

43115. Anschaffungskosten und Abschreibungen des Jagdhundes

Will der Haiter eine Erfolgsrechnung Uber den "operational
cycle,d.h. die Leistungsdauer des Jagdhundes in seinem Be-
sitz insgesamt vornehmen, ist es iberflissig, die Abschreibungskosten
des Jagdhundes zu ermitteln., Eine entsprechende Kalkulation
wird allerdings dann arforderlich, wenn er den pe r i o d e n bezo-
genen Erfolg kennen will, ebenso wenn ein Taxationswert ba-
sierend auf einer Hilfswertrechnung zu schdtzen ist.

Die Ermittlung der HBhe dieser kalkulatorischen Kosten ("An-
derskosten™) wird jedoch nicht nur zur richtigen perioden-
miBigen Erfolgsberechnung benttigt, sondern - analog zum
JahresabschluB eines Wirtschafts-Unternehmens - auch zur
Ermittlung des Vermidgens-Wertes des Investitionsobjektes
Jagdhund,

Der Vermbgenswert repridsentiert.zundichst einen kalkulatori-
schen Buchwert, stellt aber im Prinzip nichs anderesals den
gesuchten Taxationswert dar. Damit dessen GriiBe realistisch
ist, sind bei seiner Ermittlung bestimmte Grundsdtze zu be-
achten. :

Zur Berechnung des Abschreibungssatzes dieses Investitions-
objektes missen die Lebens- bzw. Leistungsdauer, der Ab-
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schreibungswert und die Art und Weise der Abschreibung {Lei-
stungsabgabe bzw. Nutzenabnahme) sowie der Restwert bekannt

sein.

Wertvolle Zuchttiere - analog gilt das fiir Nutztiere bef
Einzelbewertung - als Teil des Gebrauchsvermdgens werden,
wenn Marktpreise nicht festgestellt werden kinnen, zu einem
Zeitwert angesetzt, der sich aus Anschaffung oder Herstel-
lungs-Kosten abzliglich den Abschreibungen errechnetl).

Eine analoge Betrachtung des einzelnen Jagdhundes kann ﬁegen
der Ahnlichkeit seiner Leistungen mit denen von Nutz- und
Zuchttieren in der Landwirtschaft gerechtfertigt werden.

SEUSTER nimmt filr Taxationsrechnungen bei vielseitigen Jagd-
hunden eine durchschnittliche Leistungsdaver von 8 Jahren,
d.h. inclusive der Wachstums- und Ausbildungsphasen von
insgesamt etwa 2 Jahren eine durchschnittliche Lebensdauer
von 10 Jahren anz). Als erstes volles Leistungsjahr wird
~dabei das dritte Lebensjahr des Hundes angesehen, obwchl das
Tier natiirlich bereits im ersten Feld, d.h. seinem zweiten
Lebensjahr Leistungen abgibt. Da die Auskbildung allerdings
nicht vor etwa Ende des zweiten Lebensjahres beendet wird,
erscheint es sinnvell, erst das dritte Lebensjahr des Hun-
des als erstes Leistungs- und Abschreibungsjahr zu betrachten.

Der Betrag, der als Basis der Abschreibungs-Rechnung dient,
setzt sich zusammen aus dem gezahlten Preis, Anschaffungs-
nebenkosten sowie Aufwendungen, die zur Wertsteigerung flih-
ren (z.B. Ausbildung, Priifungen). Bei Eigenerzeugung sind
statt eines gezahlien Preises die Herstellungskosten, die
entsprechend der erwighnten Prinzipien ermittelt werden, an-
zusetzen., Der am Ende der geplanten Leistungszeit verblei-
bende Restwert (z.B. Schlachtwert bei Nutzpferden) ist von
der Summe der obigen Kosten zu subtrahieren. Als Resultat
der gesamten Rechnung erhdlt man den Abschreibungswert. Der

1) vgl. SEUSTER, Horst: Landwirtschaftliche Betriebhslehre,
Stuttgart 1966, S. 53 f.
2) SEUSTER, Herst, Die Bewertung ..., a.a.0., S. 42
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Restwert hei Jagdhunden'kann am Ende der Leistungszeit mit
Null angegeben werden.

Die tntwivktung des Leistungspotentials bei viel- und einsei-
tig eingesetzten Jagdhunden und der Abschreibungen bzw. des
Zeitwertes kann schematisch anhand der folgenden DParstellung
veranschaulicht werden.

‘n der folgenden Darstellung 8 wird zwischen vielseitigen

un? spezialisierten Jagdhunden unterschieden. Bei vielsei-
tigen Jagdgebrauchshunden beginnt die Abschreibung wie be-
re’ts beschrieben mit dem ersten vollen Leistungs-, d.h. dem
dritten Lebensjahr. Bei spezialisierten Hunden, hier: SchweiB-
hunden, beginnt das erste volle Leistungsjahr jedoch erst

mit dem vierten bLebensjahr, denn SchweifBhunde missen mindes-
tens drei Jahre alt sein, ehe sie zur Hauptpriifung zugelas-
sen werden kBnnen.

Die Erwdhnung eines Abschreibungsverlaufes bei SchweiBhunden
ist fir Taxationszwecke selbst ohne weitere Bedeutung, da bei
diesen Hunden Ertragswert-Rechnungen miglich sind (vgl.
Abschnitte 32112 und 4321); der Abschreibungsverlauf wird
hier jedoch der Vollstdndigkeit halber mit angegeben.

Im Gegensatz zu den Abschreibungen, die die Anschaffungs-
kosten rechnerisch liber die gesamte Nutzungszeit verteilen,
zeigen die Kurven des Leistungspotentials die geschatzte
tatsdchliche Entwicklung der Leistungsfdahigkeit durchschnitt-
licher Jagdhunde. Vereinbarungsgemip wird bei vielseitig wie
einseitig eingesetzten Jagdhunden eine Lebensdauer von 10
Jahren angenommen.

Bei einer periodischen Erfolgsrechnung bzw. Bilanzierung
entsteht ein Problem, wenn die tatsichliche Lebens- bzw.
Leistungsdauer ldnger wird als die angenommene. Entweder wird
dann eine Buchwert-Zuschreibung vorgenommen, oder die Bilanz
enthdlt eine stille Reserve. Letzteres kann jedoch im folgen-
den unbeachtet bleiben, da Jagdhunde wohl kaum Objekt wvon
Bilanzierungen werden.
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Darstellung 8 .
Die Entwickiung des Leisfungspolentiolsund der Abschreibungen
bel Jagdhunden

Leisfungspoleniial
Zeitwert { DM ) Lelsfungspotential

. Yopn] T
// Abschreibungsverlouf PN -
{ Zeitwert !

M T

e 1 z 3 I 5§ &

~3
o
L=}

O  Lebensalter
{inJahren/

Bei einer Taxationsrechnung fiir beispielsweise einen elf-
Jahrigen Hund, dessen verbTeibende Leistungszeit nach zuver-
ldssiger Beurteilung mit noch weiteren 2 Jahren angenommen
werden muf, ist die ldngere Leistungszeit allerdings zu be=
achten. Hier ist eine vom allgemeinen Schema abweichende
Rechnung vorzunehmen, d.h. in dem Falle muB die Leistungs-
zeit eben mit 11 anstatt mit nur 8 Jahren angesetzt werden,
so dap sich andere Abschreibungssitze ergeben.

Neben diesen rechentechnischen Aufgaben bleibt noch ein Be-
wertungsprobiem besonderer Art zu lésen. In Perioden splr-
barer Preissteigerungen stimmen historischer Anschaffungswert
und aktueller Wiederbeschaffungswert nicht mehr GUberein. Ein
ebenblirtiger Jagdhund, wie er z.B. vor 8 Jahren, am Beginn
seiner Leistungszeit nach der Ausbildung, flUr DM 2.000,--
erwerben wurde, wlrde 8 Jahre sp&ter nur noch z.B. fiir den
doppelten Betrag zu haben sein. Wenn die periodischen Ab-
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schreibungen jeweils von DM 2.000,-- errechnet und Einzah-

lTungen jeweils nur in dieser Hiéhe einbehalten werden, reicht
die Akkumulation dieser einbehaltenen Teilbetrige nicht aus, um
nach acht Jahren wieder einen wertgleichen Jagdhund zu erwer-
ben. Das "Unternehmen" Jagdhunde-Haltung bzw. -Zucht hat

dann neues Kapital notig. Wahrend der Abschreibungszeit wird
aus diesem gteichen Grunde der jeweilige Buchwert des
Jagdhundes zu niedrig angegeben.

Deshalp wird heute zumindest fiir instrumentale Kosten-
rechnungen eine Abschreibung vom Wiederbeschaffungswert ge-
fordert, um die periodischen Aufwendungen, den Erfolg sowie
die Yermdgenswerte marktpreisgerecht darstellen zu kﬁnnen;).
Als Wiederbeschaffungswert wird dabei in der Regel der aktu-
elle Marktpreis eines vergleichbaren Jagdhundes anzuwenden
sein.

SchlieBlich wird noch eine Annahme Uber den Verlauf der Lei-
stungsabgabe des Investitions-Objektes Jagdhund in den ein-
zelnen Perioden erforderlich.

Es sind drei Haupttypen der Abschreﬁbungsarten bekannt: de-
gressive, progressive und lineare Abschreibung. Obwohl im

1) Eine Kostenrechnung zum Zwecke der Ermittlung eines simu-
Tierten Marktpreises ist als instrumentale Kestenrechnung
anzusehen. Die Notwendigkeit, den Wiederbeschaffungswert
als Basis der Abschreibungen in sotchen Fillen zu verwen-
den, kann auch formal aus dem Bewertungsgesetz abgeleftet
werden. Obwohl dieses Gesetz primdr den richtigen durch-
schnittlich zu erzielenden Markipreis ermitteln will, um
eine addquate Berechnungsgrundlage fillr steuerliche Zwecke
Zu erhalten, kann eine Analogie horgestellt werden. Der
§ 10 fordert, "Bei Bewertungen ist - soweit nicht anders
vorgeschrieben ist - der geme ine Wert zugrunde
zu legen." (2) "Der gemeine Wert wird durch den Preis be-
stimmt, der im gewdhnlichen Geschdftsverkehr nach der Be-
schaffenheit des Mirtschaftsguts bei einer YerduBerung
zu erzielen widre. Dabei sind alle Umstinde, die den Preis
beeinflussen, zu berlicksichtigen. Ungewihnliche oder per-
sdnliche Verhdltnisse sind nicht zu beriicksichtigen".

Bewertungsgesetz i,d.F. vom 13.7.1961, BGB1. I,sS. 981
Die Abschréibung vom Wiederbeschaffungswert wird von der’ Wissenschaft

schon seit Jahren allgemein gefordert, So sind z.B. auch flr das
Tandwiwtschaftiiche Rechnungswesen Yorschlige von Gremien der Euro-
paischen Gemeinschaft unterbreitet worden, nach denen bei Maschinen
und Gerdten von Wiederbeschaffungswerten anstelle der bisherigen
Anschaffungskosten abgeschrieben werden soll.
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einzetnen sehr unterschiedlich, kann doch vertreten werden,

daB im Durchschnitt mit einem Jagdhund nach abgeschlossener
Ausbildung eine prinzipiell gleiche Leistung in allen fol-
genden Perioden erbracht werden und damit als Abschreibungs-
art die lineare Abschreibung angewendet werden kann. Die
Annahme einer linearen Nutzenabgabe stellt dabei lediglich eine
rechentechnische Erleichterung dar, wie sie im betriebswirt-
schaftlichen Rechnungswesen iiblich ist, sofern sie sich sach-
Tich einigermaBen vertreten 18Bt. Es ist jedoch unbestritten,
daB z.B, auch ein Jagdhund mit VGP I. Preis nach den Priifun-
gen, also im zweiten Feld, noch dazu]erhen bzw. seine Fer-
tigkeiten festigen kann; pach TRUMLER wBhrt die Reifephase
eines Hundes - rassebedingte Unterschiede auPer Acht gelassen -
bis zum Ende des dritten Lebensjahresl)("fertigeﬂ‘Jagdhund

im eigentlichen Sinne). Damit scheint die moderne Verhaltens-
forschung den alten Hundefuhrerspruch: "Drei Jahre ein jun-

ger unerfahrener Hund, drei Jahre ein guter Hund, drei Jahre
ein alter Hund" zu bestitigen.

In der jagdlichen Praxis fallen diese altershedingten Unter-
schiede bezliglich der jagdlichen Leistungen jedoch allein

nicht UbermiBig stark ins Gewicht, denn die Leistungen hdn-

gen doch auch von sehr vielen anderen, wechselnden EinflUssen
ab, nicht zuletzt von der im Zeitablauf verschieden inten-
siven oder aufmerksamen Flhrung durch den Hundeflhrer, die
manches ausgleichen kann. Die Annahme einer linearen Abschrei-
bung fiir Taxationszwecke kann damit jedenfalls solange gerecht~

fertigt werden, wie kein plausibler Grund fUr eine andere Ab-
schreibungsart gegeben ist.

Bei einer durchschnittlichen Leistungsdaver ven acht Jahren
und einem Wiederbeschaffungswert von z.B. 4.000,~- DM er-
gibt sich im obengenannten Beispiel als jHhriicher Abschrei-
bungsbetrag ein Achtel = 500,-- DM/Jahir.

1) TRUMLER, Eberhard: Mit dem Hund auf du, 5. Aufl., Mlnchen
un¢ Ziirich 1974, 5. 270
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43116. Arbeitszeit

Die allgemeine Problematik der Berlicksichtigung der einge-
setzten Zeit als Kostenfaktor in die Kostenrechnung bei
Jagdhunden wurde bereits ausfiihriich in Abschnitt 35 er-
trtert. Ebenso wie bei den anderen Kestenarten kann eine
Kostenrechnung, die einen Hilfswert zu Taxationszwecken Tie-
fern sol1l, nur wieder die "betriebsnotwendige" Arbeitszeit
berlicksichtigen. Die empirischen Werte 1iegen in der Regel
darUberl), weil ein betriebswirtschaftlich effizienter Ar-
beitseinsatz bei der Jagdhunde-Haltung selten anzutreffen
ist und hdufig gar nicht als Ziel der Arbeit mit dem Hunde
angesehen wird.

Fiir den Zweck der Ermittlung von Hilfswerten gibt SEUSTER
die notwendige Arbeitszeit fir die Haltung, Fiitterung, Pfle-
ge mit durchschnittfich 10 Minuten/Tag anz). Diese Zeit ist
dann mit dem im spdteren Abschnitt 43132 gefundenen Stunden=-
satz von DM 2,-~/h zt multiplizieren.

Fiir dje perstniiche Kostenrechnung kann analog die tatsdch-
lich eingesetzte Zeit bericksichtigt werden, die dann mit
den individuellen Opportunititskosten des Halters zu bewer-
ten ist. Der so ermittelte perstnliche Kostenwert wird frei-
Tich nur zuyfdllig vom Markt verglitet werden.

4312. Die Zichtungskosten bei Jagdhunden

Die zusiditzlich fiur die Zichtung anfallenden Kosten kinnen bei
einem Deckriiden praktisch negiert werden.

Zusdtzliche Kosten fallen erst beim Ziichter, d.h. flir die Hin-
din und die Welpen an. Die folgende ODbersicht zeigt schematisch

1) In der Befragung der eigenen Stichprobe wuvrden Zeiten von
10 bis 90 Minuten je Tier und Tag angegeben.
V¥gl. hierzu auch die Angaben der Gbersicht 5, die der IFAK-
Umfrage flr alle Hundebesitzer entnommen ist. Die dert an-
egebenen Zeiten stellen jedoch nicht Arbeitsaufwand {.e.S.
zw. nur teilweise dar.
2} SEUSTER, Horst, Die Bewertung ..., &.a.0., 5. 35
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die mit der ZUchtung (Produktion von Jagdhunden) entste-

henden Kosten.

bersicht 11: Die durchschnittlichen betriebsnotwendigen
Kosten der Jagdhunde-ZiUchtung

Grdfe GroBe Hunde Mittelgrofe [Kleine Hunde
Hunde
Kostenart
Zysatzfutter Hiindin/Wurf 45,-- 30,-- 15,-~
Welpen bis 8 Wochen/Tia 30,-- 20,-- 10,--
Medizinische Betreuung/

Welpe 80,-- 80, ~- 80,--
zusatzliche tdgliche 10 min 10 min 10 min
Arbeitszeit/Wurf
Administrat. Kosten

a) Deckgeld 350 -~ 300, -- 250,--1)
b) Andere Kosten/
‘Welpe 30,-- 30,-- 30,--

1} bei Teckeln meist niedriger {(&0,~- bis 200,-- DM)

Wahrend der Trage~ und Sdugezeit bis zum Abgabedatuwm der Wel-
pen muB die Hundin Zusatzfutter erhalten, um die besonderen

korperlichen Belastungen

besser

tragen zu ki@innen.

Etwa ab

der dritten, vierten Lebenswoche nehmen die Welpen zusitz-

lich zur Muttermiich Fut

ter auf.

Die entsprechenden, in den ersten beiden Zeilen der obenge-

nannten Obersicht zu findenden Zahlen sind an die Ergebnisse
der eigenen Befragung (Fragen 2 und 3 des Fragebogens I) im

Sinne des betriebsnotwendigen Aufwandes angeglichen,

Die Kosten der medizinischen Betreuung setzen sich aus den
Kosten der Ublichen Grundimmunisierung {gegen Staupe, Hepa-
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titis, Leptospirese), der Impfung gegen Tollwut und der Ent-
wurmungskur zusammen.

Fir die Betreuung der Hindin nach der Geburt und der Welpen
ist ein zusitzlicher Arbeitsaufwand erforderlich, der von
SEUSTER mit 10 Minuten tdglich je Wurf angegeben wirdz). Bei
der eigenen Befragung (Frage 15.a)!des Fragebogens I) wurde
diese im betriebswirtschaftlichen Sinne als Minimalzeit zu
verstehende Angabe ven einem kleinen Teil der Zlchter bestid-
tigt. Fir die Bewertung dieser Zeit gilt der gleiche wie

im folgenden Abschnitt beschriebene Stundenlohnsatz von

DM 2,--/h.

Einen relativ groBen Umfang nehmen die "administrativen Ko-
sten" an. Es handelt sich hier meist um echte Ausgaben, die
der Ziichter zu entrichten hat. Zu nennen sind einmal die
Deckgebiihren, die vom Zlchter an den Rldenbesitzer zu ent-
richten sind. Habituell wird dafiir der Preis efnes Welpen
bzw. ein Welpe genommen. Dazu kommen Zuchtverbandsbheitirige,
die Geblihren flr die Eintragung in das Zuchtbuch des Zucht-
vereines sowie Absatzkesten, wenn flir den Absatz der Welpen
z.B. Telefonate, Inserate und Transporte notig sind.

4313. Die Kosten der Aushbildung eines Jagdhundes

43131. Pagatorische Kosten

Erst durch eine Ausbildung kann ein Hund zum Jagdhund heran-
gebildet werden. Die wesentlichsten Kriterien, die die Hhe
des zur Erreichung eines bestimmten Ausbildungszieles erfor-
derlichen Aufwandes determinieren, liegen in der Kenntnis und
Erfahrung des Ausbilders, der zur VYerfligung stehenden Zeit,

1) Einige Zlichter nehmen die Grundimmunisierung und Entwur-
mung aus verschiedenen Griinden nicht bis zum Alter von
8 Wochen vor, sondern lassen dies vom Erwerber des Welpen
nach einer Eingewthnungszeit vornehmen - dies ist bei eini-
gen Zuchtvereinen sogar iiblich, andere Vereine wiederum
schreiben dagegen vor, dem Zuchtwart anldBlich der Wurfab-
nahme die Impfpdsse der Welpen vorzulegen.

2} SEUSTER, Horst, Die Bewertung ..., a.a.0., S. 35
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der Revierverhdltnisse sowie in den Anlagen und der Intelli-
genz des Hundes selbst begrindet. Aus dieser Aufzéhlung er-
gibt sich u.a. die Zahl der miglichen Kombindtionen der wich-
tigsten Faktoren untereinander, und dann kann die grofe
Streuung des in der Aushildungs=Praxis anzutreffenden tat-
sdchlichen Aufwands nicht mehr iiberraschen.

Flir den Zweck der Errechnung von Hilfswerten fiir eine Taxa-
tionswert-Schitzung mlissen wiederum betriebsnotwendige Kosten
der Ausbildung ermittelt werden. Die in der nachstehenden
Obersicht 12 angegebenen betriebsnotwendigen Kosten werden unter
der Annahme eines erfahrenen Ausbilders und gut veranlagter,
intelligenter Junghunde sowie geeigneter Standort- und Re-
vierbedingungen entwickelt.

Die Kosten der Ausbildungsgegenstdnde wie Arbeitshaltung,
Apportierbock, Leinen, Wilddecken, Dressurangel werden in

der nachstehenden Obersicht mit DM 20 bis 40 angegeben.
Die Anschaffungsausgaben liegen wohl darlber, doch k@nnen

die Gegenstdnde in der Regel flr mehrere Hunde benutzt werden.
Es handelt sich auch hier wieder um Minimalkosten,

Unter die administrativen Kesten sind die Auslagen fiir die
Fahrten zu den Priifungsorten sowie die Nenngelder der ein-
zelnen Prifungen anzufiihren. Die Menngelder werden je nach
Prifungsart, -0rt sowie Mitgliedschaft bzw. Nichtmitglied-
schaft im betreffenden Zuchtverein vom Yeranstalter verschie-
den hoch festgelegt; sie erreichen in der Regel Betrige
zwischen DM 40,-- und 100,-- bei groBen, zwischen DM 20,--
und 65,-- bei mittelgrofen und zwischen DM 20,-- und 40,--
bei kleinen Hundenl). Die Nenngelder flr die Anlagepriifungen
liegen dabhei immer unter denen fiir Leistungspriifungen., 0b-
licherweise zahlen Nichtmitglieder die doppelten Geblihren
der Mitglieder,

Als durchschnittliche Fahrtauslagen zu den einzelnen Priifungen
sind DM 20,-- pro Priifung in den administrativen Kosten be-
riicksichtigt.

1) Entsprechend der Angaben der Zuchtvereine {(Antworten auf
Frage 5. des Fragebogens II)
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Der hedeutendste Aufwandsfaktor ist in der eingesetzten Zeit
des Ausbilders zu sehen.

Die Angaben flir den Stundenbedarf an Ausbildungszeit gelten
unter den obengenannten Bedingungen, d.h. sie stellen die
betriebsnotwendigen Zeiten unter giinstigen Yoraussetzungen
dar. Aus der Befragung der Zuchtvereine (Frage Nr. 8 des
Fragebogens Il) ergaben sich z.T. davon nach oben und auch
nach unten abweichende Werte, sofern diese Frage Uberhaupt
mit Stundenangaben beantwortet wurde. Alle befragten Zucht-
vereine wiesen auf die grofe Bandbreite beim Arbeitsbedarf
hin, deren Grinde bereits oben dargelegt wurden. Die in der
Obersicht 12 angegebenen Zahlen kénnen deshalb nicht als
Richt- oder Normwerte fiir den effektiven Zeitbedarf angese-
hen werden - ein durchschnittlicher Wert ist dort aufgrund
der erheblichen individuellen Differenzen nicht sinnvoll
anzugeben - sondern sie haben lediglich denh Charakter von
Durchschnittswerten zum Zwecke der Schdtzung von Hilfswer-
ten fir eine Taxation, deren Ziel es ist, eine HilfsgriBe
zu finden, die dann in ein Marktpreisgefiige eingepaBt wer-
den kann. Nach allgemeinen Grundsitzen kann dabei nur mit
betriebsnotwendigen Werten gearbeitet werden.

Zur Bewertung dieser Arbeitszeit gilt wieder das gleiche
wie fir die Arbeitszeit der Bereiche Haltung und Ziichtung.
In einer persdnlichen Kosten-Rechnung ist sie mit den indi-
viduellen Opportunititskosten, in der Hilfswertrechnung zu
Taxationszwecken mit einem allgemeinen durchschnittlichen
Stundensatz zu bewerten.

Wihrend die allgemeinen Voraussetzungen der Ermittiung
eines solchen Durchschnittswertes bereits in Abschnitt 35
erwdhnt wurden, sol1l1 dieser Wert im folgenden errechnet
bzw. geschdtzt werden.
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43132. Bewertung der eingesetzten Arbeitszeit

Wenn man davon ausgeht, daB zumindest einige der Ziichter und
Ausbilder die fir die Zlichtung und vor allem Ausbildung ein-
gesetzte Zeit nicht (nur) als Freizeitbeschdftigung betrach-
ten, missen die durchschnittlichen Opportunitdtskosten aller
Zuchter resp. Ausbilder zusammen grdfBer als Null sein.

Dann muB sich zwischen den durchschnittlichen Ausgabekosten
flUr Futter, Gebihren etc. und dem Verkaufspreis des Tieres
eine positive ResidualgrdBe ergeben, die mindestens so groB
ijst wie die durchschnittlichen Opportunitétskosten der ein-
gesetzten Zeit, denn sonst miBte die Zahl der gezlichteten
bzw. ausgebildeten Hunde geringer sein als sie tatsichlich
ist, weil zumindest einige der Zlchter bzw. Ausbilder dann
nicht weiterarbeiten wilirden.

Die ResidualgrioBe kann jedoch durchaus grtfer als die durch-
schnittlichen Opportunitdtskosten der Arbeitszeit sein, sie
kann z.B. nech andere Faktoren enthalten. Wie das im einzel-
nen bereits ausfilhrlich in den Abschnitten 261 und 341 aufge-
zeigt worden ist, existiert lediglich ein markttechnischer
Zusammenhang zwischen Preisen und Kosten. Mit der Einbezie-
hung bestimmter Opportunitdtskosten kann im allgemeinen eine
Anbjeter—Preisuntergrenze definiert werden.

Aus der Gesamtheit der Tauschvorginge bzw. einer daraus ent-
nemmenen reprisentativen Teilmasse errechnet sich ein durch-
schnittlicher Marktpreis. Sofern die pagatorischen Kosten
zur Erzeugung bzw. Ausbildung bekannt sind, lassen sich eben-
falls die durchschnittlichen Ausgabekcsten ermitteln. Die
Differenz zwischen beiden stel1l1t dann die gesuchte durch-
schnittliche ResidualgréBe dar, in der die durchschnittlichen
Opportunititskosten der eingesetzten Zeit enthalten sind. Eine
Grundgesamtheit oder reprdsentative Stichproben sind z.Zi.
aber nicht bekannt; bei einer Erhebung mipte dabei auBerdem
gesichert sein, daP eine zuverldssige Aufnahme der Daten in
Héhe der erwihnten betriebsnotwendigen Kosten erfolgt. Im
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folgenden kann deshalb eine solche durchschnittliche Resii-
dualgrdBe und ein daraus abzuleitender Stundensatz nur ni-
herungsweise aus einer exempiarischen Rechnung mit den in

., diesem und den beiden vorangegangenen Abschnitien gegebenen
Zahlenwerten ermittelt werden.

Es soll dabei ein fertig ausgebildeter junger Vorstehhund

im ersten Feld betrachtet werden, der gerade die VGP im An-
schluB an die HZP mit einem I. Preis bestanden hat und etwa
18 Morate alt ist. Der durchschnittliche Marktpreis eines
sclchen Hundes betridgt z. Zt. ca, DM 3.000,--, sofern keine
Zy- oder Abschlége aufgrund weiterer preisbeeinflussender Fak-
toren vorzunehmen sind, Die hetriebsnotwendigen Kosten, die
bis zum Zeitpunkt der VGP angefallen sind, setzen sich zusam-
men aus den Ausgaben filr die Anschaffung des Welpen sowie

den Kosten fir die Haltung, Betreuung und Ausbildung wihrend
der Ausbildungsperiode, wie sie in den Obersichten 10 und 12
dargestellt sind.

Die Rechnung sieht dann folgendermaBen aus:

1. Anschaffungskosten Fiir einen Vorstehhundwelpen(groB)DM 350, -

2. Betriebsnoctwendige Kosten der Haltung ohne Arbeit
Fir 16 Monate
- Futterkosten flir 1 Welpen groBer Hunde

flir 3. und 4. Lebensmonat je 30,- DM = 60,- DM
fiir 5. und 6. Lebensmonat je 60,- DM = 120,- DM
fiir 7. bis 18.Lebensmonat je 90, DM = 1080,~ DM
DM 1.260,~
- Steuern (1 Jahr Steuerzahlung angenommen DM 60,-
- Ausbiidungsgerite, Material, Unterbringung
zZusammen DM 90,-
- Medizinische Betreuung DM 80, -~
3. Priifungsgebiihren (VIP, HZPy VGP) zusammen DM 240, -
Die Summe der betriebsnotwendigen Kosten ohne
Arbeitszeit petrdigt damit in o.g. Fall DM_2.080,-

Wenn diese vorwiegend pagatorischen Kosten vom obengenannten
Verkaufserlds von DM 3,000,-- subtrahiert werden, verbleibt
aus dem Erlds noch ein Residualbetrag von DM 920,--, den der
Ausbilder als Entgelt filr seine eingesetzte Zeit, sein Ausbil-
dungsrisiko bzw. als Gewinn oder Erfolgsprimie tetrachten kann.
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Es 5011 angenommen werden, daf der Ausbilder diese Residual-
grope lediglich als Lohn fir seine eingesetzte Arbeit ansieht,
d.h. Risiko- und Gewinnerwdgungen nicht anstellt. Um den ent-
sprechenden Stundenlohn zu errechnen, ist die gefundene Re-
sidualgréBe durch die Zahl der betriebsnotwendigen Arbeits-
stunden der Ausbildung und Haitung zu dividieren. Aus der
Obersicht 12 kann als durchschnittliche betriebsnotwendige
Zeit fUr die Ausbildung bis zur VGP ‘im AnschluB an die HIP
eine Summe ven insgesamt 170 Stunden (40 + 8C + 50 h) ent-
nommen werden. Der Zeitaufwand flir die Haltung des auszu-
bildenden Hundes betrigt fiir 16 Monate 80 Stunden (16 x 5 h;
Obersicht 10), so daB ein Gesamtzeitbedarf von 250 Stunden
entsteht. :

Der Stundensatz errechnet sich aus diesen Werten mit DM 3,68
{920 : 250),

Nun erreicht nicht jeder Hund einen I. Preis in der VGP. Er-
zielt er z.B. lediglich einen IIl. Preis, sc daf sein durch-
schnittiicher Verkaufspreis nur ca, DM 2.000,-- betrigt, ent-
steht bereits ein negativer Residualbetrag von {2000 ./.
2.080 =) DM 80,--, d.h, ein (positiver) Stundenlohn kann gar
nicht mehr errechnet werden. Besteht der Hund die VGP aber
gar nicht, sendern anschlieBend an die HZP mit einem III.
Preis lediglich die JEP {bzw. die Zusatzficher zur HZP, die
fiir die JEP benttigt werden}, so daB sein Markipreis bei

ca. DM 1,800,~- liegt, erzielt der Halter bzw. Ausbilder
bereits einen Nettozahlungsverlust ven (2.080 ./. 1.600 =)
DM 480,--, wiederum ohne einen Arbeitslohn verbuchen zu
k&nnen.

Man wird nun darlUber hinaus realistischerweise annehmen missen,
daB ein Residvalbetrag auch - wahrscheinlich zunichst in erstek
Linie - das allgemeine Unternehmenswagnis und zusidtzliche
spezielle Einzelwagnisse abzudecken hat. Der im obengenannten
glinstigen Fall erzielte Stundensatz ven DM 3,68 enthilt da-
mit bereits die kalkulatorischen Wagniskosten, d.h. der eigent-
liche Arbeitslohn muff unterhalb des ermittelten Betrages lie-
gen.
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AuBerdem 1st bekannt, daB die in den Obersichten und 1m
vorgenannten Beispiel benutzten Zahlen der einzelnen Koesten

in betriebsnotwendiger Hohe angesetzt sind, aber in der Reali-
tit sehr oft aufgrund weniger glinstiger und weniger effizienter Ver-
hiltnisse und Methoden héher liegen. Unter den tatsdchlichen
Verhdltnissen wird also einmal der Residualbetrag meist
kleiner und die Zahl der eingesetzten Stunden oft héher sein.
Daraus 14Rt sich schiuBfolgern, daB der tatsdchliche durch-
schnittliche Stundensatz flr die eingesetzte Zeit deutlich
unterhalb des obengenannten rechnerischen Durchschnittswertes
von DM 3,68 fir den glinstigen Fall liegt.

A priori kann Uber die wirkliche Hihe nichts genaues gesagt
werden. Als Anniherungwert Tiir Taxationszwecke erscheint es
dennoch berechtigt, einen Stundensatz von DM 2,-- als aufge-
rundeten Durchschnitt aus den Stundensitzen der vorgenannten

" Beispiele anzunehmen. In dieser Grofe ist die Risikoab-
deckung dann noch enthalten. In anderen Worten heiBt das:
Einen hoheren Stundensatz als DM 2,--, den man in eine Kosten-
rechnung fir Jagdhunde einbridchte, wilirde der Markt einfach
nicht vergliten, wenn die Angebotsmenge gleichbleiben s0l11.

Da €5 in der Realitdt ebenfalls vorkommt, daB Prifungen wie-
derholt werden missen, einige Hunde aber auch dann nicht be-
stehen bzw. gar nicht erst angemeldet werden, kann der tat-
sdchliche durchschnittliche Stundensatz, mit dem sich die
Zlichter bzw. Ausbilder im Durchschnitt z. Zt. begnlgen, auch
unter der Annahme eines nur betriebsnotwendigen Zeitaufwandes

moéglicherweise sogar noch wesentlich unter DM 2,-- 1iegen1).

Alle lUber diesem Wert liegenden Angaben reprdsentieren ent-
weder die liber dem Durchschnitt Tiegenden glinstigen F&lle
{(bis zu einer Héhe von ca. DM 4,--/h), oder sie entspringen
von auBerhalb des Systems Jagdhundeziichtung/-Ausbildung kom-
menden Werturteilen, wie z.B. jene in Abschnitt 35 zitierten
Angaben von Stundensdtzen von DM 6,~- bzw. 7,--. DaB flr

eine Fremdausbildung als Lohnmarbeit Dritter in einzelnen Fil-
len z.T. Stundenldhne auch von DM 8,-- bis 10,-- bezahlt wer-

1) Vgl. dazu auch Abschnitt 43156
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den, ist fir Taxationszwecke, wo mit betriebsnotwendigen

Werten zu rechnen ist, nicht von BelandJ.Es wurde bereits
an verschiedenen Stellen gezeigt, daB es keinen direkten

Zusammenhang zwischen Kosten und Preisen gibt.

Weiter ergibt sich die SchluBfolgerung, daB der durchschnitt-
liche Zichter bzw. Ausbilder mit dem relativ niedrigen Stun-
densatz bisher zufrieden gewesen sein muB, denn sonst hitte
er in dieser Zeit eine alternative Tdtigkeit ausgeilbt, die
ihm einen hdheren Stundenverdienst erbraclit hdtte.

Es kann wohl angenommen werden, daB der durchschnittliche
ZUchter bzw. Ausbilder in Zeiten der allgemeinen wirtschaft-
lichen Prosperitdi iber Einkommensalternativen informiert war.
Die Jagdhundezucht und -ausbildung ist dennoch fortgeflihrt
worden., Dies beweist, daB die "Hunde-Arbeit" entweder nicht
als einkommenschaffende Beschaftigung angesehen wird, oder

daB sie neben dem geringen Einkommen aus dieser Tdtigkeit dem
Ausbildenden oder Ziichter noch eine Reihe anderer bedeutsamer
Nutzenarten stiftet.

4314, Wagnis-Kosten

Diese kalkulatorische Kostenart umfapt die Risiken und Gefah-
ren wirtschaftlicher Verluste bei der Haltung, vornehmlich
aber bei der Zichtung und Ausbildung der Jagdhunde. Bei Wel-
pen sind Todesfalle nicht selten zu verzeichnen. Sterben
einer oder mehrere der Welpen eines Wurfes z.B. kurz vor dem
beabsichtigten Verkauf, sind zwar alle Kosten, wie vorher
beschrieben, entstanden, doch Ertrdge kinnen fiir diese Tiere
dann nicht realisiert werden. Vor cder bei der Ausbildung

des jungen Hundes kann sich seine Ungeeignetheit flir den Jagd-
gebrauch wegen ungentigender jagdiicher Anlagen oder aufgrund
von Krankheiten oder Fehlbildungen herausstellen.

Un derartige Ris{ken aufzufangen, wird liblicherweise gefor-
dert, in die Kostenrechnung als Teil des instrumentalen Rech-

1) Bezliglich der Fremdausbildung vgl. die Ausfiihrungen des
Abschnitts 3214
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nungswasens Wagniskosten einzubeziehen, deren Hthe aufgrund
empirischer statistischer Unterlagen liber diese Ausfdlle ge-
schitzt werden kann. Derartige reprisentative Statistiken ste-
hen z. Zt. freilich noch nicht zur Verfigung.

Im normalen wirtschaftlichen Bereich kéinnen solche Wagnisse
oft durch Versicherungen abgedeckt werden, deren Prdmien
stellen dann die Wagnis-Kosten dar, Dies ist bei (Jagd-)
Hunden jedoch nur eingeschrdnkt méglich, denn die Tierver-
sicherer versichern Welpen in der Regel erst ab einem Min-
destalter ven 8 Wochen, und dann nur TlUr den Todesfall,
nicht jedoch gegen das Fehlen erwarteter jagdlicher Eigen-
schaften ("Materialfehler"}.

Die obengenannten Einzelwagnisse sind grundsdtzlich vom ali-
gemeinen Unternehmer-Risiko zu unterscheiden. Das Auftreten
solcher Einzelwagnisse erfolgt stoBweise, flr den einzelnen
yvereinzelt und unsicher, jedoch im GroBen und Ganzen mit
einer gewissen statistischen Regelm@figkeit {z.B. Naturka-
tastggphen, Unfdlle, unzweckmiRige Bedienung, Materialfeh-
ler} 7.

Das allgemeine Unternehmer-Risiko liegt jedoch nicht in die-
sen einzelnen Verlustgefahren begriindet, sondern vielmehr
in dem allgemeinen Preis~, Qualitdts- und Marktrisiko.

Das allgemeine Unternehmer-Risike wird meist nicht aus-
driicklich in Zahlen spezifiziert, sondern als Teil der Ren-
dite, d.h. der Gewinnrate in Bezug auf den Umsatz oder das
eingesetzte Kapital gesehen. Der erwartete Gewinn einer vor-
gesehenen Anlage mup also nicht nur mindestens so hoch sein
wie der aus bestehenden Alternativen (Opportunititskosten-
Betrachtung), sondern soll gleichzeitig das Unternehmerri-
sike mit decken.

1) MELLEROWICZ, Konrad: Kosten und Kostenrechnung, 4. Aufl.,
Berlin 1963, S. 77
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Fiir das vorliegende Thema sollen diese Betrachtungen nicht
weiter vertieft werden, da angencmmen werden kann, daB die
Einzelwagnisse sowie das allgemeine Unternehmerrisiko 1in

dem erwihnten Residualbetrag mit enthalten sind, denn es ist
flir Jagdhunde nicht Ublich, Wagniskosten gesondert auszu=~
weisen, Sie sind auch nur sehr schwierig zu quantifizieren.

Eine gewisse Berlicksichtigung finden die Wagnisse und deren
Kosten hier jedoch inscfern, als im spiteren Abschnitt 4322
bei der Ertragswertberechnung des Zuchtwertes eine durch-
schnittliche Welpenzah? je Wurf angenommen wird, die etwas
unter der hdufig wirklich erzielbaren bzw. erzielten Zahl
liegt, die Kosten der Ziichtung entsprechend der Obersicht 11
aber teilweise filr den gesamten Wurf angenommen werden,

Ein erfahrener Ausbilder wird auferdem meist schon bald mer-
ken, ob ein Jjunger Hund gute Anlagen hat, oder ob seine

Milhe vergebens sein wird, so daB das Risiko auch da noch

in Grenzen gehalten werden kann.

4315. Bereithaltungskosten

In diesem Abschnitt soll das an sich liberall anzutreffende,

Jedoch in der gesamten Tierhaltung mit bescnderen Eigentiim-

Tichkeiten behaftete Problem der ungeplanten Bereithaltungs-
oder Lagerungskosten erdrtert werden,

Die Erzeugung eines Tieres ist an biologische Wachstumspro-

zesse gebunden, die stets eine bestimmte Zeit erfordern und

deshalb nicht kurzfristig, z.B. je nach Marktlage, gedndert

bzw., gestoppt werden kinnen, wie es etwa bei leblosen Glitern
zum groBen Tefl mdglich ist.

Der zweite entscheidende Unterschied zu Teblosen Gltern ist
darin zu erblicken, dap die Xosten dieser Lager- oder Bereit-
haltung bei Tieren in aller Regel bedeutend hBher liegen.
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Die Lagerungskosten kinnen verschiedene Anliisse haben. Oft
liegt ihre Ursache in Absatzschwierigkeiten begriindet. So kann
es vorkommen, daf der Absatz eines Tieres zu einem bestimmten
Zeitpunkt zu "tragbaren", z.B. zu kostendeckenden Preisen,
nicht méglich erscheint. Unter bestimmten Umstdnden kann sich
dann ein Anbieter entscheiden, eine Zeitlang auf bessere Prei-
se zy warten.

Efne salche Situation kann sich ebenfalls bei Jagdhunden er-
geben. In diesem Zusammenhang ist jedoch zwischen Welpen und
bereits ausgebildeten Hunden zu unterscheiden, denn im Gegen-
satz zu Welpen vermag der ausgebildete Hund dem (Bereit-)}Hal-
ter bereits jagdlichen Nutzen zu bringén und so gegebenenfalls
einen Teil der Bereithaltungskosten zu kompensieren.

In diesem Zusammenhang ist bei Jagdhunden noch ein weiterer
ungeplanter AnlaB flr das Entstehen derartiger Lagerungsko-
sten zu erwdhnen. Es geschieht nicht selten, daB ein abgeflibr-
ter Hund eine Gebrauchspriifung nicht oder nicht sofort besteht
und sie wiederholen muB. Soll der Hund z.B. die VGP wiederho-
len, entstehen weitere Haltungskosten und evtl. sogar ein zu-
satzlicher Ausbildungsaufwand flr etwa ein Jahr. Diese Kosten
fallen natlirlich besonders dann ins Gewicht, wenn es sich um
eine Fremdausbildung handelte, d.h. beabsichtigt war, den Hund
nach erfolgreicher Ausbildung zu veriuBern, und eine spitere
eigene jagdliche Nutzung des betreffenden Tieres nur teilweise
oder gar nicht mhg1fch ist.

Obwohl die beiden genannten Ursachen der Lager- oder Bereit-
haltungskosten sicherlich awch als Teil des allgemeinen Unter-
nehmer-Risikos betrachtet werden kbnnen, verdienen sie auf-
grund ihrer in der Jagdhundehaltung gegebenen hesonderen Be-
deutung dennoch eine eigenstdindige Behandlung, zumal sie auch
flr andere Nutztierartenm relevant sind (z.B. Oberstandshaltung
bei Zucht- und Masttieren).

Die Frage nach dem Wesen dieser Kosten fUhrt zu der Erkenntnis,
daB es sich nicht um betriebsnotwendige Kosten im vorher de-
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finierten Sinne handeln kann. Die Bereithalturngskosten haben
auch nicht unmittelbar eine Wert- bzw. Preiserhthung zur Fol-
ge, wenngleich sich letzteres ergeben kann bzw. regelmdBig

in der Erwartung bzw. Hoffnung des Anbieters liegt. Auf jeden
Fall muB jedoch geschlossen werden, daB derartige Lagerungs-
bzw. Bereithaltungskosten in einer Taxationsrechnung nicht
berticksichtigt werden kOnnen.

Fiur eine perstnliche Kostenrechnung und den auf ihr aufbau-
enden Entscheidungen wie z.B. Uber den Yerkaufszeitpunkt sind
diese Bereithaltungskosten jedoch von wesentlicher Bedeutung.
Dies kann am folgenden Beispiel gezeigt werden:

Ein Zichter halte den ihm gebotenen Preis von DM 300,-- fir
seinen 8wdchigen Welpen einer gropen Vorstehhundrasse flr

zu gering; er erwartet einen Preis von DM 400,--, den er nach
einer Besserung des Marktes 1in zwei Monaten erzielen zu kiénnen
glaubt. Die CObersicht 10 dieser Arbeit gibt die (betriebsnot-
wendigen) Kosten der {weiteren) Haltung wie folgt an:

Futter DM 30,-/Monat
Unterbringung, Pflége und Ausriistungsgegen-

stdnde zusammen ca. DM 10,-/Monat
Arbeitszeit 5 h 4 DM 2,-- = DM 10,-/Monat

Admiriistrative Kosten sollen hier nicht berlicksichtigt wer-
den. Dies fUhrt zu einer monatlichen Kostenbelastung von ins-
gesamt etwa DM 50,- bzw. 100,- fir zwei Monate.

Die hdchstmégliche Ertragsdifferenz zwischen gebotenem und

erwartetem spdterem Preis betrdigt im Beispiel ebenfalls ge-
rade DM 100,-, so daB es sich nicht lohnt, den Welpen unter
den gegebenen Umstdnden noch zwei Mcnate zu halten.

Der Zusammenhang kann in allgemeiner Form und schematisch
anhand der folgenden Darstellung aufgezeigt werden.
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Darstetiung 9

Der Einfluf! der Kosten der Bereithaltung eines Tieres
ouf den Absatzzeilpunkt

Preis §
Keosten
{OM)
[ b2 5
Led 1tund
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400 aereilﬂsw"
J00 |
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|
0 : -
i Mol’:af 2 Monale Lagerungs-

dauer

Erst wenh der Verkaufserlits nach dem Zeitpunkt t0 oberhalb

der Lagerkosten-Kurve liegt, wird das Warten bzw. das Hin-
nehmen der Lagerkosten fiir den Verkdufer rentabel. Alle Punk-
te auf der Lagerkosten-Kurve bedeuten eine Indifferenz- Si-
tuation zwischen den beiden mogiichen Entscheidungen Verkauf
zum Zeitpunkt t, oder spater. Alle Punkte zwischen der Kosten-
kurve und der Abszisse bedeuten Verlust flr den Verkdufer bei
spdterem Verkauf als to in Hohe des Abstandes des betreffenden
Punktes (Preises) von der Kostenkurve,

Unter realen Bedingungen muB dazu in aller Regel noch die Un-
sicherheit bezliglich des Eintreffens einer Preiserwartung

flir einen in der Zukunft liegenden Zeitpunkt beachtet werden.
Das bedeutet, daP bei einer Wahrscheinlichkeit des Eintreffens
eines erwarteten Preises von kleiner als 1 eine Indifferenz-
Sttuation erst dann gegeben ist, wenn das Produkt aus erwarte-
tem Preis und Wahrscheinlichkeit seines Eintreffens gleich
hoch 1iegt wie die Bereithaltungskosten bis zu dem betreffen-
den Zeitpunkt; oder mit anderen Worten am o.g. Beispiel de-
monstriert: der Verkaufer mufl sich nach zwei Monaten einen
Preis von DM 500,- vorstellen, wenn er die Eintrittswahr-
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scheinlichkeit dieses Falles mit 80 % veranschlagt, um als
Resultat den Wert von 400,- erzielen zu kdnnen, bei dem die
Gegenibersteilung von Grenzkosten und Grenzertrag eine In-
differenz~Position anzeigt.

Eine prinzipiell dhnliche Betrachtung wird der filr den Fremd-
bedarf titige Ausbilder anstellen, wenn er entscheiden will,
ab es sich fur ihn lohnt, einen Hund pach einem Jahr erneut
zur VGP vorzustellen oder ihn gleich zu verkaufen. Dabei hat
er nicht nur das Marktpreis-Risiko, sondern in diesem Falle
noch dazu das Priifungserfolgs-Risiko zu berlicksichtigen und
seinen Kosten gegenlberzustellen, um den mﬁgljchen Ertrag
seiner Bemiihungen abschitzen zu kinnen.

Formal gesehen, stellt das Preblem der Bereithaltungskosten
den typischen Fall einer Entscheidungssituation unter Un-
sicherheit bzw. UngewiBheit dar, die auf einer Marginalbe-
trachtung basiert, d.h. zusitzliche Kosten werden einem zu
schitzenden zusdtzlichen Ertrag gegeniibergesteiit.

Die im folgenden Abschnitt zu behandelnde Ertragswert-Rech-
nung ist, sofern eine persdnliche Ertragswert-Rechnung flr
Investitionsentscheidungen benutzt wird, als Total-Betrach-
tung anzusehen.

432. Der Ertragswert als Hilfswert

Die grundsitzlichen Erdrterungen hinsichtlich der Definiticn
und Problematik von Ertragswerten sind bereits in Abschnitt
321 vorgenommen worden.

Obwohl flr die Taxation auch die Nutzenkomponenten flr be-
stimmte Nebenzwecke Wwie besonders der Schutzfunkiion zu be-
achten sind, wenn der Hund nachweislich iiber entsprechende
Fihigkeiten verfigt, verbleiben doch normalerweise nur die
beiden Hauptfunkticnen Jagdgebrauch und Zucht flr die Ermitt-
Tung von Ertragswerten flir Taxationszwecke, Wie schon in
Abschnitt 3211 gefunden wurde, kann der Gebrauchsnutzen als
Ertragswert nur bei bereits erfahrenen spezialisierten Jagd-
hunden sinnvoll und mit einiger Zuverlidssigkeit objektiviert
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werden. Damit reduziert sich das Problem fiir den Jagdgebrauchs-
wert im wesentlichen auf die Ermittlung eines Ertragswertes
der auf die SchweiBarbeit spezialisierten Hunde.

Wenn eine Ertragswert-Rechnung zu Texaticnszwecken erstellt
werden soil, ist fir die Ertrags- wie die Kostenseite der Rech-
nung mit durchschnittlichen bzw. betriebsnotwendigen Werten zu
arbeiten, wie schon mehrfach gesagt wurde.

Eine private Ertragswert-Rechnung, worauf ebenfalls schon hip-~
gewiesen wurde, wird hingegen wiederum notwendigerweise in-
dividuelle Ertrags- und KostengrtBen verwenden, wobei bei
SchweiBhunden einmal zwischen dem individuell durchschnitt-
Tich zu erwartenden volkswirtschaftlichen Ertrag sowie dem
privaten Ertrag des SchweiBhundflUhrers bzw, -halters zu unter-
scheiden ist, In der letztgenannten GroRe wird auch ein Wert-
anteil fir die Trophden enthalten sein. Privata Ertragswert-
Rechnungen sollen hier jedoch nicht weiter untersucht werden,
sie weisen im librigen gegentiber der Eriragswert-Rechnung zu
Taxationszwecken keine farmellen Unterschiede auf.

4321, Der Ertragswert der Arbeitsfunktion

Aufgrund der schon in Abschnitt 32112 zitierten Berichte lber
die durchschnittlichen Leistungen von SchweiRhunden kann als
allgemeiner MaBstab fir Taxationsrechnungen eine durchschnitt-
tiche jdhrliche Strecke von 500 kg Wildpret {bei durch-
schnittlich 10 erfolgreichen von 15 Nachsuchen, d.h. einem
entsprechenden Erfolgsverhdltnis von 2:3)1 angencmmen werden,

Al's bundesweiter gewogener Durchschnittspreis fir ein Kilo-
gramm Wildpret {Schalenwild aufgebrochen) frei Abnehmer kann
fiir die Saison 1975/76 ein Wert von DM 6,50 angegeben werden,
Damit ergibt sich als allgemeiner durchschnittlicher Ertrags-
wart flir Taxationszwecke eine Summe von DM 3,250,--/dahr.

1) ¥g1. dazu die Ausfiihrungen des Abschnittes 32112
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Wie ebenfalls bereits in Abschnitt 32112 beschrieben, handelt
o5 sich dabei zundchst um einen volkswirtschaftlichen Ertrags-
wert, denn das gefundene Stiick gehtrt nach Brauch und Gesetz
dem Revierinhaber. Nur wenn letzterer und der SchweiBhundfilhrer
identisch sind, fallen volkswirtschaftlicher und privater
Ertragswert zusammen. Filr Taxationszwecke ist diese in der
privaten Kosten- und Ertragsrechnung mdgliche Diskrepanz je-
doch ohne Bedeutung.

Der Bruttoertrag wird auf die cbengenannte Weise ermittelt,

der dem Hunde zu zwei Dritteln zuzuschreibende Anteil daran

errechnet {Abschnitt 32112) und diesem Rohertrag die Kosten

der Haltung und der Jagdeinsitze (Abschnitt 4311) gegenlber-
gesteilt.

Filr Hunde, bei denen der Anteil erfolgreicher Nachsuchen sig-
nifikant vom Leistungsverhdltnis von 67 - 75 % abweicht, kin-
nen entsprechend unterschiedliche Bruttoertrige errechnet
werden, die ihrem Ertragswert dann eine andere Zahlengrife
geben.

Ebensc ergibt sich in einer privaten Ertragswert-Berechnung
ein unterschiedlicher Bruttoertrag, wenn die durchschnittliche
Jahresstrecke des betreffenden Nachsuchenspezialisten auf-
grund hiufigerer Einsitze (in der Zukunft) iiber dem angegebe-
nen allgemeinen Durchsechnittswert von 10 Stlck Hochwild bzw.
500 kg Wildpret 1iegt. Ein derartiges Ergebnis ist durchaus
méglich, So berichtet z.B., SCHMITZ von einer noch jungen
BGS-HUndin, die innerhalb zweier Jahre 41 Stick Schalenwild
erfolgreich nachsuchtel).

£s ist zweckmdBig, Bruttoertragswerte und Kosten periodisch
zu berechnen, weil die Leistungszeit iiblicherweise in Jahren
angegeben und die Obersichtlichkeit dadurch gréBer wird. Die
Beispiele des Abschnitts 47 werden in dieser Form dargestellt.
1) SCHMITZ, Wolfgang: Artikel: Leistungen eines jungen Ge-
birgsschweiBbundes, in: Wild und Bund, 78. Jg.., Nr. 1D
vom 3,8.1975, §. 229

{Die Zahl der erfolglosen sowie Kontrollsuchen wurde
nicht erwdhnt.)
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4322, Ertragswertberechnung des Zuchtwertes

Die folgenden Ausflihrungen schlieBen sich an die allgemeinen
Ertirterungen dieses Fragenkomplexes in Abschnitt 3212 an.

Nachdem einmal festgestellt worden ist, daB ein Zuchtwert
zuerkannt werden soll, kann der Ertragswert des Zuchiwertes
errechnet werden. Dabei ergeben sich keine Unterschiede zwi-
schen vielseitigen und spezialisierten Jagdhunden.

Bei gerade fertig ausgebildeten Jagdhunden kann ein Zucht-
Evtragswert htchstens aufgrund eines “erwarteten Zuchtwertes"
(Abschnitt 3212) mit aller Vorsicht geschitzt werden. Fir
Taxationsrechnungen ist dies jedoch im Gegensatz zu einer
privaten Ertragsschiitzung nicht von Bedeutung, da fiir gera-

de fertig avsgebildete Jagdhunde auf ailen Teilmirkten durch-
schnittliche Marktpreise zumindest als Hauptwerte festgestelTlt
werden kinnen, so daB sich Hilfswertrechnungen in solchen
Fillen eriibrigen werden.

Der Brutto-Zuchtertrag einer Hiindin wird errechnet als Pro-
dukt aus der Zahil der von ihr (noch)} zu erwartenden Wiirfe,
der durchsghnittiichen Zahl der zur Jagd weiterbenutzten Wel-
pen pro Wurf und dem Welpenpreis.

Bem VYorsichtsprinzip entsprechend kann ein jihrlicher Wurf
mit bei groBen Hunden 6, mittelgroBen 5, kleinen 4 jagdlich
und gesundheitlich tauglichen Welpen erwartet werden, solange
die Hindin zur Zucht eingesetzt werden kann.

Bei durchschnittlichen Welpenpreisen von 350,-- DM flir grofe,
300,-- DM fir mitteTgrope und 250,-- DM fUr kleine Hunde er-
geben sich Jjihrliche Bruttoertrige aus der Zucht von OM 2.100, --
fir grofBe, DM 1.500,~- flir mittelgroBe und DM 1.000,-- fiir
kieine Hiindinnen, Bei spezialisierten Hunden {SchweifBhunde)
liegen die Welpenpreise derzeit in einer Hohe von durch-
schnittlich DM 400,--, woraus sich unter der Annahme eines
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Wurfes mit durchschnittlich 5 Welpen (mittelgroBe Hunde)
dann ein jihrlicher Bruttoertrag von DM 2.000,-- errechnet.

Von diesen Bruttoertrigen sind die durch die Zucht entste-
henden Kosten {Obersicht 11, Abschnitt 4312) zu subtrahieren,

um den durchschnittlichen Nettoertrag aus der Zucht zu erhal-
ten. Die Addition der periodischen Netteoertrdge ergibt schlieB-
lich den Ertragswert.

Den Gkonomischen Zuchtwert eines Riiden erh&1t man als Produkt
aus der Zahl der noch zu erwartenden Deckakte und dem Deck-
geld, welches bei den meisten Rassen dem Preis eines Welpen
entspricht, bei Teckeln aber beispieisweise oft darunter Tiegt.

Einen allgemeinen Durchschnitt fir die Zahl der zu deckenden
Hundinnen anzugeben, erscheint nicht sinnvell, weil die Wer-
te flir die einzelnen Riden sehr voneinander abweichen. Bei
einigen Zuchivereinen legt auch die Zuchtordnung eine Ober-
grenze flir die Zahl der j&hrlichen Deckakte eines Riiden fest.

Fir die Ermittlung €ines Ertragswertes als Hilfswert filr eine
Taxation, bei der ein Zuchtwert zu beriicksichtigen ist, er- '
scheint es zweckmdBig, die tatsdchliche durchschnittliche
Zah1 der Deckakte der vergangenen Perioden fir die Folgezeit
zu extrapociieren, sofern in der Zukunft keine Anderung des
Zuchtwertes zu erwartgn geweasen wire.

Bei einem Rliden entstehen géqenuber der normalen Haltung
keine nennenswerten zusdtzlichen Zucht-Kostenl), so daB
die Summe der eingenommenen Deckgebiihren dem Ertragswert
aus der Zucht voll entspricht.

1) Diese Aussage kann dann strittig werden, wenn das Haupti-
ziel des Halters des zur Zucht geeigneten Riiden weniger
der eigene jagdliche Einsatz des Hundes, sondern die Ge-
winnerzielung aus der Einnahme der Deckgeider ist. Dann
miUssen dem Ertrag aus Ziichtung in seiner persdnlichen Er-
tragswertberechnung auch die Kosten der Haltung gegen-
Ubergestellt werden.
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Die in Abschnitt 3212 wiedergegebenen allgemeinen Ausfiihrungen
beziiglich der Diskrepanz zwischen den theoretischen Voraus-
setzungen fir die Zumessung eines Zuchtwertes bei Jagdhunden
und der derzeitigen praktischen Handhabung mitgen die Ursache
sein, weshalb von einem rechnerischen Ertragswert, der auf
prinzipiell realistischen Annahmen Uber Zahl und Verkaufs-
preise der Welpen bzw. Deckvorgdnge beruht, bei der Bewer-
tung auf dem Jagdhundemarkt doch ein erheblicher Risiko-Ab-
schlag vorgenommen wird, wie es auch in den Beispielen des
Abschnittes 47 deutlich zu Tage tritt.

44. Der Vergleich - erste und letzte Handlung ejner Taxation

In Abschnitt 42 wurde bereits der initiale Vergleich zwischen
den wesentiichen wertbestimmenden Merkmalen des Hundes einer-
seits und der entsprechenden Situation des betreffenden Tell-
marktes andererseits beschrieben. Nach diesem Vergleich wird
entschieden, ob ein durchschnittlicher Marktpreis als Haupt-
wert fir den Taxationswert eines betreffenden Tieres angenom-
men werden kann, oder ob eine Hilfswertrechnung.vorzunehmen
ist.

Wenn eine Hilfswertrechnung vorgenommen wird, muB sich daran
ein finaler Yergleich zwischen den Merkmalen des Tieres mit
denen des Marktpreisgefliges auf dem Teilmarkt bzw. angrenzen-
den Teiimdrkten oder auch mit dem des gesamten Marktes an-
schlieBen, denn es ist mdglich, daB der Markt Ertragswerte
anders beurteilt als der einzelne Taxator. Der Markt kann

an den Taxwerten noch einen erheblichen Risiko-Abschlag vor-
nehmen. Es ist weiterhin denkbar, daB die vom Taxator er-
rechnete Kostensumme vom Markt in der Hohe nicht honoriert
wird, wie das z.B. bei den kalkulatorischen Kosten der Ar-
beitszeit der Fall sein mag. Es hat evtl. seit der Zeit,

in dem der Schaden entstand und zv dem die Bewertung zu er-
folgen hat, technische Marktreaktionen und damit Preisent-
wicklungen voriibergehender Art gegeben. Neben weiterhin
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ebenfalls moglichen Schitzungsfehlern sind somit viele Ur-
sachen vorstellbar, weshalb eine ermittelte Kostensumme
bzw. ein errechneter Ertragswert nicht mit den am Markta
herrschenden Preisen Ubereinstimmt.

Die echten Marktpreise bleiben jedech immer der Orientierungs-
und Zielpunkt. Das Ziel jeder Taxation lautet, den Taxations-
wert in das allgemein bestehende Preisgefiige mit seinen zeit-
lichen und drtlichen Schwankungen einzupassenl). Wenn auch
ein Taxobjekt aufgrund seiner vielen Besonderheiten nicht

auf einen vornhandenen durchschnittlichen Marktpreis zu be-
ziehen ist, sc kidnnen doch in aller Regel seine individuellen
Eigenschaften und Leistungs-Merkmale in die Gesamtstruktur
salcher Leistungen und Eigenschaften eingeordnet werden. Von
der gesamten Struktur der Marktpreise kann auf den dem Tax-
objekt innerhalb dieser Gesamtstrukiur zuzuordnenden (simu-
lierten) Marktpreis zurlickgeschlossen werden. Die ermittel-
ten Hilfswerte sind dann gegebenenfalls dementsprechend zu
modifizieren.

Die systematische Erarbeitung der Hilfswerte erleichtert bzw.
ermiglicht erst die Einordnung der wertdeterminierenden Ele-
mente des "aus dem Rahmen fallenden" Taxocbjekts in die Ge-

samtstruktur des Marktes, besconders wenn Ertragswerte ermit-
telt werden kinnen, weil dort die Leistungsfdhigkeit des Hun-
des eher untersucht wird als bei einer bloBen Kostenrechnung.

Der Taxationsvergang mit seinen verschiedenan Ablaufmdglich-
keiten wird ibersichtlich in dem folgenden Ablaufdiagramm
veranschaulicht. In diesem Schema werden finf Grundabliufe,
die sich durch die aufgrund der unterschiedlichen Voraus-
setzungen der Taxationsfidlle fiinf verschiedenen Rechenwege

R 1 bis R 5 kennzeichnen lassen, dargestellt. Die Rechnungen
fithren zu unterschiedlichen Ausgangswerten, die der Taxator
gegebenenfalls noch modifizieren muB, um zum gesuchten

1) BUSCH, Wilhelw, a.a.0., S. 16
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END 3
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Taxationswert zu gelangen (END 1 bis END 3). Im Verlauf der
folgenden Abschnitte wird das Diagramm ndher erklért bzw,
zur Behandlung der Texaticnsbeispiele herangezogen werden.

45, Obersicht der Wertansdtze zur Ermittlung von Taxatjons-
werten

Wihrend das Fluidiagramm des vorhergehenden Abschnittes den
allgemeinen Ablauf des Taxationsprozesses zeigi, werden in
der nachstehanden Obersicht die Wertansdtze zusammengestellt,
die als Ausgangsbasis flr die Ermittlung von Taxaticnswerten
auf den einzelnen Teilmdrkten zu benutzen sind. Die Eintei-
lung der Teilmdrkte folgt der Obersicht 2 des Abschnitts 312;
in diesem Schema braucht jedoch auf die Untergliederung der
viel- bzw. mehrseitigen Jagdgebrauchshunde in einzelne Funk-
tionsgruppen nicht eingegangen zu werden.

Die folgende Obersicht 13 gibt jeweils das Resultat des widh-
rend des Taxationsvorganges vorzunehmenden initialen Ver-
gleichs (Darstellung 10} wieder. S¢ nennt Obersicht 13 z.B.
als rechnerische Ausgangsbasis flir die Taxationswertermitt-
lung von lber 4jdhrigen vielseitigen Jdagdhunden den Zeit-
wert vom Wiederbeschaffungswert; in der Darstellung 10 wird
u.a. schematisch gezeigt, wie bzw. aufgrund welcher Schritte
der Taxator zu dieser Aussage kommt.

Die Obersicht 13 ist generalisierend. In bestimmten Zeijtab-
schnitten mGgen auf diesem oder jenem normalerweise kleinen
Teilmarkt geniigend Eigentumstibergidnge registriert worden
sein, so daB ein Taxator statt der c.g. Hilfsrechnungen echte
durchschnittliche Marktpreise zur Bewertung, zum mindesten
als zu modifizierender Hauptwert, benutzen kann. Ebenso wird
er bei der Taxation z.B. eines 20monatigen Hundes evtl. be-
raits vom Marktpreis flr fertig ausgebildete Hunde dieser
Art als Hauptwert ausgehen kdnnen. Sclche Entscheidungen
missen sich aus dem individuellen Eigenschaftsvergleich er-
geben, d.h, eine allgemeine Regel fUr alle FE&lle kann sicher-
Tich nicht in einem Schema gegeben werden.
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46, Gegenwldrtige Methoden der Preiseinstufung der Tier-
Versicherer bei Schadensfillen von Jagdhunden

Der Vollstdndigkeit halber werden im folgenden die gegenwdrti-
gen Methoden der Tier-Versicherungsgesellschaften fir fhre
Wertbemessung in Schadensfdllen behandelt.

Entstehen Schéden bei Hunden, die durch eine Hunde-Lebensver-
sicherung versichert sind, wird der Versicherer entsprechend
den speziellen Geschdfts- und Versicherungsbedingungen dieser
Versicherungsart Ersatz des VYerlustes in Geldform leisten,
sofern nicht eine HaftpfTlicht eines Dritten (Schadensver-
ursacher) gegeben ist.

Diese Hunde-Lebensversicherung wird auch von einigen der be-
kannten gridfBeren Allgemein-Versicherer angeboten; sie ist
jedoch primdr wegen der Erfordernis besonderer Sachkenntnis
eine Domdne von Gesellschaften, die sich {auch) auf Tierver-
sicherungen spezialisiert haben.

Die Versicherungshedingungen bzw. -lefstungen der einzelnen
Versicherer weidhen z.T. deutlich voneinander ab. Allen ge-
meinsam sind jedoch jdhrliche Pramien-SHtze von ca. 10 % der
Versicherungssumme, Die Einstufung bzw. Zumessung einer Ver-
sicherungssumme (als Héchstgrenze) fir den zu versichernden
Hund wird vort Versicherer vorgenommen. Diese Bewertung bzw.
Zuordnung von Versicherungssummen erfolgt in Aniehnung an
durchschnittliche echte Marktpreise, mit denen Jagdhunde
dieser Art gehandelt werden,

Da die Versicherungsprdmien hoch sind, tendieren die Eigen-
timer jedoch hdufig zu einer Unterversicherung, woven dann

natﬁg]ich im Schadensfall auch ausgegangen und entschidigt

wird ).

1) Auskunft des bedeutendsten britischen Hundeversicherers
The Canine and Livestock Association Limited, Londen
Schreiben vom 11.7,1974
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In einzelnen Fillen werden sehr weit Uber dem allgemeinen
Durchschnitt 1iegende Preise Tiir Jagdhunde gezahit. Obgleich
auf dem Markt realisiert, werden diese allgemeinen Ausschldge
nach oben in aller Regel nicht als echter Marktpreis und

damit als Basis fiir den Yersicherungswert von den Tier-Lebens—
versicherern anerkannt. Dies ist sicherlich zundchst als Vor-
sichtsmafnahme der Versicherer zu intérpretieren, kann aber
allgemein durch die in Abschnitt 342 - Die Funktion echter
Marktpreise - theoretischen Untersuchungsgergebnisse begrin-
det werden.

Bei einem zum geschdtzten durchschnittlichen Marktpreis ver-
sicherten Jdagdhund zahlt die Versicherung im Totalschadens-
Fall die Vefsicherungssumme voll oder zu einem vorher davon
vereinbarten Prozentsatz {z.B. 80 %) aus, wenn ein Anspruch
Taut Versicherungsbedingungen besteht.

Ein Teil der Versicherer nimmt, sobald ein Hund bestimmte
Altersstufen erreicht, automatisch eine Yerringerung der Ver-
sicherungssumme vor (Abschreibung). Ansonsten liegt die Ini-
.tiative zur Einstufung des Tieres in eine andere Versicherungs-
klasse, z.B. nach dem Bestehen einer Verbandspriifung, jedoch
beim Hundehaiter.

Die Basis der Berechnung eines Schadesersatzes (Entschidigung)
bildet fiir den Hunde-Lebensversicherer gewdhnlich die verein-
barte giiltige Versicherungssumme,

Entsteht nur ein Teilschader beim Jagdhund - z.B., er bleibt
zur Jagd nur noch bedingt tauglich, aber der Zuchtwert wird
nicht eingeschrinkt resp. vice versa - bieten einige Versi-
cherer entweder auf dem Kulanzwege oder durch vorherige zu-
sitzliche entsprechende Yereinbarungen einen Teilschadensaus-
gleich. Diese "loss of value"~ bzw. "economic slaughter"-
{Zusatz-)Versicherungen sind freilich mehr im englischen
Sprachraum Gblich.

Das Probiem der Taxation bei Jagdhunden sowie der Ermittlung
von Hilfswerten, die in den Rahmen des Marktpreiégefﬁges ein-
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gepaBt werden, konnten die Hunde-Lebensversicherer weitgehend

flir ihre Zwecke mit der Einflihrung von relativ grobmaschigen
Versicherungswertkiassen vereinfachen. Diese spezielle Versiche-
rungssystematik, zusammen mit den hohen Primien und Versicherungs-
hdchstygrenzen, mag normalerweise fiir den Zweck von Hundelebens-
versicherungen ausreichen, denn zum Zeitpunkt eines Schadens-
falles brauchen Marktpreise selbst nicht mehr ermittelt zu wer-
den.

Bei Entschidigungen fir SchadensfH1le von Hunden Dritter aus
einer Haftpflichtversicherung des Schadensvenursachers werden
allerdings echte Marktpreise henbtigt. Aus einer Reihe vor-
liegender Fidlle ist zu schlieBen, daB diese Aufgabe bisher
ven den Versicherern nicht befriedigend gelist wurde.

47. Modell1-Beispiele der Ableitung simuliérter Marktpreise

471. Auflistung der wertbeeinflussenden Merkmale eines
Jagdhundes

In der Darstellung 10 des Ablaufschemas des Taxationsvorganges
lautet die erste THtigkeit: "Taxator listet Merkmale des Hundes
aut", Im folgenden wird zunéchst eine generelle Liste {"check
1ist") erarbeitet, die alle mdglichen wertbestimmenden bzw.
-beeinflussenden Faktoren eines Jagdhundes enthidlt.

Anhand dieser Liste kiinnen die wertbeeinflussenden Merkmale
eines Hundes gekennzeichnét werden und damit eine Zuerdnung
ZU einem bestimmten Teilmarkt erfolgen. Scbald diese Zuord-
nung vergenommen worden ist, muB der Taxator eine Aussage
iber die GroGe und die Situation des betreffenden Teilmarktes
treffen (vgi., Darstellung 10), denn davon hingt die Entsched-
dung Uber die Art des weiteren Vorgehens, speziell tiber die
Wahi der im folgenden Abschnitt zu behandelnden Rechenwege
und -methoden ab.
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Ubersicht 14: Allgemeine Liste der wertbestimmenden bzw.
-beeinflussenden Merkmale eines Jagdhundes

a) Allgemeine Angaben

Funktionsgruppe
Rasse

Alter
Geschlecht

b} Jagdgebrauchsqualifikation

Allgemeine GebrauchsprUfungen: o
vaply mit 1., II. oder III. Preiszg
Hzpl) mit I., II. oder III. Preis
vepl) mit I., IT. oder III. Preis
JEP bestanden?

Sonderprifungen:
SchweiBpriifunpgen
Verlorenbringerpriifung
Bringtreuepriifung
Hdrtepriifung
Schiirfenachweis
Ausleseprlifung

Bestdtigte besondere Merkmale
Lautjager
Totverbeller
Totverweiser
Wlrger

Vorhandensein jagdgebrauchsmindernder Eigenschaften:
Hochgradig/mittel/schwach

SchulBscheve, -Empfindlichkeit, -Hitze, Handscheue,
Blinken, Blenden, Knautschen, Anschneiden, MNachprellen,
Stiirmen, ungehorsames Hasenhetzen, Totengrdber

€} Anatomische und physiologische Merkmale

Farbe

Haarwert

Formwert

Fehibildungen: Grad der Ausprigung
HD

andere

Krankheiten
Sonstige

1) bzw. vergleichbare Prilfung
2) bzw. bestanden mit wieviel Punkten (bei Priifungen nach der
neuen Prlfungsordnung ab 1.4.1975, vgl, Abschnitt 32111)
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d) Zuchtqualifikation

Zuchttauglichkeit auf Ahnentafel bestitigt?
Zuopdnung zu einer Zuchtwertkategorie des Zucht-
vereains?

Zuchtwertbeurteilung:

Ergebnisse ven NachkommenpriUfungen (Zahl der Nachkom~
men insgesamt} Prozentsatz der davon geprliften Nach-
kommen } ;Resultate)

Elternleistungen

Geschwisterleistungen (Zahl der Geschwister insgesamt;
Prozentsatz der davon gepriiften Geschwister; Re-
sultate)

Zahl der bisher durchgefiihten Deckakte bzw. Wiirfe

Aussagefdhigkeit bzw. Repridsentanz der vorhandenen

Informationen ’

Kann Zuchtwert zuerkannt werden?

e) Weitere besondere Merkmale des Hundes

Wesensschwiche
(z.B. bissig, kinderfeindlich, dngstTich)

Schutzhundpriifung

472. Allgemeine Schemata der Rechenvergéinge

Der im Verlauf eines Taxationsprozesses bei Jagdhunden er-
forderliche RechenprozeB flihrt je nach den Ausgangsbedin-
gungen des Falles zu drei prinzipiell verschiedenen Wertan-
sdtzen. In der Darstellung 10 des Grundablaufs eines Taxa-
tionsverganges wird dies durch die Kennzeichnung der Ergeb-
nisse mit END 1, END 2 und END 3 versinnbildlicht. Zur Er-
.rechnung dieser Wertansdtze, die als Ausgangsbasis zur wei-
teren Ermittlung des eigentlichen Taxationswertes (des zu si-
mulierenden Marktpreises) dienen, sind insgesamt fiinf ver-
schiedene Rechenwege verfiigbar.

Das Ablaufdiagramm (Darstellung 10) zeigt die Rechenwege
bereits schematisch auf, sie werden dort zur Verdeutlichung
nech zusdtzlich mit R 1 bis R 5 markiert,

In der Obersicht 13 werden schlieBlich die Wertansitze, die
mit den verschiedenen Rechenwegen erzielt werden, zusammen-
gestellt.
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Mit Ausnahme des Rechenweges R 1, bei dem dies liberfliissig
wire, schlieft sich in jedem Falle an die Errechnung der
Wertansdtze ein finaler Vergleich an, um festzustellen, ob
die errechnete Zahl in das Marktpreisgeflige hineinpaBt {vgl,
Darstellung 10).

Die obengenannten Rechenwege werden nun zunichst schematisch
vorgestellt und im folgenden Abschnitt 473 an einer Reihe
von Taxationsbeispielen demonstriert.

Rechenweg R 1

Die Merkmaisbeschreibung des betreffenden Hundes entspricht
der eines durchschnittlichen Tieres auf dem Teilmarkt, auf
dem auch genligend Tauschakte registriert werden.

Rechnung: Bildung eines einfachen bzw. gewogenen Durch-
schnitts der Marktpreise der bekannten Kiufe/
Verkdufe

Ergebnis: Durchschnittlicher Marktpreis als Taxationswert

Rechenweg R 2

Eine Durchschnittspreisbildung und Einerdnung des Hundes in
den Teilmarkt ist prinzipiell méglich, doch das betreffende
Tier weist einige wert- bzw, preisbeeinflussende Besonder-
heiten auf, weshalb der durchschnittliche Marktpreis nur als
Hauptwert fungieren kann und zu medifizieren ist.

Rechnung: a) Ermittlung eines durchschnittlichen Marktpreises
(wie bei Rechenweg R 1)

b) Modifikationen entsprechend der allgemeinen
Liste der wertbeeinflussenden Merkmale (Ober-
sicht 14)

+ Zuschlége aufgrund werterhthender Merkmale
- Sonderpriifungen -
- besondere Leistungszeichen
- Uberdurchschnittlicher Form- und Haarwert

./ . Abschldge aufgrund wertmindernder Merkmale
- Jagdgebrauchsmindernde Eigenschaften
- Fehlbildungen
- Wesensschwiche
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Ergebnis: Modifizierter_ Hauptwert

(fihrt zu END 2 in Darstellung 10)

Rechenweg R 3

Der Jagdhund mit durchschnittlichen Merkmalen ist diter als
2 Jahre. In seiner Altersgruppe 1aBt sich ein durchschnitt-
licher Marktpreis nicht errechnen, da zu wenig Tauschakte
verzeichret werden.

Rechnung: a) Ermittiung eines durchschrnittlichen Marktpreises
von Hunden dieser Funktionsgruppe in der Alters-
klasse von 1,5 Jahren (wie bei Rechenweg R 1)

b) Modifikation aufgrund des Alters

/. Abschreibungen (vgl. Abschnitt 431185)
~ Zahl der bereits zuriickgelegten Leistungsjahre
- Abschreibungssatz: 1 Achtel vom Abschreijbungs-
wert (Marktpreis)
- Abschreibungssumme: Zahl vergangener Leistungs-
jahre x Abschreibungssatz

Ergebnis: Medifizierter_ Hauptwert

{Zejtwert vom Wiederbeschaffungswert;
fuhrt zu END 2 in Darstellung 10}

Rechenweg R 4

Aufgrund einer zu geringen Zahl von Tauschakten heranwachsen-
der, in Ausbildung stehender Hunde ist eine Durchschnitts-
preisbildung nicht miglich, weshalb Hilfswerte zu errechnen
sind. Ertragswert-Rechnungen kinnen normalerweise hierbei
noch nicht ausgefiihrt werden, so da wie folgt Kostenrech-
nungen aufzustellen sind.

Rechnung {Ermittlung der Kostensumme):

a} Anschaffungskosten des Welpen
{Durchschnittlicher Marktpreis)

b) Kosten der Haltung (Einzelheiten in Ubersicht 10}

c} Kosten der Ausbildung (Einzelheiten in Ober-
sicht 12} :
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Ergebnis:; Kostensumme_als _Hilfswert

(fuhrt zu END 3 in Darstellung 10)

Rechenweg R 5

Auférund ejnes zu engen Marktes und evtl. noch zusdtzlich
bestehender besonderer Eigenschaften und Leistungsfdhigkei-
ten kann ein durchschnittiicher Marktpreis nicht herangezo-
gen werden. Es handelt sich hier um qualifizierte speziali-
sierte Jagdhunde, bei denen Ertragswert-Rechnungen miglich
sind,

Rechnung (Ermittlung eines Ertragswertes):
1. Ertragswert der Arbeitsfunktion (Jagdgebrauch)

a) Feststellung der Zahl der noch zu erwarten-
den Leistungsperioden

b) Ertrag pro Leistungsperiode
{vgl. Abschnitt 4321)

¢) Kosten {direkte und indirekte)
pro Leistungsperiode
{(vgl. Abschnitte 431, 432)

Zwischenergebnis: Ertragswert/Periode
d) Ertragswert/Periode multipliziert )
mit der Zahl der Leistungsperiocden (a)

Ergebnis: Ertragswert aus_Jagdgebrauch als Hilfswert

(fihet zu END 3 in Darstellung 10)

2. Zuchtertragswert

a) Feststellung der Zahl der zukiinftigen
Zuchtjahre

b) Ertrag pro Leistungsperiode (Zuchtjahr)
c) direkte Kosten der Zucht pro lLeistungsperiode

Zwischenergebnis: Ertragswert/Periode

d) Ertragswert/Periode multipliziert
mit der Zahl der zuklinftigen Wlrfe {a)

Ergebnis: Zuchtertragswert des Tieres

E;Eﬁ;iﬂals Teil eines gemischten Haupt- bzw.
Hilfswertes zu END 2 bzw. END 3 in Darstellung 10)
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473, Taxationsbeispiele

Im folgenden werden fiir einige Fdlle anhand der im Verlaufe
dieser Arbedit ermittelten Methoden und Wertansdtze Taxations-
werte ermittelt. Die Beispiele beginnen jeweils mit einer
Schilderung des betreffenden Failes, d.h. einer Auflistung
der marktrelevanten Merkmale des Jagdhundes entsprechend

der generellen Liste der Obersicht 14 sowie einer Bemerkung
zur Sjtuation des betreffenden Teilmarktes. Aufgrund des

sich daran anschlieBenden "initialen Vergleichs™ (vgl. Dar-
stellung 10) wird dann der jeweils geeignéte Rechernweg zur
Ermittlung des Taxationswertes gewdhlt.

Da die Ergebnisse des initialen Vergleichs im Verlauf der Ar-
beit aber bereits systematisiert wurden und in zusammenge-
faBter Form in Obersicht 13 vorliegen, kann beziiglich der Be-
stimmung der Ausgangsbasis bzw. des Rechenweges auf diese
Obersicht verwiesen werden.

Auf eine nochmalige Erkl&rung des Rechenweges selhst kann
innerhalb der Beispiele ebenfalls verzichtet werden, da die-
se bereits im vorangegangenen Abschnitt erfolgte. Damit

wird eine Uberschaubare Darstellung deyr Beispiele erleichtert.

Die Beispiele sind der Wirklichkeit nachgeformt. Auch wenn
mit méglichst aktuelten Zahlen gearbeitet wird, liegt der
Hauptzweck der vorgestellten Beispiele jedoch in der Demon-
stration der Methoden und Rechenwege.

Die Realitdtsnahe der Modellfdlle ergibt als weitere Xonse-
quenz oft die Notwendigkeit der Kombination mehrerer der
Rechenwege R 1 bis R 5.

Es ist vorgeschlagen worden, ein generelles Formblatt Fiir die
Taxationsaufgabe bei Jagdhunden zu entwickeln. Aufgrund der
Verschiederartigkeit der Fdlle, die unterschiedliche Rechen-
wege erfordern, erscheint es nicht sinnvoll, ein einheit-
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liches Gesamtschema flr die Rechnungen selbst zu entwickein,
bas wiirde nicht mehr lbersichtlich bzw. praktikabel sein.

Die Schemata der Rechenwege R 1 bis R & kdnnen allerdings

als Baukastenteile eines solchen Gesamtschemas gesehen werden,
wenn im praktischen Fall eine Kembination mehrerer der Rechen-
wege erforderlich wird.

Die Rechenwege R 2 und R 3 umfassen z.B. immer auch R 1.
Soll etwa ein Vorstehhund im Alter von & Jahren taxiert wer-
den, der aufgrund einiger auBergewdhnlicher Merkmale aus dem
allgemeinen Rahmen f&11t, und dem auBerdem ein Zuchtiwert zu-
arkannt werden soll, werden zur Errechnung des Hauptwertes
nacheinander die Rechenwege R 1, R 2, R 3 und R 5 benutzt.
In anderen Fillen reicht hingegen der Rechenweg R 1, R 2
oder R 4 allein aus,

Die getrennte Darstellung der einzelnen Rechenvorginge ver-
einfacht also flir den Praktiker die Anwendung: Einfach gela-
gerte Fille bendtigen nicht alle Schematas; dagegen kann der
Taxator flr komplizierte Fdlle das Schema nach den Erforder-
nissen des Falles leicht im Baukastenprinzip zusammensetzen.
Die folgenden Beispiele verdeutlichen u.a. diese Feststellung.

Auf den Rechenvorgang folgt, wie in Darstellung 10 gezeigt
wurde, der finale Yergleich, als desseh Resultat der errech-
nete Haupt- bzw. Hilfswert schlieBlich in das dem Taxator
bekannte bestehende Marktpreisgefilge eingepaBt wird, d.h.
evtl, muB der Haupt- bzw. Hilfswert noch modifiziert werden.
Damit endet der Taxationsvorgang.

Der geschilderte Verlauf eines Taxatiensvorganges, wie er in
seinen Grundziigen schon im Ablaufdiagramm (Darstellung 10)
aufgezeigt wurde, kann in anderer Form zusammenfassend und
schematisch in der folgenden UObersicht 15 dargestellt werden.
Die einzelnen Schritte des Taxationsprozesses warden in

ihrer tatsdchlichen Reihenfolge genannt. Die alternativen
Rechenwege werden wie im Ablaufdiagramm als Ergebnis des
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initialen Vergleiches bestimmt. Die Rechenwege selbst werden
dabei jedoch nicht noch einmal ausflihrlich dargestellt, um
den Rahmen dieses Schemas nicht zu sprengen.

Die sich spiter anschlieRenden Taxationsbeispiele 473.1 bis
A473.5 folgen in formaler Hinsicht dem generellen Schema des
Taxationsverlaufes. Die Beispiele werden dabei durch einen
ausreichenden Text erkldrt; bei der Darsteilung des generel-
len Schemas kann darauf deshalb verzichtet werden, hier wer-
den die jeweiligen Schritte nur genannt,

In den nachfolgenden Beispielen wird zusdtzlich jeweils eine
Kostenrechnung als Nebenrechnung angeschlossen. Diese Kosten-
rechnungen sind flr die Ermittlung eines Taxations-Wertes

an sich nicht erforderlich. Mit der Gegeniiberstellung von
Kosten und durchschnittlichen Marktpreisen soll lediglich
yntersucht werden, ob eine bestimmte Relation zwischen den
tatsdchlichen bzw. betriebsnotwendigen Kosten der Hersteliung,
Ausbildung oder Zucht und den Preisen von Jagdhunden - seien
es echte oder simuiierte Marktpreise bei Taxationsfdllen -
gegeben ist.
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Obersicht 15: Generelles Taxationsschema fiir Jagdhunde

1. Auflistung der marktrelevanten Merkmale des zu taxierenden
Jagdhundes:

.ag Atlgemeine Daten
Jagdgebrauchsqualifikation
c) Anatomische und physiologische Merkmale
da Zuchtqualifikation

Sonstige Merkmale

{Spezifikation im einzelnen entsprechend Ubersicht 14}

2. Auf dém zustdndigen Teilmarkt ermittelt der Taxator

a) Gribe des Teilmarktes

b) aktuelle Situation des Teilmarktes

c} Merkmale eines "durchschnittiichen” Hundes auf dem
Teilmarkt

{Herkunft der Information zu a):U0bersicht 2,
Herkunft der Information zu b) und c): laufende
Marktbeobachtung des Taxators)

3. Als Ergebnis des initialen Veﬁg]eiches zwischen den Merk-
malen des betreffenden Hundes und den Merkmalen und der
Grife des zustdndigen Teilmarktes ergibt sich die

Bestimmung des Rechenweges R 1 bis R &:

a) R 1: Durchschnittlicher Marktpreis auf dem zustdndigen
Teilmarkt

b} R 2: Modifikation des durchschnittlichen Marktpreises
(von a) aufgrund besonderer Merkmale des betref-
fenden Hundes

¢) R 3: Modifikation des durchschnittlichen Marktpreises
(von a) aufgrund bereits zurickgelegter Leistungs-
Jjahre

d) R 4: Ermittlung einer Kostensumme als Hilfswert
e) R &: Ermittlung eines Ertragswertes als Hilfswert

1. Ertragswert des Jagdgebrauchs bei spezialisierten
Hunden
2. Ertragswert des Zuchtwertes

bzw. einer Kombination mehrerer der Rechenwege aufgrund der
Gegebenheiten des Falles

(Wiedergabe der rechnerischen Ausgangshasis:
Obersicht 13, Darstellung der Rechenwege R 1 bis
R 5: Abschnitt 472)

4. Finaler VYergleich: PaBt errechneter Wert (Rechenweg R 2 bis
R 5) ins bestehende Marktpreisgefiige des/
der Teilmarkte bzw. des Gesamtmarktes?

Wenn ja: Errechneter Wert = Gesuchter Taxationswert

Wenn nein: Errechneter ist vom Taxator ans Markt-
preisgeflige anzupassen = Taxationswert
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1. Merkmale des zu taxierenden Jagdhundes (entsprechend der
Liste in Cbersicht 14)

a) Yorstehhund, weiblich, Rasse PP, Ende 5. Lebensjahr,
d.h. 4, Feld bzw. 3. Leistungsjahr
Zuchtbuch~Nr. 001, Name xy

b) Jagdgebrauchsgualifikation
- YJP II. Preis, HZP II. Preis; Totverbeller, Spurlaut
- Jagdgebrauchsmindernde Eigenschaften: Nachpreller

¢) Anatomische und physiologische Merkmale
Haarwert und Formwert: g; Farbe entspricht dem Zucht-
ziel;, mittlerer Befall an HD {Réntgendiagnose}

d) Zuchtqualifikation

Aufgrund der Zuchtordnung des Zuchtvereins der Rasse
PP duUrfen HUndinnen ab mittelschwerem Befall mit HD

nicht zur Zucht verwendet werden, d.h. es kann kein

Zuchtwert zugemessen werden,

Es ist keine Wesensschwiche bekannt.

2. Situation des Teilmarktes und Bestimmung des Wertansatzes:

Die Situation auf dem betreffenden Teilmarkt entspricht der
in Obersicht 2 angenommenen., Es sind zu wenig Tauschakte
registriert; eine Durchschnittspreisbildung ist somit nicht
mdglich.

Im Ablaufdiagramm (Darstellung 10) sowie in der Obersicht 13
wird fiir Hunde der o.g. Spezifikation als Taxations-Wert-
ansatz der Zeitwert von Wiederbeschaffungswert angegeben.

3. Rechnung (Kombination der Rechenwege R Z und R 3)

a) Ermittlung eines durchschnittlichen Marktpreises fir
den zur Diskussion stehenden Hund:

Dem Taxator ist bekannt, daB junge ausgebildete Vorsteh-
hunde entsprechend ihrer unterschiedlichen Prifungser-
gebnisse, mit denen sie im wesentlichen fhre leistungs-
fihigkeit dokumentieren kénnen, durchschnittlich etwa
die foelgenden Marktpreise arzielen:

Hunde mit VGP I. Preis ca. DM 3,000,--
Hunrde nur mit HZP I. Preis ca. DM 2.000,--
Hunde nur mit YJP I. Preis ca. DM 1.200,--

Juhge Hunde, die in den genannten Priifungen Tediglich
einen I1. oder 1II. Preis erzielen konnten, werden
norma erweise mit einem jeweils etwa ein Sechstel

(15 ~ 20 %) unter der nidchsthsheren Stufe liegenden
Freit gehandelt.
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Ein Jﬁnghund, der die HZP mit einem II. Preis
absolviert hat, erzielt demnach einen durch-
schnittlichen Marktpreis von etwa DM 1.650,--

b) Modifikation wegen besonderer Merkmale des
Hundes
{Die H&he entspricht den am Markt sichtbaren
MaBstiben) (Rechenweg R 2}

+ Zuschlidge :
ToEverbeTlier, Spurlaut DM 300,--

/. Abschlige
Hund st als stdndiger Nachpreller
bekannt oM 150,-~

Zwischensumme: errechneter durchschnitt-
licher Marktpreis eines
2jdhrigen Hundes obiger
Spezifikation DM 1.800,--

¢) Abschreibung aufgrund des Alters
{Rechenweg R 3)

~ Zah1l der verbrachten Leistungsjahre: 3
- Abschreibungssatz: 1 Achtel von OM 1.800,-

= DM 225,--
- Abschreibungssumme: 225,- x 3 = DM 675,--
d) Ergebnis: Modifizierter Hauptwert pM 1,125,--

4. Finaler Vergleich

Ein finaler VYergleich ergibt, daB dieser Wert in das
bestehende Marktpreisgefiige der Teflmirkte der Funk-
tionsgruppe VYorstehhunde hineinpaBt und nicht weijter
‘modifiziert zu werden braucht.

5. Nebenrechnung: Vergleich zwischen Marktpreis und Kosten
- © eines Wwie oben spezifizierten 2jihrigen
Hundes

Wie bereits im Abschnitt 43132 ermittelt worden ist, be-
tragen die durchschnittlichen betriebsnotwendigen Kosten
ohne Arbeit fir einen Hund, der an einer VJP und HZP
teilgencommen hat, DM 2.000,--. (Der Betrag kann aus

der Angabe von 2.080,-- DM minus DM 80,-- fiir nicht-
eingezahltes Nenngeld fiir die VGP errechnet werden,)

Dazu ist noch der Geldwert der eingesetzten betriebs-
notwendigen Arbeitszeit fir die Haltung und Ausbildung
zit beriicksichtigen, n&mlich 80 Stunden fiir die laufen-
de Betreuung (vgl. Abschnitt 43132) und insgesamt 120
Stunden fiir die Ausbildung (40 h fiir YJP, 80 h flir HZIP;
vgl. Obersicht 12, es wird angenommen, daB keine Aus-
bildung fiir die VGP erfolgt sei)
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Fille den Rechenweg R 2 an. Aus der Obersicht 13 kann wie-
derum der Wertansatz entnommen werden, von dem die Rechnung
ausgeht. Wejterhin sind das Alter des Hundes {Rechenweg R 3)

sowie der Zuchtwert {Rechenweg R 5) zu berilcksichtigen.

3.'Recﬁnung {Kombination der Rechenwege R 2, R 3, R 5)

a)

&)

c)

d)

Ermittiung des Marktpreises eines durchschnittlich
guten 2jihrigen Yorstehhundes mit VGP 1. Preis

Taxator kennt durchschnittlichen Marktpreis
aus Erfahrung (vgl. Beispiel 473.1): DM

Modifikaticn aufgrund besonderer Merkmale
{Rechenweg R 2)
+ Zuschldge

Verlorenbringer~, Bringtreue~, Lautjager-
Priifung, Hdrtenachweis zusammen DM
Forim- und Haarwert sg DM

Iwischensumme: errechneter durchschnittlicher
Marktpreis eines 2jdhrigen
Hundes mit den c.9. Merkmaien DM

Abschreibung aufgrund Alters {Rechenweg R 3)

- Zahl der zurlickgelegten Leistungsjahre: 2
- Abschreibungssatz: 1 Achtel von DM 3.800,-

= DM 475,-
-~ Abschreibungssumme fiir 2 Leistungsjahre:

2 x 475,- = LM
Zwischenergebnis: Modifizierter Hauptwert I:
(Jagdgebrauchswert) DM

a)

b)

Zahl der noch zu erwartenden Zuchtleistungs-
pericden: 4

(6. bis 8., Lebensjahr, vgl. Abschnitt 4322):
Erfahrungsgemdf wird die Hindin nicht in jedem
Jahr gedeckt. Annahme: noch 3 Wirfe zu erwarten.

Ertrag pro Leistungsperiode (= Ertrag Je Wurf}

- Abgabepreis eines Vorstehhundwelpen aus
"Leistungszucht" {graBe Rassen}): DM 400,--
- Angenommene Zahl! Welpen je Wurf: &
{vgl. Abschnitt 4322)
- Ertrag je Wurf: 6 x DM 400,-- = DM 2.400,--

-00C,--

500,--
300,--

.800, -~

950,--

.BB0, -~
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Das Ablauf-Diagramm (Darstellung 10) zeigt flir derartige

Fd17e den Rechenweg R 2 an. Aus der Obersicht 13 kann wie-
derum der Wertansatz entnommen werden, von dem die Rechnung
ausgeht. Weiterhin sind das Alter des Hundes (Rechenweg R 3)

sowie der Zuchiwert (Rechenweg R 5) zu berlicksichtigen.

a) Ermittlung des Marktpreises eines durchschnittlich

guten Z2jdhrigen Yorstehhundes mit VGP I. Preis

Taxator kennt durchschnittlichen Marktpreis
aus Erfahrung {vgl. Beispiel 473.1):

b) Modifikation aufgrund hesonderer Merkmale
(Rechenweg R 2)

+ Zuschldge
Verlorehbringer—, Bringtreue-, Lautjager-

Prifung, Hdrtenachweis zusammen
Form- und Haarwert sg

Zwischensumme: errechneter durchschnittlicher
Marktpreis eines 2jihrigen
Hundes mit den o.g. Merkmalen

¢} Abschrefbung awfgrund Alters {Rechenweg R 3)

- Zahl der zuriickgelegten Leistungsjahre: 2
- Abschreibungssatz: 1 Achtel von DM 3.800,-
= DM 475,-
- Abschreibungssumme fiir 2 Leistungsjahre:
2 x 475,- =

d) Zwischenergebnis: Modifizierter Hauptwert I:
(Jagdgebrauchswert)

a) Zahl der noch zu erwartenden ZuchtTeistungs-
perioden: 4
(5. bis 8. Lebensjahr, vgl. Abschnitt 4322):
ErfahrungsgemdB wird die Hindin nicht in jedem

Jahr gedeckt. Annahme: noch 3 Wirfe zu erwarten.

b} Evtrag pro Leistungsperiode {= Ertrag je Wurf)

- Abgabepreis eines Yorstehhundwelpen aus
"Leistungszucht" (groRe Rassen): DM 400,--
- Angenommene Zahl Welpen je Wurf: 6
{vgl. Abschnitt 4322)
- Ertrag je Wurf: 6 x DM 400,-- = DM 2.400,--

DM

DM

DM

DM

DM

-000,--

500,--
300,--

.800,--

950,--

.850,--
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¢) Zuchtkosten je Wurf (vgl. Ubersicht 11)

- Zusatzfutter der Hindin DM 45,--
- Futterkosten filr 6 Welpen bis

zum Alter von 8 Wochen 6 x 30,- DM 180,--
Medizinische Betreuung 6 x B80,- DM 480,--
Deckgeld DM  400,--
Administrative Kesten 6 x 30,- DM 180,--
Arbeitsaufwand: 10 Minuten tHg-

1ich ergeben fur 8 Wochen:

10 Stunden & DM 2,-- DM 20,-~

Zichtungskosten je Wurf DM 1305,--

I T B |

d} Ertragswert pro Leistungsperiode
(Wurf): DM 1095,--

e) Zuchtertragswert flir 3 Wirfe:
DM 10%5,- x 3 = DM  3.285,--

. Ergebnis: Gemischter Hauptwert DM 6.135,--

. Finaler Verlgeich

An diese Rechnung schliept sich ein finaler Vergleich
an, um zu priifen, ob der auf die obige Weise ermittel-
te Hauptwert als simulierter Marktpreis gelten kann.
Das muB im vorgenannten Fall verneint werden. Der
Markt nimmt allgemein einen hohen Risikeoabschlag bei
Ertragswertdn vor, wie bereits in Abschnitt 432 er-
k1d8rt worden ist.

Die errechnete GriBe ist zu modifizieren, um sie in
das bestehende Marktpreisgeflige einzupassen. HWenn

DM 5.000,-- einen Hbchstpreis fiir "fertige" Jagdhunde
mit etwa den obengenannten auBergewthnlich guten
Leistungsmerkmalen darstellen, kann der Preis der
hier betreffenden Hiindin aufgrund ihres Alters mit
ca, DM 4,200,-~ taxiert werden.

. Nebenrechnung: Vergleich zwischen Marktpreis und Kosten
eings wie oben spezifizierten 2jdhrigen
Hundes

Im Abschnitt 43132 wurden die durchschnittlichen betriebs-
notwendigen Kosten ohne Arbeit gerade fertig ausgebildeter
Vorstehhunde, die die VGP im AnschluB an die HZP bestanden
haben, mit nM 2.080,--
errechnet.

Dazu kommt noch der Geldwert der Arbeitszeit fir

die Haltung ven 80 Stunden {Vgl. Abschnitt 43132)

und fir die Aushildung von insgesami 170 Stunden

{40 h fiir ¥JP, 80 h flr HZP, 50 h fUr VGP im An-

schluP an HZP; Obersicht 12). Multipltiziert mit

dem errechneten Stundensatz von DM 2,--/h ergibt

sich fiir die betriebsnotwendige Arbeitszeit von

insgesamt {170 + BO h =) 250 Stunden ein Wert

von DM 500,--
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Die Gesamtkosten belaufen sich dann auf DM 2.580,--

Als Marktpreis eines wie oben spezifizierten
2jdhrigen Jagdhundes wurde hier

unter 32 (Zwischensumme) ein Betrag von DM  3.800,--
angegeben, ———
Daraus errechnet sich ein Differenzbetrag von DM 1.220,--

Der Verkdufer des wie oben genannten, aber anderthalb-
jdhrigen Hundes erhielte damit unter den angenommeren
Bedingungen nicht nur seine betriebsnotwendigen Kosten
inklusive seiner Arbeitszeit voll ersetzt, sondern kinnte
dann zus#tzliche Einnahmen in Hohe des Differenzbetrages
von DM 1,220,-- verbuchen, Er erzielt damit einen Ober-
EChEB in Hohe von 47,3 % seiner gesamten Herstellungs-
osten.

Merkmale des zu taxierenden Jagdhundes

2) Vorstehhund mittelgroRl weiblich, Rasse KIM,
Alter 1 Jahr, Zuchtbuch-Nr. 003, Name: yx

b} Jagdgebrauchsqualifikation

Der Hund stand zum Stichtag am Ende der Ausbildung
fir die VJP, Die Anmeldung zur VJIP war bereits er-
folgt. Nach den Angaben des Fremd-Ausbilders sowie
weiterer fachmdnnisch gebildeter Zeugen hat der
Hund bei der Ausbildung Anlagen gezeigt, die dort
wohl mindestens zu einem III. Preis geflihrt hitten.

c) Haarwert und Formwert wurden nicht festgestellt.
d) Zuchtqualifikation

Etternleistungen: Vatertier VGP II. Preis, Mutter-
tier HZP II. Preis;

Halbgeschwister-Leistungen: nur z.T. bekannt, soweit
registriert, nur durchschnittliche Leistungen

Aufgrund der Ermittlungen kann ein fiir junge Hunde
evtl, méglicher "erwarteter Zuchtwert" nicht zuge-
messen werden.

e) Uber Wesensschwiche ist nichts bekannt.

Situationsbeschreibung des Teilmarktes

dunghunde vor der Jugendpriifung werden normalerweise
nicht verduBert, d.h. ein durchschnittliicher Marktpreis
kann nicht gebildet werden {vgl. Obersicht 2).

Der Taxationsverlauf {Darstellung 10) erfordert eine
Hitfswert-Rechnung in Form einer Kostenrechnung (vgl.
Obersicht 13).
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3. Rechnung (Ermittlung der Kostensumme, Rechenweg R 4)

a) Anschaffungskesten eines Welpen der mittelgroBen
Vors tehhundrassen durchschnittlich DM 300,--

b} Kosten der Haltung des heranwachsenden Hundes
{Ubersicht 10) :

- Futter: Die monatlichenbetriebsnotwendigen
Futterkosten fiir einen erwachsenen
Hund der mittelgrofen Rassen be-
tragen DM 45,--, Ein heranwachsen-
der Hund benBtigt davon im

dritten und vierten Monat je 50 % = 100 %
finften und sechsten " je 100 % = 200 %
siebenten bis zw#lften " Jje 150 % = 900 %
1200 % von 45,-- DM = DM 540,--
- Steuern/Versicherungen oMo 40,--
- Ynterbringung/Ausrlstung DM 40,--
-~ Medizinische Betreuung DM  60,--
- Arbeitszeit fUr 10 Monate:
10 x 5 h & DM 2,~~/h DM 100, --
Kosten der Haltung des heranwachsenden
Hundes im ersten Lebensjahr (3. bis
12, Monat) mittelgroRe Rassen DM 780,--
c) Kosten der Ausbildung {Obersicht 12)
- Zusatz-Ausrlistung DM 30,--
- Administrative Kosten (v.a. Nenn-
geld zur VJP) DM 50,--
- Arbeitszeit zur Vorbereitung auf
die VJP
40 h 4 DM 2,--/h DM 8G,--
Kosten der Ausbildung des Hundes bis
zum Stichtag DM 160,~-
d) Ergebnis: Kostensumme als Hilfswert DM 1.240,--

4. Finaler Vergleich

Die_Hﬁhg des ermittelten Hilfswertes Ubersteigt den Markt-
preis filr junge Vorstehhunde durchschrittlicher Quatitit,
die die VJP bestanden hahen.

Junghunde, die die Jugendprifung mit eipem [. Preis absol-
viert haben, erzielen derzeit einen Marktpreis von durch-
schnittlich DM 1.200,--. Die Preise flr Hunde mit einem

I!. bhzw. IIT. Preis Tiegen jeweils etwa ein Sechstel unter
diesem Preis, d.h. fir einen Hund mit einem ILI. Preis hei
atwa DM 800,--.

Der Hilfswert muB demnach nach unten in das bestehende Markt-
preisgeflige angepalBt werden.

Unter Berlicksichtigung des nachgewiesenen, weitgehend abge-
schlossenen Ausbildungsaufwandes, seiner dahei gezeigten
Anlagen und Leistungen, die einen ILI, Preis bei der WJP

mit groBer Wahrscheinlichkeit hEtten erwarten lassen kBnnen,
kann.~ dem Prinzip der vorsichtigen Bewertung folgend - im
vorliegenden Falle ein Taxationswert von DM _650,-- zuer-
kannt werden. SERSEEaes
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§. Nebenrechnung: Vergleich zwischen Kosten und Marktpreis

1

31

Der Vergleich der Kosten mit dem Taxationswert ergibt,
daB der Halter nur etwas mehr als die Hd3lfte seiner ein-
gesetzten Kosten entschddigt erhdlt. Selbst nach Abzug
der Kosten der Arbeitszeit von insgesamt DM 180,--

{DM 100,-- + 80,--) verbleibt fhm ein erneblicher Netto-

Zahlungsverlust von DM 470,-- oder 38 % von der Kosten-

summe zu tragen.

Merkmale des zu taxierenden Jagdhundes

a) SchweiBhitndin, Rasse BGSH, Alter 7 Jahre, Zuchthuch-
Nr, 004, Name: zy

b) Jagdgebrauchsqguyalifikation
Vorpriifung, Hauptprifung I. Preis

c) Formwertisg

d) Zuchtqualifikation

Nachkommenprifung: 'bisher 4 Wirfe mit 18 Welpen,
davon 5 mit Hauptpriifung I. - III.
Preis, 7 mit Vorprifung bestanden,
4 noch unter 1 Jahr ait
Elternleistungen: Hauptpriifung: I. und II. Preis
Kurfgeschwisterleistung: soweit bekannt, Hauptpriifung
I. und III, Preis

Aufgrund dieser Leistungen kann ein Zuchtwert ohne
Zweifel zuwerkannt werden.

. Situationsbeschreibung des Teilmarktes

Wie bereits aus der Obersicht 2 ersichtiich ist, handelt
e5 sich hier um einen sehr engen Teilmarkt, auf dem nur
in Ausnpahmefdllen Eigentumsiiberginge verzeichnet werden.
Ein durchschnittlicher Marktpreis ist deshalb nicht zu
formulieren. Das Ablaufdiagramm (Darstellung 10) zeigt
deshatb eine Hilfswertrechnung an, Ubersicht 13 nennt
giedErtragswert-Methode {Rechenweg 5) fiir H#ltere SchweiB~
unde.

- Rechnung (Kombination der Rechenwege R & a) und R 5 b)

Ertragswert der Jagdgebrauchsfunktion (R 5 a)

a) Zahl der noch zv erwartenden Leistungsperioden: 3 Jahre



b)

c)

9}
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Ertrag pro Leistungsperiode

Aufgrund der Aufzeichnungen Uber den betreffenden

Hund ergibt sich eine normale Einsatzhiufigkeit

sowie ein Leistungsverhdltnis erfolgreiche Nach-

suchen zu Nachsuchen insgesamt (ohne Kentrollsuchen)

ven anndhernd 273, Damit kann der Taxationsstandard

aus Abschnitt 4321 van (500 kg Wildpret pro Jahr &

DM 6,50/kg) = DM 3.250,~- Bruttoerifs aus dem Verkauf

des Wildprets pro Jahr benutzt werden. Entsprechend

der Annahmen der Abschnitte 32112 und 4321 wird

dieser Bruttoerlos dem Schweifhunde zu zwei Dritteln
zugaschrieben. Das ergibt einen Wert ven DM 2.167,-~-
pro Pericde. ——

Kosten einer Leistungsperiode

Kosten der Haltung eines mitteldreBen,
Hundes (vgl. Obersicht 10)

- Betriebsnotwendige Futterkosten DM 540,--
- Steuern/VYersicherungen DM 60,--
- Unterbringung/Ausriistung DM 40,--
-~ Medizinische Betreuung und

Sonstige Kosten DM 60,=~
- Arbeitszeit der Haltung

60 h/Jdahr & DM 2,--/h DM 120,--

Summe der Haltungskosten je
Periode DM BZ20, -~

Zwischenergehnis:Brutto-Ertragswert pro Jahr DM 1.347,--

Kosten der Jagdeinsdtze {direkte Kosten)

Transportkosten zum Einsatzort, angencmmen
mit durchschnittlich DM 20,--/Nachsuche
x 15 Nachsuchen/Periode = DM 300,--

Arbeitszeit des SchweiBhundeflhrers,
angenommen mit 4 h/Nachsuche x 15

Einsdtze = 60 h &4 DM 2,--/h DM 120,--
Direkte Kosten der Einsdtze DM 420,--
Zwischenergebnis: Netto-Ertragswert pro Jahr DM 927 ,-~

Ertragswert der 3 noch zu erwartenden
Leistungsperioden

7wischenergebnis: [rtragswert aus Jagdgebrauch DM 2.781,--
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32. Ertragswert des Zuchtwertes

a) Zahl der noch zu erwartenden Zuchtjahre: 1
{Zuchtverwendung einer Hindin nur bis zum
achten Lebensjahr)

b) Ertrag pro Zuchtperiode (Wurf)

GemdB Abschnitt 4322 5 Welpen/Wurf
d& DM/VWelpe = DM 2.000,--

c) direkte Zuchtkesten je Periode (Wurf)
(vgl. Obersicht 11)

Zusatzkosten Futter fiir die Hiindin DM 30,--
Futter fiir die Welpen bis

zu 8 Wochen, DM 20,-- x & DM 100,--
Medizinische Betreuung, DM 80,-x5 DM 400,--
Arbeitszeit, 6 h/Monat x 2 Monate

=12 h 4 DM 2,--/h DM 24,--

Deckgeld DM 400,--

Administrative Kosten DM 30,-/Wel-

pe x 5 DM 150, --

Summe der Zuchtkosten/Wurf DM 1104,--

d) Zuchtertragswert pro Leistungsperiode

e} = Zwischenergebnis: Zuchtertragswert
der Hiindin: DM B96,--

33. Ergebnis: Gesamtertragswert aus Zucht und
- Jagdgebrauch: DM 3,677 ,--

4. Finaler Vergleich

Wie bereits im Abschnitt 432 verdeuwtlicht wurde, wird
ein Ertragswert allgemein auf den Jagdhunde-Teilmdrkten
nicht voll anerkannt, sondern mit einem erheblichen
Risiko-Abschlag behandelt. Unter Beriicksichtigung des
Faktums, daB ein 3jihriger SchweiBhund, der die Haupt-
prifung mit einem I. Preis bestanden hat, mit z. Zt.
ca. DM 4.000,-- zu erstehen ist, kann der oben spe-
zifizierten Hindin ein Taxationswert von DM_1.400,--
zugeordnet werden.

5. Nebenrechnung: Vergleich zwischen Marktpreis und Kosten
eines durchschnittlich guten 3jdhrigen
SchweiBhundes mit Hauptpriifung I. Preis

a) Marktpreis des 8wdchigen SchweiBhundwelpen: DM 400,--



b)

e)

1. Me
a})

b)

c}
d)
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Kosten der Haltung mittelgroRer Hunde

Erstes Jahr (dritter bis zwdlfter Lebens-
monat) (Der Betrag wurde bereits in
Beispiel 473.3 unter Abschnitt 32

errechnet) DM 780,--
Zweitesund drittes je DM 820,-= DM 1840, --
Lebensjahr

(Der Betrag wurde bereits in
diesem Beispiel unter Ab-~
schnitt 32 errechnet)

Summe der Haltungskosten des 3jdhrigen

Hundes DM 2.420,--

Kosten der Ausbildung (vgl. Ubersicht‘IE}

flir die Vor- und Hauptprlifung

- Zusatzausrlistung oMo 30,--

- Administrative Kosten DM 100,--

~ Arbeitszeit: 150 h & DM 2,-~/h DM 300,--

Summe der Ausbildungskesten DM 430,~-
Gesamte Herstellungskosten des oben spezij-

fizierten Hundes DM 3.25Q0,--
Durchschnittlicher Marktpreis eines solchen

Hundes DM 4.000,--
Differenzbetrag DM 750,-~

Unter den getrcffenen Annahmern kdme der VYerkBufer
des Tieres nicht nur auf seine eingesetzten Kosten,
sondern kann einen OberschuB von DM 750,-- aoder

23 % Uber die Herstellungskosten erzielen.

rkmale des zu taxierenden Jagdhundes

Jagdteckelrilde, Ende sechstes Feld (5. Nutzungsjahr),
Gebrauchsteckelstammbuch-Nr. 06, Name: xz

Jagdgebrauchsqualifikation
Alle fiir Teckel vorgesehenen Gebrauchspriifungen mit
gutem Erfolg bestanden (Gebrauchssieger)

Formwert: v

Zuchtqualifikation

Nachkommenprifung: Zahl nicht genau bekannt
6 Nachkommen sind in das Gebrauchsteckelstammbuch
eingetragen mit Vielseitigkeitsprifungen 1. bis
II1. Preis, Baueignungsprlifungen und Schweifpri-
fungen



2.

3. Rechnung (Kombination der Rechenwege R 3 und R b)
31.

3z.
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Elternteistungen: Rlide Gebrauchssieger, Formwert v

Hiindin Vielseitigkeitsprifung

II. Preis

Riide wurde bereits durchschnittlich dreimal j&hr-

lich zur Zucht benutzt. Aufgrund mangelhafter
Informationen kann der Zuchtwert jedoch nicht

ausreichend beurteilt werden.

Situationsbeschreibung des Teilmarktes

Die Zahl der Eigentumsiiberginge ist zu gering, als daB
ein durchschnittlicher Marktpreis ermittelt werden kann

{(vgl. auch Obersicht 2).

bas Diagramm des Ablaufs einer Taxation (Darstellung 10)
gibt flir solche Fdlle die Errechnung des Zeitwertes vom
Wiederbeschaffungswert an, wie es auch in Ubersicht 13
festgehalten wird. Daneben kann ein Zuchtwert berlicksich-

tigt werden.

Jagdgebrauchswert (R 3)

a} Ermittlung eines durchschnittlichen Markt-

preises eines wie oben spezifizierten ca.
1,5 Jahre alten Jagdhundes: Marktwert

b) Modifikationen aufgrund Alters
(Rechenweg R 3)

- Zahl der bereits zurlickgelegten Leistungs-

Jjahre: 5

- Abschreibungssatz: 1 Achtel van DM 2.000,-

= DM 250,~-
- Abschreibungssumme: fiyr 5 Jahre =

Zwischenergebnis: Zeitwert der Arbeitsfunktiaon

Zuchtertragswert (Rechenweg R §)
a) Zahl der Zuchtjahre: 2
b) Ertrag pro Leistungsperiode: 3 Deckakte

erfahrungsyemdpl pro Jahr & Erld&s DM 100,--
je Deckakt, 3 x DM 100,-- = DM 300,--

c) direkte Zuchtkosten: keine -

d) Zuchtertragswert des Tieres: 2 Perioden

33.Gemischter Hauptwert:

DM 2.000,--
DM 1-250"'
DM 750,~--
D 600,--
DM 1,350,--
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4, Finaler Vergleich

Wie auch in den anderen Fillen, nimmt der Markit einen rela-
tiv hohen Abschlag auf einen Ertragswert vor. Im voriiegen-
den Fall kommt noch hinzu, daR der wirkliche Zuchtwert an
sich zweifelsfrei nicht ermittelt werden kann, denn die
vorhandenaen Iaformationen reichen dazu nicht aus.

per Taxaticnswert eines Hundes mit den o.g. Merkmalen

E. Nebenrechnung: Vergleich zwischen Kosten und Marktpreis
eines wie oben spezifizierten, ca. 1,5 Jah-
re altten Teckelriden

a) Preis eines Jagdieckelwelpen DM 250,--

b) Betrisbsnotwendige Kosten der Haltung bzw. Auf-
zucht des heranwachsenden kleinen Hundes vom
3. bis 18, Lebensmonat (vgl. Obersicht 10}

~ Futter: Monatliche Futterkcsten eines er-
wachsenen Teckels betragen DM 30,--.
Ein heranwachsender kleiner Hund
benttigt davon im

3. und 4. Lebensmonat je 50 % = 100 %
5. und 6. " je 100 % = 200 %
7. bis 18. " je 150 % =1800 %
2100 % von DM 30,- = DM 630,--
- Steuern {5, bis 18. Monat) DM 7D,--

~ Unterbringung (3, bis 18. Monat) DM 27,--
- Medizinische Betreuung (2.-18.M.) DM 96,--
- Arbeitszeit fiur 3. bis 18. Monat

= 16 Monate 16 x 6 h x OM 2,--/h DM 160, --

Hattungskosten DM 983,--

¢} Betriebsnotwendige Kosten der Ausbildung
{(Obersicht 12)

- Zusatzausristung DM 20,--
- Priifungskosten DM 270,--
- Arbeitszeit zur Vorbereitung auf

die Jagdteckelgebrauchspriifungen,

insgesamt 11C¢ Stunden &DM 2,--/h DM 220,--

Ausbildungskosten M 510,--
Herstellungskosten eines wia oben spezifizierten
Hundes: DM 1.743,--
d) Marktpreis wie angenommen DM 2,00Q,--

e) Differenzbetrag DM 257,--
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Unter den oben getroffenen Annahmen erzielt der Verkdufer
eines solechen Hundes einen OberschuB Uber seine betriebs-
notwendigen Kosten in Hohe von DM 257,-- oder 15 %, wenn
er den Hund zum Preis von DM 2.000,-- verkauft, Es ist an
dieser Stelle jedoch zu erwdhnen, daB der Markt fiir fertig
ausgebildete gute Jagdteckel im Alter von ca. 2 Jahren
bereits relativ klejn ist. Dies mag einer der Grinde sein,
weshalb die Preise selbst bei anndhernd gleicher Qualitdt
sehr verschieden voneinander sind.

474, Auswertung der Ergebnisse der Beispiele

Die Beispiele zeigen, daP die hier erarbeiteten Methoden und
Rechenwege flr die Herleitung von Taxationswerten, wie sie
schematisch im Ablaufdiagramm {Darstellung 10) wiedergegeben
sind, flir die praktische Anwendung geeignet und praktikabel
sind.

Die in den Beispielen benutzten Zahlenwerte bezliglich der
Kosten, Ertrdge und Preise sind an der Gegenwart orientiert
und unterliegen im Zeitablauf Yerdnderungen. Der Taxator
wird deshalb stets bemilht sein missen, die jeweils aktuellen
Grifen zu verwenden.

Allen Beispielen wurden Nebenrechnungen angeschlossen, die
durch den Yergleich zwischen Herstellungskosten und Preisen
der gerade fertig ausgebildeten und gepriiften junaen Jagd-
hunde eine Aussage Uber Kosten-Preis-Relationen erlauben
s50llen, Diese Nebenrechnungen sind filr Taxationszwecke nicht
erforderlich, konnten aber aus Griinden der ZweckmidBigkeit

am besten in diesem Abschnitt behandelt werden.

Wie aus den vorgetragenen Beispielen zu ersehen ist, kann

im Grunde nur bei sehr gut veranlagten Hunden, die bei Lei-
stungspriifungen beste Ergebnisse erzielen, eine Kostendek-
kung resp. ein Oberschufl iber die betriebsnotwendigen Kosten
erreicht werden. Die in den Beispielen errechneten Differenz-
betrdge waren absolut und relativ sehr unterschiedlich hach,
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und es ist leicht vorstellbar, daB bei einer Variation der
Merkmale des Hundes die Preis- und Kostenunterschiede zuneh-
men kidnnen. Viele Hunde weisen eine Reihe von preismodifizie-
renden Merkmalen auf, die vom Ausbilder gar nicht oder kaunm
beeinfluft werden kidnnen, gleich welchen Aufwand er auch be-
trejbt. Eine bestimmte feste Relation zwischen Kosten und
Marktpreisen ist be$ Jagdhunden schon deshalb praktisch

nicht feststellbar.

Wie sich auBerdem bereits aus den thecretischen Er8rterungen
des Abschnitts 261 ergibt, kann eine solche feste Relation
zwischen durchschnittlichen Kosten und durchschnittlichen
Marktpreisen auch gar nicht erwartet werden, denn zwischen
Kosten und Werten besteht kein ursdchlicher, sondern le-
diglich zwischen Kosten, Werten und Preisen ein markttechni-
scher Zusammenhang.

In Abschnitt 33 wurde zudem dargelegt, daP eine in der Wirt-
schaft allgemein vorhandene direkte Beziehung zwischen Markt-
oreisen und Angebotspreisuntergrenzen, d.h., Kosten des Her-
stellers, bei den Anbietern von Jagdhunden hingegen kaum fest-
gestellt werden kann.
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5, Zusammenfassung

Das Ziel der Arbeit war, die Wert- und Bewertungsproblematik
bei Jagdhunden zu untersuchen. Obwoh]l die beiden Aspekte Wert-
probteme und Bewertungsprobleme sehr eng miteinander verkniipft
sinﬁ, empfahl sich aus Grlnden der Zweckmifigkeit eine Auftei-
lung der Arbeit in zwei Hauptteile,

Im ersten Hauptteil (Abschnitte 2 und 3) wurden die Probleme
der Wert- und Preisbildung zunichst allgemein und dann mit
Hilfe der gewonnenen Erkenntnisse speziell flr Jagdhunde unter-
sucht.

Der zweite Hauptteil galt hingegen vorwiegend der Bewertungs-
bzw. Taxationsproblematik einzelner Jagdhunde und hatte u.a.
die konkrete Aufgabe, praktisch nutzbare VorschTidge flr die
Vorgehensweise bei der Ermittlung von Taxationswerten von
Jagdhunden aufzuzeigen.

Um diese Zielsetzungen zu erfiillen, waren im einzelnen eine
Reihe detaillierter theoretischer und empirischer Untersu-
-chungen erforderlich,

Zundchst muBte die Frage der Entstehung und Feststellung von
Werten allgemein erdrtert werden. Dieser Themenkreis wurde
bisher in der neueren deutschsprachigen wirtschaftswissen-
schaftlichen Literatur kaum behandelt. Es geht im wesentlichen
um eine Integration relevanter Erkenntnisse der modernen Psy-
chologie mit denen der tkonomischen Theorie. Aus Grinden der
ZweckmiBigkeit wurde diese wert- und preistheoretische Grund-
lagendiskussion als Vorspann im Abschnitt 2 zusammengefaBt

und damit dem dritten Abschnitt, der die Wertproblematik bei
Jagdhunden analysiert, vorangestellt. Dieses Vorgehen erwies
sich auch deshalb als vorteilhaft, weil dann die Begriffs-
werkzeuge und Hypothesen flr den weiteren Gang der Untersu-
chung bereits weitgehend erklirt waren, und die integrierte
Darstellung der relevanten Hypothesen aus den beiden genannten



- 209 -

Wissenschaftsgebieten doch einen gewissen Umfang erforderte.
AuBerdem kann sich anhand dieser Gliederung derjenige lLeser,
der sich lediglich auf die Bewertungsfragen, die unmittelbar
die Jagdhunde betreffen, konzentrieren will, leichter zurecht-
finden.

Die VYerwendung der modernen analytischen Instrumepte und Er-
kenntnisse der Psycholegie bei der Untersuchung des wirtschaft-
lichen Verhaltens war besonders beim vorliegenden Thema not-
wendig, um einen Beitrag zur Aufklirung der Phdnomene auf dem
Jagdhundemarkt zu Tiefern. '

In der Jagdhunde-Praxis divergieren die Vorstellungen Uber
den Wert von Jagdhunden sehr weit. Die sich daraus ergebenden
unterschiedlichen Verhaltensweisen konnten nicht allein mit
wirtschaftswissenschaftlichen Thesen erkldrt werden. Ohne

die Erkenntnisse der Psychologie hidtte die Vielfalt der Mo-
tivationen der Jagdhundefiithrer, die dazu in bestimmte gemein-
same Bezugsrahmen der soziologischen Gruppe der Jdger einge-
bettet sind, nichlt untersudcht werden kinnen. Diese thecreti-
sche Synthese fiihrte dabei gelegentlich zu Konklusionen, die
in wirtschaftswissenschaftiichen Texten, wenn man einmal

von der Marketing-Literatur absieht, kaum zu finden sind,
weil dort Wertfragen nur selten untersucht werden.

Bei den speziell fiir das Thema dieser Untersuchung erarbei-
teten werttheoretischen Aspekten handelt es sich um eine
essentiell subjektivistische Betrachtungsweise, wie sie heute
in bezug auf Wertfragen in den Sozialwissenschaften verbrei-
tet 1st. Diese auf die hier vorliegende Problematik abgestell-
te Basis kann allerdings nicht ohne weiteres fest in eine ein-
zelne der bestehenden Wertthecrien eingeordnet werden, v.a.
weil letztere meist nur einzelne Aspekte untersuchen und nicht
dem unmittelbaren Zwang der Kemplexitdt eines realen Problems
ausgesetzt sind.
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Die Beschreibung des Zustandekommens von Werten flihrte zur
heute in den Sozialwissenschaften allgemein iblichen subjek-
tiv-individuellen Definition des Begriffes "Wert". Die auf-
grund genetischer Faktoren und Umweltbedingungen individuell
verschiedenen motivationalen Dispositionen eines Menschen
verkdrpern dessen sogenannte primire Werte, mit denen die
voneinander verschiedenen Bedirfnisse, Wertungen und Ver-
haltensweisen der Individuen erkldrt werden kiéinnen. Dieser
Wertbegriff beschrinkt sich nicht auf Tauschakte des wirt-
schaftlichen Verkehrs, sondern er betrifft alle Bereiche mensch=
Ticher Aktivitaten (Abschnitte 21, 22).

Yon den primdren werden die sekundiren Wertvorstellungen ab-
geleitet. Ein Individuum miBt einem Objekt einen (sekundiren)
Wert zu, wenn dieses hinsichtiich seiner Zielvorstellungen
{(seiner primdren Werte} den Charakter eines Mittels hat. Die-
se Mitteleigenschaft ist dann gegeben, wenn sich das Indi-
viduum vom Einsatz des Mittels einen Nuwtzen verspricht. Des-
halb wurden zundchst die einschligigen Nutzen- bzw. Grenz-
nutzentheorien erdrtert (Abschnitt 23 - Sekundire Wertvorstel-
" lungen}. In einem allgemeinen Sinne wird in der Arbeit der
Ertrag eines Investitionsobjektes (sein Grenzprodukt) als

Teil des gesamten Nutzens des Objektes verstanden. Im weiteren
wird dann mit dem Begriff des subjektiv-erwarteten Grenznutzens
(SEU) gearbeitet.

Ausgestattet mit dieser werttheoretischen Basis wyrden alsdann
die aus der traditionellen Gkonomischen Theorie her bekann-
ten statischen bzw. komparativ-statischen Modelle der Struk-
tur der Nachfrage, des Angebots und der Preishildung (Ab-
schnitte 24 - 26) erdrtert. Dabei wurde festgestellt, dad die-
se Modelle und ihre Konsequenzen nur einen kleinen, graphisch
teicht darstellbaren Ausschnitt der relevanten Wirklichkeit
veranschaulichen, jedoch solche wichtigen Kompoenenten des
psychologischen Feldes eines Individuums wie Erwartungen, Er-
fahrungen und Motivationen, deren Einbeziehung im iibrigen
notwendigerweise auch zur Beachtuny des Faktors Zeit flihrt,
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nicht berlicksichtigen. Deshalb sind dieserart Modelle allein
nicht geeignet, ein reales Problem wie die hier gestellten
Fragen nach den Bestimmungsgrlinden des Verhaltens der Markt-
beteiligten auf dem Jagdhundemarkt und der sich daraus er-
gebenden Konsequenzen zu erkldren,

Erst in Abschnitt 3 kennten Fragen wie die zuletzt genannte
ertrtert werden, nachdem im vorangegangenen Abschnitt die
wert- und preistheoretischen Grundzusammenh@inge au¥fgezeigt
worden sind.

Die Definition des Begriffes "Jagdhund" wird heute in star-
kem MaBe von juristischen Bestimmungen geprigt (Abschnitt
3111). Ubersicht 1 erlaubt einen umfassenden Oberblick der
in der BRD bekannten Jagdhunderassen mit ihren Zuchtver-
einen, Das VYereinswesen bei Jagdhunden wird im einzelnen

in Abschnitt 3112 ndher beschrieben.

Die diversen Jagdhunde-Rassen kénnen entsprechend ihrer
verschiedenen Art und Weise der ErfiUllung der jagdlichen Ar-
beitsfunktion in die bekannten Funktionsgruppen Vorsteh-,
Stober-, Erd-, Apportier-, SchweiB- und Laufhunde einge-
teilt werden. Aufgrund der signifikanten Substitutions-
lucken zwischen diesen Funktionsgruppen lassen sich Teil-
mirkte abgrenzen. In der Obersicht 2 wurden die Teilmirkte
des Jagdhunde-Marktes zusammengefafBt. Innerhalb jeder Grup~
pe werden dabei ebenfalls hinsichtlich des unterschiedlichen
Alters bzw. Ausbildungsstandes Teilmdrkte definiert (Ab-
schnitt 312}. Die einzelnen Teilmdrkte sind recht unter-
schiedlich groB und verschieden stark organisiert., Auf je-
dem der Teilmidrkte zeichnet sich das gehandelte Gut (die
Jagdhunde) durch eine Hetercgenitdt aus.

Da weiterhin auf allen Teilmirkten im Sinne der Markiformen-
lehre nur kleine Anbieter und Nachfrager vorkommen, ist die
Marktform der polypolistisch-neteragenen Konkurrenz zu kon-
statieren, wobei dazu noch verschiedene andere Imperfektionen
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wie unvollstandige Markttransparenz und bestimmte Eintritls-
beschrinkungen fiir Anbieter zu erwdhnen sind (Abschnitt 313).

Als weitere Besonderheit ergab sich bei der Erforschung der
Ziele der Marktbeteiligten, im besonderen der Anbieter, daB
aufgrund bestimmter Gruppennormen und Motivationen das Gewinn-
streben bei Jagdhundehaltern meist nicht sehr ausgeprigt ist und
konkurrenzwirtschaftliche Yerhaltensweisen nur beschrinkt
festgestellt werden kinnen,

Der Jagdhund erflillt beim Jdger mehrere Funktionen. Als wich-
tigste wurde seine jagdliche Arbeitsfunktion erkannt. Yon
erheblicher, jedoch im einzelnen schwierig zu erfassender
Bedeutung erscheint die soziale Funktion (Freizeit- und
Jagdbegleitung). Weiter sind die Schutz~ und die Zugehirig-
keitsfunktion (Ausdruck der Zugehdrigkeit zur Gruppe der
waidgerechten Jdger) zu nennen. Diese Funktionen und be-
stimmte Merkmale des Exterieurs des Hundes bilden gemeinsam
die Komponenten seines Wertes. Die Ausprigung der phino-
typischen Merkmale ist meBbar und wird in Foerm von Prlifungs-
“ergebnissen und Klassifizierungen des Exterieurs festge-
halten.

Zu diesen Grundfunktionen, die Nutzenarten darstellen und

die Hauptmetive der Ha1tun§ bzw. Fiihrung eines Jagdhundes
bilden, kommen als weitere die Nachfrage bestimmende bzw.
beeinflussende Komponenten Aoc¢h ein gegebenenfalls erwarteter
Zuchiwert sowie die Mdglichkeit der Ausbildung eines Jagd-
hundes fiir den Fremdbedarf hinzu.

Bei einigen der Nutzenarten kann der erwartete Ertrag di-
rekt quantifiziert werden, wodurch Ertragswert-Rechnungen,
wie sie flir Investitionsobjekte Gblich sind, vorgenommen
werden kinnen {Abschnitt 321). Im Abschnitt 3211 wird nach
ausfithrlicher Erfrterung dieser Frage jedoch einschrinkend
festgestellt, daB eine solche Schidtzmethode nur hei speziali-
sierten Hunden sinnvell durchflhrbar erscheint.
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Der anschliepend behandelie {Okonomische} Zuchtwert bildet
hingegen geradezu das Musterbeispiel einer Ertragswert-Be-
rechnunyg. Zwar erscheint die Rechnung seibst einfach, doch
sind vorher eine Reihe von Bedingungen zu erflllen, bevor
einem Jagdhund ein Zuchtwert Uberhaupt zugestanden werden
kann., Bei der Gegenliberstellung mit dem Istzustand der Jagd-
hunde-Zucht bleibt festzustellen, daB ein erheblicher Teil
der ziichterischen Postulate heute als noch nicht erfiillt an-
zZusehen ist, so daB in der Praxis o¢ft eine Unsicherheit Uber
die Zuerkennung eines Zuchtwertes besteht, die sich u.a. in
der geringen Aperkennung eines Zucht-Ertragswertes auf dem
Markt dokumentiert. Wie Obersicht 3 zeigt, bestehen dariber-
hinaus bei den einzelnen Zuchtvereinen recht unterschiedliche
VYoraussetzungen zur Zuchtzulassung (Abschnitt 3212).

Obgleich kaum angenommen werden kann, daB potentielle Nach-
frager nach Jagdhunden komplizierte Rechnungen anstellen, he-
vor sie sich einen Jagdhund anschaffen, so werden sie sich
doch entsprechende Vorstellungen iiber die Nutzenarten und
Kosten machen, um herauszufinden, ob sich ein bestimmter Er-
werb Tohnt oder nicht.

Im Abschnitt 33 wurden die Elemente der Angebotsfunktion von
Jagdhunden beschrieben. Als Konsequenzenh der Eigenheiten

des psychologischen Feldes der Anbieter ergibt sich z.B.,
daB Preisuntergrenzen aufgrund von KostengréBen nicht ange-
geben werden kinnen und die Angebotsstruktur dadurch als
theoretisch nicht eindeutig bestimmbar gelten muB. Die Zie-
le der Anbieter auf dem Jagdhundemarkt sind wesentlich durch
nicht-dkonamische VYorstellungen geprdgt. Dieses Faktum be-
efnfluRt auch wesentlich die Art und Weise der Preisverein-
barungen, die Hthe der Preise sowie die Allokationswirkung
von Preisverdnderungen (Abschnitt 34).

In diesem Zusammenhang ist auch das bescndere Problem der
Bewertung der flr die Haltung, Zichtung bzw. Ausbildung ein-
gesetzten Zeit zu untersuchen (Abschnitt 35). Aus der Jagd-
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hunde~Praxis sind hier die unterschiedlichsten Ansichten zu
vernehmen. Die Frage ist bedeutsam, weil z.B., gerade flr die
Ausbildung eines qualifizierten Jagdhundes in der Regel ein
erheblicher Zeitaufwand nétig ist, dessen Gewichtung mit
verschieden hohen Stundenlohnsitzen zu sehr unterschiedlichen
Kostensummen fithren wiirde.

Basierend auf der bekannten, im Abschnitt 2 noch niher be-
grindeten Aussage, daP Kosten und Wertverstellungen keinen
logischen Kennex haben, jedoch Kosten und Preise und damit
Werte Uber einen markttechnischen Zusammenhang miteinander
in Beziehung stehen, wurdediese Frage zundchst als Kosten-
problem der Anbieterseite gualifiziert.

Da sich aber auf dem Jagdhunde-Markt Anbieter und Nachfrager
von Jagdhunden oft nicht prinzipiell auseinanderhalten Tassen
bzw. miteinander eher kooperieren als konkurrieren, d.h. ihre
Jjeweilige Position nicht stidndig auf Kosten der Gegenseite

Zu verbessern suchen; ergibt sich bei Jagdhunden dennoch

ein faktischer innerer Wirkungszusammenhang besonderer Art,
der auf anderen Mirkten nicht anzutreffen ist.

Nachdem vom Verkaufspreis eines Welpen bzw. fertig ausgebil-
deten Jagdhundes die lblichen pagatorischen Kosten fiir Futter,
Steuern, medizinische Betreuung etc. subtrahiert werden, ver-
bleibt in der Regel eine positive RestgriBe, die z.B. atls
Lohn der fiir den Hund eingesetzten Zeit interpretiert werden
kann. Es wird begriundet, warum mit einem "betriebsnotwen-
digen Arbeitsaufwand”, d.h. einer im betriebswirtschaftli-
chen Sinne effizienten Arbeitsweise und -zeit, die aufgrund
der gegenwirtigen Art der Maltung, Aufzucht und z.T. auch
Ausbildung in der Praxis oft iiberschritten wird, zu rechnen
ist, wenn Taxationswerte ermittelt werden sollen.

Von Bedeutung ist auch das wiedergegebene Resultat der
im Rahmen dieser Arbeit durchgeflhrten Befragung, bei der

von allen Befragten die Opportunititskosten fiir die Arbeit
mit dem Jagdhunde mit Null angegeben wurden.
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Im Abschnitt 36 wUrden die moglichen Ursachen und Wirkungen
ven Anderungan der Nachfrage- und Angebots-Strukturen unter-
sucht. Das aus der Wirtschaftswissenschaft bekannte Cobweb-
Theorem eignet sich flr den Erklidrungsansatz. Eine eindeutige
Antwort THAt sich allerdings z.B. auf die Frage, wie die
Nachfrager bei einer starken Preiserhfhung aufgrund einer
KostenerhBhung - seien es pagatorische oder nur kalkulatori-
sche, z.B, Arbeitszeitkosten - nicht geben, weil das tatsHch-
liche Nachfragerverhalten in der Zukunft nicht genau voraus-
gesehen werden kann. Es kdnnen lediglich wahrscheinliche Wir-
kungen aufgrund gegenwdrtig bestehender Bedingungen angege-
ben werden.

Der zweite Hauptteil der Arbeit umfaBt den Abschnitt 4, in
dem Grundsdtze, Methoden, empirische Zahlenwerte und von
diesen abgeleitete Normgrbfen flr Taxationsrechnungen, d.h.
fiir die Bewertung individueller Jagdhunde aufgezeigt bzw.
erarbeitet und am Ende an Beispielen demonstriert werden.

Der Zweck einer Taxation liegt im allgemeinen darin, den
Marktpreis eines Objektes anhand dey Beschreibung seiner
Eigenschaften zu simulieren, so als ob dieses Objekt einen
tatsdchiichen Eigentumslibergang durch einen Tauschakt auf
dem Markt erfahren hdtte. Die AnlHsse dieser Simulation von
Marktpreisen sind meist Schadensereignisse, die bei Jagd-
hunden nicht selten registriert werden missen.

Bei Taxatiensrechnungen sind bestimmte allgemeine Bewertungs-
grundsitze wie das Prinzip der vorsichtigen Bewertung, der
Grundsatz der Vergleichbarkeit der angewandten Methoden, das
Prinzip der Bewertungssicherheit, d.h. der Ableitung der
GroBen soweit wie moglich von echten Marktpreisen, das Prin-
zip der Klarheit einzuhaiten [Abschnitt 42).

Wenn der Vergleich der Merkmale eines zu taxierenden Jagd-
hundes mit den Eigenschaften eines "durchschnittlichen"
Jagdhundes auf dem betreffenden Teilmarkt eing Identitdt
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bwz. starke Ahnlichkeit ergibt, kann der durchschnittliche
Marktpreis des Teilmarktes als Taxationswert, zumindest aber
als Hauptwert benutzt werden. Der Hauptwert wird entsprechend
gewisser Unterschiede der Ausprigung von Eigenschaften und
Merkmalen bzw. des Alters des betreffenden Tieres modifiziert.

Fallt das Taxobjekt wegen gegeniiber dem Durchschnitt vieler
Besonderheiten aus dem allgemeinen Rahmen, wird die Simula-
tion eines Marktpreises schwierig. Fiir diese vergleichsweise
wenigen Fdlle kinnen durchschnittliche Marktpreise als Haupt-
werte nicht zuverldssig genuyg benutzt werden, so daBl Hilfs-
wert-Rechnungen, d.h. Ertragswert- oder Kostenrechnungen vor-
zunehmen sind.

Kostenrechnungen sind selbst Teil bzw, VYoraussetzung einer
Ertragswertrechnung, und wurden daher zuerst behandelt (Ab-
schnitt 431). Da Kostenrechnungen neben ihrer hier relevan-
ten Funktion als Hilfswert-Rechnung jedoch normalerweise
(auch) andere Zwecke erfiillen, z.B. den eines Planungsinstru-
mentes oder einfach zur Dokumentation entstandener Aufwen-
dungen, wurden Kostenrechnungsprobleme bei Jagdhunden in ge-
wisser Ausfihrlichkeit erGrtert, zumal bisher darilber, auBer
in einigen wenigen Artikeln von SEUSTER iber Teilbereiche
der Kostenrechnung in Jagdhunde-Fachzeitschriften, noch kei-
ne Literatur existiert.

In der Arbeit wurde durchgehend zwischen den verschiedenen
Zwecken unterschieden, fiir die eine Kostenrechnung vorge-
nommen wird. Eine Kostenrechnung zu Taxationszwecken mup
grundsdtzlich mit durchschnittlichen bzw. in dessen Ermange-
lung betriebsnotwendigen Kosten arbeiten, wogegen in einer
Kostenrechnung filr sonstige perstnliche Zwecke mit den indi-
viduellen Opportunititskosten bzw. tatsdchlichen Ausgaben
gerechnet werden kann.

Die Kosten der normalen Haltung eines Jagdhundes wurden
detailliert untersucht. Die Ermittlungen basieren zum groBen
Teil auf neueren Sekunddrstatistiken sowie einer eigenen
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Erhebung. Letztere kann jedoch nur exemplarischen Charakter be-
anspruchen, da sich eine reprisentative Stichprobe aufgrund

des geringen Organisationsgrades des Jagdhundemarktes nicht
aufstellen 1ieB.

Als Ergebnis der Bemihungen gibt Ubersicht 10 einen Oberblick
der betriebsnotwendigen Kosten der Jagdhunde-Haltung.

In dhnlicher Weise wie die Kosten der Haltung wurden anschlie-
Bend die Kosten der Zichtung (Abschnitt 4312) und die der
Ausbildung eines Jagdhundes ermittelt (Abschnitt 4313). Ba-
sierend auf den Evdrterungen des Abschnitts 35 wurde mit H31-
fe der bisher dargestellten Kostenrechnung bzw. deren Ergeb-
nissen die eingesetzte Arbeitszeit bewertet {Abschnitt 43132).
Unter den getroffenen Annahmen wlrde bei dieser Rechnung ein
effektiver durchscnnittlicher Stundensatz von DM 2,-- er-
mittelt, der als durchschnittlicher Arbeitsichn betrachtet
werden kann, jedoch bereits - wie das dann auch in dem
anschlieBenden Abschnitt 4314 niEher ausgefiithrt wird -
bestimmte Wagniskosten mit enthdlt. Dieser niedrige durch-
schrittliche Stundeniohn beweist die relativ geringe Bedeu-
tung des Gewinnmotivs beim durchschnittlichen Jagdhunde-
ziichter.

Im Abschnitt 4315 wurde die Frage der Bereithaltungs- oder
Lagerungskosten bei Jagdhunden niher untersucht, die wie
liberall in der Tierhaltung ein besonderes Problem darstellen,
da hier - im Gegensatz zur toten Materie - relativ hohe Un-
terhaltungskesten entstehen, deren Ausmap wie Entstehen prak-
tisch kaum beeinfluft werden konnen, denn der Produktions-
prozep eines Tieres kann nicht ven heute auf morgen gestoppt
werden. Diese Faktoren schrinken unter der Annahme des
Prinzips der Kostenminimierung die Mdogltichkeiten des Anbie-
ters von Tieren allgemein bei Preisverhandlungen grundsitz-
Tich ein.
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In den Abschnitten 4321 und 4322 wurden auf der Grundiage

der im Abschhitt 321 gewonnenen Erkenntnisse Ertragswerte

des Jagdgebrauchs spezialisierter Hunde (SchweiBhunde) sowie
des Zuchtwertes ermittelt. Beim Jagdgebrauchsnutzen der
SchweiBhunde handelt es sich primir um einen volkswirtschaft-
lichen Nutzen bzw. Ertrag, d.h. sein gesamtwirtschaftlicher
Nutzen ist meist grifer als der pekuni@ire Ertrag des Schweifi-
hundefiihrers. Der Ertragswert aus der Zucht kann jedoch nach
Yorliegen der Voraussetzungen fiir die Zuerkennung eines Zucht-
wertes fiir alle Jagdhunde gleichermafen ermittelt werden.

In einem detaillierten Ablaufdiagramm {Darsteliung 10} wur-
den typische Grundabl&ufe eines Taxationsvorganges trans-
parent aufgezeigt. Aufgrund der verschieden gelagerten Fidlle
sind 1insgesamt flinf unterschiedliche Rechenwege erforderlich,
die zu prinzipiell verschiedenen Wertansdtzen fithren (Durch-
schnittlicher Marktpreis, Hauptwert mit zwei Arten nachfol-
gender Modifikationen aufgrund unterschiedlicher Merkmale
bzw. Abschreibung aufgrund fortgeschrittenen Alters, Hilfs-
wert in Form eines Ertragswertes oder einer Kostensumme).
Diese Wertansdtze sind noch einmal zusammengestellt (Ober-
sicht 13). Die Beschreibung des zu taxierenden Jagdhundes an-
hand der allgemeinen Liste der wertbeeinflussenden Merkmale
(Obeysicht 14) fithrt zu den genannten verschiedenen Wertan-
sdtzen. Wenn im praktischen Taxationsfall die Voraussetzungen
fUr die Anwendung der genannten Wertansitze gegeben sind,
kann das Beispiel mit diesen Wertansdtzen entsprechend der
aufgezeigten Wege R 1 bis R & errechnet werden. Der Taxator
kann bei komplizierten Fillen die fiinf Rechenwege R 1 bis

R 5 nach Bedarf im Baukastensystem zusammenstellen. Diese
Methode erleichtert eine systematische Vorgehensweise und
erschwert einfache Taxationsfdlle nicht unndtigerweise.

Anhand einiger Modellbeispiele wurden abschlieBend (Abschnitt
473) die gewonnenen Ervkenntnisse, Methoden und Wertansdtze
demonstriert, Mit diesen Beispielen sollten freilich nicht
bestimmte gerade aktuelle Zahlenwerte vorgegeben werden,
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sondern damit sollen vorwiegend die erarbeiteten Methoden

und Vorgehensweisen demonstriert werden, wie sie nach unserer
Vorstellung weitgehend in der Taxationspraxis bei Jagdhunden
angewendet werden kiinnen.

Wenn alle erforderlichen Rechnungen vorgenommen werden sind,
folgt als letzter Schritt im Ablauf des Taxationsvorganges
gin finaler Vergleich zwischen den Merkmalen und dem errech-
neten Haupt- bzw. Hilfswert oder gemischten Hilfswertes

des hetreffenden Tieres mit den Merkmalen und Preisen der
Tiere auf den angrenzenden Teilmdrkten {(Ubersicht 2} bzw.
des Gesamtmarktes. Erst damit kann das Ziel jeder Taxation,
den zu simulierenden Marktpreis in das ailgemeine Preisgefli-
ge einzupassen, erflillt werden,

Die sich an die Beispiele anschlieBende Auswertung der Ergeb-
nisse zeigte, da die hier entwickelten Methoden und Rechen~
wege zur Losung realer Taxationsfdlle geeignet und prakti-
kabel erscheinen.

Die den Beispielen hinzugefiigten Vergleichsrechnungen zwischen
Herstellungskosten und Marktpreisen bewiesen, dal zwischen
beiden Grofen bei Jagdhunden keine bestimmten Relationen be-
stehen. Dieses Resultat war im Ubrigen schon aufgrund frii-

her erdrterter Umnstinde wie der besonderen Motivation und
VYerhaltensweisen in der Gruppe der JHger auch nicht anders

zu erwarten.

Die in der Arbeit gewdhlte Yorgehensweise sowie das nihere
Eingehen auf die wertthecretischen Aspekte erlaubten im
ersten Hauptteil eine ganzheitliche Betrachtung der Wert-
problematik bei Jagdhunden mit ihren Ursachen, Erscheinungs-
formen und miéglichen Entwicklungen. Gleichwohl k&nnen von
einer ersten Arbeit dieser Art trotz aller Grindlichkeit

der Analyse sicherlich noch keine endgliltigen Antworten

auf alle in diesem Zusammenhang z. Zt. noch affenen Fragen
gegeben werden, Simtliche relevanten Gesichtspunkte waren
jedoch zu untersuchen.
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Im zweiten Hauptteil kennte die Taxationsproblematik bei
Jagdhunden systematisch untersucht werden. Dabei wurden Vor-
schldge hinsichtlich der Wertansditze, der Taxationsmethoden
und des methodischen Vorgehens entwickelt, von denen zu hof-
fen ist, daB sie dem praktizierenden Taxator wertvolle An-
regungen ¢geben mdgen.
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ANHANG



FRAGEBOGEN I
VERTEILER: Jagdhundehalter Name und Anschrift des
(Stichprobe) Hundehalters:
Jagdhunde-Rasse:

Kostenaufstellung fur die Periode vom 157.

Zusammenstellung sémilicher Kosten der Aufzucht und
Haltung von Jagdhunden wihrend dey genannten Zeitrdume

DM
A. Eigene Aufzucht/Welpenerzeugung

(Wurf mit ... Welpen zur Weiter

aufzucht)}

1. Deckgeld e

2. Futtermehrkosten der Hindin
wihrend Tragezeit bis zur Ab-
gabe devr Welpem ...

3. Futterkosten pro einzelner (Futterkosten pro
Weipe bis zym Abgabedatum Hund und Tag
der Welpenl) ...l ] IR )

4, Ausgaben fUr Xoupieren, Tito-
wieren s

5. Kosten flr Schutzimpfungen Ve e

6. Kosten der Zuchtbuch-Ein-
tragung  aeeaan

B. Ab Kauf des Welpen bzw. Jung-

hundes

7. Anschaffungskosten des Tieresl) ......

8. Hunde-Steuer und -Versicherun-
gen e e .

9., Futterkosten pro Hund
(Einzelaufgliederung bitte
auf Rickseite Frage Nr. 16)  ......  ..... .

10. PrUfungsgebiihren {2)

11. andere administrative Ausgaben ......

12, Nichtgeplante {auBerordent-

liche) Kosten {wie Tierarzt

im Krankheitsfalle etc.) ceeiae
13. Kosten der Unterbringung des

Hundes (bitte hier gezahl-

ten Marktpreis bzw. bei Eigen-

bau einen darunter liegenden

angemessenen Wert angeben) ......
14, Ausgaben fiir die zur Haitung,

Aufzucht und Ausbiltdung not-

wendigen Gegenstdinde .....-

1} Bitte jeweils das Alter des Tieres angeben
2} Bitte hier die einzelnen Arten kurz angeben



Weitere Fragen:

15) Durchschnittlich aufgewendete Arbeitszeit wdhrend Aufzucht
und Haltung pro einzelner Hund JE TAG {in Minuten):

a) wihrend Aufzucht der Welpen bis Yerkauf ........ min/Tag
b) ab Kauf wihrend der Haltungsperiode ........ min/Tag

Zusatzfragen:

1.

Nehmen Sie Ilhre Jagdhunde-Aufzucht bzw. -~Ausbildung
zu einem bedeutsamen Teil unter dem Aspekt der Gewinn-
erzielung beim Yerkauf vor?

Ja / Nein
. Wenn ja zu l.: Halten Sie die bei Ihnen prakti-
zierten Methoden der Aufzucht, FlUtterung und
Aushildung als flr eine “kommerzielle" Hand-
habung geeignet und effizient? Ja / Nein

Haben Sie wegen des fir Ihre(n) Hund{e) erfor-
derlichen Zeitaufwandes (in dieser Zeit) auf
andere Tdtigkeiten, die Ihnen sonst ein (zu-
satzliches) Einkommen erbracht hdtten, verzichtet?

Ja / Mein
a) wenn ja, bitte Angabe des (geschdtzten)} Stun-
denlohnes des somit "verzichteten”" Einkommens:
DM/h ... .. -

. Wie hoch (in %) sollte nach Threr Auffassung

der Anteil Ihres Arbeitsaufwandes sein, der
von einem Kiufer des ausgebildeten Hundes mit-
zubezahlen wdre?® i

16) Einzelaufgliederung der Futterkosten:

Arten des Futters insgesamt beim war es norma- wenn "nein"

Kauf effektiv ler Markt- wie hoch
getdtigte Aus- preis? Markt-Wert
gaben s s insgesamt
DM ja / nein sonst gewe-
sen?
DM

......................................................

---------------

Gesamtkosten Futter pro betrachtete
Periode {bt. angeben: . . . .

~pro einzeiner Hund DM: ...........

Vielen Dank fiir Ihre freundliche Mithilfe; deren Ergebnisse wer-
den flr eine wissenschaftliche Bearbeitung benétigt.

Den bitte vollstidndig ausgefiillten Bogen wollen Sie bitte an um-
seitig links oben aufgefiihrte Anschrift senden. (Bt. nicht
spdter als Midrz 1976)



FRAGEBOGEN II
VERTEILER: Deutsche Jagdhunde-Zuchtvereine

1, MName und Sitz des Verbandes:

2. Name und Verlag der Verbandszeitschrift:

3, Vertffentlichen Sie in [hrem Verbandsorgan oder in anderen
Zeitschriften zusammenfassende Statistiken Uber

Zahl der Welpeneintragungen: ja / nein
Zahl der Jagdgebrauchsprifungen: Ja / nein
Ergebnisse (Preise) d. Jagdgebrauchs=~

prifungen: . ja / nein

(Wenn ja, kbnnen Sie uns bitte die Tetzte Jahresstatistik
iberlassen? In diesem Fal'l kann die Beantwortung der Fra-
gen 4 und 5 unterbleiben.)

4, Anzahl der in 1975 eingetragenen Welpen
{evtl. schédtzen):

5. Anzahl der Hunde, die in 1975 eine Jagdgebrauchsprifung
abgelegt haben (evtl. schdtzen):
“Art der Prlifung Priifungsgeblhr {von-bis) Anzahl der
H

6. ‘Voraussetzungen zur Zuchtzulassung:

a} Riiden: Kirung: ja/nein
Mindesformwert: Gebdude:
Haar:
Priifungen:
b) HUndinpen. Mindesformwert: GebHude:
Haar:

Prifungen:

7. Gibt es in Threm VYerein Zuchtwertklassen? ja/nein
Welche? Riden:

Hindinnen:




Wie hoch schitzen Sie den durchschnittlichen Zeitaufwand
eines erfahrenen Ausbilders flr die Vorbereitung eines
durchschnittlich begabten Hundes auf die einzelnen Jagd-
gebrauchenriifungen?

“Art der Prifung ' ¢ Zeitaufwand in Stunden

Geben Lhre Verbandsgeschafts- (Nichtzutreffendes
) stelle, hitte strejchen)
Landesverbdnde,
besondere Vermijtt-
Tungsstellen

interessenten fiir  Welpen, : (Nichtzutreffendes
Jagdhunde, bitte streichen)
dltere Hunde

mit/ohne Vermittlungsgeblnr Auskunft Uber

Iwinger {Nichtzutreffendes
Preise [DM) bitte streichen)
Prifungen

Gibt Ihr Verband seinen Mitgliedern Preis-
empfehlungen? Jja / nein

Helche?
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